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ANEXO 1. GUION DE LA ENTREVISTA
PRESENTACION del entrevistador, PROPOSITO DEL TRABAJO por el

cudl realizamos la entrevista.

Para dirigirnos mejor el uno al otro: ;me permite tutearle?

(Te importa que te grabe para poder transcribir la entrevista después?
Agradecimiento por colaborar y confidencialidad de los datos que nos
proporcione.

Duracién de la entrevista.

Cargo que ocupas y tiempo desempeniandolo.

Historia de club, situacion actual, instalaciones, acciones de comunicacion en
internet (redes sociales, pagina web..., encargado de gestionarla, acciones
que se llevan a cabo en ambas plataformas) y aficionados que asisten a los
partidos.

Palmarés del club, quién forma el club, los equipos que tiene, la categoria
donde compite.....

Presupuesto necesario para realizar una temporada, principales gastos del
club.

A continuacién me gustaria que me hablases del presupuesto del club, cuanto
se necesita aproximadamente para la temporada regular y cuéles son los

principales gastos del club.

Vision del club, Mision, Valores que transmite el club que hacen que los
jugadores elijan este equipo.

Ambiente interno del club entre todos sus miembros.

Patrocinadores y colaboradores. Cuantos tiene, quiénes son, aportacion que
hacen, diferencias entre ellos.

Motivos que llevan a los patrocinadores y colaboradores a elegir el Zaragoza
2014.

Importancia de estos patrocinadores para el club. Porcentaje que suponen sus
aportaciones.

Acciones llevadas a cabo para captar a estos patrocinadores/colaboradores



(Qué se les ofrece a estos patrocinadores a cambio? (si no nos dice proponer
temas como notoriedad, impacto de marca, responsabilidad social
corporativa, buena imagen...)

(Como deben ser estos patrocinadores?

Indagar si hay algiin documento que formalice la relacion entre patrocinador
y el propio club. (Si es que no, preguntar por malas vivencias, si es que si
preguntar si nos puede enviar alguna copia)

Financiacion del club. Acciones que realizan para recaudar dinero

Decir si quiere afiadir algo mas

Agradecimientos por realizar la entrevisto y desear un buen dia.



ANEXO II. TABLA DE CODIGOS.
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ANEXO III. ENTREVISTA CODIFICADA.

Hola, buenos dias. Soy Jorge Salvador Garrido, estudiante de Marketing e
Investigacion de Mercados y estoy realizando un estudio sobre el patrocinio a
equipos de futbol amateurs. Gracias a €l pretendo realizar un dossier de
presentacion que ayude a conseguir patrocinadores y/o colaboradores.

Con esta entrevista me gustaria recoger su vision sobre su club, sus
patrocinios y colaboraciones

Para dirigirnos mejor el uno al otro: ;me permite tutearle?

Si, sin ningln problema

Muchas gracias. Ademas de que te tutee, ; Te importa que te grabe para poder
transcribir la entrevista después?

No, no me importa.

Por ultimo, antes de empezar con las preguntas quiero agradecer tu
colaboracion y te recuerdo que la informacion que me des, va a ser de
caracter andnimo y Unicamente se va a emplear para este trabajo

Esta entrevista va a durar en torno a 30 minutos, pero si ti quieres podemos
hacer un descanso cuando lo desees. Si te parece comenzamos ya

De acuerdo

En primer lugar para ir conociéndote un poco mas me gustaria que me dijeras
cual es el cargo que ocupas en el club y cuanto tiempo llevas
desempenandolo.

Pues el cargo que ocupo es el mismo que llevo ocupando desde el comienzo
del club como entidad y no es otro que el de presidente del club. El cargo lo
Ilevo desempefiando desde el afio de fundacion del club que fue en 2014, de
ahi el nombre de nuestro equipo Zaragoza 2014.

Perfecto sefior presidente. Bueno como te he comentado anteriormente, sabes
que el tema principal de la entrevista es el patrocinio del club, del Zaragoza
2014, pero antes de entrar en esa materia me gustaria que hablaramos un poco
mas sobre diversos aspectos del club, como por ejemplo: su historia, su
situacion actual, sus instalaciones, sus acciones de comunicacion en internet y
sus aficionados. los principales aspectos como pueden ser el afio de
fundacion del club, por qué se fundod el club y los principales hitos en su

historia.
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Pues bien como te acabo de comentar anteriormente, el club fue fundado en
el afo 2014. Anteriormente muchos de nuestros jugadores comenzaron a
jugar en la localidad de Ontinar de Salz donde el equipo jugaba con el
nombre de Ontinar por una serie de temas burocraticos. El equipo de esa
localidad iba a desaparecer y asi este equipo que creamos podia empezar en
segunda regional y no en tercera regional. Ese mismo afio ascendimos a
primera regional y ya pudimos cambiar el nombre al club, cambiar la sede,
etc. Yo también fui futbolista a nivel amateur y cuando se acaba la etapa de
juveniles es muy dificil que un equipo te de la total confianza. Si a esto le
sumas que estamos de cierta manera ligados al Amistad, pues estos ejemplos
los veia afio tras afio. Por qué este club solo se limita al fatbol base asi que
tanto yo como otras personas de este club decidimos formar este nuevo club
para que los chavales puedan salir de la etapa de juveniles y tener un equipo
de confianza donde poder seguir haciendo lo que les gusta.

Muy bien y hablame del palmarés del club.

En cuanto a los hitos conseguidos por el club y al ser un club tan nuevo no
tiene muchos. Si tengo que mencionar alguno serian sin duda los dos
ascensos conseguidos en tres afos.

Muy bien, ahora me gustaria de que me hablaras un poco sobre quién forma
el club, los equipos que tiene, la categoria donde se compite....

Pues este club lo formamos unas 30 personas contando desde la directiva
hasta cada uno de los jugadores, al ser un club tan pequefio somos como una
gran familia, nos conocemos, intentamos ser o mas cercanos posibles unos
con los otros, yo creo que esto es lo que nos hace especiales y siguiendo con
lo de club pequefio pues tan solo tenemos un equipo que milita en el grupo |
de la Regional Preferente Aragonesa.

(Coémo ves al equipo?

Muy bien. Este afio nos cambiaron del grupo de Teruel al grupo de Huesca
asi que el cambio podria ser muy fuerte si a esto le afiadiamos que buena
parte de la plantilla era nueva y tenian la inexperiencia de la categoria, pero
veo que el equipo se supo anteponer ante esta dificil situacion y estamos
haciendo una temporada mejor de lo esperado, tanto que hemos llegado a ir
penultimos y actualmente rondamos entre los cuatro primeros, por lo que

estoy orgulloso de todo el cuerpo técnico y de los jugadores.
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Una vez que me has explicado tu vision personal del equipo me gustaria saber
donde entrenais, jugdis los partidos en casa como locales...

Vale. Este afio decidimos volver a jugar en Juslibol, pero también tuvimos
que buscar una solucion para entrenar ya que en el campo de Juslibol no
podiamos entrenar porque el Amistad es un club con muchos equipos y
ademas también entrena alli el Ajax de Juslibol, por lo que nosotros tuvimos
que desplazar nuestros entrenamientos a la Federacion Aragonesa de Futbol.
¢Por tanto no contais con instalaciones propias?

Efectivamente no tenemos instalaciones propias, es sin duda el unico pero
que le pondria al club, pero bueno tenemos que lidiar con esto, tampoco es
que nos signifique un gran problema

Por otro lado vamos a entrar en el tema de las redes sociales y pagina web.
(Cuenta el club con alguna de estas plataformas?

Pagina web no tenemos pero lo que si que tenemos es Twitter en donde todos
los domingos retransmitimos los partido, ponemos las alineaciones, la foto
del equipo titular, los goles anotados, los cambios realizados, etc

(Quién se encarga de la gestion del Twitter del club?

Yo personalmente

Por cierto, ;Por qué no tenéis una pagina web?

Pues la verdad que es una cosa que nunca hemos pensado, creemos que con
twitter es suficiente pero es una opcion que ahora que lo has dicho puede ser
que la llevemos a cabo en un futuro.

A continuacién me gustaria que me hablases del presupuesto del club, cuanto
se necesita aproximadamente para la temporada regular y cudles son los
principales gastos del club

Para una temporada necesitamos unos 45.000 euros aproximadamente ya
que los gastos son muchos ya que tenemos que pagar el alquiler de los
campos en la federacion y el campo de juego de Juslibol, también hay que
pagar arbitrajes, material deportivo tanto para entrenar como para los
jugadores, los desplazamientos a los pueblos y alguna mas que me dejaré las
fichas de los jugadores, salarios.

Para finalizar el primer bloque de preguntas, ;cudl suele ser el perfil del

aficionado que va a ver los partidos del equipo?
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Pues el perfil del aficionado que viene a ver os partidos es muy basico,
quiero decir...suelen venir a ver estos partidos sobre todo los familiares de
los jugadores, padres, madres, abuelos, las novias de los jugadores y amigos
de ellos. Si que es verdad que también tenemos algun aficionado que se
queda a ver los partidos de casa porque anteriormente antes de nuestro
equipo ha jugado alguno de chicos del Amistad entonces siempre hay alguno
que se queda pero vamos lo mas comun lo primero que te he comentado.
Perfecto, pues hemos concluido el primer bloque de pregunta, ahora de lo que
vamos a hablar es de la imagen que transmite el club como entidad. En primer
lugar quiero que me hables sobre la vision del club, es decir la meta que tiene
el club como tal, donde quiere llegar el club, por ello me gustaria que cerraras
los ojos y pensaras en el futuro, ;donde ves al club?

Pues me gustaria que en unos afios el Zaragoza 2014 fuera un club
consagrado en la tercera division de futbol y que ya se nos reconociera como
un club grande y referente de esta ciudad, que los jovenes quieran venir a
jugar a nuestro club y sobre todo seguir inculcando nuestros valores a los
jugadores. Eso significara que estdbamos haciendo bien las cosas.

LY sobre la mision del club? Quiero decir por qué existe este club, ;cuales
son sus fines?

Pues nuestra mision principal sigue siendo formar jugadores afio tras afo,
transmitiendo una serie de valores que los formen como jugadores pero sobre
todo como personas y que ademas puedan hacerlo en su propia ciudad.

Para acabar con este bloque quiero que hablemos sobre los valores que
transmite el Zaragoza 2014?

Pues nosotros siempre intentamos transmitir deportividad, compafierismo,
disciplina en el sentido de venir a entrenar uniformados, ser puntuales etc.
Aungue aparte de esto lo que queremos que prevalezca es que los jugadores
después de un dia duro de trabajo o estudio vengan a entrenar y que
disfruten haciendo lo que les gusta y encima poder hacerlo a un buen nivel.
¢Qué es lo que puede hacer a un jugador venir a este equipo?

Pues yo creo que lo que te he comentado antes, entrenar en un club que te da
la confianza, con un ambiente muy agradable, hacerlo en Zaragoza capital y
ademas poder competir a buen nivel.

(Existe buen ambiente entre jugadores y de los jugadores con los directivos?
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Creo que es lo que mas deberiamos destacar del club, como he comentado
antes somos como una familia, asi que prima el buen ambiente entre
jugadores, directiva y cuerpo técnico.

Una vez que hemos conocido el club en profundidad, vamos a hablar de sus
patrocinadores y/o colaboradores. ;El Club tiene patrocinadores oficiales?

Si, en el club contamos con un patrocinador que nos ayudan en todo lo que
esta a su alcance, es de agradecer el apoyo que nos dan afio tras afio.

(Quién es y como se contactd con €1?

. El duefio es una persona amiga de la junta directiva
del club y que nos ayuda en todo momento. A parte es el vicepresidente de la
entidad.

(Cuales son las aportaciones que hace esté patrocinador?

Este patrocinador es meramente

(El Club tiene colaboradores?

Si

(Quiénes son? ;Cudles son las aportaciones que hacen cada uno de ellos al

club? ;Qué importancia tienen los colaboradores para el club?

lo que nos ayuda a hacer el club mas
grande dia a dia.

¢Cuadl es la mayor diferencia entre ellos?

Aunque son indispensables tanto
unos como otros
(Cuadles cree que son los motivos que empujan a los patrocinadores a elegir su
Club? ;Y a los colaboradores?

Para ambos son las mismas y es
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167  Perfecto, ahora me gustaria que analizaremos el patrocinio desde su
168  perspectiva como entidad patrocinada. Asi respecto a su relevancia, ;Como
169  de importante es contar con la presencia de patrocinadores?
170  Es indispensable ya que nos aportan gran cantidad de nuestro presupuesto
PATEN IMPO 171 sin ellos pues creo que no nos seria posible competir ya gque los gastos
172 serian muy superiores a los ingresos que podemos tener como club.
173 (Sin ellos tendriais que cambiar los objetivos deportivos?
174  Pues como te he dicho creo que no podiamos ni competir. Y si por un casual
175  pudiéramos hacerlo los objetivos deportivos serian basicamente no
PATEN_OBDEP 176  desaparecer ya que los gastos nos desbordarian. Seria una hazafia acabar
177  latemporada
178 Y en términos numéricos, /qué porcentaje aproximado suponen los
179  patrocinadores a nivel econdmico para el club?
PATEN CANT 180  Supone un 60 o un 70% del presupuesto del club.
181  Con relacion a las actividades realizadas por el club y sus objetivos, /se
182  llevan acciones a cabo para conseguir estos patrocinadores? ;Si es asi que

183  tipo de acciones?

184  No, de momento como hemos comentado es puramente por amistad. Gente

PATEN BUSQ . . . S
- 185  de nuestra confianza que confia en nuestro trabajo y decide involucrarse de

186  lleno con nuestra actividad.
187  ;Es el Club el que contacta con los patrocinadores y/o colaboradores o es al
188  revés?
189  Es un poco mutuo, ya que son gente de nuestro entorno asi que contactamos
190  nosotros o son ellos directamente que nos dicen si necesitamos ayuda.
191 ;Qué se les ofrece a estos patrocinadores a cambio?
192 Pues no les podemos dar mucho lo que mas les podemos ofrecer es que la
193  publicidad de su empresa sea vista por un gran numero de personas tanto

PATEN B°
194  en Zaragoza como en gran parte de los pueblos de Aragon.
195  ;Quieres decir notoriedad o impacto directo de la marca?
196  Eso es, nosotros promocionamos durante la semana todos los partidos que

PATEN B°

197  jugamos tanto en casa como cuando nos desplazamos a otros pueblos, en
198  todos esos carteles ponemos a todos nuestros patrocinadores. Pero no s6lo

199 en los carteles, también en las tarjetas de los socios del club vy en las

11
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equipaciones de los jugadores por lo que cuando vamos por los distintos
pueblos también es una forma buena de que vean su marca.

LY crees también que puede tener algo que ver con la responsabilidad social
de la empresa?

Bueno, puede ser, pero creo que

asi que creo que influye todo un poco.
(Qué objetivos persigue el club con los patrocinios y/o las colaboraciones?
Quiero decir, se buscan empresas que transmitan una determinada imagen
al equipo?
Pues la verdad que no se mira mucho, es decir, si nos fijamos en el fatbol
profesional, muchos equipos llevan casas de apuestas y no se cifie mucho
con el equipo asi que nosotros, siendo que los patrocinadores son
conocidos, no miramos eso.
En el contrato que formaliza la relacion, que se especifica.
Pues la verdad que todavia no hemos realizado estos contratos, ya que
todavia estamos en una categoria en la que no hace mucha falta. Asi que
ahora estamos con nuestros amigos. Pero si que como nuestro objetivo es
subir de categoria tendremos que realizar estos contratos para el futuro.
Estas colaboraciones, jhan perjudicado al club? ;Han tenido algun
problema con alglin patrocinador/colaborador?
No, en este aspecto siempre nos hemos encontrado con gente muy seria y
muy dispuesta.
Para finalizar con las preguntas vamos a indagar sobre las otras formas de
financiacion que tiene el club. Aparte del 60 o 70% que suponen los
patrocinadores y colaboradores, ;qué otras formas de financiacion tiene el
club?
Pues en el club aparte del patrocinio nosotros nos financiamos por medio de
la loteria, tanto de Navidad, Dia del Padre, etc. También mediante tiras del
Jamon en todos los partidos en casa, porras semanales, el precio que pagan
los socios, el dinero de las entradas por ver al equipo, etc.
Bueno pues con esto hemos acabado las preguntas que queria hacerte, ;tienes

algo més que quisieras afiadir?
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234 No, no se me ocurre nada mas.

235  Bueno Presidente, con esto concluimos la entrevista. Muchas gracias por
236  haber participado y habernos dedicado tu tiempo, tu informaciéon me serd de
237  gran ayuda para la elaboracion del trabajo.

238  jMuchas gracias de nuevo y que tengas un buen dia.

239
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ANEXO IV. TABLA DE RESULTADOS.

PATROCINIO ZARAGOZA 2014

RESULTADOS

INFORMACION
GENERAL DEL
ENTREVISTADO

CARGO
PRESIDENTE

“El cargo que ocupo es [...] el de
presidente del club” L.21-22

TIEMPO
DESEMPENO

“El cargo lo llevo desempefiando desde el
afio de fundacion del club que fue en
2014” L.23

INFORMACION
GENERAL DEL
CLUB

HISTORIA

“El club fue fundado en el afio 2014 L.33

“Nuestros jugadores comenzaron a jugar
en la localidad de Ontinar de Salz [...]este
equipo que creamos podia empezar en
segunda regional y no en tercera regional.
Ese mismo afo ascendimos a primera
regional y ya pudimos cambiar el nombre
al club, cambiar la sede” L.34-39

“Decidimos formar este nuevo club para
que los chavales puedan salir de la etapa
de juveniles y tener un equipo de
confianza” L..44-46

“Los dos ascensos conseguidos en tres
afnos” L.49

SITUACION
ACTUAL

“Este club lo formamos unas 30 personas
[...] somos como una gran familia, nos
conocemos, intentamos ser lo mas
cercanos posibles unos con los otros, yo
creo que esto es lo que nos hace especiales
[...]tan solo tenemos un equipo que milita
en el grupo I de la Regional Preferente
Aragonesa.” L.53 a 58

INSTALACIONES

“Este aflo decidimos volver a jugar en
Juslibol, pero también tuvimos que buscar
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VISION

una solucién para entrenar [...] tuvimos
que desplazar nuestros entrenamientos a la
Federacion” L.69-76

“Efectivamente no tenemos instalaciones
propias” L.75

“Pagina web no tenemos pero lo que si
que tenemos es Twitter en donde todos los
domingos retransmitimos los partidos,
ponemos las alineaciones, la foto del
equipo titular, los goles anotados, los
cambios realizados” L.80 a 82

“Suelen venir a ver estos partidos sobre
todo los familiares de los jugadores,
padres, madres, abuelos, las novias de los
jugadores y amigos de ellos” L.101

“Para una temporada necesitamos unos
45.000 euros aproximadamente” L.92

“Los gastos son muchos ya que tenemos
que pagar el alquiler de los campos en la
federacion y el campo de juego de
Juslibol, también hay que pagar arbitrajes,
material deportivo tanto para entrenar
como para los jugadores, los
desplazamientos a los pueblos y alguna
mas que me dejaré las fichas de los
jugadores, salarios.” L.93-97

“Pues me gustaria que en unos afios el
Zaragoza 2014 fuera un club consagrado
en la tercera division de futbol y que ya se
nos reconociera como un club grande y
referente de esta ciudad, que los jovenes
quieran venir a jugar a nuestro club y
sobre todo seguir inculcando nuestros
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valores a los jugadores.” L.112-116

MISION

“Pues nuestra mision principal sigue
siendo formar jugadores afio tras afo,
transmitiendo una serie de valores que los
formen cémo jugadores pero sobre todo
como personas y que ademds puedan
hacerlo en su propia ciudad.” L.119-121

VALORES

“Intentamos transmitir deportividad,
compafierismo, disciplina en el sentido de
venir a entrenar uniformados, ser
puntuales etc. Aunque aparte de esto lo
que queremos que prevalezca es que los
jugadores después de un dia duro de
trabajo o estudio vengan a entrenar y que
disfruten haciendo lo que les gusta y
encima poder hacerlo a un buen nivel.”
L.124-128

ELECCION

“Club que te da la confianza, con un
ambiente muy agradable, hacerlo en
Zaragoza capital y ademds poder competir
a buen nivel” L.131

“prima el buen ambiente entre jugadores,
directiva y cuerpo técnico.” L.135

PATROCINADORE
S

“El club tiene un patrocinador oficial que
es Querqus, empresa dedicada a la
fabricacion de pallets” L 142

COLABORADORE
S

“Contamos con Pavimentos Utebo,
Agroalce, Expo Tyre etc que nos ayudan
desinteresadamente como puede ser con el
tema de equipaciones o con ciertas ayudas
econdmicas puntuales” L. 152 a 154

DIFERENCIAS

“La mayor diferencia que hay entre el
patrocinador y los colaboradores es la
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cantidad econdmica que aporta cada uno”
L.157

COLABORACION

17

“La amistad que nos unen con ellos.
También creo que los que suelen
patrocinar estos equipos de futbol tan
modestos es porque a ellos también les
gusta, han sido futbolistas y saben el papel
fundamental que desarrollan los
patrocinadores para un equipo de estas
caracteristicas.

”L.162 a 166

“Lo primordial es que al jefe de la
empresa le guste mucho este deporte, y
que la empresa no tenga problemas de
dinero y pueda permitirse patrocinar a un
equipo, ademas si nos ayuda a la causa
pues también da una buena imagen”
L.228-231

“No nos seria posible competir ya que los
gastos serian muy superiores a los ingresos
que podemos tener como club” L.171-172

“Los objetivos deportivos serian
basicamente no desaparecer ya que los
gastos nos desbordarian. Seria una hazafia
acabar la temporada” L.175 a 177

“Supone un 60 o un 70% del presupuesto
del club.” L.180

“No, de momento como hemos comentado
es puramente por amistad. Gente de
nuestra confianza que confia en nuestro
trabajo y decide involucrarse de lleno con
nuestra actividad.” L.184-186




“La publicidad de su empresa sea vista por
un gran nimero de personas tanto en
Zaragoza como en gran parte de los
pueblos de Aragon” L.192-194

“Nosotros promocionamos durante la
semana todos los partidos que jugamos
tanto en casa como cuando nos
desplazamos a otros pueblos, en todos esos
carteles ponemos a todos nuestros
patrocinadores. Pero no sélo en los
carteles, también en las tarjetas de los
socios del club y en las equipaciones de
los jugadores por lo que cuando vamos por
los distintos pueblos también es una forma
buena de que vean su marca” L..196-201

“No hemos realizado estos contratos [...]
Pero si que como nuestro objetivo es subir
de categoria tendremos que realizar estos
contratos para el futuro” L.216 y 218-219

“Pues en el club aparte del patrocinio nosotros nos financiamos
por medio de la loteria, tanto de Navidad, Dia del Padre, etc.

i También mediante tiras del Jamon en todos los partidos en casa,
FINANCIACION porras semanales, el precio que pagan los socios, el dinero de las
entradas por ver al equipo etc.” L.228-231
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ANEXO V. ESTRUCTURA DE LA ENTREVISTA

La entrevista la dividimos en 7 bloque, empezando con los temas
mas generales y cada vez ir adentrandonos en temas mas especificos. La

estructura utilizada podemos verla en la siguiente tabla:

Tabla A4. Estructura de la entrevista.

ESTRUCTURA DE LA ENTREVISTA

BLOQUE 1 Informacion general del
entrevistado

BLOQUE 2 Informacion general del club
BLOQUE 3 Cultura del club
BLOQUE 4 Patrocinio externo
BLOQUE 5 Patrocinio entidad
BLOQUE 6 Financiacion
BLOQUE 7 Despedida

En el primer bloque, “Informaciéon general del entrevistado”, se
preguntd al entrevistado sobre el cargo que ocupaba en la entidad y el

tiempo que llevaba desempefiando dicha funcién para conocerlo en

profundidad.

El segundo bloque, “Informacion general del club”, tiene como
objetivo conocer los aspectos fundamentales del club en cuestion como son
la historia del club desde sus inicios, la situaciéon actual en la que se
encuentra, las instalaciones donde entrenan y compiten, la presencia en las
redes, los aficionados que siguen el club, el presupuesto de la temporada y
los gastos que el club tiene que hacer frente cada temporada. Con estas
preguntas indagabamos sobre el club y podiamos entender mejor el futbol

amateur.
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El siguiente bloque, “Cultura del club”, tiene como objetivo conocer
el club “de puertas hacia dentro”, por lo que se pregunta sobre la mision,
vision y valores del club. Este bloque comienza a ser un poco mas

especifico.

El cuarto y quinto bloque de preguntas estdn relacionados con el
patrocinio deportivo que tiene el club, en primer lugar tienen que ver
quiénes son los patrocinadores y colaboradores del club, y en el siguiente
bloque hablaremos sobre la importancia de estos para un club de estas
caracteristicas, ya sea para cumplir sus objetivos, el porcentaje del
presupuesto que supone, como los han encontrado, que se puede ofrecer al

patrocinador por parte del club, etc.

A continuacion, sera el bloque de la financiacidon que consiste en una
serie de preguntas en las que se indagard sobre otras formas de recaudar

dinero.

Y para finalizar nos despediremos dando las gracias al entrevistado

por facilitarnos esta informacion.

Tras conocer la estructura de la entrevista procedemos a exponer los

resultados obtenidos con la investigacion.
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ANEXO VI. CONVENIO DE COLABORACION
DEPORTIVA.

REUNIDOS
DE UNA PARTE, Don , mayor de edad y con
DNI -, con domicilio en en la Avda/ Paseo/
Calle nimero _ actuando como representante legal en
nombre y representacion de la  entidad , con
C.LF con domicilio social en

(Direccion completa) e inscrita en el

Registro Mercantil de

DE OTRA PARTE, Don , mayor de edad y con
DNI -, con domicilio en en la Avda/ Paseo/
Calle nimero  actuando como representante legal en
nombre y representacion de la  entidad , con
C.LF con domicilio social en

(Direccion completa) e inscrita en el

Registro Mercantil de

Ambas partes se reconocen capacidad legal necesaria para la realizacion del

presente convenio de colaboracion deportiva con este fin:

MANIFIESTAN

I. Que la entidad (El colaborador), desea realizar la
aportacion econdmica y/o en especiec NECESARIA para la consecucion de

los objetivos deportivos marcados por el club.

II. Que la entidad Zaragoza 2014 es una persona juridica dedicada unica y

exclusivamente a la actividad deportiva. Es decir, es una institucién sin
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animo de lucro tal y como define la ley de mecenazgo en su articulo 2: “Se
consideran entidades sin fines lucrativos a efectos de esta Ley, siempre que
cumplan los requisitos establecidos en el articulo siguiente: [...] f) Las
federaciones y asociaciones de las entidades sin fines lucrativos a que se

refieren los parrafos anteriores.”

III. Que ambas partes convienen formalizar un CONVENIO DE
COLABORACION DEPORTIVA, en base a las siguientes:

CLAUSULAS
PRIMERA.-
Que la entidad Zaragoza 2014 recibira de la sociedad (El
colaborador), la cantidad econémica de euros o bien la
aportacion en especie de (destacar la

aportacion) para ayudar a la consecucion de los objetivos tanto deportivos
como econodmicos que el Zaragoza 2014 haya estipulado necesarios para la

vigente temporada.

SEGUNDA.-

El Zaragoza 2014, se compromete a dar a conocer el patrocinio llevando a la
la entidad colaboradora y/o su marca en su indumentaria oficial, y en todas
las acciones llevadas a cabo en internet, poniendo enlaces directos que
permitan a su pagina. También se compromete a promover a la empresa y/o
su marca en redes sociales, y en medios fisicos como es en la carteleria de
promocion de los partidos, abonos de socios y en las vallas publicitarias que

se encuentran alrededor de todo el terreno de juego.
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TERCERA.-

El Zaragoza 2014, se compromete a hacer participe en todas las acciones
realizadas a las empresas colaboradoras con el fin de activar el patrocinio de
sus colaboradores, asi como el del propio club; incluyendo las actividades
destinadas a los medios de comunicacion, visitas a empresas con posteriores
ruedas de prensa y posterior envio del dossier informativo a la propia
prensa, felicitacion de Navidad y en los propios eventos a los que sea

invitado el club.

CUARTA.-

El presente convenio de colaboracion deportiva tendra la validez legal de
una temporada, con posibilidad, siempre que las dos partes estén de
acuerdo, y que las bases que rigen el presente convenio, no se vean

modificadas, a continuar con esta relacion una temporada mas.

QUINTA.-

Todos los gastos de formalizacién, cumplimiento y extincion del presente
convenio de colaboracion deportiva, asi como los impuestos y tasas que se

devenguen, seran por cuenta de la entidad (El

colaborador).

Y, en prueba de conformidad, ambas partes firman el presente convenio de
colaboracion, en la ciudad y en la fecha mencionada, por triplicado y a un

sblo efecto:

En (Ciudad), a de del 20 .

Fdo.: Zaragoza 2014 Fdo.: El patrocinador.
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ANEXO VII. DOSSIER DE COLABORACION
DEPORTIVA
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HISTORIA

El Club Zaragoza 2014 se fundd en el afio 2014 para

ser un club importante de Zaragoza.

El club comenzé en segunda regional. En 2015 el
equipo adoptd su nombre actual y, con el compromiso
de los jugadores y directiva, se consiguieron dos
ascensos en tres afos, militando actualmente por
tercer afo consecutivo en Regional preferente.

HISTORIA

VALORES

INSTALACIONES

EQUIPO

REDES SOCIALES Y PAGINA WEB
PATROCINIO

FUTURO




MISION Y VISION

Nuestra Mision es la de formar jugadores afio tras afio, transmitiendo

valores que los desarrollen como jugadores y personas y que puedan
jugar a un buen nivel de futbol en su propia ciudad.

Nuestra ViSiON es conseguir que el Zaragoza 2014 sea un club

consagrado en la tercera divisidon de futbol y que se nos reconozca como
un club referente de Zaragoza, que los jugadores quieran venir a jugar
con nosotros y sobre todo seguir inculcando nuestros valores a los
jugadores. , o

VALORES QUE TRANSMITIMOS

Trabajo en Esfuerzoy
equipo superacion




e HISTORIA

e VALORES

- o INSTALACIONES

e EQUIPO
e REDES SOCIALES Y PAGINA WEB
e PATROCINIO

e FUTURO

INSTALACIONES

El equipo carece de instalaciones propias por
lo que entrena durante tres dias a la semana

en los campos de la Federacion situados en el
Actur.

Los partidos de local los juega los domingos

en el campo de futbol “San Pantaledn” en

Juslibol, Zaragoza.
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EQUIPO

El Zaragoza 2014 cuenta con un equipo senior que compite en el

grupo | de la Regional Preferente Aragonesa. El equipo combina
juventud con jugadores con experiencia en este tipo de categorias.

El buen ambiente en el vestuario se traduce en resultados, vy, gracias
al trabajo de todo el equipo técnico y de los jugadores, se ha logrado
realizar una gran temporada, alzandose la cuarta posicidon. La
proxima temporada se quiere , un objetivo
dificil pero que, con el compromiso de todos, seguro que se

consigue.




Foto del equipo

Temporada 2016/17
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Foto del equipo

Temporada 2017/18
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REDES SOCIALES

4 tiene un cont guidores via
gara el equipo,

El Zaragoz

ltimedia (Siguiente
diapositiva). Dur n las jugadas mas
relevantes (go nes..) para que los

seguidores sigan a | terreno de juego.

Zaragoza Futbol club 2014

Regional Preferente grupo 1

[ o= footbalisilo

#LINEUP

Foto del 11 inicial Alineacion de los partidos

» Zaragoza F.C 2014 @zaragozafc2014 - 15 abr. v
0-3 GOOOOOOOOL DE ANTONIO en un gran centro de MOTERO

Minuto 88

@udcasetas 0

@zaragozafc2014 3

#aupa2014
#VAMOS2014

O 1 O 2 &~

Tweet durante el partido




PAGINA WEB

Aungue todavia no es mas que un proyecto, el Zaragoza 2014 tiene
entre manos la realizacion de una pagina web en donde se podra ver
toda la actualidad del equipo, la clasificacion, los proximos

encuentros, galerias de fotos de partidos anteriores y un espacio

reservado para los patrocinadores, ddénde aparecerd |la
informacion necesaria para que los visitantes sepan todo cuanto

quieran saber de quiénes hacen posible que sigamos adelante con
este suefo.
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COLABORA

« Pasa aformar parte de nuestra familia.

« Pasa a formar parte de un club con una gran proyeccion por
delante.

« Ayudanos a seguir creciendo y a cumplir nuestro suefio

e iiJUNTOS PODEMOS!!.

S RAGo
A,

Y &
OnmLop

JORGE SALVADOR

BENEFICIATE, BENEFICIEMONOS

Somos una institucion sin fines lucrativos, nuestro principales

fines siempre son deportivas y siempre teniendo el cuenta el
futbol como aspecto esencial en todas nuestras acciones.

Por este motivo es tu oportunidad para colaborar con nosotros y
beneficiarte de la principal ventaja que tiene este tipo de
convenios de colaboracion empresarial.

¢Quieres conocerla?

d ( / A




Métele un GOL a los impuestos porque

este tipo de colaboracidn deportiva......

:QUE LE OFRECEMOS A TU MARCA?

t‘ NOTORIEDAD: El equipo recorre muchos pueblos de Aragon,
w por tanto la marca de la empresa sera conocida en muchos
lugares aragoneses.

F}J La marca sera promocionada en las redes

W sociales y en la carteleria que realiza el club para anunciar los
partidos por tanto sera vista por una gran cantidad de personas.

IMAGEN: La marca apoyara el futbol amateur y se asociara a los

i
wi valores del club.




ESPACIOS PUBLICITARIOS

- FDISEONIBLEE;

»
.2

IH-—-

1. Equipaciones. Posibilidad de aparecer en nuestras
equipaciones. Tanto de jugar (pantalén y camiseta) como en
la ropa de entrenar y vestir (anorak, bolsa de deporte, chandal,
bermudas, polo...).

2. También se puede aparecer en la parte
trasera de nuestro carnet de asociado.

3. Carteleria. Los patrocinadores se muestran en la carteleria
- s de los encuentros que disputa el equipo como local.
I -
 YDISPONIBLE;
N )
i A

4. Eventos: Cualquier evento extraordinario que el club
realice incopora logosimbolos y/o publicidad de nuestros
patrocinadores.

5. En ellas se incorporan los logosimbolos de
todos los colaboradores, ademds de su informacion
principal.

i 6. Pagina web. Tendra en la pagina inicial enlaces
o permanentes a las empresas patrocinadoras.
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FUTURO

El Zaragoza 2014 es un club reciente que ha
llegado para quedarse y consolidarse en la
mayor categoria posible.

Por ello, apoyandonos en nuestros valores,
vamos a luchar para poder llegar a ser un
equipo de tercera division. Pero todo esto no
va a ser posible sin tu ayuda.

+AUPA ZARAGOZA
2014




