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Resumen

Este Trabajo de Fin de Master (TFM) pretende alvorda fendmeno tan comudn como
controvertido como son los Precios de Transferentas implicaciones que éstos pueden tener
desde el punto de vista de la auditoria.

Para ello, en primer lugar, se explica qué sopiesios de transferencia y como surgen este tipo
de transacciones, que se producen en operaciotrespamtes vinculadas, asi como el reflejo
normativo y legal que las sustenta.

En este sentido se abordaran los principalesiostde valoracion en las operaciones entre partes
vinculadas, pues, al fin y al cabo, asientan lase$aobre las que se deben valorar dichas
transacciones, a efectos de una correcta valoragdnercado, y que implicitamente pudieran
reflejar otras operativas contables, como apomasigatrimoniales o dividendos.

A continuacion, se analizaran en profundidad tddssaspectos que envuelven a los precios de
transferencia: Desde su reflejo a nivel informatidesde el enfoque en sus implicaciones
contables y financieras, asi como en las obligasidegales que tiene la empresa en este campo,
a través de los modelos internos y oficiales que geesentar.

Finalmente, y en concordancia con el Méaster de tArd, el autor cerrara dicho trabajo
introduciéndose en el trabajo del auditor: qué icapiones tiene el mismo en la correcta
identificacion de estos precios de transferencipieyimpacto puede tener en una Auditoria, para
la que finalmente plasmara todo su trabajo enfefrire de Auditoria. Desde el contexto personal
del autor, concluye la elevada importancia del tesbfeto de estudio no solo para las
Administraciones Tributarias, sino también paradagpresas, y prueba de ello es la elevada
confidencialidad con que se tratan estas transaesjy por las que el autor no ha podido tener
acceso a muchas de ellas que se tratan tedricapeit@quellas que se exponen practicamente,
parten de premisas extrapolables a su actividam greninglin caso exactas, para precisamente
preservar la confidencialidad.

Abstract

This Master's Thesis aims to address a phenomemmamon as controversial, such as Transfer
Pricing, and the implications that it may have framauditing perspective.

To do so, it will be necessary first to explain whransfer prices are and where these types of
transactions arise, i.e., between related padiesyell as the normative and legal framework in
which they are based. The author will detail themvaluation criteria in transactions between
related parties, as these criteria ultimately fdnea basis on which such transactions should be
valued for the purpose of proper market valuafidrese criteria could also implicitly reflect other
accounting operations, such as equity contributardividends.

Next, all aspects surrounding transfer pricing Ww#él analysed in depth: from their informative
level, focusing on their accounting and finanamplications, as well as the legal obligations that
companies have in this field, through internal affitial models that must be presented.

Finally, in accordance with the Master's in Auditithe author will conclude the paper by delving
into the auditor's work: the implications it haghe proper identification of these transfer prices
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and the impact it can have on an audit, for whighduthor will ultimately encapsulate all their
work in the Audit ReporfFrom the author's personal context, it can be coled that the subject

of study is of high importance not only for Tax Ahistrations but also for businesses. Proof of
this is the high level of confidentiality with wiiidhese transactions are handled. The author has
not been able to access many of these transadtiotieeory, and those that are practically

discussed are based on premises that can be dateapto their activities but are never exact,
precisely to preserve confidentiality.
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0.- Motivacion y objetivos

Este Trabajo de Fin de Master (TFM) nace con adtolgj de dar a conocer un fenémeno
de actualidad que es un tema objeto de un consaatisis y debate tanto en el ambito
académico como profesional, por las distintas ioagiones que tiene, entre otros, desde
el punto de vista contable y fiscal.

De esta manera, se busca conocer cual es la epeattatras de este tipo de transacciones.
Se trata de un tipo de transacciones que funciahamargen de las leyes normales de
mercado, ya que las mismas se realizarian en cmmagd de las partes vinculadas, que
se beneficiarian de, dada la vinculacion existentee ellas, participar en condiciones
mas favorables frente a operaciones similares qelereslizarian entre partes
independientes, en condiciones normales de mercado.

De este modo, se pretende realizar una revisi@s distintas operativas detras de este
fendmeno, para entender por qué se hacen, e impléspretenden conseguir, vinculando
en su caso ejemplos reales de estas practicaseggi&n que ver en este caso con la
entidad en la que he realizado las préacticas, ysgumnsiderara como una empresa tipo
dedicada a la fabricacion de electrodomésticooétante, esta empresa servida a modo
de ejemplo no constituye por si misma una extrapiade todas las empresas, por lo
gue ciertos aspectos y areas deberan explicargampldicarse con empresas de otros
sectores que describan mejor su realidad, cuestidiién tenida en cuenta en la
realizacion de este proyecto: Su particularidadetgue cada area objeto de analisis se
pueda tratar de una manera distinta segun el émmpresa.

Teniendo en cuenta el enfoque de auditoria delegtoy se cerrara el circulo de este

trabajo haciendo referencia al papel del auditolosrprecios de transferencia. De este

modo, aunque desconocido para el autor al no ebkrado las practicas en el campo

de la auditoria, se pretende poner el enfoque £acuaciones, asi como a los riesgos a
los que podria enfrentarse, y las decisiones tosyaaa finalizar la auditoria de esta area
con éxito.

El autor, con la intencién de que el lector puesteet una mejor comprension sobre tal
complejo campo, expone una serie de casos pradiaoedo de ejemplo sobre las
transacciones que se dan en el contexto de opeescentre partes vinculadas. Dichos
casos se basan en la informacién proporcionadéapempresa objeto de estudio, y se
han establecido contextos comparables pero no exactsu realidad con el fin de
preservar la confidencialidad de la entidad queabiditado el estudio.



1.- Partes vinculadas y Precios de Transferencia

Las transacciones entre partes vinculadas se Igidcecomo uno de los principales
temas a abordar desde el punto de vista contéual,fe incluso desde la auditoria, dado
el impacto que tienen y, en ocasiones, dada la lejiogd de su valoracion por los
entramados internos que suelen sujetar este tipp@@ciones. Tanto es asi que incluso
los precios de transaccion reciben su propia demasitn: Transfer Pricing o Precios

de Transferencia En pocas palabras, y de acuerdo con Hernandewstp §2012),
podriamos definirlos como aquellos precios fijadndas transacciones realizadas entre
partes vinculadas. Pero la determinacion de dialar wo es mas que el final del trayecto
de todo un andlisis exhaustivo de las operaciones.

Como deciamos en las primeras lineas, dichos graeiten su impacto contable y fiscal,
por lo que resulta preciso detallar las diferemteiniciones que se le da a las partes
vinculadas desde estos dos prismas.

Desde epunto de vista contable en la Tercera Parte del PGC, de Cuentas Anuales,
152 Partes vinculadas, define como parte vincudaatpuella o aquellas que pueden actuar
“en concierto, ejerce o tiene la posibilidad de eedirecta o indirectamente o en virtud
de pactos o0 acuerdos entre accionistas o particiglesontrol sobre otra o0 una influencia
significativa en la toma de decisiones financieyade explotacion de la ottaTendran
asimismo la consideracién de partes vinculadase eiras:

* Aquellas que formen grupo, asociacion o multigrupo.

» Personas fisicas, asi como familiares cercanospueman ejercer una influencia
significativa al poseer, de manera directa o irdiirecierta representacion en los
derechos de voto de la entidad participada o doranante.

» Personal de gran relevancia en la entidad o erohaircinte, asi como sus
familiares cercanos, de manera directa o indireat@luyendo tanto a

administradores como directivos, y que puedan ejergna influencia
significativa.

En cuanto a familiares cercanos o proximos, didaa Bs distingue como:

» Conyuge o persona de mismo caracter de afectividad.

» Ascendientes, descendientes, hermanos y respectimgsiges.

» Ascendientes, descendientes y hermanos del conyuge.



Personas a su cargo o a cargo del conyuge.

Desde elaspecto fiscal la Ley 27/2014, de 27 de noviembre, del Impuesibre
Sociedades (en adelante LIS) y, en concreto, iguartl8.2., determina las personas o
entidades vinculadas como:

Una entidad y sus socios o participes.

Una entidad y sus consejeros o administradorespéxpara determinados casos.
Entidades que formen parte de un grupo.

Una entidad y su participada en al menos el 25%udmpital.

Dos entidades en las que los socios, participésyuges participen en al menos
el 25% del capital, y les una relacion hasta ektegrado.

Una entidad residente en Espafia y con establedonpenmanente en cualquier
territorio en el extranjero.

Desde la perspectiva dedaditoria, laNIA 550 define parte vinculada:

Como una persona o entidad que tiene control aantlia significativa sobre la
entidad que prepara la informacion financiera, ga gde manera directa o
indirecta.

Otra entidad que ejerce control o influencia sigatfva sobre la sociedad que
prepara la informacion financiera, ya sea de madieeata o indirecta.

Otra entidad que, de manera conjunta con la entidadorepara la informacion
financiera, esta asimismo bajo control comun da. ddcha vinculacién puede
venir por derechos de propiedad; propietarios cqgan gamiliares proximos;
personal relevante de la direccién, compartido.

Para entender la magnitud de las partes vinculggdas papel en los Precios de
transferencia, nos basaremos en la Nota de prendizgula por la Agencia Estatal de
Administracion Tributaria (AEAT) en relacién conleforme por Pais de 2020. En aquel
afo, unicamente 126 filiales cuya matriz era edipgiresentaron el informe, aunque solo
ellas presentaban un Importe Neto de la Cifra dgokies (INCN) mundial de 759.300
millones de euros.

Entre otros aspectos, la AEAT destaca que lasmagitbnales espafolas declaran en torno
a un 54% de su facturacion mundial, si bien el fieioese reduce al 39%, y el impuesto
pagado al 34%. Varios son los motivos que puedeaila las entidades a la adopcion de
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practicas que erosionen las Bases Imponibles. Esargido, la Administracion Fiscal
espafiola es uno de los paises que ha alineaddioapnormativa tributaria con las
Directrices de la OCDE, que da forma en las AcEdEPS 8 a 13, y donde a través de
los siguientes apartados daremos explicacion anafyde los casos a los que deben
enfrentarse las Administraciones Tributarias.

2.- Operaciones vinculadas: Precios de transfererei

Normalmente, cuando dos entidades independientaslesen relaciones comerciales,
se espera de ellas que actiuen poniendo en comimdosses de ambas, y cerrando un
acuerdo que beneficie a ambas partes. Ello supprectuacion de las fuerzas del
mercado. Sin embargo, cuando la misma relacion ahese da entre entidades
pertenecientes a un mismo grupo, puede que estem@funo determinen la transaccion
final. Es aqui donde tienen lugar los precios @mdferencia. De acuerdo con las
directrices de la OCDE (2017), varios son los mésaglie pueden aplicarse para obtener
el precio de plena competencia, y el método esomgpda aquel que mejor represente la
valoracion del caso particular. ElI primer grupo @s conocido comomeétodos
tradicionales:

* Meétodo del precio libre comparable Bajo este método, se compara el precio del
bien prestado o servicio ofrecido con el valor dehomologo en condiciones
similares si se tratara de una transaccion enttepedependientes, teniendo en
cuenta ademas posibles ajustes que debieran realiea caso de ser necesarios
para obtener esa equivalencia. En nuestro casastddie unaSociedad X
dedicada a la fabricacion de electrodomésticosjerésvadoras a distribuidores
independientes por un precio de 400€, y al misramb, vende el mismo
producto a empresas asociadas que funcionan contospde distribucion por
importe de 300€. El analisis se podria centrar, ggemplo, en un estudio de
mercado de productos similares sobre la incidedelaprecio en ventas a
distribuidores asociados y a terceros.

» Método del coste incrementadoCon este método, la practica habitual consiste
en afadir al coste de produccion o su precio daisidgdn el margen normal en
operaciones entre partes independientes. Por nagntahdemos un margen
recurrente, habitual en este tipo de transaccidesaso de no determinarse por
esa via, el margen podria obtenerse de aquel cieemileen transacciones
realizadas entre partes independientes, teniendoegria ademas posibles ajustes
para obtener la equivalencia. En nuestro castodaedad Xvende sus productos
a través de una vinculada Y, mientras que otrasdades de la competencia se
caracterizan por vender a terceros independieBt@sargen de ventas de X es de
un 15%, mientras que el de otras entidades seditf@no al 12%, ya que X no
incorpora los costes de venta como gastos de expdot mientras que las otras
entidades si lo hacen, por lo que cabria realizajuste.



* Meétodo del precio de reventaEn estas operaciones, lo que se busca es obtener
el margen que aplica una de las partes al revedidbo bien o servicio,
comparandolo con el margen de operaciones simigresndiciones de mercado
y, como en los anteriores métodos, realizandodogspondientes ajustes en caso
de resultar necesario. Como ejemplo, nueSteiedad Xtiene una filial en un
pais tercero que actua como punto de distribugiGal, que se le exige como
condicion contractual la venta exclusiva de su pctal a la vez que mantiene
relaciones comerciales con otros distribuidoreslipados en el mismo pais
tercero. La empresa filial revende el producto@u4on., y el margen obtenido se
sitla en el 25%. Por lo tanto, en aplicacién detiorde reventa, tendriamos:

Precio de reventa: 400 u.m.
Margen sobre reventa: 25%
Precio de transferencia: 400 * (1 — 0.25) = 300.u.m

Por otro lado, el segundo grupo es el conocido comtodos basados en el
resultado:

* Método de distribucion del resultado Si una entidad realiza una o varias
transacciones de forma conjunta, dicho método basigmar a dicha entidad la
parte correspondiente del resultado comun incluR#oa el caso de estudio, no
hemos obtenido ninguna referencia sobre valorasibag este método.

» Método del margen neto del conjunto de operacioneSe asigna al resultado
neto a la entidad vinculada derivado de dicha &egién. El resultado, se
calculara sobre cualquier magnitud que pueda aeffigimente las equivalencias
con transacciones realizadas entre partes indepdrdi Algunas de las
magnitudes, que se consideran en la Ley del Impusedire Sociedades (Art.
18.4.e)), pueden ser los costes o ventas. Pama@bte estudio, no hemos obtenido
ninguna referencia sobre valoraciones bajo esteduét

Si acudimos al Plan General de Contabilidad (P@@gdelante) de 2007, en la NRV 213,
se recoge que, con caracter general, las operaciotragrupo deben reconocerse
contablemente a su Valor Razonable, y que, sieglipdifiere de dicho valor razonable,
la diferencia debera reconocerse atendiendo alidae de la operacion. En nuestro caso
de estudio, y en linea con el ejemplo expuestd Eieédo del Precio Libre Comparable,
que laSociedad Xvenda lavadoras a distribuidores independient480£ la unidad,
mientras que el mismo producto lo vende a 300&tailuliidores asociados (comparable
interno). Por lo tanto, cabria ajustar dicha valina al precio de mercado. De acuerdo
con un estudio publicado por Deloitte en materia vddoracion de Precios de
Transferencia (2018), existen varios tipos de agist



e Ajuste voluntario. Es el realizado por el propio contribuyente andesla
presentacion de la declaracién anual.

» Ajuste primario . Se realizan para situarse en coherencia coimeigio de plena
competencia, modificando los ingresos o0 las dedues. Puede ser
autodeterminado, si lo realiza el propio contrimigeo determinado, si lo realiza
la Administracion Tributaria.

e Ajuste secundaria De acuerdo con el Manual Practico de Precios de
Transferencia para paises en desarrollo de la QRPIL{, los ajustes secundarios
derivan de transacciones secundarias, que sornat@oses derivadas de los
ajustes primarios. Estos ajustes pueden suponecaiocimiento de dividendos,
de aportaciones de capital o de préstamos img@icito

La 32 Parte, Cuentas Anuales. Il. 23. Operacionesartes vinculadas del PGC, versa
sobre el contenido de la Memoria Normal relativasagpartes vinculadas. Dicho apartado
indica que se debe hacer constar informacion, deeraaseparada, sobre: Entidad
dominante Vyfiliales del grupo; Negocios conjuntos; Empresas asociadas; Empresas en
los que se tiene control conjunto o influe significativa; Personal clave de la empresa;
Otras partes vinculadas. Ademas, la Memoria delflejae la naturaleza de las
transacciones, los métodos de valoracion seguigogsta en relacion con transacciones
equivalentes hacia terceros independiente®racion de las operaciones; resultados
originados en las transacciones; saldos intragrupo; compraventa de inmovilizado e
intangibles; arrendamiento financiero, entre otras; remuneracion del personal de alta
direccion; conflictos de interés. En lo que respecta al contenido de la Memorieaada,
todos los puntos se mantienen, con excepcion tilajlsobre informacion de conflictos
de intereses. En nuestBociedad Xde ejemplo, podemos encontrar la informacion
relativa a las Operaciones con partes vinculadda Blota 33 de la Memoria, que dice
“Todas las transacciones con entidades vinculadaseakzaron bajo aplicacion del
principio de plena competencia

2.0.1.- Analisis de comparabilidad

Cuando se busca determinar cual seria el precisidemado como de mercado, resulta
necesario por tanto establecer las hipotesis d® @mtuarian entidades en condiciones
de independencia mutua. Ese es el sentido dekandé comparabilidad: determinar si
una transaccion vinculada tiene su equivalencianartransaccion independiente.

La OCDE en sus Directrices (2019), establece umna de pasos para efectuar el analisis
de comparabilidad y que, si bien suelen ser la a@mel mundo real, no constituye un
procedimiento obligatorio de aplicacion, sino ques lentidades o las propias
Administraciones Tributarias pueden llevar a catmg@dimientos alternativos si éstos
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resultan igualmente comparables. Se trata de ynronde nueve pasos que definimos
a continuacion.

» Paso 0l1.Determinacion de los afios concluidos en el asalisi

» Paso 02.-Andlisis de las circunstancias de la entidad olgetanalisis.

» Paso 03.-ldentificacion y conceptualizacion de la operaceéfectivamente
realizada, del método de valoracibn mas oportunel itdicador de
comparabilidad, y otros factores a tener en cuenta.

» Paso 04.Revision de comparables internos existentessdidy.

» Paso 05.4dentificacion de fuentes externas de comparacion.

» Paso 06.-Seleccion del método de valoracion mas adecuaadndicador de
comparabilidad.

» Paso 07.4dentificacion de comparables potenciales. Ellplioa considerar las
circunstancias que harian que una operacion naoleitia fuera comparable.

» Paso 08.Determinacion de los ajustes de comparabilidad.

» Paso 09.Remuneracion de plena competencia.

También define el conjunto de las circunstancidsaigribuyente como un “analisis del
sector y de los factores econémicos y referides @mpetencia y a la regulacién, asi
como de otros elementos que afecten al contribeyest entorno”. Este analisis es el
gue sirve de base para la determinacion de largtancia vinculada, e incluso de la no
vinculada. De hecho, el andlisis ideal implicanaestudio individualizado de cada caso,
pero la realidad hace necesaria la distincion ergses individuales y combinados. El
caso de analisis combinado se puede dar cuandoisna entidad vende una cartera de
productos, a través de la cual obtendra un benpefigyor que operando con un solo
producto. En el caso de $ociedad X un ejemplo podria ser que vendiera cafeteras, y
también capsulas de café para su funcionamiento.

Para determinar qué método de valoracion es mapiago en la transaccion concreta,
es necesario establecer un indicador financieroaees del cual se evaluaran las
circunstancias de comparabilidad. Normalmente, éstéd el margen sobre costes o
margen bruto.En cuanto a los comparables, los podemos encontrar de dos tipos;
comparables internos cuando una parte vinculada y otra independiesadizan la
misma transaccigrcomparable externq que implica la concurrencia de la transaccion
entre partes independientes. En tal caso, las lo@sdatos suelen ser el principal apoyo
de donde extraer la informacion. En la actualidadda cobertura tanto a analisis
cualitativos como cuantitativos. Por citar algurdes los métodos cuantitativos que
expone la OCDE (2017):

» Criterios vinculados al tamafio de la empresaDeterminado a través del
volumen de ventas, numero de empleados, o0 volumeetd/os.

* Criterios relacionados con el valor de las existeras.
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» Criterios relacionados con la valoracion de los imngibles

Lo normal al aplicar los enfoques de comparabilieedue nos encontremos un conjunto
de valores que, en cualquier caso, determinariaangarabilidad de la operacion. Ello
hace que el precio de plena competencia se mueizarena un rango de valores, por lo
que el ajuste procedera realizarse por tanto cuamutecio de la transaccion se encuentre
fuera del rango. La eleccién del punto mas aprapékhtro del rango puede establecerse
a través de criterios como la mediana o la medm@@da. Lo ideal ademas resultaria
gue las operaciones descritas como comparablesakearan en horizontes temporales
similares a los de la operacion analizada, porgugi¢arian la realizacion de una
transaccion independiente en circunstancias siesil&n la practica, las entidades suelen
documentar una serie de operaciones intragrupaeséintds momentos temporales, por
lo que es comun encontrar informacion de otros ,afioBicluso de circunstancias
econdmicas distintas (por ejemplo, crisis econds)icRado que los dosieres de los
métodos de valoracion y analisis de comparabiltdaten un caracter confidencial, nos
ha supuesto una limitacion al alcance accedeoa plra ejemplificar como actuaria la
Sociedad X

2.0.2.- Documentacion de las operaciones

Por su elevado interés, las transacciones entreesag vinculadas han acaparado la
atencion de las Administraciones Tributarias, yepaide ello eran las declaraciones
informativas que debian presentar, en el Modelg @QQellas entidades que estuvieran
afectadas. Tal como describeQaden HFP/816/2017, de 28 de agostpor el que se
aprueba el Modelo 232, a partir del 1 de enero& Zxace un nuevo modelo que, en
pocas palabras, extrae los cuadros informativaatives a dichas transacciones del
Modelo 200, para crear uno especifico. Dicho modehaira un caracter anual, y su
periodicidad prevista de presentacion se prevale@s0 de noviembre de cada afio, tal
como establece la Agencia Estatal de Administra€idsutaria o AEAT.

De acuerdo con éArt. 13 del Real Decreto 634/2015, de 10 de julipor el que se
aprueba el Reglamento del Impuesto sobre Sociedidesntidades deberan aportar
Informacién pais por paissobre este tipo de transacciones. En este selatiggjslacion
espafiola, recogiendo las Directrices dictadas ddCDE en materia de precios de
transferencia, prevé que las entidades afectadasspmtipo de transacciones presenten
tres tipos de informacion:

! https://sede.agenciatributaria.gob.es/Sede/todas-gestiones/impuestos-tasas/declaraciones-
informativas/modelo-232-decla s-territorios-calificados-fiscales/plazos-presentacion.html
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* Master File o documentacion del grupo (art 15 RIS)En él se encuentra toda
la documentacidén en materia de precios de tramsfereelativa al grupo al que
pertenece el contribuyente. En ella, y tal comoesege en el Caso A que sirve
de ejemplo ilustrativo, se recoge informacion retata la estructura y
organizacion del grupo, a las actividades que datarde los activos intangibles
gue posee, la situacion fiscal del grupo o de swidad financiera, entre otras
cuestiones. Resulta exigible su presentacion ggrallas grupos con un INCN
superior a 45 millones de euros.

» Local File o documentacion especifica del contribgnte (art. 16 RIS) En él,
deberan documentarse las operaciones vinculadae d@esindividualidad, asi
como informacion econdmica-financiera de esta adtiéntre otras cuestiones.
En el Caso B encontraremos un ejemplo ilustratezo@ino se redactaria un Local
File. Los establecimientos permanentes de entidadesgesidentes en Espafia
también deberan aportar esta documentacion. Easelde que la sociedad tenga
un INCN inferior a 45 millones de euros, se pemaita presentacién del modelo
simplificado.

* Informe pais por pais (art. 14 RIS) Resulta exigible a las entidades
identificadas en el articulo 13 del citado reglatngnuando el INCN del grupo
sea superior a 750 millones de euros en el pefodositivo anterior. En el caso
D, veremos un ejemplo practico del Informe.

La OCDE recomienda mantener la informacion actadhzcon cierta periodicidad,
generalmente de manera anual en el caso del Maksteocal File y el Informe por pais.
En cuanto a los comparables, el organismo recoraisndevision cada tres afios, si la
informacion no varia de forma significativa, aundae ratios financieras en los que se
base para determinar el precio de plena competeshalaben revisarse cada afo. El
idioma utilizado en los procedimientos de la Admsiirsicion General del Estado ha de ser
el castellano. No obstante, de acuerdo con ladusiones del Foro de Grandes Empresas
de la AEAT, con el fin de evitar un sobrecostewstd de la traduccion de los documentos
oficiales, estas entidades pueden hacer uso dedioma distinto del reconocido
oficialmente en el pais de declaracion, siempresgaede uso comun, normalmente el
inglés.

Si bien las entidades que superan los umbralesi@mente citados estan sometidas a
una serie de obligaciones formales en materia dardentacion, la AEAT permite que
una transaccion no sea detallada en el Modelo 200dsi no supera el valor de
100.000€, entendido sobre una misma entidad o mergimculada, en el conjunto de
operaciones del mismo tipo, y siguiendo el mismeoa@de valoracion. Por ejemplo, si
la Sociedad X con residencia fiscal en Espafia, realiza unasmdatadas transacciones
de compraventa de producto terminado con la empfesan residencia en Francia, y
éstas no superan los 100.000€, ademas de las iomadicanteriores, no tendria la
obligacion de detallarlas en el Modelo 200.
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Caso A.- Documentacion Especifica del Grupo o Magt&ile

1.- DESCRIPCION GENERAL DEL GRUPO

La Sociedad Xes una sociedad dedicada a la fabricacion deedieechésticos con sede
en Zaragoza. Fundada en 1947 bajo la marca logs E#ectrodomésticos, desde sus
inicios se ha caracterizado por una relacion deacéa no solo hacia los consumidores,
sino hacia la sociedad en general. El gran éxita gderca culminé en los afios 90, década
en la que fue adquirida por la sociedad alemanaétdzhland AG, y que supondria el
inicio de su trayectoria bajo el paraguas del grap&ppliances Group. El grupo A
Appliances Group fue constituido en 1980 en Muniim la creacion de la empresa
familiar A Deutschland AG. La rapida expansion deeimpresa en el sector de los
electrodomésticos comporto su presencia en hagiai&@s en Europa, y en la actualidad
el grupo cuenta con presencia en los 5 contineatdsavés de diversos puntos de
distribucion, fabricacion o de servicios técnicesrdparacion. En la actualidad, el plan
estratégico del grupo contempla potenciar su pogsem el mercado chino, a través de
nuevos puntos de distribucién que acerquen laateta demanda actual del mercado
asiatico.

El grupo esta formado por la sociedad matriz A Behland AG. La estructura accionarial

esta compuesta por el 51% perteneciente a la &Ajily el 49% restante perteneciente a
la fundacion A Social Care, fundada por la familiaTodas las entidades filiales estan

participadas en su totalidad por A Deutschland.
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A
Appliances
Group

Y, S.A. W, SpA
(Francia) (Italia)

El grupo esta exclusivamente especializado en la fabricacion de electrodomésticos. Aun
asi, la expansion del grupo ha motivado la presencia en otras areas, que incluyen los
servicios técnicos oficiales de reparacion, que consisten en puntos centrales distribuidos
en cada continente donde se llevan a cabo las reparaciones para ese mercado geografico.
Otros servicios incluyen los puntos de logistica y distribucion de los aparatos producidos;
los centros de I+D, que se encuentran repartidos en Alemania, Brasil, China y USA.

Participamos en todas las actividades de la cadena de valor del producto, y ello nos facilita
la fabricacion de productos con altos estandares de calidad.

Los principales mercados en los que tenemos mayor fuerza de ventas se encuentran en
Europa y Asia, y mas concretamente en Europa Central y China. Es en este ultimo, donde
el plan estratégico del grupo prevé potenciar su presencia dada la creciente demanda de
electrodomésticos. Respecto al ejercicio anterior, el grupo ha adquirido dos entidades
escindidas del grupo B, dedicadas a la distribucion, E AG y F PLC, a través de las cuales
aumentara sus puntos de distribucion de aparatos electrodomésticos.

2.- Descripcion de funciones y riesgos en materia de precios de transferencia

A Deutschland AG es la sociedad matriz que, ademas de ejercer las funciones principales
de fabricacion de electrodomésticos, constituye el punto central de distribucion para el
mercado europeo y de servicios de [+D. En esta lltima area, externaliza algunas funciones
de investigacion con la sociedad Y, que se centra especialmente en los electrodomésticos
de lavado y secado, y hornos.
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La sociedad filial H, con sede en India, se camgfiten 2015 como un centro de servicios
compartidos. En ella, se realizan las funcionescalerdinacién logistica para cada
mercado geografico, de recursos humanos y de Bim&d, este centro trabaja de manera
conjunta con las filiales en materias aduaneraspesitivas, que aseguren una correcta
coordinacién de las actividades que este centrlizaeanediante la proporcién de
informacion.

Los puntos de distribucién se han localizado emplastos centrales de cada mercado
geografico. Asi, en el mercado europeo localizaeh@entro logistico en A Deutschland
AG, en Alemania; R China Logistics, en China; T Brasil Distribui¢do, en Brasil; y U
Appliance Logistics PLC, en USA. Estos puntos attéaemas de como puntos locales,
de puntos con caracter central que aseguren eh&traia cada filial de su mercado en
caso de roturas de stock.

El Grupo actualmente se encuentra inmerso en & d@le investigacion y calidad. La
aparicion de una nueva demanda requiere la alibreacin principios que aseguren la
calidad del aparato al mismo tiempo de ser respetuocon el medio ambiente. Por ello,
desde el Grupo se ha adoptado una politica deugssicero en la que se trabaja por la
consecucion de aparatos que tengan el menor impastble en el medio ambiente, y
reducir la huella de carbono. En estos ultimosdsase ha avanzado en la inclusion de
material reciclable en los aparatos en el procesprdduccion, y fruto de ello es la
politica de produccién circular seguida por laslfés. Asi, los aparatos que ya no sirvan
para su uso pueden ser llevados a los serviciatales de reparacion, quienes se
encargaran de trasladarlos a los puntos de disidibypara extraer los componentes que
puedan ser reciclados en la consecucion de lososugparatos. De esta manera, se
reducen los costes al tiempo que se le da una migdevatil a los materiales, reduciendo
la huella de carbono.

Los Estados Financieros Consolidados del Grupo traiek buena salud financiera de
la que goza A Appliances Group. La principal cardstica del Grupo reside en la
financiacion intragrupo. Esta politica, incrememta&h los dltimos afos, aprovecha las
sinergias generadas dentro de las entidades carcg®lcompetitivas con otras formas
de financiacién que se encuentran en el mercadersise encuentran alineadas con los
principios de plena competencia en materia de sese transferencia. Esta politica de
financiacion ha permitido reducir la financiacidoncaquellas entidades externas que
supusieran un coste de financiacion mayor que aotlalidad. Ademas, desde el Grupo
se estéa trabajando en los ultimos afos en la masi@m de una politica de financiacion
interna en la que cada sociedad filial, en basssaltados historicos, fije un porcentaje
fijo o variable de no distribucion de resultadas ndanera que se fomente la expansion a
niveles internos de cada sociedad, para deperatéa, vz menos, de fuentes ajenas de
financiacion.
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En materia de precios de transferencia, recienteniaociedad X S.A., con sede en
Espafia, constituyé un Acuerdo de Valoracién cokHAT en base a unos Acuerdos de
Reparto de Costes (ARC) sobre la creacién de umonimtangible, en los que se esta
trabajando conjuntamente con los puntos de I+DGtapo. Se trata de un intangible
relativamente nuevo, de los que apenas existen arailles externos, y la consulta de
valoracion reside en la asuncion de control y nesde cada entidad en la vinculacion
contractual. X aportara un 15% de su plantilla Bepartamento de Ingenieria del
producto, que también seguira realizando las furesgropias de su Departamento, para
aportar sus conocimientos a los centros de I+Dodeoadesarrollar el prototipo base del
nuevo intangible que se quiere conseguir. EI Aauedd Valoracion ha finalizado
satisfactoriamente tanto para la AEAT como paradaiedad, alineandose con los
principios de plena competencia en materia de @see transferencia.

En la Nota 33 de la Memoria de los Estados Finanei€onsolidados del Grupo, se
recoge de manera simplificada, en millones de elasgrincipales operaciones entre las
entidades que componen el Grupo y su variacioreotslel ejercicio pasado.

Compra de| Préstamos| Investigacion|  Otros
materias | intragrupo | y Desarrollo| (servicios

primas (1+D) de IT)
2022 40C 37E 12C 5C
2021 41F 25C 11C 35

De ellos, el 55% de las transacciones se locabrael segmento europeo del Grupo, si
bien se ha reducido con respecto al anterior ejerein casi un 8% por la politica de
financiacion intragrupo entre todas las entidadesapnforman el grupo, y también por
el incremento de actividad en el centro de sergicampartidos localizado en India.
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Caso B.- Documentacion especifica del contribuyente o Local File

Entidad local

La Sociedad X, S.A. es una sociedad participada al 100% por A Deutschland AG,
sociedad matriz, que se estructura por la Persona 0, que actia como CEO de la filial,
Persona 1 como CFO; Persona 2, como CPO, y Persona 3 como CSO. Ademas, el
departamento financiero, contable, de tesoreria y fiscal dependen directamente del CFO;
el departamento de compras y proveedores, asi como el Departamento de Ingenieria del
producto dependen del CPO; y el departamento de clientes y fuerza de ventas del CSO.

La entidad participo recientemente en un Acuerdo de Valoracion con la AEAT en materia
de precios de transferencia sobre un ARC constituido con los centros de [+D desarrollados
en cada mercado geografico, con el objetivo de la creacion de un nuevo intangible. Al no
existir comparables externos fiables, la entidad recurri6 a la AEAT para la determinacioén
concreta del control y riesgos asumidos en dicha vinculacién. El acuerdo finalizo
satisfactoriamente para las partes en la valoracién del ARC.

X, S.A.
(Espana

Fabricacion Servicios Técnicos Delegaciones
oficiales de reparacion de ventas

Puntos de Distribuidores

venta propios oficiales

Los principales competidores dentro de Espafia se identifican con las marcas globales
Electronic Appliances Espana, S.A., Global Home Solutions, S.A. y XYZ, S.A.
Dichas sociedades representan, conjuntamente, 4 veces mayores niveles de ventas que
otras entidades competidoras a nivel local, de las cuales destacaria Electrodomésticos
Pepe, una de las entidades con mayor presencia a nivel nacional.

Operaciones vinculadas

e La entidad ha llevado a cabo una venta de apagtdosodomésticos a Z PLC,
con sede en Reino Unido, que comprendia el peded2022. Dicho acuerdo se
cerré con una tarificacién del precio en un prometh 450€ por unidad en la
familia de los frigorificos, y 375€ en hornos. Dasttarifas llevan aparejadas una
serie de clausulas contractuales que estableceseueale descuentos en futuras
compras por objetivos, que residen en el volumewned¢as de Z, PLC de esos
aparatos en el mercado anglosajoén. El objetivostie acuerdo es consolidar el
liderazgo en su mercado a través de nuevos apajatose han fabricado en
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Espafia, y que tienen como objetivo central orieetal sector de la hosteleria, en
creciente expansion en paises como Irlanda parigehto, y en Inglaterra por una
mayor implantacion de oferta culinaria, que est@v@cando la aparicion de
nuevos restaurantes, y la expansion de los yaeexést, asi como hoteles o centros
de ocio. La actual produccién en Reino Unido sdddicado tradicionalmente al
sector de las familias, a través de pequefios etkntrésticos, de la que es lider,
por lo que se ha realizado un esfuerzo en consdidenagen hacia unos sectores
en expansion, y de los que se prevé una fuertadentie competidores en el
futuro.

El mercado europeo resulta bastante homogénedestipgsde productos, por lo
que la valoracion de estos aparatos en relaciérciconnstancias comparables
externas se ha llevado a cabo mediante el MétoldBrdeio Libre Comparable
(CUP). Asi, a través del andlisis del benchmarkasegado a la conclusion de
que el precio de venta se alinea con las Direstreae materia de precios de
transferencia, sin registrar ademas cambios sigivios respecto a periodos
anteriores, puesto que el precio ha influido tambéspecto a fendmenos externos
como la reciente inflacion o la salida del Reinaddrde la Union Europea, que
hizo rebajar el valor de la libra esterlina.

Se ha llevado a cabo la venta de una flota depoatesa la sociedad matriz A
Deutschland AG, con sede en Alemania, con el olgeate incrementar la flota
correspondiente al centro de distribucion comparpédra el mercado europeo,
reduciendo asi la flota local. Dicha venta se a&hzado bajo un contrato cuyo
término de pago es al contado. Los elementos dsytoate constan de 5 camiones
y 2 semirremolques. Las fechas de matriculaciéiosielementos comprenden
del 2019 al 2021, y apenas han tenido kilometrgjre otros riesgos, el
vendedor, X, S.A., asume el riesgo de venta bajdicones de calidad, esto es,
de certificado probatorio del buen estado de Idbdcudos (ITV o inspeccion en
taller), asi como otros gastos como pueden satddsaspaso de titularidad del
vehiculo. Por su parte, la sociedad A asume elattasdel bien desde los
almacenes de X, hasta el centro logistico de A.

Existe un indicador interno comparable de hacea®,atuando la entidad L, con

sede en Argentina, vendio el 25% de su flota latalentro logistico P para el

mercado latinoamericano, con sede en Brasil. Sbbarvado que los elementos
de transporte constituyen comparables fiables dremlpo, y el precio de las

transacciones presenta equivalencia ajustada poretlde precios del momento.

A nivel externo, la compafia Electrodomésticos Pepastituyé en 2021 una

sociedad filial y traspaso toda su flota de trangpdesde la matriz a la sociedad
filial, que operaba como centro logistico para tedpafa.

Dentro de otros mercados comparables, existen émnhis mercados de ocasion
donde se puede establecer una analogia entresldspde venta independientes,
y vinculados. En ellos, distintos precios se olmergegun el contexto de
kilometraje, MMA, traccion, espacio, entre otropeg0s, que permiten encontrar
comparables fiables.
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Para la comparacién del elemento vendido se haaddasos elementos
previamente, de los que la entidad aporta su icestibn documental, y que
concuerda con lo observado en otros mercados ded&gnano. Los vehiculos
han sido sometidos a una inspeccion para formdhzzwmpraventa.

El andlisis de precios de transferencia situalere los bienes dentro del rango
de plena competencia. El bien, valorado en promedlionos 35.000€ en el caso
de los semirremolques, y 160.000€ en el caso dmlogones, se sitlan dentro de
la mediana de precios para el mercado europeohiewes de segunda mano.

Informacion financiera

En el anexo X, se encuentran los Estados Finarscarditados de la sociedad
contribuyente, asi como cualquier informacion friara que haya servido para
el estudio de comparabilidad en la determinaciola deloracion bajo el Método

de Precio libre comparable. La transaccion se éxadlo a cabo, entre otros
aspectos, bajo un contexto econémico similar abtdes comparables, ajustado
su valor a efectos inflacionarios.
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Caso C.- Modelo 232

ANEXO
FORMATO ELECTRONICO
ey . Declaracion informativa
m /“ Agencia Tributaria de operaciones vinculadas y de operaciones gy
Teléfono: 901 33 55 33 y situaciones relacionadas con paises o 232
OF e www.agenciatributaria.es territorios considerados paraisos fiscales.
YAROC RBICA
Identificacion (1)
NF Entdad Apelidos y nombre o razén social
| A12345678 [ X, S.A.
Devengo (2)

EJRICICIO s | 2022
Fecha de inicio del periodo impositivo...... | 01.01.2022 |

Declaracion complementaria |
N* de justificante de la declaracion anterior

CNAE actividad principal | 2751

Informacion operaciones con personas o entidades vinculadas (art. 13.4 RIS) (3)

I | | l

mmmmaiwnsoqm.sh;hwu X m&sam‘ T d dlrm_) ct s.i:_._ a las ‘;L z
mmisndmmxsmwumﬁ?mm' mm&'«%m —
Pezomle F/) |  Apelidos y nomre / Razén social «.‘?‘}.E% provaaipats | cousin | ‘BetH | wPTBils) | opvetn
FR124536891 Y,S.A. Asociada 06 | CUP  4.852452
EN456319735 Z,PLC Asociada 08 R Reventa | 4852452
1T0154203569 W, SpA Asociada | 12 1 Margen 4 852 452
Operaciones con personas o entidades vinculadas en caso de aplicacion de la reduccion de las rentas
procedentes de determinados activos intangibles (art. 23 y DT 20" LIS) (4)
lN’WM& la matriz J Razén social (matriz) J
Declare separadamente por persona o entidad vinculada las rentas sobre las que se aplique la reduccion.
ﬁu‘“?t'-‘ FA Apellidos y nombre / Razén social (persana o entidad vinculada) m vn;'z:m Importe operacion
L | | | | |
Persona o entidad i Codigo -:r’
vinculada: NIF (74 Apeliidos y nombre / Razén social (persona o entidad vinculada) m acion Importe operacién
I [ | | I |
Persona o entidad . . Codigo -30 ;
wvinculada: NIF A Apelliidos y nombre / Razdn social (persona o entidad winculada) m acion Importe operacion

Operaciones y situaciones relacionadas con paises o territorios considerados como paraisos fiscales (5)

Operaciones relacionadas con paises o territorios considerados como paraisos fiscales

Persona o entidad residente en pais o territorio
Descripcion de la operacion considerado como fiscal

Clave Pais o territorio considerado
F/)_|paisterrtorio|  comoparaisofisc | Importe |

Tenencia de valores relacionados con paises o territorios considerados como paraisos fiscales

Tipo Entidad participada o emisora de los valores Pais o teritorio considerado como paraiso fiscal

Valor de adquisicion

% Particip.
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Caso D.- Informe por pais

ANEXO

[ 1dentificacién de la entidad presentadora |

X, SA. ] \ (I \' Sy ]
— \‘;\,» RS
QO \/

Condicién por la que presenta el informe Pais por Pais: *)

[ Matriz art. 43. 10.,1* pérrafo de la NFIS

[X] Entidad subrogada art. 43. 10., 3* parrafo de la NFIS ‘ :\

[ Constitutiva Informacion completa, motivo art. 43. 10., 2°pérrafodelaNFlS,letma)N§ de la entidad dominante
[ Constituti 360 ¢ motivo art. 43. 10., 20 parrafo de la NFIS, letra b) oon)tnsdcmndelaem:daddommarm

[J Constitutiva Informacién completa, motivo art. 43. 10., 2° parrafo de la NFIS, )i ﬁmﬂ\khq@dmumm

[ Constitutiva Informacién completa, motivo art. 43. 10.,3% pérrafo de la NFIS Cofstitiva desigr / X

[ Constitutiva Informacién incompleta, motivo art. 43. 10., 2° pérrafo de la NFLS, létra ) No bigacidn'a declarar jurisdi n de la entidad

[ Constitutiva Informacién incompleta, motivo art. 43. 10., vmooaegﬁ mb)@:jmmhammumm :

[ Constitutiva Informacién incompleta, motivo art. 43. 10., 2° parrafo NFIS/letra ¢) i jusd@énaehmm
a ~ »

Y

Dmnmmxmmumpbunmmu 10., ?pénafodeli N

w La opodn mancads debe conadr con 1 Indkado en B G 231\

[ 1dentificacién del grupo | Q \ \ R
Denominacién o nombre del grupo multinacional N\ b-\ » Y N
(A Appliances Group 5~ A —— .
Denominacidn social de la entidad matriz A ) 4 ~ Y Y by NIF a demsmles de la entidad matriz
A Deutschland. AG A\ N~ RN | - DE145632810 ]
R N N

Pais en el reside /N
[__Alemania \ )] Q
A_Y

X

| Mwl“mmhﬁmﬁdo&lmmymmhleumml

Ingresos. A 5 Imp sobre Sobre Activos tangibles
- A \(M)m 3 - \ o Resukados | oo | gstintos de tosores
declarado e l"°,| trabajadores | e instrumentos equi-

fiscal

Tearos | SO waa | N ? o ‘(al‘g\to'ujb) (an-enmi valentes a tescreria
N\ \/ \
158000000} 12W 784,000 215.000 . 252000 200.000 [200.000| 525 3.952.179
X A A -
AN _ [N PO l\ O S
\“”'\ A \ O N

n)wwdw@a-mo‘ﬁmm ammmm

[ Ush ‘\bdu Iu Enﬁdpd- Integrantes del grupo mullhldonll incluidas en cada agregacion por jurisdiccion fiscal

Jurisdiccidn fiscal , \ n ] 3 53
:m, des . g g B g‘g g 8 E § g E
distinta de la c S H ° g 5 g< "
wrasccsnrs | §o [EE2Y S 2s §|%s <3| 2 . °§§ 3
s gg §§§ S By gﬁa N IR g: 3 § [ :
HIBEE I Ege 28| 52| 5 [feze s | &
\\ 1Y, SA | Francia X
2.
Y 3.Z. PLC | Reino Unidg X
L
2,
W, SpA | ltalia X
(3) Indiquese © naturaleza de 1 actMdad de I Enticad Integrante en b seccidn “Informacidn adiconal”.
[ 1nformacién adicional
Induir de manera sucinta & i ° i ; que e 0 que faciiten la i6n de la i en & informe pais por pas
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Concluiremos este apartado mencionando los proklaras que se pueden enfrentar las
entidades afectadas por este tipo de transaccigres,que la falta de informacion, o
informacion incorrecta, es sancionable ante la Astriacion Tributaria. Estos hechos se
recogen en edrticulo 18.13 LIS. Califica como grave cometer infraccion tributaria
derivada de informacién incompleta, erronea o falgaevé las siguientes sanciones en
consecuencia: Multa pecuniaria fija de 1.000€ @mio ¢ 10.000€ por cada conjunto de
datos, sobre cada una de las obligaciones de dotaoitn, ya sea para el grupo o para
cada entidad o persona como declarante.

Dicha sancion estara limitada por la menor entre:

* EI 10% del importe de las operaciones sujetas puésto sobre Sociedades, al
IRPF o al IRNR del periodo impaositivo correspondien

* EIl 1% del Importe Neto de la Cifra de Negocios (NWC

Por ejemplo, describamos un caso en quBdaedad Xtiene un INCN de 1ME€, las
operaciones sujetas al IS, en conjunto, suponemi®50y que ha presentado varios
errores en la declaracién informativa en el Mod8a. El limite seria 10.000€, que se
obtendria de:

1%INCN: 1% de 1.000.000 = 10.000€
10% de 250.000 = 25.000€

Si la Administracién Tributaria detecta 4 errors, formar un conjunto de datos, se
resolveria una sancion de 4.000€. Si hubiese umtadad de errores tal que superase el
limite previsto, la entidad seria sancionada catahd0.000€, que es el limite maximo
sancionable para su caso particular.

Si Infraccion < Limite maximo previsto: Sancion atma infraccion

Si Infraccion > Limite maximo sancionable previssancion acorde al limite

2.1.- Impacto financiero, contable y fiscal de loprecios de transferencia

Los contratos celebrados entre partes vinculada&slgou influir en el traslado de
beneficios hacia tributaciones mas generosas,iénagie la OCDE considera necesario
tratar en aras de evitar practicas fiscales frardas. En ese sentido, el Organismo, a
través de la seccion D del capitulo I, establece doterios que podrian fijar la
comparabilidad entre transacciones.
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2.1.1.- Términos contractuales

En el mundo real, la formalizacion de un contraiede determinar qué empresa asume
control y riesgos en la transaccion, y en qué naeldidhace. Sin embargo, pueden existir
otras condiciones no contractuales que especificiraealidad de la operacion. La
OCDE las identifica por: funciones realizadas ematco de la operacion (control y
asuncion de riesgasjircunstancias economicas de las entidades y del sector en el que se
encuentran; estrategias empresariales realizadas.

Sin embargo, podria ocurrir que las operaciondi&zagias en la practica difieran de lo
acordado en contrato. La OCDE (2015) dictaminasensentido que el andlisis de plena
competencia deberia actuar sobre la realidad efedéi la operacién. Otra realidad puede
ser que nos encontremos ante una modificacionsdédminos contractuales. De acuerdo
con la OCDE (2015), deberiamos prestar especiatiétea si dichos cambios motivarian
un acuerdo nuevo, o si por el contrario buscarjastarse a las practicas reales de la
operacion. De nuevo, dado el caracter confiderdgalos contratos celebrados entre
empresas, no hemos podido acceder a la informapiénbrindan y que hubiéramos
podido ejemplificar.

2.1.2.- Analisis funcional

El analisis funcional busca determinar en qué derst esté llevando a cabo la operacion,
es decir, como se estan repartiendo los resula@ldsados entre las partes implicadas, y
si dichos resultados son coherentes con la asudedgresgos y control de activos. La
OCDE (2015) considera determinante poner el focla generacion de valor del grupo,
en como genera las sinergias y la relacion dedaepandencia entre las entidades.

2.1.3.- Caracteristicas de los bienes o servicios

Tal como veremos en el apartado 2.2.1.-Transacgi@m materias primas, las
cualidades de los bienes o servicios facturadodgrudeterminar en gran medida si las
circunstancias son comparables. Determinados a&speomo la calidad del bien, la
apariencia fisica o el seguro de este, puedenndietar si dichos bienes se han facturado
bajo principios de valoracion dependientes.

2.1.4.- Circunstancias econémicas

Si deciamos que cualquier circunstancia puedeaafakprecio, algunos de esos factores
tienen que ver con aspectos externos al bien acgergl precio puede ser diferente
incluso en funcion del mercado geografico, el sed® actividad, la competencia y
concentracion de clientes y proveedores, nivelegatéa y demanda, etc. Incluso deberia
tenerse en cuenta el impacto de los ciclos ecorm@rsobre los precios, diferencias
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sectoriales entre regiones, homogeneizacion de mercados geograficos o niveles
socioeconomicos. Al final, la valoracion del precio debera adecuarse al entorno que lo
rodea y que, en cierta medida, tiene influencia sobre €l.

2.1.5.- Estrategias empresariales

Las estrategias empresariales también influyen en la determinacion de los precios en el
mercado. Asi, empresas en circunstancias comparables pueden llevar a cabo
investigaciones de mercado para lograr potenciar su presencia en €l. En ese sentido, cabria
esperar que la empresa realizara tal estrategia, incluso mermando los beneficios presentes,
para conseguir unos mayores rendimientos futuros. Si tal caso no se cumple en materia
de precios de transferencia, la realidad podria determinar una practica diferente de la
establecida, por lo que podria suponer un ajuste en el precio pactado.

Se ilustra un ejemplo de ARC con nuestra Sociedad X. Este ejemplo se ha elaborado a
partir del caso practico propuesto por el documento de la OCDE Garantizar que los
resultados de los precios de transferencia estén en linea con la creacion de valor.
Proyecto de la OCDE y del G-20 sobre la Erosion de la Base Imponible y el Traslado de
Beneficios. Acciones 8 a 10 — Informes finales 2015.

La Sociedad X e Y, ambas pertenecientes a un grupo multinacional cuya actividad
principal es la fabricacion de electrodomésticos, suscriben un acuerdo de reparto de
costes. Dicho acuerdo tiene como fin tltimo la obtencion de un nuevo activo intangible.
Por lo tanto, dicho ARC sera considerado como de desarrollo. Ambas entidades aportan,
entre otras cosas, tecnologia y personal propio, y concluyen que los costes iniciales del
acuerdo son los siguientes:

Costes incurridos por X (coste unitario) .............c.eeeeeinnennn. 200
Costes incurridos por Y (coste unitario) ...........c.eeveeeneennnnn 175
Valor del intangible ......... ... 225

Durante el afio, la entidad X aporta 20 unidades de aparatos necesarios para la
consecucion del acuerdo, e Y hace lo propio con 45. La estructura de costes quedaria
definida de esta manera:

Costes X 20*200 = 4000 33,68%
Costes Y 45%175 = 7875 66,32%
11875 100,00%
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Contribuciones de X 20%225 = 4500 30,77%
Contribuciones de Y 45* 225 = 10125 69,23%
14625 100,00%

Dentro de las actividades de explotacion del intangible, la Sociedad X e Y han consumido
un 45% del mismo (45% de 14625 = 6581,25). En virtud del acuerdo, y en aplicacion del
principio de plena competencia, las contribuciones deben corresponderse con los
beneficios esperados. En este caso, se deberia ajustar al 45%, por lo que las entidades
deberan aportar 8.043,75€, la diferencia (14.625-6.581,25). La Sociedad X ha aportado
4500, y la'Y 10.125, por lo que sera X quien debera hacer un pago compensatorio de
3543,75€.

2.1.6.- Otros casos: Operaciones triangulares

En 2009, tuvo lugar una reunién del Foro Conjunto de la Union Europea sobre Precios de
Transferencia (FCPT) en la que se trataron diversos temas de la materia, entre ellos los
relativos al comportamiento de estas transacciones en operaciones triangulares. El
FCPT, llega a la conclusion sobre la necesidad de, en la medida de lo posible, establecer
acuerdos entre las distintas administraciones fiscales para evitar la doble imposicion. Otro
de los procedimientos acordados es la determinacion de Procedimientos de Acuerdos
Previos sobre Precios, que de algin modo eviten situaciones de doble imposicion, y que
supongan un ajuste en materia de precios de transferencia en los casos triangulares
exteriores.

2.2.- Precios de transferencia y principales operaciones con vinculadas

2.2.1.- Transacciones con materias primas

En nuestro caso de estudio, la Sociedad X vende mercancias a precio de coste a la
empresa Y, vinculada del grupo, que vende posteriormente a un precio superior, digamos
al de mercado. Por lo tanto, el grupo estd obteniendo un beneficio por la venta al exterior.
La particularidad de la transaccion es que la empresa X tributa a un 30% y la empresa Y
no lo hace, pues radica en un paraiso fiscal.

En este campo, las Directrices (2015), en base a experiencias previas, recogen revisiones
a la Accion 10 en cuanto a la aplicacion de los métodos de valoracion, y afirman que el
Meétodo del Precio Libre Comparable puede ser un método eficaz para este tipo de
transacciones, porque se entiende que las circunstancias comparables inmediatas basan
su precio en las cotizaciones de materia prima, por lo que existe un precio real de mercado
que se pueda establecer en el momento concreto de la transaccion.

Sin embargo, no basta con atender al criterio de cotizacién de las materias primas para
determinar que existe un comparable. Para que exista ese comparable externo, en caso de
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las materias primas, las Directrices van mas ak&plficitan que el bien incluso debe
poseer caracteristicas y cualidades fisicas similares; condiciones contractuales; precio de

la transaccion; condiciones de entrega y seguros, entre otros. Ademas de dichas
cualidades, la cotizacion debe ser comparable etiegipo. En ese sentido, la
Administracion Tributaria deberia considerar tdizaxion a efectos de comprobaciones
0 actuaciones inspectoras. Sin embargo, si la ahtido es capaz de aportar la
documentacién acreditativa de dicha cotizacion, teenaria como momento
suplementario la fecha de envio de la mercancip 8glicacion de este método de
valoracion, las asunciones de riesgos o0 activodralados deberian dictaminar la
distribucion de los resultados, que deberian r@aéez en funcién de la generacion de
valor, de acuerdo con un estudio de EY (2015) dacid@ con las transacciones de
materias primas.

En materia documental, la OCDE establece la nem@sld documentar los hechos que
se exponen a continuacion, a fin de determinaursipte con la aplicacion del principio
de plena competencia:

* Formulas utilizadas para la obtencion del precio.
» Contratos con terceros.

* Primas o descuentos contractuales.

* Fecha de pacto del precio.

* Reflejo de la generacion de valor.

2.2.2.- Management fees

Otro de los servicios que detalla la OCDE entreapenes vinculadas son los servicios
prestados en calidad de accionista. A este resp&ct®CDE alerta que no debe
considerarse tal operacion como un Sservicio intmagy puesto que una entidad
independiente no llevaria a cabo tal operaciémgsydastos del servicio por tanto se
reconocera en calidad de accionista. Algunos gaiseden ser:

» Costes de la sociedad matriz en materia contabteejPmplo, la sociedad matriz
es A Deutschland AG e incurre en unos costes @dizag una auditoria a los
Estados Financieros de la filial X, en interés dbeutschland AG.

e Costes derivados de la gobernanza del grupo, camdanm ser de Gobierno
Corporativo, Compliance, Control interno, etc.

La cuestiéon radica en si una entidad independibetaria a cabo tal operacion o lo
realizaria por si misma, aunque tal y como aleda@daBate (2021), las mismas entidades
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multinacionales necesitan criterios conjuntos deaaion en determinados ambitos para
asegurar la eficiencia de la actuacion del grupestidon que deberia ser tenida en cuenta
por la OCDE.

2.2.3.- Cash pooling

En un intento de coordinar las funciones de tesmrencontramos el concepto @ash
Managemenique como define el Centre Metal-largic Upmball (2002), se trata de un éarea
de la entidad que funciona como “centro de movitoemonetarios, con independencia
de su actividad econémica”.

Dentro delcashmanagementos centraremos en el Cash Pooling, que es ellmdde
gestion de tesoreria aplicado poSlaciedad Xen nuestro caso de estudio. De acuerdo
con las directrices de la OCDE en materia de gestétesoreria, este método resulta
muy positivo para las empresas porque permite ae#r en una cuenta bancaria los
movimientos de todas las cuentas existentes deogmor o que se conseguiria una
gestion eficaz de la liquidez al reducir los inse®de descubiertos, o incrementarlos por
obtener saldos positivos. Otra de las ventajasirs®uiz Garcia (2019) es que las
posiciones positivas de determinadas empresas rdglo gse compensan con las
posiciones negativas de otras entidades de esti®, qpoe quedan cubiertas sin necesidad
de acudir a financiacion externa.

En materia de precios de transferencia, los fomeabidos por la entidad deben seguir
el principio de plena competencia, algo que nogearelevante desde el punto de vista
del Cash pooling nocional, de acuerdo con Chantl§?@uesto que no se produce un
traspaso real de fondos. Ademas, teniendo en cgeetéos fondos se remuneran a un
determinado tipo de interés, resultara importaeterdhinar que dicho tipo es de plena
competencia, al obtener mejores rendimientos poetelo de cuentas que si una entidad
tuviera su cuenta individualizada. La OCDE (2028)aklece varios criterios para
determinar el principio de plena competencia egektion centralizada de tesoreria:

» Remuneracion delcash pool leaderEl lider del cash pool, la sociedad matriz,
generalmente realiza funciones de coordinacionadeukenta centralizada con
respecto a las individuales. Como su accion semsaibe a la coordinacion, la
remuneracion deberia ser limitada. En nuestro dasstudio, la sociedad matriz
A Deutschland AG es quien realiza las funcionesadgdinacion.

« Remuneracién de las entidades participantes en dCash pooling Se
determinara mediante la aplicacion de tipos deéstde plena competencia, en
base a sus posiciones deudoras o acreedoras @armtd cash pool. El problema
reside en que esta modalidad de gestién de tesorers normal encontrarla en
entidades independientes, por lo que entrafia Hdctestablecer un comparable
para el tipo de interés, aunque ello no quiererdguae no sea de plena
competencia.
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» Garantias. Uno de los aspectos importantes de dicho sistsmae las entidades
participantes no tienen control sobre el cash pudpbre los saldos deudores o
acreedores del resto de entidades. Como en nuestooX no tiene control, no
cabria ninguna remuneracion por una garantia, § tadpaso de fondos a una
entidad con saldo negativo se deberia entender comaportacion de capital.

De acuerdo con Chand (2016), una de las ventajaSa$h pooling se produce en las
sinergias generadas entre las entidades partiefpgmr lo que los beneficios generados,
entendidos como un todo, deberian atribuirse awaolan funcidn de sus contribuciones.
Segun su criterio, corresponderia por tanto renauradcash pool leadesobre todas las
demas entidades, por su funcién de coordinaciotratgnasuncion de riesgos. El caso
contrario seria si actia como un mero proveedm@enécios, es decir, que presta sus
servicios como coordinador central pero apenas @sigsgo, por lo que serian las
participadas las que deberian atribuirse los reieditms obtenidos.

2.2.4- Préstamos intragrupo

En este apartado, tendremos en cuenta los conttatbsanciacion a largo plazo entre
entidades vinculadas. Como en otros puntos deéptesiocumento, el principal analisis
ha de centrarse sobre la asuncion y control dgasede cada entidad, tanto desde la que
actla como prestamista, como la prestataria. Estmueaso de estudio, veremos como
afectaria a lI&ociedad Xla financiacion entre empresas del grupo, y cohauditor
considera relevante este hecho en el Informe déd@ialque describimos como ejemplo.

El primer elemento de riesgo que define Chand (RO&6 que en circunstancias
comparables una entidad independiente llevaridoa ga analisis del riesgo de crédito
sobre la entidad prestataria. Sin embargo, entigegles vinculadas no cabria o, al menos
no se consideraria necesario llevar a cabo taissdla sefal es aun mas clara cuando
quien presta los fondos a una entidad filial enddriz. La matriz ya posee el control de
la sociedad filial, por lo que existe un bajo casscriesgo de impago. En nuestro caso, Si
es A Deutschland (matriz) quien presta fondos &lil].

Cuando una entidad posee excedentes de liquidezciged utilizarlos, por ejempilo,
prestando financiacién a una empresa, en circuriasagcomparables buscaria aquellas
opciones que maximizaran su retorno, e inclussagla con cierta periodicidad no solo
el contexto del prestatario, sino también otrasatarfluctuacion de tipos de interés. Lo
mismo ocurre con la entidad prestataria. Cuanddeaalimercado para financiarse, no
solo se asegurara de obtener tal financiaciom sjue buscara aquella que minimice su
coste de capital, pero también de las circunstanoiacroeconomicas. En ese sentido,
una posibilidad para determinar el tipo de intar@kependiente podria venir de los
Ratings. Asi, un rating bajo implica un riesgo gytwiceversa. Otro de los comparables
podria relacionarse con los préstamos entre emsdadnculadas y externas
independientes. En ese sentido, para determimaieeés de plena competencia bastaria
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con obtener una calificacion crediticia de aquelhidad, pero, aun cuando no esté
publicada de manera oficial, el analisis alterrmatileberia reunir informacién tanto
cuantitativa como cualitativa. Por ultimo, cabrémsiderar que una entidad que presta
financiacion a otra a nivel interno, por lo genalisbone de cierta informacion que una
entidad independiente no poseeria, y que serianiiasnte para que la transaccién
tuviera lugar. Es por ello por lo que no es fre¢e@er cladusulas contractuales entre partes
vinculadas, puesto que de algun modo no sufresidetria de informacion.

A continuacién, describimos algunos ejemplos qatada OCDE (2020) en valoracién
de la financiacion intragrupo. En nuestro casostied®o, nos hemos encontrado con una
limitacion al alcance de dicha informacion por d¢ioe®s de confidencialidad:

* Método del precio libre comparable Se trata de un método util porque dispone
de muchos comparables en tiempo real, y en ciranaists similares. Un ejemplo
de ello son los tipos de interés de mercado.

* Modelos economicos En ausencia de dichos tipos de mercado, uno sle lo
métodos también puede implicar la creacion de udetsode valoracion con
parametros como el riesgo de liquidez, de defatdt,

« Opiniones externas Normalmente a través de bancos independientabjéa es
una practica habitual solicitar una opinién extegona determine a qué tipo de
interés estaria dicha entidad dispuesta a fornmalizaontrato de financiacion.

2.3.- Precios de transferencia y consolidacion fist

De acuerdo con el capitulo VI de la LIS, se estabtpie las entidades que formen parte
de un grupo podrian acogerse al régimen de comsdbid fiscal. Ello implica que la
tributacion sera por el conjunto.

En principio, se beneficiaria de que la entidadasgntante del grupo fiscal sea quien
responda del pago de la deuda tributaria que pudiegir, si bien el articulo 57 prevé

gue, en caso de falta de pago, cualquier entidddymgo fiscal debe responder

solidariamente, asi como de las sanciones en Epuagieran incurrir. Para determinar
qué empresas forman parte de ese grupo fiscal,emirdebemos entender qué se
establece pogrupo fiscal: entidades residentes en Espafia y que sean Sieseda
Andnimas (S.A.), Sociedades Limitadas (S.L.) y coditaria por acciones, ademas de
las fundaciones bancarias.

Si una sociedad no residente en Espafa fuera dotaida un grupo de sociedades, para
gue pudiera englobarse dentro de la definicidbnrdpafiscal, no debe pertenecer a un
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pais considerado como paraiso fiscal, ni estartex@d®m un impuesto similar al I1S. En
nuestro caso de estudio se podria cumplir tal codmdiya que la matriz A Deutschland
radica en Alemania, y no esta exenta de IS.

Como regla general, para la determinacion del grdpoconsolidacion fiscal, la
participacion de una entidad dominante sobre speribentes y, a su vez, éstas sobre
otras dependientes, debera calcularse por la sarus groductos del tanto de control, y
debera ser de al menos el 75%, 70% en el casacmes cotizadas. Ademas, para que
pueda constituirse grupo de consolidacion fisabedexistir total acuerdo entre todas las
sociedades participantes en dicha vinculacion.

La peculiaridad de este régimen es que la Baseriiblga(art.62 LIS) se obtiene de:

* La suma de todas las Bases Imponibles individuglescomponen el grupo de
consolidacion fiscal;

* Eliminaciones;
* Incorporaciones de las eliminaciones de periodteyiares;

* Dotaciones de la reserva de capitalizacion. A esfestos, se entiende como
dotacion la correspondiente al grupo, aunque cigtlgule las sociedades puede
dotar la reserva;

» Dotaciones por deterioro de créditos, segun grupcalf con el limite de
deducibilidad en el 70%;

» Compensacion de BINs negativas, si el conjuntqdetados anteriores es mayor
que cero.

Con fecha 25.10.2016, la Comisién Europea propnadlirectiva sobre la Base Comun
Consolidada Common Consolidated Corporate Tax Bas€ECCTB. Dicha directiva
nace de la base de una anterior publicacién en, 304de tenia como objetivo recoger
una serie de normas fiscales comunes al territtgite Union Europea, con el fin de
facilitar la expansion y actividad intracomunitadia las firmas, protegiendo las posibles
divergencias que se presentan entre las normdiseades de las naciones implicadas, y
gue hacen que muchas sociedades erosionen larijazable, trasladando sus beneficios
a paises donde la tributacién sea menor.

Dicha directiva, en el articulo 9, recoge las aliationes de las operaciones intragrupo.
Esto lo podemos relacionar con el apartado de terdenacion de la Base Imponible
consolidada que establecia el TRLIS, en la partelidgnacionesla documentacion de
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las transacciones intragrupo, (modelo 232, MadteryA_ocal File). En nuestro caso de
estudio, una de las operaciones a eliminar segeéstamo entre las partes vinculadas.

Si acudimos a la normativa espafiola, en el artit8IRIS, relativo a la documentacion
en materia de precios de transferencia, se recagdispensa de presentacién de
documentaciéon especifica, que comprende los Infonmoe paises, el Master File y el
Local File.

2.4.- Precios de transferencia y acuerdos de repartde costes

La OCDE, en el Capitulo VIII de las Directrices smprecios de transferencia, informa
sobre los Acuerdos de Reparto de Costes (ARC)stencaso, el analisis se centra en un
posible reparto de costes y riesgos en los querrgitdas compafias, vinculadas
contractualmente, al acometer proyectos de manenjurda en la obtencién de,
generalmente, activos tangibles o intangibles de doe cabria esperar beneficios
econdmicos futuros.

Esos requisitos mencionados en las ultimas linelgsadrafo anterior son fundamentales
para determinar la existencia de un ARC. Ademéadebe tener en cuenta que el ARC de
por si permite que las entidades puedan explotaceérdo contractual de manera
individual, sin necesidad de combinar los factgnexluctivos, procesos, o actividades
entre las entidades vinculadas.

Otro de los requisitos fundamentales en el analisiARC, es que la proporcion de la
contribucién que realice cada entidad vinculadspeeto del conjunto total, se alinee con
la proporcién de rendimientos econdmicos esperdasiodicho acuerdo resultara en la
obtencion de un nuevo activo tangible o intangille, servicio o incluso su mero

desarrollo, cada entidad deberia tener un dereehgsd o participacion efectiva en el
mismo, sin necesidad de pagar a otra entidad pbadixplotacion.

Muchas veces, tal como recoge la OCDE en las Dicest(pag 395, 2017), este tipo de
acuerdos contractuales puede revestir gran utildaid feemplazar un entramado de
pagos intragrupo de plena competencia con un megamimas simple de pagos netos,
basado en los beneficios y las aportaciones totalesespondientes a todas las
actividades amparadas por el AR®or lo tanto, es sumamente importante atender a
vinculacion contractual que une a este tipo daladés, y lo es todavia mas, el identificar
las aportaciones que efectivamente se estan nedtizen virtud de dicho acuerdo.

La OCDE describe la concurrencia de dos casos ipicp$ de reparto de costes:
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* ARC de desarrollg cuyo fin Gltimo es la obtencion o desarrollo ddntangible.

* ARC de servicios cuyo fin ultimo responde a la prestacion de uevouservicio.

En el caso de los primeros, la evidencia fundanepta los distingue respecto de los
ARC de servicios, puede ser, tal como establec#ago organismo (pag. 397, 2017),
que de ellos e espera, por lo general, unos beneficios coninuduturos para los
participante$. En cambio, con los ARC de servicios cabria empen beneficio presente,
inmediato. Otra de las diferencias entre ambas toggre ver con el riesgo al que se
enfrentan, y es que los ARC de desarrollo genergkrentrafian un mayor riesgo que su
opuesto, especialmente en el caso de desarrobten@odn de intangibles.

Ala hora de evaluar los ARC deberia plantearsg es circunstancias comparables entre
partes independientes, dichas partes estarianeditgisua contribuir del mismo modo que
podemos encontrarnos en dicha vinculacion contctusi la participacién en los
beneficios conjuntos se distribuye de forma propoa a la contribucion de riesgos y
costes. La segunda cuestion de dicho analisisaiddien si todas las partes vinculadas
tienen una expectativa comun y razonable de oldende unos determinados
rendimientos econémicos.

En virtud de estas premisas, cabe considerar caentidad formara parte del ARC si,
dentro de esa expectativa razonable de obtenciorem#imientos econémicos, es
asimismo poseedora del derecho de explotaciéren el activo o servicio
obtenido/desarrollado. En caso contrario, Unicamesdria un mero proveedor de
servicios. Lo mismo ocurre con el riesgo: Sblaciedad Xparticipa en el acuerdo pero
no es capaz de controlar los riesgos inherengesiadulacion, no puede formar parte del
ARC. Aun cuando tuviera el control de estos, pevduviese la capacidad financiera
suficiente para afrontarlos, tampoco podria forparte del ARC. Incluso la entidad
podria subcontratar la fuerza de trabajo en veredkzarlo internamente a la hora de
participar en el ARC, pero seria la capacidad arabdel riesgo lo que primaria sobre
su vinculacion en el acuerdo. Asi pues, la entlaticipante debe ser capaz de tomar
decisiones, como asumir o rechazar formar partAR€} y tener la capacidad de tomar
decisiones acerca de responder a esos riesgos.

En el dia a dia, tal como recoge la OCDE, lo norasalque la retribucion por los
beneficios previstos se efectle en funcién de petréscomo el volumen de negocios o
namero de empleados, entre otros. Esa retribuei@else realizar de manera proyectiva
en funcién de las contribuciones estimadas efegtmadiendo entrafiar dificultar en caso
de que esas hipoétesis después no se ajusten alittade Otro de los examenes que
podrian efectuar seria sobre las mismas hipo&sisaso de que éstas difieran, ya que
cabria cuestionarse si en términos de plena compateina entidad independiente
aceptaria la variabilidad entre lo proyectado yefectivamente realizado. Dicha
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variabilidad podria concluir en la necesidad deldseter pagos compensatorios, para
ajustar la proporcionalidad entre contribuciénsuteados.

Por regla general, las contribuciones han de ptayse o evaluarse en el mismo
momento en que éstas se realicen. Otra situacsbintdi es su comparacion con el valor
previo o preexistente. Un caso tipico que desazlberganismo se da en los ARC de
desarrollo, donde por ejemplo &ociedad Xpuede contribuir con una aportacion de
tecnologia, que ya de por si aporta un valor arty que deberia valorarse de acuerdo
con el principio de plena competencia. Si, a pasita utilizacion de dicha tecnologia,
se realizan actividades de 1+D, por ejemplo, dattavidad tendria un valor actual.

En el caso de los ARC de servicios, puede ser dregeuque la valoracion de las
contribuciones se base en el coste. Sin embar@iCRE no recomienda hacer lo propio
en el caso de los ARC de desarrollo, ya que atlaparejado un mayor riesgo inherente,
la variabilidad de los beneficios esperados va msgor. En cualquier caso, la valoracion
de las contribuciones debera reconocer a las idores preexistentes que se producen
al comienzo de la vinculacion contractual; las contribuciones durante la vigencia del
contrato; y todas aquellas que utilice de forma simultanea en el ARC y en el curso real de

Su negocio, para el que debera calcularse su midpaafectiva de utilizacion.

Por ejemplo, en el caso de nuestiatiedad X en linea con el ejemplo dictado por la
OCDE, suscribe un acuerdo de ARC con otras entiddelegrupo, y cuyo fin dltimo es
la obtencion de un nuevo intangible, por ejemplboles de 1+D que aseguren la calidad
de los electrodomésticos que fabrica el gruposarismas que busquen la fabricaciéon
de un nuevo aparato. [Sociedad Xaporta parte de su tecnologia y know-how desde el
departamento de Calidad (esta entidad quien asasifariciones de Calidad del grupo).
Durante la vinculacién contractual, la entidad &éparuevos procesos a partir de esta
tecnologia que comparte con el resto de entidag@gcadas que suscribieron el acuerdo.
Ademas, Ie&Bociedad Xdecide aportar parte de su fuerza de trabajocigeeue algunos
de sus trabajadores en calidad de ingenieros dieigay simultaneen sus actividades en
la empresa y con el resto de las entidades paréaagas conocimientos al proyecto de
[+D. La primera contribucion constituiria el valpreexistente, la segunda el valor de
coste, y la tercera deberia imputarse proporciostiensegun la participacion efectiva en
el ARC, por ejemplo, en base a las horas de traag proyecto. Todas ellas, finalmente
determinarian la totalidad de las contribuciones.

Las entidades que suscriben el acuerdo son X, YTpdas ellas son capaces de controlar
los riesgos inherentes al acuerdo y tienen capadidanciera de responder a ello.

Ademas, tienen capacidad de tomar decisionesdaiee asumir o rechazar formar parte
del proyecto, y sus expectativas sobre obtenanalmintangible son fundadas. En base
a todo lo expuesto durante el capitulo, dirlamas lga tres empresas forman parte del
ARC. Entonces sus contribuciones se determinardmase a la proporcion de riesgos
asumidos. Por ejemplo, Bociedad Xparticipa en un 45%, la'Y en un 25%, y la Z lo
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hace en un 30%, y suponiendo que las ventas de la obtencion de dicho aparato se
distribuyen en la misma proporcidn, los resultados deberian asignarse en un 45%, 25%,
30% segun sea X, Y, Z, respectivamente.

Este es el caso quizd mas sencillo de proponer, ya que en caso de que las contribuciones
fueran distintas en relacion con la proporcion de ventas esperada, la asignacion de
resultados tomaria otra forma. Este hecho resultaria en que, para ajustar las contribuciones
proyectadas a las efectivamente realizadas, las entidades que han obtenido unos
beneficios econdmicos superiores a las aportaciones en el acuerdo comun deberan
efectuar un pago en compensacion de aquellas entidades que proporcionalmente han
obtenido un beneficio inferior a su implicacion en el ARC. Este ajuste podra ser exigible
por parte de las entidades que suscriben el acuerdo, o por parte de la Administracion
Tributaria en el ejercicio de sus actuaciones inspectoras. Ilustremos el caso con el
siguiente ejemplo:

Caso E.- Acuerdo de Reparto de Costes (ARC) con pago compensatorio

La Sociedad X e Y, ambas pertenecientes a un grupo multinacional cuya actividad
principal es la fabricacion de electrodomésticos, suscriben un acuerdo de reparto de
costes. Dicho acuerdo tiene como fin tltimo la obtencion de un nuevo activo intangible.
Por lo tanto, dicho ARC sera considerado como de desarrollo. Ambas entidades aportan,
entre otras cosas, tecnologia y personal propio, y concluyen que los costes iniciales del
acuerdo son los siguientes:

Costes incurridos por X (coste unitario) ............coeeeeevvennnnn.. 200
Costes incurridos por Y (coste unitario) .............oceeeeeevennnn.. 175
Valor del intan@ible ..o 225

Durante el afo, la Sociedad X aporta 20 unidades de aparatos necesarios para la
consecucion del acuerdo, e Y hace lo propio con 45. La estructura de costes quedaria
definida de esta manera:

Costes X 20%200 = 4000 33,68%
Costes Y 45*175 = 7875 66,32%
11875 100,00%

Contribuciones de X 20*225 = 4500 30,77%
Contribuciones de Y 45%* 225 = 10125 69,23%
14625 100,00%

Dentro de las actividades de explotacion del intangible, la Sociedad X e Y han consumido
un 45% del mismo (45% de 14625 = 6581,25). En virtud del acuerdo, y en aplicacion del
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principio de plena competencia, las contribucioneben corresponderse con los
beneficios esperados. En este caso, se debertaraligl5%, por lo que las entidades
deberan aportar 8.043,75€, la diferencia (14.6884625). LaSociedad Xha aportado
4500, y la 'Y 10.125, por lo que serd X quien delher@r un pago compensatorio de
3543,75€.

Existe ademas otro tipo de pagos en este tipo derdas. Es el caso dphgo de
adhesion Dicho pago tiene lugar cuando una entidad nuevategra en un acuerdo de
reparto de costes previamente establecido. Al reatra vez comenzada la vinculacion,
se hace necesaria una reestructuracion de lagbzamdnes e imputaciones de beneficios
estimados. El valor de dicho pago se establecelzasa a la proporcionalidad de las
contribuciones asignadas a cada miembro del grupeyahora perteneceran a la nueva
entidad integrante. Podria darse el caso de gnedea entidad aportase tecnologia ya
existente en el acuerdo, por lo que podria ocguérincluso las entidades ya integrantes
tuvieran que pagar una cantidad, que en cualgasr podria compensarse con el pago
de adhesion, aunque todo ello deberia quedar debitta reflejado en contabilidad.

Por el otro lado, tenemospgo de salidaEste tipo de pago tiene lugar cuando un ARC
decide abandonar el acuerdo. Al salir de dichaw@uion, se hace necesaria, como en el
anterior caso, una reestructuracion de las comiobes, pero esta vez se repartiran las
contribuciones de la entidad saliente entre toamslémas integrantes.

Una vez establecido el acuerdo, las Administragohnbutarias hacen necesaria la
documentacion de este, por lo que los requisitasfdemacion quedarian de la siguiente
manera:

» Especificar la naturaleza del contrato, términagre@tuales y contribuciones de
cada miembro.

« Identificar de acuerdo con las Directrices, lassdd pagos establecidos en materia
de compensacion, adhesion o salida. En este selati@¢CDE es muy estricta, ya
gue no concibe una serie de pagos adicionales figeeate marco.

» Ajustes realizados para la reestructuracion dectadribuciones en casos de
entrada o abandono del ARC.

» Identificacion de las entidades participantes eraalerdo, las operaciones
realizadas, justificacion de los pagos en baseiatipio de plena competencia,
asi como valoracion de las contribuciones
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2.5.- Precios de transferencia y valoracién en adna

En ocasiones, una entidad puede decidir exportdraaentidad vinculada a un precio
artificialmente bajo o incluso importar a un preamds alto de lo normal, lo que ha
provocado centrar el foco tanto de las Administnaes Tributarias locales como de la
OCDE, con objeto de determinar qué hay detras ths gsacticas y fijar un precio
considerado de mercado que es el que concurrirdiiclsa operacion se realizase en
condiciones normales de mercado, y que se recogeebaérmino Arm’s Length
Principle. Se consideraria que ambas entidades se encudmdjanlas mismas
condiciones y por tanto no existiria vinculacionrerellas que pudiera alterar el precio
de la transaccion.

En ese sentido, y refiriéndonos al ambito de larzaion en aduana, describiremos los
seis métodos de valoracion que se recogen kstiaiccion 1/2004, de 27 de febrero
de la Direcciéon General de la Agencia Estatal dédaninistracion Tributaria, de
valoracion en aduanas de las mercancias (pagss A1BB402):

* Valor de transaccion Sera considerado el método principal de valoracyo
establece que el valor de la mercancia importadaesprecio pagado o por pagar,
vendida ésta para su exportacion, y estando sajdta concurrencia de los
siguientes hechos:

a) Que no existan restricciones por parte del compraaidre la cesion
o utilizacion de las mismasxcepto en determinados casos, como que
lo exija la ley del pais de importacién. Por ejempjue el vendedor
de laSociedad Xexija al comprador unas determinadas condiciones
gue hagan que no pueda venderlas en un periodcetonc

b) Que la venta no dependa de alguna condicién quedwagel valor no
pueda determinarse. Por ejemplo, qu8daiedad Xfije el precio de
la importacion con la condicion de que la empresmpradora
adquiera también otros electrodomésticos.

c) Que no exista vinculacién alguna entre compradeerydedor (por
ejemplo, que una de las partes pertenezca al Q@ondej
Administracion de la otra; una relaciébn empresarnpleado, etc).

d) Que ninguna parte del producto revierta al vendestouna posterior
cesion o reventa de la mercancia vendida.

Los siguientes métodos de valoracion, son los kbmeaétodos secundariosy los
principales motivos de su uso suelen ser: i) iniplidad de determinar el valor de la
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operacidn por inexistencia de venta; ii) que sea necesario ajustar los precios pagados o
por pagar:

» Valor de transaccién de mercancias idénticagste método determina que la
valoracion se realizara a efectos de una compraviEnmercancias idénticas, con
destino al mismo territorio de importacion, y caneglo a la misma fecha de
transaccion o una aproximada. Para que sean coeédeidénticas, deben
cumplir ciertos requisitos, como que hayan sidalpecadas en el mismo pais, asi
como caracteristicas fisicas o de calidad. Est®doéguardaria cierta relacion
con el Método libre comparable.

* Valor de transaccion de mercancias similaresEste método sigue una logica
parecida al del anterior apartado, si bien lo dfexehcia la designacién idéntica
de similar son determinados aspectos tales conaadab el prestigio comercial,
lo que hace que una mercancia, aunque compartaamssichilitudes con otra, se
diferencie de esa misma.

* Procedimiento sustractivo Dicho método determina el precio unitario de la
mercancia a en base del homologo unitario del mayiarero de mercancias
importadas en el territorio, ya sean idénticas roilares, y por personas o
entidades no vinculadas con la parte vendedorahaDigrocedimiento se
asimilaria al Método del Precio de reventa defiredael primer apartado.

* Procedimiento basado en el coste de producciéiaciendo mencién a su
nombre, dicho método determinara el valor en adaapartir del total de los
costes de produccion. También recibe el nombreader calculadoo valor
construido

* Procedimiento del ultimo recurso Constituye el ultimo método de valoracion
cuando no ha podido determinarse bajo las anterd@eominaciones. Utiliza los
métodos anteriormente descritos en base a tleaibilidad razonablé Por
ejemplo, en el caso de las mercancias idénticasnjases, laflexibilidad
consideraria las mismas mercancias, pero pertenesia otro pais al que se
importaron.

En materia de precios de transferencia, de acumnaddlartin Jovanovich (2010), en lo
que concierne al ambito aduanero, a las Administnas les interesa aplicar ajustes en
el precio a la baja, ya que, de esta manera, ir@reEnia Base Imponible de la entidad
importadora.

Las discrepancias de valoraciones en materia atuaeepueden dar segun distintos
horizontes temporales (Jovanovich, 2010). El primemento seria el de despacho de
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las mercancias lo que el autor llama determinacion originaria; el segundo seria en el
libramiento de las mercancias, que llama deterndinasuplementaria. En la
determinacion originaria el importador conocer&abr en aduana con anterioridad al
cierre del ejercicio fiscal. En el otro caso, ndmmente con posterioridad a dicho ejercicio
fiscal. Esto podria dar una rectificacion del ppgcpor consiguiente un efecto impositivo
que beneficiaria al contribuyente. Es por ello ges, materia aduanera, los
procedimientos de valoracién pueden no ajustateesaguido por las Directrices de la
OCDE, y por tanto no resultar finalmente de aplimapara determinar el precio de plena
competencia.

2.6.- Precios de transferencia y operaciones de sricturacion empresarial

Los precios de transferencia también pueden vengkciados en operaciones que afecten
a grupos multinacionales, normalmente de reorgeidzade funciones econdmicas y
financieras. Como regla general, la OCDE describa®Directrices de 2017 algunos de
los casos mas tipicos de reestructuracion empagsari

Transformacion de empresas de distribuidores plenoa distribuidores de
riesgo limitado.

* Transformacion de fabricante pleno a fabricante a pecio fijo.

» Transferencia de activos intangibles o de sus detsas de explotacién a una
entidad interna que opera como entidad principal

» Concentrar funciones en una entidad que opere cona@ntral del grupo. Este
caso se asemeja al descrito en la seccion deigsrintragrupo, en lo referente a
los centros de servicios compartidos.

Las causas principales que se encuentran detrkas adperaciones de reestructuracion
son (OCDE, péag. 418, 2017): aprovechamiento de autas de escala, mejorar la
logistica y cadena de suministro, 0 maximizar faakilidad, entre otras cuestiones.

Normalmente una operacion de reestructuracion esapat suele llevar implicito un
traslado de beneficios de una sociedad a otralopgue el analisis reside en si dicho
traslado se produce en condiciones de plena compatéa OCDE, en el articulo 9 del
Modelo de Convenio Tributario sobre la Renta y soél Patrimonio, da potestad
suficiente a las Administraciones Tributarias lesgbara rectificar la contabilidad de las
entidades en caso de que estas no reflejen fiedntmbeneficios realizados. El problema
surge que, de este posible ajuste, derivaria otopig por la doble imposicién
internacional. En ese sentido, la OCDE establecepdaibilidad de acordar
procedimientos alternativos amistosos entre lasiAidtnaciones que eviten dar lugar a
esa doble imposicién. Por otro lado, de acuerddCagtabate Clau (2015), los elementos
correctores no se referirdn a unas condicionesda&srque delimiten el concepto de
reestructuracion empresarial, pero si establecertosi criterios para identificar, en
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funcién de su naturaleza, si la operacion produsddaonde a una reestructuracion, a
efectos de dictaminar un posible ajuste en la imagenible.

La primera identificacion de las operaciones detraeturacién suele aparecer en las
comunicaciones escritas entre las entidades intlafcaya sea en forma de relacion
contractual o correspondencia. Esto reviste graoortancia porque, al comunicarse por
escrito, deja constancia de la realidad efectivdadeoperaciones, y no solo de la
apariencia. Otra cuestion distinta es si no hagtemtia documental de tal vinculacion,
para la que la OCDE subraya que se debe dedutarrdalidad practica que atafie a los
hechos.

La transferencia de riesgos es un objeto importpoesto que el nivel de riesgo que
estaria dispuesto a asumir una entidad indepeeddfiere notablemente de aquella
entidad que pudiera acometer una reestructuranignesarial bajo el “paraguas” de otra
entidad vinculada. Dicha transferencia de conteolasaliza en dos vertientes: la de
control y la de capacidad financiera. Siguiendejeinplo propuesto por la OCDE con

nuestro caso practico, si $ociedad Xreestructura la gestion y control de inventarios,
no solo deberiamos analizar si transfiere el rigsgdal control, sino si también de la

capacidad financiera. Si la apariencia dictamina twansferencia, pero sigue operando
como antes de la reestructuracion, es decir, shigueniendo el riesgo de control del

inventario, tal reestructuracién no se ha produgide le debe imputar tal riesgo.

En materia de documentacién, la OCDE recomienddejaef las posibles
reestructuraciones empresariales incluso antesalésjas se produzcan, tanto a nivel de
grupo en el Master File, como a nivel individualedrocal File, asi como las razones,
justificadas, por las que se lleva a cabo tal reesstracion. Ademas, el principio de plena
competencia de por si trata a las entidades vidasldesde su individualidad, por lo que
cabria esperar que para que tal reestructuracidiese en circunstancias comparables,
cada entidad participante deberia obtener un réadimecondémico, y no solo a efectos
de grupo, por lo que se deberia prever la documiéntale pagos compensatorios para
ajustarse al principio de referencia.

No obstante lo anterior, no cabe prever pagos cosgperios porque si, es decir, que una
entidad pudiera acometer una reestructuracion esapaé que llevara a reducir sus
beneficios esperados, sino que la cuestion reside @n circunstancias comparables tal
modificacion de los beneficios potenciales estinsadae incluso podrian tomar la forma
de pérdidas, se veria remunerado. Las opcioneguggen inclinar la balanza sobre si es
necesaria una indemnizacion se sustentan en estaondiciones:

* Que el derecho mercantil ampare la indemnizacidrEn ese sentido, cabria el
resquicio legal de que fueran las fuentes de Dereghenes recogieran una
indemnizacion con independencia de los términotgractuales, aunque es dificil
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que una entidad del mismo grupo reclame ante tailesrtal pago a la otra parte,
tal como reconoce la OCDE.

« Que la existencia o0 ausencia de clausulas de indemation sea bajo
aplicacion del principio de plena competenciaSi la (no) existencia de clausula
tiene comparables inmediatos, bastara la mera gawipa para dictaminar si es
de plena competencia. En caso contrario, el fooestara sobre los derechos de
las partes en dos periodos: en el ANTES de la @mn del acuerdo, y en el
DESPUES de la rescision de la vinculacion.

* Que se determine qué entidad debe cargar con la imfacion de costes de
rescision contractual sobre la entidad perjudicadallustraremos tal situacion
en base a nuestro caso de estudidSaeedad Xha suscrito con la sociedad Y,
también del grupo, un acuerdo para la fabricacerldctrodomeésticos. X, en un
momento dado, decide rescindir el contrato y calédcon otra entidad asociada
Z. La OCDE establece tres vias distintas para ierplds costes de tal
indemnizacion. La primera, seria que X decidierarasla indemnizacion a Y
porgue entiende que la rescision inmediata delratnty por consiguiente la
celebracién del mismo con Z le supondria mayor rahde costes o mayores
beneficios; la segunda, seria que Z estuviera d&gpla asumir la indemnizaciéon
porque la entrada en la fabricacion le reporta maiitidad econémica. Z podria
decidir si pagar inmediatamente a Y, o realizgragjo indirectamente a través de
X; la tercera supondria repartir el pago de resaecito entre X y Z.

En ocasiones, las reestructuraciones llevadas@pablas entidades vinculadas puede
gue no resulten en una indemnizacion final porqueisma establece una vinculacion a
largo plazo que reporte beneficios a ambas. Psdrial caso de que X, que se dedica a
la fabricacion de electrodomésticos, ceda adensdsfeiones de calidad y distribucion,
por ejemplo, a la empresa Y. Como la fabricacioh aparato debe asegurar unos
estandares de calidad, se podria establecer uaciorelcontractual mutua de plena
competencia que beneficiara aJaciedad Xque es quien fabrica los aparatos y vende
posteriormente a Y, y a la entidad Y quien vendeuiaservicios de analisis de muestras
de los aparatos a X.

Uno de los casos mas frecuentes de reestructuranifmesarial tiene que ver con la
reasignacion de factores productivos en buscasdlataadas economias de localizacion.
Asi, laSociedad X residente en Espafia, puede decidir externabztablricacion de la
linea de microondas y lavadoras al pais Y, comeesia fiscal en China, simplemente
porque los costes de produccion son notablemefdgadres. X acuerda por contrato
delegar las labores de fabricacion de tales apaeat@ste pais, y a cambio comprar los
productos ya terminados a los clientes finaledas aistribuidores, con el consiguiente
ahorro en costes. En este caso, el problema residiela economia de localizacion debe
atribuirse a Y, que es quien lleva a cabo el pmdesproduccién de los aparatos, 0 a X,
gue opera como fabricante de manera indirectavédrde un contrato de produccion.
Este ejemplo es muy comun en el mundo emprespaalp que existirian comparables
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inmediatos de empresas independientes que tamb&acdlizarian la produccion en
paises en los que los costes son mas bajos. Enasstesegun la OCDE, la manera de
proceder seria asignando una proporcion minim&adadad Xpor su intermediacion,

y el resto a la sociedad Y, por ser la respongibla fabricacion. La proporcion minima
se asignara en funcién de la transferencia y cbu@olos riesgos inherentes a la
vinculacion, asi como de los beneficios potenciatgserados.

2.7.- Operaciones intragrupo de bajo valor afiadido

Las operaciones de bajo valor afiadido se tratdradsacciones realizadas entre partes
vinculadas que generalmente aportan un escasooovaldr en la empresa, y que la

OCDE ejemplifica como gastos de oficina 0 gastasegdes de administracion. Las

Directrices de la OCDE en materia de precios destesiencia, publicadas en 2017,

definen bajo un enfoque simplificado, un serviciwagrupo como de bajo valor afiadido

Si:

Tiene una funcién de apoyo.
* No se trata de una operacion que tenga que vesldoafico habitual del grupo.

* Norequieran el uso de activos intangibles o dgarla la creacién de los mismos,
si son de gran valor.

* No supongan asuncion de riesgo para el proveedisedacio.

Cabe reseilar que la OCDE no aplica esta definiceumque cumpliera las
especificaciones anteriores, en caso de que ebgmudtinacional preste el referido
servicio a un cliente externo al grupo. Ademéas,O&DE excluye del enfoque
simplificado las transacciones que se pudieraizegaki se encuentran bajo este marco:

* Que la operacion sea considerada negocio prineipal grupo (vs funcion de
apoyo).

* Que se trate de servicios de investigacion y dearfno requieran el uso de
intangibles ni den lugar a la creacién de e3tos

» Servicios de fabricacion, produccién, comerciaii@aacfinancieros, actuariales,
entre otros.

Algunos ejemplos que se detallan como de bajo \aladido pueden implicar labores

como de servicios de contabilidad y auditoria,igasde las cuentas a cobrar y a pagar,
o formacién del personal. Asi, por ejemplo, diriamae l&Sociedad X con una entidad

Y perteneciente al mismo grupo, cuya actividadgipal se enfoca en la fabricacion de

aparatos electrodomésticos, prestara serviciosodmation de los empleados o de
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seleccién de potenciales candidatos, se podriasidarar de bajo valor. El mismo

ejemplo podria considerarse de valor relevantpasigjemplo, dichas entidades fueran
consultoras de personal. O incluso cuando unasdeoleiedades tuviera como actividad
principal la prestacion de ese servicio, se detearai como de bajo valor si no dicha
actividad no constituye la principal del grupo. élscaso que la OCDE define como
Centros de servicios compartidoEstos servicios si que cabria considerarlos odeno

intragrupo, puesto que una entidad independientequd podria demandarlos

externamente. En materia de analisis de preciostralesferencia, se tienen en
consideracion dos hipétesis:

1. La primera, tiene que ver conpeestacion efectiva de dicho servicio, conocido
comoPrueba del beneficio

2. La segunda, tiene que ver corvidoracion del servicio prestado en términos
comparables o de plena competencia

2.7.1.- Prestacion efectiva del servicio

Bajo la primera hipétesis, la OCDE expone que jp@& una entidad esté dispuesta a
contratar un servicio de este tipo, éste debe peapwarle alguna utilidad econémica o

comercial. De lo contrario, cabria cuestionarsersisituaciones comparables dicha
entidad demandaria los servicios de una sociedath @l grupo, o si por el contrario

decidiera desarrollarlos de manera interna. Noanibst dada la dificultad de determinar
una posicion u otra, la OCDE reconoce que no se¢asaria la comprobacion de la
existencia de un beneficio si se cumplen los régsiformales de documentacion e

informacion, que deberian agruparse por categoréasmjuntos de servicios y no por los

conceptos facturados por si mismos.

Cuando la entidad que presta el servicio lo hace yarias entidades del grupo o para el
conjunto del mismo, debe determinarse ademasieidad del servicio prestado a dichas
vinculadas. Es decir, puede ser que una entidaa §rdpo no precise de los servicios de
formacion del personal que ofrece nuestra empresgaimplo, X y, sin embargo, ésta
ultima factura de igual modo dichos servicios. Ea gentido, no cabria la consideracion
de un servicio intragrupo, sino de un servicio gaecomo se define en las Acciones
BEPS 8-10 de 2015 desarrolladas por el mismo sganise prestarian eodlidad de
accionistd (ver apartado 2.2.3.- Management fees) y, paotda imputacion de dichos
costes deberia ser reconocidos como tales. Enrowesio de estudio, la entidad matriz
del grupo hace especial referencia en la Nota 38 temoria al coste de los servicios

2 “La prestacidn de esos servicios intragrupo de bajo valor afiadido puede ser la actividad principal de la
entidad legal que los presta, por ejemplo, un centro de servicios compartidos, siempre que tales servicios
no estén relacionados con la actividad principal del grupo.” Capitulo VII: Servicios intragrupo. Directrices
de la OCDE aplicables en materia de precios de transferencia (Julio 2017). Pag. 385.
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realizados en Auditoria interna a todas las ensigatpendientes. En este caso, si existe
unarea

Otros casos que deben tenerse en consideraci@n tgre ver con lduplicidad del
gasto en la prestacion del servicicen ese sentido, la OCDE entiende que se produce
una duplicidad del gasto cuando una de las soasdprtesta un servicio para otras
entidades vinculadas que ya de por si realizas lab®res de manera interna, o incluso
cuando es una sociedad tercera quien la realiadgmfirmas del grupo. Para estos casos,
se prevé que se determine la prueba del benejiaigue una entidad en condiciones
independientes no duplicaria un gasto porque sippue se hace necesaria la revision
de la informacion aportada por la empresa por girtas Administraciones Tributarias.

2.7.2.- Determinacion de la valoracion de plena cqmetencia

Dentro de las valoraciones a estimar, podemos émacatos enfoques: el simplificado y
el directo.

En elenfoque simplificadg primero se debe determinar y asignar el conjdetoostes
que afectan al grupo. Asi pues, la OCDE identifmao costes propios de la prestacion
del servicio los costes directos e indirectoscasio la parte que corresponda a los de
explotacion. Deberan excluirse los costes prop@okdntidad que realice tal actividad
de manera interna, y también aquellos en los quacseran al prestar la entidad un
servicio a otra del grupo (por ejemplo, que UnicameuestreSociedad Xpreste el
servicio a la empresa Y, y no también al restogiapo) y se agruparan los costes
comunes bajo categorias de servicios. En ese eepfdie vital importancia la correcta
imputacién a los centros de coste.

Posteriormente, se asignaran esos costes comgaetiti@ los miembros del grupo. Esa
asignacion se realizara en funcion de la necedigathles servicios por cada entidad
miembro (el beneficio o utilidad que cabria espguareportase en la empresa que recibe
el servicio), asignandose bajo el mismo critertodas las entidades del grupo por cada
categoria de servicio, segun la naturaleza delcserWor ejemplo, en servicios de IT,
una manera de asignar los costes podria ser sagomoporcion de usuarios de cada
entidad respecto del grupo.

Como determinacion del valor de mercado o precigpldaa competencia, por regla
general se determina un margen del 5% de benefimoel prestador del servicio debe
cargar a los costes colectivos, aplicando el mismaogen a todas las categorias de
servicios, independientemente de su naturalezal Easo del enfoque simplificado, no
sera necesario justificar en base a un analisie ®dlgue se referencie dicho margen. Por
lo tanto, el valor del servicio se compone de lasude:
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» Eliminacion de los costes incurridos por la praétaa un miembro del grupo +
margen.

* Proporcion de los gastos colectivos imputablesemi@lad individual del grupo.

En base a ese valor estimado, las Administracidinisitarias tienen la potestad de
establecer un umbral de referencia. Dicho umbitabéece el importe limite a partir del

cual puede llevar a cabo actuaciones inspectoaaa.|&®determinacion del umbral puede
basarse en determinadas ratios, bien a nivel datidad beneficiada por la prestacion
del servicio (como por ejemplo la ratio de coswvwisios intragrupo / costes totales), o
a nivel del grupo (costes totales por servicioslimen de negocio total del grupo). La
documentacion de este tipo de transacciones,ssgge el enfoque simplificado, debera
constar de:

* Servicios intragrupo: identificacion de las entidades involucradas, lde
categorias, justificacion del reconocimiento come bajo valor afiadido” y de su
papel en el grupo; identificacion de las clavessignacion de los costes, y los
beneficios estimados segun categoria de servicio.

* Documentacion que acredite la realizacion efectividel servicig identificando
a las partes involucradas y las condiciones dedagratos por las que se regiran
las transacciones.

* Documentacion que acredite el calculo y obtenciénedos costes incurridos
por categoria de servicig asi como el margen aplicado. Aqui también se debe
incluir los costes propios de prestar el servicumamiembro determinado.

» Célculos para la obtencién de claves de imputad@oostes.

El caso del enfoque directo puede ser mas apropadoaquellos grupos que, ademas
de prestar el servicio a nivel interno entre ladilias compafiias, también lo prestan a
entidades terceras independientes.

3.- Transfer pricing y APAs (Advance Pricing Agreenent)

Una manera de evitar cualquier problema derivado los precios de transferencia
pueden ser los Acuerdos Previos de Valoracion oaAde Pricing Agreements
(comunmente denominados APAS). Se trata de acug®s/inculan a las entidades
participantes en la transacciéon con la Adminis@naciributaria, con el objetivo de
determinar los mecanismos que aseguren una cordecttificacion de los métodos de
valoracion, la seleccion de comparables o los peEsikjustes en materia de precios de
transferencia, con anterioridad a la realizaci@ctfa de la operacion.
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El Foro de Grandes Empresas de la AEAT (2009) demsiclave la confianza entre la
Administracion Tributaria y las grandes empresas.eSte principio, no tienen cabida
este tipo de comunicaciones. Las conclusiones at#as/por parte de este organismo en
el Foro de Grandes Empresas en materia de Acudeddaloracion son las siguientes:

* Documentacion de los acuerdos de valoracion (art42RIS). La utilidad del
acuerdo Unicamente se circunscribe a tal circuostanpor lo que su
individualidad la hace intransferible. En caso dseas$timacion por parte de la
Administracion Tributaria, la documentacion ha @& devuelta a la entidad
solicitante.

e Desistimiento de un APA La AEAT se compromete, siguiendo las Directrices
de la OCDE, a no iniciar necesariamente un prodediim comprobador porque
la entidad haya desistido seguir con el proceditoieen el Acuerdo de
Valoracion.

e Simultaneidad de procedimientos investigadores y A®s. La resolucién de
cada procedimiento debe seguir su curso individadb, sin la influencia de un
caso sobre otro. Esta diferenciacion nace de Igstiobs distintos de cada
procedimiento: Mientras que la inspeccion lo hawgres transacciones pasadas,
el Acuerdo de Valoracién recaba la informacion eabr suceso futuro.

Para ello, el articulo 21 RIS establece que lad&s deben solicitar a la Administracion
la valoracion de mercado de la transaccion, y fmigue los contribuyentes deberan
aportar informacion tal como la relacion de entetadarticipantes del acuerdo,
descripcion de las operaciones a realizar, asi @ementos para la valoracién de dicha
operacion. La solicitud ha de ser suscrita porgdda entidades participantes, y junto a
ella se ha de aportar la documentacion espec#lativa al Local File y Master File. El
procedimiento puede tener distintas resolucioneapar:

* Resoluciones positivasQue se sustenten en la valoracion propuesta gor |
entidad contribuyente o en otra valoracion.

* Resoluciones negativas o desestimatoriaka propuesta presentada por el
contribuyente es denegada por la Administraciobularia. En cualquier caso, sSi
en un plazo de seis meses no se ha llegado a uerdkcen la valoracion, la
resolucion se entendera desestimada. Los motivda desestimacion deberan
justificarse en la resolucion.
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Tal como recoge la OCDE, en determinados paisedepaer posible que el Acuerdo de
Valoracion se circunscriba al pais de la Admingéa Tributaria que realiza el
procedimiento, aun cuando la transaccién implipaiaes terceros. Este tipo de acuerdos
es lo que se conoce conazuerdos unilaterales ElI problema reside en que una
resolucion en el citado pais podria ser distintgisda normativa tributaria del otro pais
implicado, por lo que resulta preferible actuareémarco de los llamadascuerdos
bilaterales. Este tipo de acuerdos exigen la informacién wield del procedimiento al
otro pais implicado, en aras de llegar a un acuanmistoso en ambas partes.

Las principalesrentajas de los APAs son fundamentalmente la reducciorridsgo e
incertidumbre que puede entrafiar la valoracionrdpracio de transferencia. Mediante
estos acuerdos, las entidades tienen la garamithcpide que no veran sometidas sus
propuestas a ajuste en tanto se adecuen a lo dispsstos acuerdos ademas pueden
tener cierta validez temporal, en tanto no varistesicialmente las causas que motivaron
el acuerdo de valoracién, e incluso cuando expsarplazo, las entidades tendrian la
posibilidad de negociar su prérroga.

En lo que concierne a las Administraciones Tribagailos APAs resultan especialmente
positivos desde la perspectiva de evitar inspeesi@ue supongan elevados costes, o la
cooperacion entre Administracion y entidades, yamueden obtener informacion de la
empresa y las transacciones a partir de estosgnoieatos.

En cuanto a losnconvenientes uno de ellos podria ser la incorrecta valoracéh
acuerdo por unas hipétesis de base incorrectasiaPsmt que en términos de valoracion
no se procediera de manera correcta a la hora t@bleer el marco de plena
competencia; otra situaciéon tendria que ver con una posible doble imposicion
internacional, especialmente en lo relativo a atasermnilaterales, que no tienen en
cuenta la residencia fiscal de la contraparte dgpéxacionotro de los inconvenientes
suele estar relacionado con el elevado numero ldgtsdes de valoracion por parte de
los grandes contribuyentes. A juicio de la OCDEL@0 resulta llamativo el hecho de
que los grupos mas grandes suelen solicitar nulmeAsuerdos de Valoracion. Aunque
el organismo reconoce que no esta probado, pdneadiwo podria residir en que suelen
tener mayor exposicion a inspecciones periodicadiclios Acuerdos podrian hacer
demorar inspecciones en materia de precios, yacgm® comentdbamos unas lineas
antes, las inspecciones se realizan sobre heckadgm

En general, tal como reconoce el organismo (20&7gxperiencia de los APAs ha
resultado ser positiva para tanto las AdministraesoTributarias como para las entidades
gue han hecho uso de ellas, y la prevision esigae aumentando en un futuro, si bien
es posible que en ocasiones no se pueda llegamauendo, ni siquiera entre distintas
Administraciones Tributarias. En tales casos, et@dimiento ha de resolverse mediante
arbitraje, y las Administraciones Tributarias disgn de un plazo de 2 afios para
resolver los Acuerdos de Valoracion pendientes.
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4.- Auditoria y Precios de Transferencia

El andlisis de Precios de Transferencia tambiémesigu curso a través de otras
actuaciones inspectoras al margen de las que peaizar la Administracion Tributaria,
que garantice que las transacciones se han realeradplicacion del principio Arm’s
Length. Hacemos referencia al papel que juegaditaucomo persona responsable de
emitir el Informe, de obtener una seguridad raztendé evidencia de auditoria para con
los demas agentes que tienen que ver con la sdcieda

El papel del auditor en este campo lo podriamaiahar con las NIA-ES 550 y NIA-
ES-600. La primera hace referencia a las partesilddas, mientras que la segunda versa
sobre la Auditoria de Estados Financieros de grdpasmpresas.

La NIA-ES 550 establece, como obijetivos del auditwor relacion a las partes vinculadas,
conocer las transacciones y el entorno en el qeeandas entidades implicas, con el
objetivo de reconocer los riesgos de fraude, yldener evidencia de auditoria de que
las transacciones representen una imagen fiel.uBitaa debera indagar sobre las
entidades implicadas en las transacciones, a sfa#osu identificacion, asi como
identificar posibles cambios en las relacioneseegpa ejercicios anteriores, objeto de
las transacciones, entre otras. Ademas, el auditwera indagar sobre la posible
existencia de transacciones significativas ajenias aomunicadas por la direccion, en
base a confirmaciones de bancos, actas de juntaaccienistas, etc. Si dichas
transacciones existen, debera comunicarlo a los\bries del encargo si éstas no se han
identificado previamente, o puede inspeccionardauthentacion disponible si estas
transacciones difieren de la actividad normal dent@resa.

Ademas, si el marco de informacion financiera detabrequerimientos sobre estas
transacciones, el auditor debe obtener Manifestasi@escritas por parte de la direccion
de que han revelado todas las transacciones madizzntre partes vinculadas, y han
reflejado correctamente estas transacciones eangatslidad y por consiguiente en los
EEFF.

De acuerdo a esta NIA, algunos hechos como loseaetallan a continuacion podrian
suponer indicios de fraude, y que debe tener esideracion el auditor:

« Las transacciones significativas son aprobadataptidad vinculada.

» Las transacciones vinculadas apenas se revisaguensiotros métodos para
aprobarlas.
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» Utilizacion de intermediarios en transaccioneseentnculadas que no responde
a una motivacion justificada.

Por su parte, la NIA-ES 600 establece como objstigel auditor determinar si es

adecuado actuar como auditor de los EEFF del grupbtener evidencia de auditoria

suficiente y adecuada sobre si los EEFF del grepoas preparado de acuerdo con el
marco de informacion financiera aplicable. El sodé encargo debe determinar si es
posible obtener evidencia de auditoria de los E#t§rupo y, en caso afirmativo, debe
indagar sobre la estrategia de auditoria seguid@lpnismo, desarrollando ademas un
Plan de Auditoria de grupo. Debera tener un conecitd exhaustivo del grupo que

comprende instrucciones de consolidacién, compeserhtorno, entre otros.

A la hora de evaluar los riesgos de incorreccioterta, el auditor debera de acuerdo
con la NIA, conocer el proceso de consolidacion gelpo, asi como controles
establecidos para llevar a cabo el proceso, evhak@ros posteriores al cierre por si ello
implicara ajustes en las Cuentas Anuales auditadas.

En relacidon con la comunicacion hacia el grupoawditor debe hacer saber a los
responsables de este sobre las deficiencias dédscen materia de Control Interno.
Previamente, el equipo de encargo debera comemntar se va a orientar el trabajo de la
auditoria; describir las actuaciones de losdiawres de componentes; limitaciones al
alcancedetectadas; posibles indicios de incorreccién material por fraude.

En cuanto al proceso de consolidacion, el equiperdmrgo debe evaluar si la aplicacion
de ajustes sobre los estados financieros reflejenéggen fiel. Esto se debe a que
determinadas transacciones pueden implicar ajestéss que su reflejo contable puede
no coincidir con el de la consolidacion en matdaacontrol interno.

El auditor, con el objetivo de emitir un informe Aleditoria, ha realizado los siguientes
procedimientos de auditoria en relacion con logiPsede Transferencia: ldentificacion
de las partes vinculadas, asi como cambios respecto del ejercicio anterior; la existencia

de las transacciones realizadas, la naturalezgetootle estgsanalisis de controles
internos que puedan autorizar la realizacién deadidransacciones, de la valoraciéon y
su contabilizacion. Ademas, el auditor habra iadagen operaciones vinculadas que
previamente no hayan sido identificadas o comuais@or la Direccion. Para ello, puede
obtener confirmaciones escritas de bancos o abegadhoe los procedimientos aplicados
por el auditor; revision de las Actas de Juntas de Accionistas o de reuniones de los
responsables del gobierno de la entidad En el Eamucontraremos un ejemplo de un
informe de auditoria sobre $ociedad Xque ha servido de ejemplo durante todo este
caso. Supondremos ademas que:
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Se trata de una transaccién de compra de electéximms a la sociedad Y,
radicada en Francia, por un valor inferior a logyas establecidos como de plena
competencia. La valoracién se ha establecido pdavébdo de Precio Libre
Comparable y se ha llegado a la conclusion de aggidienes comprados estan
infravalorados en 850.000€, conjuntamente.

El equipo de encargo cree necesario establecerMiRAAen relacién con el
desarrollo de un Acuerdo de Reparto de Costesaea&de 1+D para la obtencion
de un intangible. Esta cuestion, aunque entrafidesgo significativo por su
relacion con el area del Inmovilizado en materigpaeios de transferencia, no
ha modificado la opinidn del auditor.

El auditor ha obtenido evidencia de auditoria dacrén con la financiacion
intragrupo de l&ociedad Xsobre la sociedad Z, con sede en Italia. Resgecto
esta cuestion, aunque favorable, considera que g@sad interés para los usuarios
de los EEFF.

Suponemos que el Umbral de Incorrecciones Insgnfes para el trabajo de la
auditoria se ha establecido en 25.000€. Por sa,mtymbral de Incorrecciones
materiales ha quedado determinado en 800.000€.

49



Caso F.- Informe de Auditoria
INFORME DE AUDITORIA DE CUENTAS ANUALES EMITIDO POR UN
AUDITOR INDEPENDIENTE

A los Accionistas de X, S.A.:

Opinién con salvedades

Hemos auditado las cuentas anualeSagedad X S.A. (la sociedad), que comprenden
el balance a 31 de diciembre de 2022, la cuenf@éddidas y ganancias, el estado de
cambios en el patrimonio neto, el estado de flujies efectivo y la memoria,
correspondientes al ejercicio terminado en dichhde

En nuestra opinidn, excepto por los efectos y pesibfectos de las cuestiones descritas
en la seccio-undamento de la opinion con salvedadesnuestro informe, las cuentas
anuales adjuntas expresan, en todos los aspegogicsitivos, la imagen fiel del
patrimonio y de la situacién financiera de la sdatka 31 de diciembre de 2022, asi como
de sus resultados y flujos de efectivo correspaoneseal ejercicio terminado en dicha
fecha, de conformidad con el marco normativo dermécion financiera que resulta de
aplicacion (que se identifica en la Nota 2 de lanma) y, en particular, con los
principios y criterios contables contenidos en BEMo.

Fundamento de la opinién con salvedades

La empresa ha registrado una compra de electrodicoga la empresa del grupo Y, con
sede fiscal radicada en Francia. De acuerdo canaeto de informacion financiera
aplicable, la entidad deberia reconocer tal ventalar razonable. Sin embargo, un
Acuerdo de Valoracion Previo con la Administracifiecal ha determinado que las
mercancias estaban infravaloradas en 850 mil elestos efectos, la empresa no habia
practicado tal ajuste para adecuarse a las Dicestde Precios de Transferencia.

Hemos llevado a cabo nuestra auditoria de conf@unadn la normativa reguladora de

la actividad de auditoria de cuentas vigente erafimspNuestras responsabilidades de
acuerdo con dichas normas se describen mas adelafeseccion Responsabilidades
del auditor en relacion con la auditoria de laswtaganuales de nuestro informe.

Somos independientes de la sociedad de confornaidlados requerimientos de ética,

incluidos los de independencia, que son aplicahlesiestra auditoria de las cuentas
anuales en Espafia segun lo exigido por la normatigaladora de la actividad de

auditoria de cuentas. En este sentido, no hemasapeservicios distintos a los de la
auditoria de cuentas ni han concurrido situaci@neiscunstancias que, de acuerdo con
lo establecido en la citada normativa reguladorayah afectado a la necesaria
independencia de modo que se haya visto comproanetid

Consideramos que la evidencia de auditoria que si@btenido proporciona una base
suficiente y adecuada para nuestra opinion coredaties.
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Parrafos de énfasis

Llamamos la atencion sobre la Nota X de las cuetaales, que describe la constitucion
de un crédito a la empresa asociada Z, con sdtianpor importe de 1 millon de euros.
Nuestra opinion no ha sido modificada en relacigm esta cuestion.

Aspectos mas relevantes de la auditoria

Los aspectos mas relevantes de la auditoria soellasjlgue, segun nuestro juicio
profesional, han sido considerados como los riesipsncorreccion material mas
significativos en nuestra auditoria de las cueatamles del periodo actual. Estos riesgos
han sido tratados en el contexto de nuestra atalderlas cuentas anuales en su conjunto,
y en la formacion de nuestra opinion sobre éstasy ¥xpresamos una opinién por
separado sobre esos riesgos.

1.1. Acuerdos de Reparto de Costes en I+D para latencion de un nuevo intangible

1.1.1. Descripcion

La valoracion de los intangibles se trata de ua deeespecial significatividad dado su
especial riesgo de no reconocer adecuadamentesi@reia de un activo que pueda
generar beneficios futuros.

1.1.2. Respuesta del auditor

Como parte de nuestros procedimientos de auditéréanos llevado a cabo la

comprobacion de las condiciones contractuales deodicuerdo, asi como la correcta
imputacién de contribuciones del intangible en defla en base al control y asuncién
de riesgos sobre el proyecto.

Otra informacion: Informe de gestion

La otra informacion comprende exclusivamente @rimie de gestion del ejercicio 2022,
cuya formulacion es responsabilidad de los admatdstes de la Sociedad y no forma
parte integrante de las cuentas anuales.

Nuestra opinién de auditoria sobre las cuentaslemu® cubre el informe de gestion.
Nuestra responsabilidad sobre el informe de gestiérronformidad con lo exigido por
la normativa reguladora de la actividad de auditolé cuentas, consiste en evaluar e
informar sobre la concordancia del informe de gestion las cuentas anuales, a partir
del conocimiento de la entidad obtenido en la zaalbn de la auditoria de las citadas
cuentas, asi como evaluar e informar de si el omdey presentacion del informe de
gestion son conformes a la normativa que resultaptieacion. Si, basandonos en el
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trabajo que hemos realizado, concluimos que existanrecciones materiales, estamos
obligados a informar de ello.

Sobre la base del trabajo realizado, segun lo ileger el parrafo anterior, la informacién
que contiene el informe de gestion concuerda cae llas cuentas anuales del ejercicio
2022 y su contenido y presentacion son conforméa mormativa que resulta de
aplicacion.

Responsabilidad de los administradores en relaciéezon las cuentas anuales

Los administradores son responsables de formidanientas anuales adjuntas, de forma
gue expresen la imagen fiel del patrimonio, detleasion financiera y de los resultados
de la sociedad, de conformidad con el marco nowmatie informacion financiera
aplicable a la entidad en Espafia, y del contr@rinmt que consideren necesario para
permitir la preparacion de cuentas anuales libedaabrreccion material, debida a fraude
0 error.

En la preparacion de las cuentas anuales, los &lraitores son responsables de la
valoracion de la capacidad de la sociedad parainc@mt como empresa en

funcionamiento, revelando, segun corresponda, lesstiones relacionadas con la
empresa en funcionamiento y utilizando el princigontable de empresa en

funcionamiento excepto si los administradores tigngencion de liquidar la sociedad o

de cesar sus operaciones, o0 bien no exista otraativa realista.

Responsabilidad del auditor en relacion con la autbria de las cuentas anuales

Nuestros objetivos son obtener una seguridad rblda que las cuentas anuales en su
conjunto estan libres de incorreccién materialjdkeh fraude o error, y emitir un informe
de auditoria que contiene nuestra opinion.

Seguridad razonable es un alto grado de segunidad,no garantiza que una auditoria
realizada de conformidad con la normativa reguladi® la actividad de auditoria de
cuentas vigente en Espafia siempre detecte unagncidn material cuando existe. Las
incorrecciones pueden deberse a fraude o error yossideran materiales si,

individualmente o de forma agregada, puede prevarsmablemente que influyan en las
decisiones economicas que los usuarios toman bas#ed las cuentas anuales.

Como parte de una auditoria de conformidad cowiaativa reguladora de la actividad
de auditoria de cuentas vigente en Espafa, apl&camestro juicio profesional y
mantenemos una actitud de escepticismo profesthimahte toda la auditoria. También:

* |dentificamos y valoramos los riesgos de incari@t material en las cuentas anuales,
debida a fraude o error, disefiamos y aplicamosepgiogentos de auditoria para

responder a dichos riesgos y obtenemos eviden@aditoria suficiente y adecuada para
proporcionar una base para nuestra opinion. Efoie® no detectar una incorreccion
material debida a fraude es mas elevado que easel @e una incorreccion material
debida a error, ya que el fraude puede implicausioh, falsificacion, omisiones

deliberadas, manifestaciones intencionadamenteeasyo la elusion del control interno.
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» Obtenemos conocimiento del control interno redd@agara la auditoria con el fin de
disefiar procedimientos de auditoria que sean adesw@a funcion de las circunstancias,
y no con la finalidad de expresar una opinidon sddreficacia del control interno de la
entidad.

» Evaluamos si las politicas contables aplicadasasiecuadas y la razonabilidad de las
estimaciones contables y la correspondiente infoidna revelada por los
administradores.

» Concluimos sobre si es adecuada la utilizacién,lgs administradores, del principio
contable de empresa en funcionamiento y, basandemda evidencia de auditoria
obtenida, concluimos sobre si existe 0 no una fitzenbre material relacionada con
hechos o con condiciones que pueden generar diggéfscativas sobre la capacidad de
la sociedad para continuar como empresa en funoi@mnto. Si concluimos que existe
una incertidumbre material, se requiere que llanselaa@tencion en nuestro informe de
auditoria sobre la correspondiente informacionleslaeen las cuentas anuales o, si dichas
revelaciones no son adecuadas, que expresemos pimanomodificada. Nuestras
conclusiones se basan en la evidencia de audibténida hasta la fecha de nuestro
informe de auditoria. Sin embargo, los hechos dictones futuros pueden ser la causa
de que la sociedad deje de ser una empresa eofiantiento.

» Evaluamos la presentacion global, la estructueh gontenido de las cuentas anuales,
incluida la informacién revelada, y si las cuergasales representan las transacciones y
hechos subyacentes de un modo que logran expeeisaaden fiel.

Nos comunicamos con los administradores de la aht&h relacion con, entre otras
cuestiones, el alcance y el momento de realizageha auditoria planificados y los

hallazgos significativos de la auditoria, asi carnalquier deficiencia significativa del

control interno que identificamos en el transcuteda auditoria.

Entre los riesgos significativos que han sido abjiet comunicacion a los administradores
de la entidad, determinamos los que han sido d&jer significatividad en la auditoria
de las cuentas anuales del periodo actual y gue eorconsecuencia, los riesgos
considerados mas significativos.

Describimos esos riesgos en nuestro informe deaialisalvo que las disposiciones
legales o reglamentarias prohiban revelar publicéera cuestion.
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5.- Conclusiones

Los precios de transferencia son muy relevanteslparAdministraciones Tributarias, y
éstas han centrado su atencion en ellas de una fmogresiva, dado el papel que juegan
en las transacciones econdmicas, y los usos franithsl que podrian derivar en una Base
Imponible menor por la que tributarian entidadelependientes.

Asimismo, los precios de transferencia son rel@stambién desde un punto de vista no
solo fiscal, sino contable, dado que todas lasséreziones entre empresas vinculadas
deben contabilizarse a precios de mercado y, pto,tdentro del alcance de trabajo de

un auditor de cuentas debe incluirse la revisiérlideos precios de transferencia, el

analisis de los dosieres correspondientes no siouma posible contingencia fiscal de

la entidad auditada, si no también, ante una pogibbrreccion material tanto por ajuste

(incorrecta valoracion y/o reclasificacion) y/o emn de informacion en las Cuentas

Anuales de dicha entidad y, en concreto, en la mamo

Ello no quiere decir que una transaccion entreepavinculadas implique una razén
fraudulenta detras, puesto que en la practica sncimuchas sociedades buscan la
consecucion de unos rendimientos que hacen inetéstsa relacion de dependencia
entre ellas. Sera la realidad efectiva de la op@rata que determine la correcta
valoracion de la transaccion, que podra seguirni@todos recomendados u otros
alternativos siempre y cuando éstos reflejen lidade la operacion.

La documentacion y la base historica previa resldtaital importancia para comprender
gué hay detras de estas practicas, qué razongzahayjue estas operaciones se hagan
realidad y, sobre todo, qué actuaciones puedeizae#dbs agentes implicados, tanto el
contribuyente como la Administracion Tributaria,r peflejar una mayor normalidad
impositiva. Normalidad en el sentido de evitarduiaridades que erosionen la carga
fiscal que cabria esperar, que es la preocupadimcigal de las Administraciones
fiscales.

No solo las Administraciones juegan un papel ingag en la correcta identificacion de
los precios de transferencia, sino que el auddtorcalidad de garante de la imagen fiel
de los Estados Financieros de la entidad de acuswdoel marco de informacion
financiera aplicable, tiene con su opinidn, ungoesabilidad mayuscula para con los
agentes internos o externos en el contexto decladad. Y ese ha de ser el punto final
del analisis de la realidad economica-financieraladentidad, la conclusion de una
revision exhaustiva de la sociedad para la emidguan informe final.

Esta materia ha entrafiado gran dificultad al aemolo relativo a la aplicacion practica
de determinados asuntos como pueden ser el Mater [Eocal File. La importancia de
estas transacciones para las entidades que pamtiogm ellas hace que sean
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confidenciales, y el autor en variadas ocasioaeshien por proteger la confidencialidad
de laSociedad Xque ha servido de estudio, ha relacionado caswsiroes a otros
sectores, aplicables también al sector de la fatida de electrodomésticos. Las propias
Administraciones son conscientes de que, aunqaeamies para el publico en general,
son todavia mas importantes para las entidadesu@oeq definitiva describen los
procedimientos llevados a cabo ante tales situasioBe hecho, en cuanto al caso
practico del Master y Local File, su contenido é@ido que ver mas por una aplicaciéon
de lo dictado en las Directrices de la OCDE, quehaber accedido a un documento
oficial. Otra de las limitaciones ha tenido que gen los analisis de comparabilidad y
seleccion del método de valoracion, puesto qui &l al cabo, se trata de informacion
interna de la propia entidad para cumplir con &pdesto normativamente y, mas alla de
la solucion final (relacionar un tipo de transandi@dbitual con un método de valoracién),
no ha sido posible acceder a la elaboracion dedogparables, de ahi que el autor
proporcione una explicacion meramente tedrica.

Sin embargo, también es de reconocer por partautet, que el tema propuesto por los
Directores de la linea ha supuesto un gran apraedsobre la materia, profundizando
sobre aquellos conceptos que se han podido estddiante la vida académica
universitaria del autor, y entrando a analizarotamtos contextos aplicables a los Precios
de Transferencia que desconocia, comprendiendatdal aelevancia del tema tratado,
asi como los retos a los que se pueden enfrestdiMersos agentes que legislan u opinan
en relacidon con unas transacciones realizadas enties vinculadas.

Los precios de transferencia suponen un reto eeriadiscal para las Administraciones
Tributarias, ya que los Grupos actualmente operas alla de unos pocos paises,
canalizando parte de sus actividades hacia teastoie menor tributacion, o trasladando
aquellas actividades hacia territorios en los quedp beneficiarse de mayores
deducciones en el Impuesto de Sociedades, in@aatizandose en paraisos fiscales, por
lo que las Administraciones Tributarias se encaenante la problematica de si legislar
comunmente en aras de armonizar la normativa fiscal por el contrario atraer la
inversion mediante incentivos fiscales.

En muchas ocasiones, el complejo entramado exéséerite las operaciones entre partes
vinculadas puede dificultar la comparabilidad die épo de transacciones e, incluso,
establecer precios de mercado fiables. Es por elle, la determinacion precisa del
principio de plena competencia es de interés gepara los agentes involucrados en los
grupos, tanto internos como externos, para obten&rinformacion completa, veraz y
fiable que valore dichas transacciones a preciosateado y, en caso contrario, realizar
los ajustes contables o extracontables necesaiasatinearse con las Directrices de la
OCDE. La forma debe prevalecer sobre la apariepcies una simple compraventa de
productos terminados podria llevar implicita unarggzion de capital, o una distribucién
de dividendos. Sin embargo, los distintos organgstagisladores también han de tener
en consideracion el hecho de que un Grupo no @gpdedia misma forma que una entidad
independiente en determinados aspectos, puestelgoesmo Grupo por necesidad
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deberd combinar actividades o instaurar politicasunes con el fin de realizar su
actividad de manera eficiente.
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