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abstract

This thesis seeks to contribute to the current debates on state-formation and
economic development of pre-modern Europe by offering an explanation on the
business expansion of the kingdom of Aragon in the Later Middle Ages. Recent
works on this issue in the Crown of Aragon have made clear the importance of a
very small group of firms settled in Zaragoza. At the end of the 14'® century and
beginning of the 15" century, they intervened on a large scale in the financing of
the state, principally through the market of the institutional public debt and hiring
the commercial taxes of the kingdom. Their important businesses suppose the
mobilization of very high sums of money and the formation of leading commercial
companies that promote mercantile and family connections which spread over the
whole kingdom with extensive connections with European markets.

Thus, this dissertation builds further on the already extensive scholarship about
trade, institutional economics, and urban elites by shaping the targets sought and
the strategies performed by this power elite. The research has relied heavily on
notarial records, which are scattered and fragmentary sources but allow a
prosopographical approach. Three major firms are analysed in depth: Juan
Donsancho, Beltran de Cosco, and Ramoén de Casaldaguila’s. Their activities
provide insight into the economic, political, and cultural factors underpinning
development of the region, calling into question the notion of a backward country.
These men and women relied on training, available capital, business opportunities,
and favourable institutions. This suggests a close relationship between cultural
behaviors and political performance, which is also addressed. Throughout the whole
dissertation, the ascent of a business elite in Zaragoza is proved, how these major
firms financed their enterprises is reconstructed, their influence on economic and
political decissions is demonstrated, and this phenomenon is connected to the
economic dynamics in the kingdom of Aragon and the Crown of Aragon.






presentacion

Amaneci con los pufios bien cerrados

y la rabia insolente de mi juventud.

La ingenuidad nos absuelve de equivocarnos,
que cada uno aporte lo que sepa.

Iberia sumergida, HEROES DEL SILENCIO (1995)

La conclusion de este trabajo después de cinco afios cierra solamente una parte
de mi aprendizaje. Aunque una tesis doctoral puede ser una tarea abrumadora en
soledad, he tenido la inmensa suerte de contar con un entorno amigable y
estimulante al mismo tiempo, dentro y fuera de la Universidad de Zaragoza, que
ha hecho que esta etapa no haya sido sélo intelectualmente significativa, sino una
experiencia verdaderamente gratificante.

Esta investigacion se ha desarrollado gracias a una beca para la formacién de
personal investigador dentro del proyecto Mercados y desarrollo en Aragon (1250-
1500): vinculos mediterraneos, distribucion, abastecimiento urbano y costes de
transaccion en una economia bajomedieval en el Departamento de Historia
Medieval, CC y TT Historiograficas, y Estudios Arabes e Isldmicos de la
Universidad de Zaragoza, y al amparo del Grupo CEMA'. También es el resultado
de una serie de acontecimientos inesperados. Antes de finalizar la licenciatura de
Historia del Arte, Cristina Monterde me animé a iniciar ademas la de Historia. Ese
interés por ampliar mi formacién que me habia llevado a cursar asignaturas de
historia, filologia latina y archivistica me condujo después a tomar contacto con la
faceta mas material de la historia medieval, primero junto a Philippe Sénac y su
equipo, y después con Carlos Laliena, Julidn Ortega y el Taller de Arqueologia de
Alcaniz. En 2009, al mismo tiempo que finalizaba la licenciatura en Historia, defendi
mi trabajo para la obtencién del Diploma de Estudios Avanzados, que aprovechaba
mi formacién como historiadora del arte interesada en la materialidad de los

! Cuyo investigador principal era Carlos Laliena (ref. HAR-2009-12280). La beca fue concedida por
el entonces Ministerio de Ciencia e Innovacién (ref. BES-2010-030797). J. Angel Sesma es el
investigador principal de este grupo de investigaciéon consolidado.
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procesos histéricos y que ha visto integro la luz en dos publicaciones®. La propuesta
de tesis doctoral llegd en 2010 con un trabajo que se insertaba en un proyecto
ambicioso de largo recorrido.

En los cuatro anos de beca predoctoral he lidiado con los recortes en educacion
e investigacion, pero también he entrado en contacto con la docencia, las
colaboraciones internacionales, los encuentros cientificos y la divulgacion. A pesar
de las dificultades profesionales y personales que han surgido en este tiempo, el
balance es positivo por la satisfaccion por haber superado los retos planteados. Es
el resultado de las maestras de vida con las que he tenido la suerte de toparme.
Esta tesis doctoral pasa a ser de dominio publico y sale también de mi familia,
pareja y amigas porque ellas forman parte indisoluble de todo lo que hago (sélo
espero haber logrado transmitirlo).

Estoy agradecida a todas las personas que han contribuido en diversas formas,
con sus orientaciones, ofreciendo documentos y orientaciones, y a quienes se han
interesado sinceramente por mis investigaciones, especialmente los supervisores de
mis estancias en el extranjero y todos aquellos que me brindaron una extraordinaria
acogida, como Andrea Zorzi, Luca Mola, David Abulafia, Nora Berend, el grupo de
medievalistas de la Universidad de Cambridge, Peter Stabel y el Centre for Urban
History de la Universidad de Amberes. Durante estos anos de trabajo han sido
varias las personas e instituciones que han sido parte de este proyecto. Quiero
mencionar la ayuda profesional prestada en el Archivo de Protocolos Notariales de
Zaragoza, el Arxiu Historic de Protocols de Barcelona y el Archivo Histérico
Provincial de Zaragoza, muy especialmente. En la Institucio Mila i Fontanals 'y la
Université de Toulouse Il me he sentido como en casa.

A mis colegas les debo valiosos comentarios criticos y sugerencias inspiradoras
que me han ayudado a dar forma a mis ideas. A los gigantes que me han aupado y
ademas se han prestado a contestar a mis preguntas y compartir su informaciéon
conmigo, como J. Angel Sesma, Maite Iranzo y Enrique Mainé les estoy muy
agradecida. Incluyo aqui a Julidn Ortega, arquedlogo del Seminario de Arqueologia
y Etnologia Turolense, que me ha transmitido su entusiasmo sobre la cultura
material, y a Mario Lafuente, de cuya profunda implicacién en la Universidad de
Zaragoza me he beneficiado. Ademas del profesorado y personal administrativo del

Departamento, me acuerdo de aquellas con las que he compartido espacio: David

* El cartulario de la encomienda templaria de Castellote (Teruel): 1184-1283, Zaragoza, 2009, y
Construir el paisaje: habitat disperso en el Maestrazgo turolense de la Fdad Media, Zaragoza, 2012.
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Andrés, Santiago Simoén, Guillermo Tomas, Francisco Vicente, Cristina Pérez y
Amina Naciri, pero también Maria Viu y Maria Jests Garcia, a quienes he recurrido
para hacer una lectura y analisis critico de mis escritos, y con quienes he podido
tener largas y divertidas conversaciones. Varias personas han hecho posible que
esta tesis sea mejor; quiero destacar a Juan Diego Godoy y Gonzalo Luque.

Por 1ultimo, el director de esta tesis doctoral, Carlos Laliena, merece mencion
aparte por su confianza y el rumbo que ha sabido ofrecerme. No sélo tuvo el coraje
de quererme en su equipo, sino que a lo largo de los anos me ha aportado respaldo
y estimulo para avanzar en mi carrera investigadora y docente, ademas de seguir
apostando por lo que tengo que ofrecer al comun.

Sin todas estas aportaciones, las paginas que siguen habrian quedado mucho

mas pobres y no podria afirmar que estoy deseosa de iniciar una nueva andadura.

Zaragoza, a 27 de septiembre de 2015.
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introduccion

Economic history of a social elite
Methodology and sources

Planteamientos historiograficos

= W b=

Los protagonistas de los grandes negocios aragoneses

n 1495, Hyeronimus Miinzer visited for a few hours the capital of the kingdom
of Aragon. The traveller was in the final stages of a journey he made through
Spain and Portugal during 1494 and 1495, later collecting his experiences in a
book'. This keen observer had visited Barcelona, Valencia, the south of the country,
the Atlantic ports and the interior of the Meseta up to the Ebro Valley. The setting
of the “illustrious' and “glorious' city of Zaragoza reminded him of his native

Nuremberg, describing its prosperity with the following words:

Elle a un grand nombre de marchands parce que, comme je l'ai dit, on y trouve en abondance
le safran, le blé, une excellente laine, du guede, des troupeaux de gros et petit bétail, du miel, de
la cire et du cuir excellemment préparé pour les chausses et toutes sortes de chaussures>.

This thesis is precisely about the merchants of this flourishing city from a

hundred years prior, when this prosperity began.

Y Itinerarium siue peregrinatio excellentissimi viri artium ac vitriusque medicine doctoris Hieronimi
Monetarii de Feltkirchen ciuis Nurembergensis a copy of which is preserved in Munich, Bavarian
State Library, Clm 431.

2 Jérome Miinzer, Voyage en Espagne et au Portugal (1494-1495), Michel Tarayre (ed. y trad.),
Paris, 2006, p. 188. Traduccién espaiiola: Viaje por Espana y Portugal (1494-1495), Madrid, 1991.
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View of Zaragoza in 1647 by Juan Bautista Martinez del Mazo (1647), detail. Imagen: Museo

Nacional del Prado. https://www.museodelprado.es/coleccion/galeria-on-line/ From right to left:
tower of St Paul’s church, Stone Bridge, Casas del Puente (City hall), Casas de la Diputacion del
Reino (Kingdom's Council), Seo (cathedral), Archbishop’s Palace ?

1 Economic history of a social elite

No one will be astonished that this presentation begins with the statement that
“the commercial development is one of the most studied phenomenons of the Late
Middle Ages”. If this were entirely true, then there would not be space for a PhD
thesis; and this is something that we are going to refute in the following pages by
analysing the current situation of the historiography on the subject and the
methodology and useful sources.

Why is the success of a group of leading financiers and merchants from Zaragoza
historically relevant? The main reason is that it may help to visualise the depth of
the economic, political and social transformation which took place in the last
centuries of the Middle Ages, and also confirm the different regional importance of
the said process. In order to do this, we have chosen a territorially and politically
consistent scenario: Zaragoza is a medium-sized city, capital of the kingdom of
Aragon, a hinterland region closely linked to the Mediterranean, having an intense
trading activity thanks to a high degree of specialisation in the production of
agricultural raw materials and medium and low quality textile products which
enjoyed a wide recognition in the European commercial areas’. The political

3 See also, View of Zaragoza by Anton van den Wryngaerde (1563). Osterreischische

Nationalbibliothek, Cod. Min. 41, fol. 10, Sec. Handschriftensammlung.

1 David Igual Luis, “Economia, mercado y comercio en la Peninsula Ibérica (1350-1516)”,
eHumanista: Journal of Iberian Studies, 10 (2008), pp. 170-200, especially, p. 170.

> Not only large cities are able to explain the economic and social processes: Richard K. Marshall,
The local merchants of Prato. Small Entrepreneurs in the late medieval economy, Baltimore, 1999.
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significance of the kingdom is clear, and it had its own institutions with decision-
making powers in administrative, taxative and state control matters.

The study of trade exchanges is supported by research practices; for many
decades it has been an area of interest for the medieval historiography. The
characteristics of the case study provide more than enough arguments of its
importance as a research subject. In addition, we are dealing with a suitable
historical moment to address certain problems which are widely discussed
nowadays®. Thus, the interest in understanding the social relations has placed the
economic matters, whose role does not need justification, as the main issue for the
historians”. This situation differs from that of the 1970's, when the dominant
historiographical trend took a different course. Currently, the conditions are
favorable to conduct a study like the present one. More sources and different points
of view in the history of commercial activities have appeared. Moreover, during the
elaboration of this study, the appearance of some works reinforced the necessity of
conducting this research. Various contributions and scientific meetings ensure that
the trend will continue®.

This research is not a mimetic response to what has been done elsewhere.
Neither is it an attempt to exalt the achievements of a particular territory as part
of a current identity manifestation, but instead other reasons motivate us. The first
of which is that the behaviour of the business elite of Zaragoza is the expression of
cultural and institutional factors that lie behind the political and economic
development of the region in the late fourteenth and early fifteenth centuries. The
second reason is that the role of Zaragoza as a regional and international economic

® One of the most in-depth discussions is on the communication between politics and economics,
which was not particularly prominent until recent times: Rafael Narbona Vizcaino, “Espacios
econdOmicos y sociedad politica en la Valencia del siglo XV”, Revista d'historia medieval. Oligarquias
politicas y elites economicas en las ciudades bajomedievales (siglos XIV-XVI), 9 (1998), pp. 193-
214. Another of the innovative insights is on the crisis of statehood and financial crises, which have
been studied by a two-year project that will be presented in April 2015 in the XLVII Settimana di
Studi (Prato) devoted to Le crisi finanziarie: Gestione, implicazioni sociali e conseguenze nell'eta
preindustriale.

" Jan Dumolyn, “Economic Development, Social Space and Political Power in Bruges, c¢. 1127-1302”,
Contact and exchange in later medieval Furope, pp. 33-58.

8 As a sample, the XVII World Economic History Congress (Kyoto, 2015) under the title Diversity
in development will host sessions dedicated to the Middle Ages, such as “Feudalism and the market.
Explaining economic growth in the Middle Ages” (Phillipp R. Schofield, org.) and “Network
Management in Late Medieval and Renaissance Europe” (Matthieu Scherman, org.).
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center has been ignored by the historiography of the Crown of Aragon, and
therefore it has never been mentioned in descriptions of European long-distance
trade. This is a lack of recognition of the importance of the domestic trade

compared to the maritime trade that should definitely be questioned.

The starting assumption comes from the verification of the importance of a
handful of merchants from the Aragonese capital, of whom little was known until
now, operating in the markets of products, from grain to cloths (therefore,
influencing decisively in the local and supra-regional urban supply), mobilising large
sums of money (allowing them to acquire lordships from struggling nobles and
revert the income to the cereal markets) by means of creating trading companies
(whose connections extend to Catalonia and the Mediterranean) and fully taking
part in financing the government activity and in the institutional debt market.
Therefore, they are people with a vast social influence and an extraordinary
political dimension in the conjucture preceding the emergence of the phenomenon
of the “converted”, which significantly altered the composition of urban elites in
the Kingdom of Aragon.

We wanted to tackle an issue of economic history, for what we have taken a
different perspective on the traditional studies of the elites and we have questioned
ourselves about the social and political components of the economic activities, and
not vice versa. Throughout the pages of this study, the purely economic aspects
are intertwined with cultural dynamics and social processes. Morever, choosing
prosopography as our research method allows us to verify the different choices
adopted in economic, political and social terms, which determine the formation and
evolution of assets, the strategies of capital investment and wealth management,
the processes of social consolidation, the political career, etc. The distance in time
of six hundred years that separate us from the people under study is long enough
to ensure that the analysis of the large patrimonies will not be “an erudite exercise
or a biographical (or hagiographical) glorification”, but rather will guide us towards

social issues deeply linked to economic development®.

% Jean-Philippe Priotti, “Uso material e inmaterial del dinero: un andlisis social para el estudio de
los patrimonios mercantiles, siglo XVI-XVII”, Ricardo Robledo Hernédndez e Hilario Casado Alonso
(coords.), Fortuna y negocios: formacion y gestion de los grandes patrimonios (siglos XVI-XX),
Valladolid, 2002, pp. 45-72, especially, p. 15. It is interesting that J-P. Priotti propose a social
analysis in order to study the commercial assets, in contrast to the studies of medieval times. In
this particular aspect, whereas the commercial assets of Spanish and American businessmen from
the modern era are, according to this author, classified based on their total amount, in the analysis
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Thus, the merchants are the critical actors on the development of the markets,
on the transfer of resources from the peasant classes and the aristocratic groups,
and on the economic transformations on a large scale throughout the fourteenth
and fifteenth centuries. The proposed chronological core focuses on the period
between 1380 and 1430, which poses a variety of political conjunctures (with a
change of dynasty) from the end of a long reign, through several short ones to end
with the beginning of another long mandate. The period of time is determined by
two different reasons. On the one hand, these fifty years cover a sufficiently broad
and consistent period to place the subject of this study. On the other, the
preexisting studies suggested to examine the period prior to the integration of the
converts in this elite, which significantly changed its social composition, and also
recommended to redress the imbalance on behalf of the second half of the fifteenth
century, studied by Susana Lozano in her PhD thesis’. A final technical reason is
that the documentation preserved is much more diverse and abundant in the last
quarter of the fourteenth century (practically with no chronological gaps) than in

previous times.

The objectives can be summarized in a few points. First, the description of the
individuals who ran the large Aragonese trading companies. Hence, to see to what
extent the large financiers and merchants based in Zaragoza participated in
international trade, to calculate the weight of the region and to determine its role
in the Crown as a whole, in the peninsula and in Europe as well as to define the
stages of regional trade. In short, to achieve a better understanding of this sector
of economic activity in Zaragoza and to complement the prior studies on the same
subject, especially the relationship of the elites with politics, the kingdom's
institutions and the monarchy!!.

All these issues have been addressed throughout the study. However, the results
are uneven as the sources have limitations and also some of the issues raised would

of medieval times the emphasis is often put on the importance of family ties or the presence in the
town government, but not on the economic weight. The goal is to find a balance to give a social
meaning to the figures, particularly when the numbers that this study can provide are far from
absolute.

10 Asuncién Blasco Martinez, “La conversién de judios y su repercusién en la sociedad aragonesa
durante los primeros afios del reinado de Alfonso el Magnanimo”, X VI Congresso Internazionale di
Storia della Corona d'Aragona, Napoles, 2001, v. 1, pp. 841-859.

1 Marc Boone y Jan Dumolyn, “Les officiers-crediteurs des ducs de Bourgogne dans 1'ancien comte
de Flandre: aspects financiers, politiques et sociaux”, Jean-Marie Cauchies (ed.), Finances et

financiers des princes et des villes a 1'époque bourguignonne, Turnhout, 2004, pp. 63-78.
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require of other monographic studies as support. The biggest gap in this study has
to do with specific activities; it has not been possible to get into detail on the
quality of the products, suppliers, customers, internal organization and trading
information and communication. Also, the social origins have been difficult to trace
in the long run. This study does not aim to give a complete picture, but rather, is
commited to reconstruct the weight this Aragonese business elite had in society,
connect it with the broader processes taking place in the Crown of Aragon and
demonstrate the importance that Zaragoza had in them.

The internal structure tries to show the arguments presented in the previous
lines. In the first part, we have defined the mechanisms underpinning the industrial,
commercial and banking links of the large companies through their asset structure
and internal organization. The second part is devoted to a detailed examination of
the activities and investments, with a predominance of the financial ones. In the
third part, we have tried to establish the impact this elite had in the social and
political processes experienced in the Aragonese capital and the entire kingdom.
Finally, as a conclusion, we have included a series of hypotheses for further
research. The annexes list the materials that supported the explanation, but whose
inclusion in the text would make the argument difficult to follow. This is a sample
of sufficiently significant and expressive documentary sources as to serve as
examples, in addition to those necessary due to their extraordinary nature.

1.1 THE SUBJECTS UNDER STUDY: AN ATTEMPT OF INITIAL DEFINITION

The first hurdle to overcome in this thesis was to define the subject of study.
First, there is a problem of sociological characterization. On that outcome depends
the conclusions drawn from the analysis of the data. The choice of one or other
denomination should indicate our starting point and budgets. Thus, the first
question is whether to consider the large economic operators as elite!>. The choice
of this term respond to pragmatic reasons, since from the different options the
contemporary historiography has made available to us, this is the most widely
accepted!®. We could use the term “patriciate” used by Pirenne or Weber for the

12 Jan Dumolyn, “Nobles, Patricians and Officers. The Making of a Regional Political Elite in Late
Medieval Flanders”, Journal of social history, 40 (2006), pp. 431-452.

13 About elite, patriciate, ruling class, aristocracy or oligarchy, see Jan Dumolyn's, “Later Medieval
and Early Modern elites”, op. cit. To Crouzet-Pavan, the laxity of the term reduces its effectiveness:
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urban ruling classes characterized by their political power, importance of ancestry,
wealth and prestige, but we have reserved this one to refer to a very exclusive
group of families linked to the history of the city since ancient times'. Similarly,
and since they control the means of production, they would be part of the ruling
class. And finally, with regard to the spheres of power, they could be oligarchy, or
rather, part of a plutocracy.

Continuing with the difficulties, in order to approach to the most narrow circle
of the commercial exchanges and finances, to the top of the social pyramid, we
must consider to what extent the selected cases are significant. Here too we rely on
the historiography and thereby we find that the possibilities of a study on the
business elite have caught the attention of other researchers: “beyond the study of
the particular political strategies followed by wealthy Catalan businessmen, and
because of their links with different forms of power, we can also observe some of
the transformations in the behaviour of these emerging elite, which comprised a
Pre-modern bourgeoisie” . With the increase of research projects, the duality
between business elites and smaller operators has become clear, as is also observed
to happen between the native and the foreign'®. In fact, all the trading is operated
by multiple actors (from agricultural producers and rural craftsmen through foreign
operators to native merchants) that vary in their professional and social affiliation,
so that the model of the great late medieval merchant, the one that predicts modern
capitalism, does not apply to most of the agents'’. In addition, we have opted for

Elisabeth Crouzet-Pavan, “Les elites urbaines: apergus problématiques (France, Angleterre, Italie)”,
Les élites urbaines, p. 9.

14 As an example of the behaviour of these families, see the path taken by the Hospital family traced
by E. Mainé, Ciudadanos honrados de Zaragoza, pp. 137-144.

1 Damien Coulon, “Ruling class and long-distance trade in Barcelona at the End of the Middle
Ages”, Urban elites and aristocratic behaviour, pp. 133-142, see especially, p. 133. Peter Spufford,
“The role of entrepreneurs in state formation in late medieval Europe”, Poteri economici e poteri
politici, pp. 483-500.

16 Speaking of internal hierarchies we can not ignore that we must also pay attention to the context,
that is, an English or a Tuscan towns are not the same than a port city from the Netherlands. For
comparison, see: Marc Boone, “Gouverner les villes flamandes au Moyen Age: aspects politiques,
idéologiques et financiéres”, La gobernanza de la ciudad europea en la Fdad Media, Logrono, 2011,
pp- 267-298. These local differences and the lack of definition within the very own medieval sources
make us walk over swampy grounds, thus preventing the attempts of standardisation: Philippe
Braunstein, “Pour une histoire des élites urbaines: vocabulaire, réalités et representations”, Les
élites urbaines au Moyen Age, pp. 29-38.

17 P, Tradiel, “Metrépolis y hombres de negocios”, p. 284; D. Abulafia, “Mercati e mercanti”, op. cit.
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focusing on the commercial and financial elite because, in our opinion, it is not
possible to study the commercial exchanges without understanding the role played
by the financial market, as a clear separation between both environments in the
fifteenth century is something very unusual.

That is why we can say without reservations that in this study we are dealing
with an elite amongst the elite. Specifically, with three large commercial and
financial companies established in Zaragoza within fifty years (1380-1430):
Donsancho, Coscé y Casaldaguila. They comprise a very small number of people
situated at the highest echelon of businesses in Zaragoza who were part of the
ruling elite of the kingdom due to their economic and social significance.

Blasco de Grafén,
San Martin
partiendo la capa
(1422-1459).
Imagen: Web del
Museu Nacional
d’Art de Catalunya
de Barcelona,
http://www.museu
nacional.cat

Indeed, the family, partners and personnel of these large business firms from
Zaragoza were granted with public positions and a wide political influence. For this
reason, we consider that they are an example of the change and selection within
the elites in the final period of the Middle Ages, when innovations forced to redefine
the power groups. In them, we observe the distinctive characteristics of an elite
resulting from the synthesis of two categories: the bourgeois (urban, legalistic) and
the aristocratic (landowner, honorable)®. This opens up many possibilities to
analyze the differences (or not) within the elites regarding political and social
behavior: how they construct their identities, which atributes and strategies they

8 The powerful discourse of the res publica joins the aristocratic demeanor, causing a renewal of
concepts. Sylvia Lettice Thrupp emphasized already the cultural affinities amongst the merchants
and members of the nobility, 7he merchant class of medieval London, Chicago, 1948, pp. 247-252.
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take, etc. However, while the cultural and symbolic aspects are extremely
interesting, we should not forget that the social and political, personal and familiar
assertion is determined by economic success and wealth accumulation. Therefore
we intend to enquire into the source of wealth and the investment characteristics
in order to understand the process of patrimonial, social and political progress,
visible through a number of milestones: owning a palace in the city, building a
family chapel, significant dowries contributed in marriages with the most important
figures of society or holding the most prestigious public positions.

As the research progressed, it became clear that the term “merchant” (with
which our main characters identified themselves in the documentation from
Zaragoza) became too limited to define their economic activities since they were
traders, bankers, landowners and industrialists. Similar to the change of “trade”
for “market”, the concept of “business” has been added to the historiography of
this topic!. It is the most convenient concept to replace the traditional “merchant-
banker”, which denotes some bias and is not well suited to reality®. The setting of
the city of Zaragoza at the turn of the fourteenth and fifteenth centuries led us to
the realization that the legal categories they held could not provide a dividing line
in our research. The multiplicity of occupations, activities and companies combined
with a diversity of legal, professional and personal identifications, forming a social
group whose members are identified by concordant (economic, social, political)
interests and possess a distinctive identity based on shared conducts by all its
members, creating a web of interactions in all directions ?'.

YE. S. Hunt y J. M. Murray, A history of business, op. cit. Marie-Louise Pelus-Kaplan, “Mobility
and business enterprise in the hanseatic world: trade networks and entrepreneurial techniques
(sixteenth and seventeenth centuries)”, The Hanse in medieval and early modern Europe, pp. 239-
254. Nowadays, the term 'entrepreneur' has been exalted: Mark Casson y Catherine Casson, 7he
entrepreneur in history: from medieval merchant to modern business leader, Basingstoke, 2013;
David Saul Landes, Joel Mokyr y William Jack Baumol, 7he invention of enterprise:
entrepreneurship from ancient Mesopotamia to modern times, Princeton, 2010.

2 E. S. Hunt y J. M. Murray used the term ‘industrialist-bankers’ to reflect the range of possibilities:
A history of business, p. 195. In Zaragoza, the intervention in production was also remarkable
(though difficult to measure) and there are many examples of drapers among the larger commercial
fortunes of the city.

2 We do not agree with the definition of urban elite given by A. Cowan, since it cannot be limited
to those with a direct presence in the city authorities, nor “bound by a common social background
and education, a substantial wealth and a general practice of endogamy”: Alexander Cowan, “Urban
elites in Early Modern Europe: an endangered species?”, Historical Research , 64/154 (1991), pp.
121-137, especially, p. 125. Some theoretical reflections on social groups and power elites can be
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2 Methodology and sources

The scientific practice invites us to start any historical study by considering a
few questions before getting the adequate sources and methodology. But the order
in which the sources and methodology are presented is hard to specify. In our case,
given the questions intended to be answered and the material and temporal
conditions for carrying out the study, the availability of sources was fundamental.
But at the same time, the methodology should meet the objectives. Studying the
elites means asking who controls, who owns and who acts; then comes the how,
when, what, where and to whom concerns, and, finally, trying to explain the reason
why. Therefore, it was essential to resort to prosopography and, to that end, also
attempt to gather all the available information through documentary and material

sources.

2.1 SOURCES

We set out to gather all the relevant information, from both published sources
and unpublished documentation. Their election was a process arising from the
approach to the useful historiography and documentation®.

The city archives have put at our disposal valuable documentation that justifies
the elaboration of this study. The highlight being the Historical Archive of Notary
Protocols, that keeps records of more than a hundred notaries from the period of
study®. However, it should be noted that the volume of documentation varies
widely, since it depends on the output of each professional, whose clientele marked
the size of the protocols with greater or lesser instruments recorded, and also on
the preservation, since not all the books have survived to this day, nor have all the

found at: José Antonio Jara Fuente, “Elites urbanas y sistemas concejiles: una propuesta teérico-
metodolégica para el andlisis de los subsistemas de poder en los concejos castellanos de la Baja Edad
Media”, Hispania: Revista espafiola de historia, 61/207 (2001), pp. 221-266. Denis Menjot, “La
classe dominante des villes de I'Occident Méditerranée au seuil de la modernité”, 7490. En el umbral
de la modernidad. El Mediterraneo europeo y las cuidades en el transito de los siglos XV-XVI,
Valencia, 1994, v. 2, pp. 181-203.

22 Rafael Conde Delgado de Molina, Estudio tipoldgico de la documentacion comercial y financiera
medieval: fuentes del Archivo de la Corona de Aragon, Valencia, 1981.

B The Archive of the City of Zaragoza also preserves, amongst its collection, a few notarial protocols

from the period of our interest.
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notaries left a trace®. Thus, the notarial sources from Zaragoza have undergone a
double selection process: the preservation over six centuries and a discrimination
on our part based on their usefulness to achieving the objectives set at the beginning
of this study.

With regard to the former, we think that their representativity meets the
applicable requirements*. However, the volume of documentation available is
overwhelming, especially for a study that seeks a deep analysis of a handful of
individuals, whose relations, in truth, could take several decades of research.
Prudence adviced to make a second selection based, firstly, on the number of
registered news about our study subjects®®. These were the notaries with whom
they established a closer relationship, whether personal or professional (many were
members of the same parish and their businesses were beside each other). The
following criterion was more subjective, for we had to choose the most significant
ones, since the group of merchants and citizens of Zaragoza is nearly ubiquitous in
the notarial protocols, as they were involved in a large number of businesses that
they wanted to be on record”. With this, we wanted to expand the bulk of

2 Some notaries are grouped with the remnants of others, of which a volume or even a booklet have
been preserved; from other notaries, some as prominent as Bartolomé Vicente, notary of the
Aragonese legislators, we only have public references or records. This is because the protocols of the
named royal and apostolic notaries, who worked as barristers for the institutions, were placed in
the corresponding files, unlike the named cash notaries, who had the right to open their own office
in the city, and to whom the institutions made responsible for the proper conservation of its books:
Asuncion Blasco Martinez, “El notariado en Aragon”, Congrés d'Historia del Notariat Catala,
Barcelona, 1994, pp. 189-273, especialmente, pp. 218-234.

% If we take into account that the number of “cash notaries” was limited to forty on the dates we
are dealing with, the rate of notaries of whom we have part of their output is high. S. Lozano makes
a comparison between the list of notaries attending the meetings of the brotherhood of San Luis
and those that have been preserved in the archives and establishes a conservation rate of 75%: S.
Lozano, Las elites en la ciudad de Zaragoza, p. 22. This loss of documentation is one of the issues
to consider when working with this kind of sources which apparently deal with all subjects of a
particular time and place, leading to think that what is missing did not exist: José Maria Cruselles
Gomez, “Las fuentes notariales y la investigacion histérica: problemas de explotacién de datos y
andlisis de la actividad notarial”, Perspectivas actuales sobre las fuentes notariales de la Edad
Media, Zaragoza, 2004, pp. 7-34, especially, p. 19.

% See the list of the most frequently cited in Anexos. Fuentes.

2" They have all been assessed to establish the relevance of a detailed examination. A quick look
allows us to see the clientele and types of registered instruments: religious institutions, city officials,
guilds, parishes whose inhabitants were far from getting in touch with the large companies of
Zaragoza, etc. In some cases, it has been difficult to find the notary of a given family after the
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information with other type of news and also fill the gaps caused by the loss of
protocols, as it is also frequent to find scattered references from different notaries
of the city. The protocols to which their creators added indexes have allowed us to
make quick but thorough inspections of volumes whose small quantity of news of
our interest did not compensate for the slow investigation of the copious records of
public documents.

As for the documents, the most common ones were the letters of attorney,
issued for representation before the courts, goods receipts and introduction of
franchises, or the collection of revenues and debts, the supply orders®, the
acknowledgments of debts and, especially, all kind of invoices®* (mostly property
incomes). Way behind in number and frequency we find the purchases-sales,
settling of accounts (for services provided, ending a company, etc.) and wills.
Regarding court proceedings, these consist of judgements and, more commonly,
appointment of arbitrators, whereas inventories or execution of goods are, in our
case, very rare. The most common contracts are marriage settlements and the ones
concerning the constitution and formation of companies. All these types of
documents together offer a valuable scene: facing the Latin formulas used in
Catalonia, which were more rigid, the notaries of Zaragoza left evidence of their
own customs and peculiarities and of their clients (the use of particular legal forms,

language of communication, etc.).

It should be remembered, however, that the diversity of news provided by
notarial instruments does not imply a coherent explanation of the facts, since the
information appears as a mosaic from which conclusions should be drawn®. In order
to complete this picture and to avoid, at the same time, a parial vision of it, we
have tried to get a sampling of sufficiently representative documents from other

regular one has ended his professional activity, resulting in the loss of the documentation of certain
specific years (e.g. Pascual Alegre Dueso).

2 In short, an acknowledgement is issued and an amount of money is deposited on behalf of the
payee, subject to deposit, by simple request.

2 Called ‘4poca’ in Aragon. Though the dictionary of the Real Academia Espafola in its 23rd ed.
does not consider it, the word comes from the Latin term apocha which denotes a receipt or
payment.

% Francisco Javier Garcfa Marco, “Tipologia documental e investigacién histérica: las actas
notariales como reflejo de la evolucién de la sociedad aragonesa en la Edad Media”, Aragon en la
FEdad Media, 9 (1991), pp. 31-53. Laurea Pagarolas Sabaté, “Tipologia documental y posibilidades
de aprovechamiento hitérico de los libros notariales catalanes”, Perspectivas actuales sobre las
fuentes notariales de la Edad Media, Zaragoza, 2004, pp. 47-82.
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sources, despite offering a documentary corpus of a very different nature. In
addition to the consultation of files and directories of noteworthy sources,
consideration should be also given to the fact that the location of many news was
due to the arbitrariness of those that were reviewed in publications, referenced in
other sources, etc. Hence, the results presented are likely to be nuanced and
expanded by new research.

Next in importance is the Provincial Historic Archive of Zaragoza, which has
provided essential documents for this thesis. In it, the family archives of the
Aragonese nobility have provided wills, property transfers (especially manors) and
very interesting additional genealogical and proprietary information.

The Municipal Archive of the city has barely contributed to the corpus of
unpublished documents (the municipal ordinances have been published), since there
is a small part of the council documentation from later dates available (the
proclamations and acts keep continuity throughout the second half of the fifteenth
century) and nothing has been preserved of the management of officers or other
municipal posts. This lack of information has been fulfilled with the instruments
recorded by the notaries who at some point worked or these institutions (deputy
of the Justicia, city administrator).

Zaragoza endured the modern era conflicts so severely that many archives
disappeared almost entirely. One of the worse hit was the archive of the Kingdom's
Council (Diputacion del General de Aragon), whose remains, heroically rescued
from the flames during the Napoleonic wars, are found nowadays in the Archive of
the Provincial Council of Zaragoza (Archivo de la Diputacion Provincial de
Zaragoza). The most exceptional items for our study are the volumes delivered by
the treasurer of the kingdom or the lessee of the major kingdom’s revenues (the
accounting books of the perception of the generalidades, the accounts of the
treasurer). These provide very detailed information about the economic system of
the institution, and we also are interested in the names of the annuitants and in

their role as creditors of the kingdom.
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Contrato firmado por Juan Donsancho, mercader y ciudadano de Zaragoza, y los

reyes Violante de Bar y Juan I en 1387
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ACA, MR, vol. 2527, f. 3. Imagen: Ministerio de Educacién, Cultura y
Deporte. http://pares.mcu.es/
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The archives from some parishes of Zaragoza compensate for the poor outlook,
but, for example, the documentation of the great general hospital of the city from
medieval times has not been preserved. However, a very interesting collection, that
of the ‘House Cattlemen’ of Zaragoza, has not provided any item to the corpus, in
which neither the ecclesiastical archives and records have much weight?'.

A far worse fate befell the convents of Santo Domingo, of which little remains
today, and San Francisco, destroyed almost to the ground. There is very little
usable documentation from both convents, despite having been the premises of
guild of merchants and having hosted a large number of the tomb chapels of our
protagonists. The ecclesiastical confiscations dispersed much of the Aragonese
ecclesiastical archives and records, which ended up mainly in the National
Historical Archive (Madrid).

The collection of this large archive compensate for the devastating panorama
of destruction of the nineteenth century. There ended up, for example, the entire
series of invoices issued to the Community of villages of Daroca by the owners of
its public debt in the last quarter of the fourteenth century and throughout the
fifteenth century. Among its accounting documents, the acknowledgments of debt
of this institution and the acquired loans are also preserved. The other Community
of villages whose collection is preserved for the most part and similar to the above
is the one from Teruel, currently in the Provincial Historical Archive of Teruel and
in the Municipal Archive of Mosqueruela.

From the archives outside of Aragon that could contain information relating to
the activities of the commercial and financial elite of Zaragoza we decided to visit
Barcelona, with fruitful results. Undoubtedly, the Archive of the Crown of Aragon
has been instrumental when providing new perspectives to the businesses of the
large companies of Zaragoza. Much of this has been thanks to the volumes of the
collection of the ‘Maestre Racional’. This royal official had from the beginning a
distinct archive within the premises of the royal palace until it was joined with the

3 The Diocesan Archive of Zaragoza contains relevant information, but the civil claims handled by
the archbishop's court refer mainly to later dates, with the exception of a group of sale of obligations'
confirmations on the Treasurer of the General de Aragon. The archive of the cathedral was worth
visiting, since in other places, as near as Barcelona, accounting books or, more frequently,
documentation regarding the maintenance of anniversaries and chaplaincies have been preserved.
However, it has not been possible to make this inquiry by failing to provide researchers with
descriptive material of its collection, therefore this large archive remains largely unexplored. We
look forward to satisfying discoveries among its collection.
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one of the General Bailiwick of Catalonia in the early nineteenth century, when the
whole was renamed “Royal Heritage Archive”. The treasurers, the Escribano de
Racion and anyone who had managed the royal money (such as the rent
administrators and bankers) reported before the Maestre Racional. Thus, the books
of the treasury of the king, queen and infants have been systematically emptied
due to the existence, in most cases, of indexes created for this purpose by royal
officials. The other volumes were consulted based on how interesting they were.
Among the documentation generated by the Aragonese monarchy in the exercise
of their functions are the scrolls and the royal letters, to which we have resorted
for references or known dates, as their number is large and there is not a detailed
description yet. As for the main series, from the records of the Royal Chancery,
where all the documents issued on behalf of the King of Aragon were copied, we
have not gotten more than a few news, since the volumes covering the period are
not digitised and it was not worthwhile to spend the time necessary to do so.

In Barcelona, the Arxiu Historic de Protocols, which houses the largest number
of notarial volumes (unfortunately, the protocols of some notaries who worked more
directly with the business elite of Zaragoza have disappeared), the Arxiu Historic
de la Ciutat de Barcelona, that groups together thematically-related notarial
documents, and the National Library of Catalonia, which has among its collection
of scrolls some whose origin was in the old kingdom and eventually passed into
private hands, have also contributed with relevant information. Moreover, the fact
that a notarial book dedicated to Ramon de Casaldaguila was preserved in the

Arxiu Comarcal del Bages persuade us to consult the collections about Manresa.

In contrast to the richness of the public records, little is known about the
archives from the medieval nobility and their collections are often widely dispersed.
Many ended up in the hands of large families like the Hijar, whose documentation
is preserved in the Provincial Historic Archive of Zaragoza. The Archive of the
Crown of Aragon holds the documentation of the house of Sastago, from where we
also extracted information. News about the heritage and genealogy of the business
elite from Zaragoza have especially been sought in the Nobility Section of the
National Historical Archive.
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Main documentary sources employed

TYPE ARCHIVE PRODUCER | COLLECTION
Private Archivo Histdrico de Protocolos Notariales de
documentation Zaragoza (AHPNZ)
Archivo Histérico Provincial de Zaragoza
(AHPZ)

Archivo Municipal de Zaragoza (AMZ)

Arxiu Historic de la Ciutat de Barcelona
(AHCB)

Arxiu Historic de Protocols de Barcelona
(AHPB)

Archivo Capitular de Barcelona

Arxiu Comarcal del Bages: protocolos
notariales de Manresa

Real Patrimonio
Archivo Histdrico Nacional (AHN)

Institutional Maestre Racional (+50 vols.)
Archivo de la Corona de Aragén (ACA) Registros de Cancilleria
Archivo de la Diputacidén Provincial de Cartas reales

Comunidad de Aldeas de Daroca

Zaragoza (AHDZ) Comunidad de Aldeas de Teruel
Archivo Diocesano de Zaragoza (ADZ), Diputacién del Reino de Aragdn
“Extravagantes” Corte del Arzobispo de Zaragoza
Archivo Histérico Provincial de Teruel (AHPTE)

Public Arxiu Nacional de Catalunya (ANC)

documentation

Biblioteca Nacional de Catalunya (BNC)
Arxiu del Castell de Vilassar de Dalt
Biblioteca Nacional

Real Academia de la Historia

Overall, the emptying process has been thorough and the news that might

contain information of interest (businesses, public responsabilities, family trees and
social relationships) have been collected to meet the objectives. Given the
widespread regional implementation of the financial and commercial elite of
Zaragoza, platfroms such as PARES, DARA and Arxius in Linia have greatly
facilitated the localization of the dispersed documentation??. This incursion served
to assess the extent of the relational and economic networks, since the references

join this initiative.

32 During the review of this dissertation the portal DARA-Documentos Medievales was presented:
http://dara.aragon.es/opac/doma/. We regret that the ecclessiatical archives of Zaragoza did not
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allow us to define and illustrate documented aspects based on the main sources and
to extrapolate the conclusions beyond them.

Finally, the published sources that we have used the most are the minutes of
the meetings of the Court (general and private)®. The information that these
minutes contain makes reference to legislative matters (court acts, charters), but
also legal (greuges or grievances against the king and his officers) and economic
ones, such as the imposition of levies, adjustments in calculations and it has
particularly shed much light on the running of the state of the kingdom. Of course,
the meetings of the representatives of the Aragonese people include useful news to
complete and characterise the biography with attendance at the meetings, presence
in commissions and embassies, the performance of representative or other type of
duties, participation in military campaigns, etc. Other Aragonese sources that have
been edited in a systematic way are the accounts of the collection of taxes on cross-
border trade in different parts of the kingdom, but for the most only the ones
focusing on the central years of the fifteenth century have been preserved, and
these are beyond our chronological framework?'.

3 Since 2006 the CEMA Group members have dealt with collecting, editing and publishing the
minutes of the sessions of the Aragonese parliaments, which provide exceptional information: vid.
Acta Curiarum Regni Aragonum.

31 The majority of customs posts have been edited: J. Angel Sesma Mufioz y Juan Abella Samitier,
Las aduanas de las Cinco Villas a mediados del siglo XV, Zaragoza, 2013; J. Angel Sesma Muiioz,
Fl trafico mercantil por las aduanas de Ribagorza, 1444-1450: produccion y comercio rural en Aragon
a finales de la Fdad Media, Zaragoza, 2010; id., La via del Somport en el comercio medieval de
Aragon: los registros de las aduanas de Jaca y Canfranc de mediados del siglo XV, Zaragoza, 2006;
id., Huesca, ciudad mercado de ambito internacional en la baja edad media segin los registros de
su aduana, Zaragoza, 2005; id., Estudio historico-geografico del valle de Bielsa, Huesca, 1986, pp.
87-108; e id., “El Comercio de Exportacion de Trigo, Aceite y Lana desde Zaragoza, a mediados del
Siglo XV, Aragon en la Edad Media, 1 (1977), pp. 201-238. Y por otros autores: Carlos Laliena
Corbera, Sistema social, estructura agraria y organizacion del poder en el Bajo Aragon en la Edad
Media (siglos XII-XV), Teruel, 2009, pp. 248-269; Concepcién Villanueva Morte, Hacienda y
fiscalidad en el alto Palancia durante el siglo XV: Estrategia e impuestos comerciales en una comarca
fronteriza, Segorbe, 2007; Javier Medrano Adan, Puertomingalvo en el siglo XV: iniciativas
campesinas y sistema social en la montana turolense, Teruel, 2006, pp. 366-372; Francisco Javier
Lacueva Used, Libro de aduana de Tamarite de Litera en el ejercicio 1445-1446, Zaragoza, 2005;
Luis Benito Luna, “Fraga en las relaciones comerciales entre Aragén y Cataluna a mediados del
siglo XV”, Argensola: Revista de Ciencias Sociales del Instituto de FEstudios Altoaragoneses, 102
(1989), pp. 9-32; Maria del Carmen Garcia Herrero, “La aduana de Calatayud en el comercio entre
Castilla y Aragén a mediados del siglo XV”, En la Espana medieval, 4 (1984), I, pp. 363-390; Claude
Carrére, “Les importacions a Monts6é en 1445-1446: un exemple de relacions economiques entre
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2.2 METODOS DE ANALISIS

It is difficult to unify a methodological approach for the treatment of such
diverse sources, based in many cases upon discontinuous series and qualitative and
incomplete indications. Broadly speaking, the research was based on quantification,
a relative concept to the entire Middle Ages, but it also determines our goal of
being accurate in relation to the provided figures on the data which, from the
fifteenth century on, are reliable. This is particularly true for taxation and public
debt, as the sources provide us with the prices for the tax leases, accounts of their
management or financial accounts of the institutional estates. At the same time,
the matter was subject to a social-historical perspective through lines of work and
forms of analysis in widespread use in historical research such as prosopography
and social network analysis. The same applies to the historical and cultural
analysis, which is suitable to identify the ideological and symbolic components of
the social groups. Based on this, we have built a discourse from a comparative
approach, given the premise that the processes undergone by the peninsular states
in the late Middle Ages have similar long-term trends and lend themselves to an
analysis that connects them with various European regions in addition: formation
of parliamentary institutions, functioning of taxation systems, adoption of cultural
and behavioral models by their elites.

Lines of research for the study of a business elite

The abundant and varied bibliography on late medieval economy produces a
sense of disorientation. Firstly, by being aware of the variety of useful materials:
biographies, collections of sources, local history, etc. Secondly, by the difficulty of
being limited to a single scope, since it is impossible to deal with the history of
great businesses without making reference to trade, banking, monetary circulation,
the legal system, the transaction costs, techniques of accountancy, trust,
reputation, and many other aspects highlighted by historians in the last fifteen
years.

The orientation of the topic and the questions posed are the result of the
approaches developed from the stays at other research centers outside Zaragoza

Catalunya i el Somontano aragones”, Estudis d’Historia Medieval, 2 (1970), pp. 85-99; y Maria
Concepcién Contel Barea, “La aduana de Tiermas en 14447 Actas del Quinto Congreso
Internacional de Estudios Pirenaicos, Jaca, 1968, v. 3, pp. 309-325.
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and Spain, which shaped the final approach of this doctoral thesis. First, there was
the history of the merchants, then the economic history of the English people and,
finally, the connecting point between the two and Spain: the urban history of the
Netherlands. Although these experiences and readings were guiding the study, this
had its own historical reality and precise sources to examine. It therefore follows
that the treatment of the subject of study is done keeping in mind this double
perspective: the businesses and the urban elites.

After the wake up call from David Igual in the 1990s about the lack of interest
in economic history, the proposal for the thesis subject coincided with the
celebration in 2010 of the XLII Settimana di Studi de Prato, whose organisers called
into question the fate of this discipline®. In the course of five years, the importance
of the economy in the social evolution has been reclaimed. This thesis has a solid
foundation in classical studies, some of which have already addressed some of the
issues and questions we ask today, but we have also assumed new challenges posed
by recent historiography, enriched lately with points of view, concepts and
innovative methodologies, some of them adapted from social sciences®.

A brief review of the lines that have aroused our interest will serve to clarify
the premises from which we started and the tools and concepts that we have
managed.

One of the main themes of the historiographical tradition has compelled the
medievalists to establish even more precise paradigms. We refer to the prevalence
of the concept of 'market' over the one of 'trade'®”. It includes some key factors
such as the valuation of rural-urban exchanges and the spatial organisation of
regional economies®, over the major economic operations and the international
traffic. In short, a novel interpretation on trade viewed from “its territorial and
social perspectives”®. The significance of domestic trade has opened, in recent

% D. Igual, “Economia, mercado y comercio”, op. cit.
% Such as, the works of Philippe Wolff collected in Regards sur le Midi médiéval, Toulouse, 1978.

37 J. Angel Sesma Muiioz, “El comercio en la Edad Media (Reflexiones para abrir una Semana de
Estudios Medievales)”, El comercio en la Edad Media, pp. 15-38.

3 The particular situation of Florence and, in general, of many of the Italian cities led to studies on
the region since long ago: S. R. Epstein, “Strutture di mercato”, en A. Zorzi y W. Connel (ed.), Lo
stato territoriale fiorentino (secoli XIV-XV). Richerche, linguaggi, confronti, Pisa, 2000, pp. 93-134.

3 D. Igual, “Economia, mercado y comercio”, p. 182 y Paulino Iradiel Murugarren, “Economia y
sociedad feudo-senorial: cuestiones de método y de historiografia medieval”, en Esteban Sarasa y
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years, new perspectives towards a more complete understanding of the late
medieval commercial phenomenon®. Deepening the analysis of the processes of
regionalisation and economic integration has led to a revival of interest in the
studies of medieval trade!. The assimilation of these historiographical premises has
facilitated progress in describing the economic events, the accumulation of news in
different time and geographical points, and the establishment of general
comparisons. The functionality of the regional framework led by its capital city has
taken us to to adopt it in the thesis after noticing the insertion of the business elite
of Zaragoza in the Aragonese territory, the socio-economic influence of the city on
its surroundings and the hierarchisation of markets®.

Eliseo Serrano (eds.), Sernorio y feudalismo en la Peninsula Ibérica, ss. XII-XIX, Zaragoza, 1993, 1,
pp- 17-50.

4 Maria Asenjo Gonzalez, “Ciudad y territorio en la Castilla bajomedieval: dinidmica
socioeconémica”, Flocel Sabaté y Joan Farré, El poder a I'Edat Mitjana, Lérida, 2004, pp. 173-208;
id., “Las ciudades medievales castellanas. Balance y perspectivas de su desarrollo historiografico
(1990-2004)”, En la Espania medieval, 28 (2005), pp. 415-453, especially, pp. 419-420. This provides
a good comparison with the article by F. Melis, “L’area catalano-aragonese nel sistema economico
del Mediterraneo occidentale”, in which this researcher saw a division of responsibilities among the
major commercial centers of the coast, according to which each city assumed its financial-
commercial functions, in order to complement each other. Over time, it has been found that this
division responded to the needs of the Italian companies rather than to a plan: David Igual Luis
Valencia e Italia en el siglo XV. Rutas, mercados y hombres de negocios en el espacio economico
del Mediterraneo occidental, Castellén, 1998 and Enrique Cruselles Gémez, Los mercaderes de
Valencia en la Edad Media (1380-1450), Lérida, 2001.

4 These proposals have been taken advantage of in the Crown of Aragon, whose political and
geographical features seem to favor this type of socio-economic analysis: J. M. Salrach, “Mercat i
mercats”, en J. M. Salrach (coord.), Historia agraria dels Paisos Catalans. Barcelona, 2004, I, pp.
395-432 y “El mercat de la vila, mercat de productes”, pp. 433-464; Carme Batlle, Fires i mercats,
factors de dinamisme economic i centres de sociabilitat (segles XI a XV), Barcelona, 2004; Enric
Guinot Rodriguez, “El mercado local en las pequenas villas de la Corona de Aragon antes de la
crisis bajo-medieval (siglos XI-XIV)”, Edad Media. Revista de Historia, 8 (2007), pp. 183-202; David
Igual Luis, “Great and small Trade in the Crown of Aragon: the example of Valencia in the Late
Middle Ages”, Imago temporis. Medium Aevum, 3 (2009), pp. 231-248.

42 On the definition of this historical concept, the opposite of ‘world-economy’: Stephan R. Epstein,
“Stato territoriale ed economia regionale nella Toscana del Quattrocento”, La Toscana al tempo di
Lorenzo il Magnifico, v. 3, pp. 869-890; “Market structures”, William John Connell y Andrea Zorzi
(coords.), Florentine Tuscany. Structures and Practices of Power, Cambridge, 2000, pp. 90-121;
Libertad y crecimiento: el desarrollo de los estados y de los mercados en FEuropa, 1300-1750,
Valencia, 2009 [1? ed. Londres, 2001]. On the other hand: B. Dini (ed.), Saggi su una economia-
mondo. Firenze e I'ltalia fra Mediterraneo ed Furopa (secc. XIII-XVI), Pisa, 1995. B. Arizaga
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The study of the markets has established original connections by focusing on
the realisation of aspects traditionally not taken into account, such as networks,
consumption and informal elements of the economy®. It does not imply that this
study has to be addressed from this perspective, but it does enrich the discourse.
For example, the anthropological and sociological notions adopted by the
culturalistic turn offer useful insights for our study on trust, prestige and
reputation, on the establishment of personal ties or links such as reciprocity, and
also on the transmission and accumulation of knowledge and information*. These
are cultural norms, role models and conventions that build the 'social structures of
the economy”®. In this sense, the concept of 'social capital' precisely defines the
value created by the investment of resources (not necessarily physical objects or
human resources, but rather the very nature of the relationships) of a group of
individuals that seek to foster relationships with others to benefit from them?*. Its

Bolumburu y J. A. Solérzano Telechea (coords.), La ciudad medieval y su influencia territorial,
Logrono, 2007.

4 The interest in consumption and demand has displaced supply and production from being the
main subjects of research: Jan de Vries, La revolucion industriosa: consumo y economia doméstica
desde 1050 hasta el presente, Barcelona, 2009. Bartolomé Yun Casalilla, “Consumi, societa e
mercati: verso uno spazio economico europeo?”, Maria Antonietta Visceglia (coord.), Le radici
storiche dell'Furopa. L'eta moderna, Roma, 2007, pp. 85-106; Hipdlito Rafael Oliva Herrer,
“Campesinos ricos, mercado y crecimiento econémico en Castilla en el siglo XV”, Coloqui Pautes
de consum i nivells de vida al mon rural medieval, Valencia, 2008, available online at
http://www.uv.es/consum/oliva.pdf; Evelyn Welch, De compras en el Renacimiento: culturas del
consumo en Italia 1400-1600, Valencia, 2009; Jean-Yves Grenier, “Travailler plus pour consommer
plus: désir de consommer et essor du capitalisme, du XVIle siécle & nos jours”, Annales. Histoire,
Sciences Sociales, 2010/3 (65e année), pp. 787-798.

“ Angela Orlandi, “Networks and Commercial Penetration Models in the Late Medieval
Mediterranean: Revisiting the Datini”, Andrea Caracausi y Christof Jeggle (coords.), Commercial
networks and Furopean cities 1400-1500, Londres, 2014, pp. 81-106; Lucien Faggion y Laure Verdon
(coords.), Le don et le contre-don. Usages et ambigiiités d'un paradigme anthropologique aux
époques médiévale et moderne, Aix-en-Provence, 2010; Bruno Blondé, Peter Stabel y Marc Boone,
Buyers and sellers: Retail circuits and practices in medieval and early modern Europe, Turnhout,
2006;

¥ On the concepts of cultural, social and symbolic capital in economy: Pierre Bourdieu, Las
estructuras sociales de la economia, Barcelona, 2003, p. 14.

% On social capital and its possibilities in the economic history of medieval times: Sheilagh C.
Ogilvie, “Social Capital, Social Networks and History”, Working paper, Faculty of Economics,
University of Cambridge (12 June 2000) [www.econ.cam.ac.uk/faculty/ogilvie/social-capital-and-
history.pdf], accessed in March 2012 and “The use and abuse of trust: the deployment of social
capital by early modern guilds”, Jahrbuch fiir Wirtschaftsgeschichte, 1 (2005), pp. 15-52.

36



Introduccién

importance is in that these actions have an effect on a larger context than that of
a group, scattering in the form of a mesh or a network.

In Spain, the concept of 'social network' has been more successful, despite the
theoretical possibilities of an in-depth analysis of the social networks seeking those
that generate social capital and its impact on the economy. There is no doubt that
thinking of the network as a structure of social universes is a highly useful
explanatory model. This metaphor should be considered as just that, a metaphor,
in this thesis, since we have not tried to conduct a 'social network analysis', a very
useful complementary approach to interpret the relationships created in a set of
different elements and over an extended period of time*. In developing this thesis,
the introduction of the concept of network has allowed us to jointly notice
individuals, institutions and geographic locations with links which establish
asymmetrical or reciprocal and hierarchical contacts, so as to better understand
the reality of late medieval Aragon. Thus, this representation in the form of a grid
system around centers that tie more complex networks together has served, for
example, to measure the mobility of the foreigners or to draw the frameworks of
trade and merchants®.

47 The historiography of recent years highlights the permeability of the social classes, from the
hierarchies (or social layers) to the social networks, that transcend different classes. However, this
approach has produced studies that put much emphasis on the use of computer programs that make
use of mathematical calculations and graphics, and this is not the purpose we pursue. In any case,
the metaphor of the network is a highly useful social explanatory model: Damien Coulon,
“Introduction”, D. Coulon (coord.), Réseaux marchands et réseaux de commerce: concepts récents,
réalités historiques du Moyen Age au XIXe siécle, Estrasburgo, 2010, pp. 7-18.

4 On the use of these premises in similar cases, see: Hilario Casado Alonso, “El comercio burgalés
y la estructuracién del espacio econémico espanol a fines de la Edad Media”, Itinerarios medievales
e identidad hispanica, Pamplona, 2001, pp. 329-356; “Los flujos de informaciéon en las redes
comerciales castellanas de los siglos XV y XVI”, Investigaciones de historia econdmica, 10 (2008),
pp- 35-68; v “Genese et fin des réseaux de commerce castillans dans 1'Europe des XVe et XVlIe
siecles”, Réseaux marchands et réseaux de commerce, pp. 139-150. Elisa Soldani, “Tra reti
internazionali e spazio urbano. Forme mercantili di comunicazione, solidarieta e gestione degli affari
nel Mediterraneo occidentale bassomedievale”, Espaces et réseaux en Méditerranée, VIe-XVle siécle,
Paris, 2007, pp. 81-110; David Igual Luis, “Operadores econémicos y espacios de comercio en el
Mediterraneo Occidental (siglos XIII-XV), Anales de la Universidad de Alicante. Historia medieval,
15 (2006-2008), pp. 189-214”. Damien Coulon, “Des vallées pyrénéennes au coeur de 1'Europe et au
Levant: Barcelone, interface entre réseaux marchands & différentes échelles & la fin du Moyen Age”,
Réseaux marchands et réseaux de commerce, pp. 19-42.
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A ‘history from the top-down’ enables a longitudinal study of the evolution of
its characteristics. Edward Hansen said, after studying the elite of rural Catalonia,
that this seemed to personify “the basic material for the anthropological research”,
that is, “a social class forged through matrimonial strategies, complex hereditary
systems, friendship relations, groups and leagues”, which led him to accept this
with enthusiasm: “the fact that these organisational principles are being used to
control the rest of humanity should be a singular moment for anthropologists” *.
Therefore, it was reasonable to consider an investigation focusing on the most
prominent section at the time immediately prior to the greatest success of the

‘mercantile bourgeoisie’ by exploring all available documentation.

Study tools

At this point, it becomes evident that this thesis falls within the economic
history, conceived from the perspective of a ‘history of economic systems’, but also
from the “social groups that boost production to meet the consumption needs
through the stages of social distribution of the produced goods and the
commercialisation and savings-investment processes” *°. For this reason, the
methodological basis of our study should respond to an economic analysis of feudal
society™. We agree with David Igual when he states that a structural approach
would help to highlight the role of the business elite of Zaragoza in a broader
context of building of markets, economic regionalisation processes and coordination

of commercial activity®.

The best tool to determine the structure of the mercantile capital and the social

status of a group is prosopography. Its use in medievalism is well spread and the

¥ Translated from its quotation in Gary Wray McDonogh, Las buenas familias de Barcelona:

historia social de poder en la era industrial, Barcelona, 1988, p. 277.

% Luciano Palermo, La banca e il credito, pp. 3-19. D. Igual, “Economia, mercado y comercio”, p.
172.

51 P. Iradiel, “Economia y sociedad feudo-sefiorial”, op. cit.

52 This author proposes three types of analysis to address the commercial relationships: descriptive
(identification of elements and market mechanisms), anthropological (behaviour of the social and
economic agents) and systemic (market integration within social structures). D. Igual, “Economia,
mercado y comercio”, p. 173. Guy Bois, “Un assaig sobre el naixement i el desenvolupament de
I’economia de mercat al si de la societat feudal”, Els espais del mercat, Valencia, 1993, pp. 77-90,

especialmente, p. 77.
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results have been satisfactory®™. However, we were at risk of falling into an
individualised social history that would hinder the assessment of the social
networks. Without abandoning the social perspective of business, we wanted to
integrate economic, social and cultural data, so we opted for a halfway solution
between biography and prosopography. Thereby, the prominent example has been
placed before the habitual behaviours in order to avoid a vision of exceptional

nature (without falling in generalisations).

The objectives proposed in the PhD project have determined the processing of
data obtained from the collected documentation. An effort has been made to relate
and make the most of the information in an effective and reliable way. Planning
was a key factor in considering an approach combining quantitative and qualitative
history. Photographs were taken when possible and copies were made when it was
in our interest or whenever there was a lot of information or its reading and
interpretation were difficult. Faced with the prospect of storing large amounts of
pictures and documenting the findings properly, we proposed strategies to improve
the management of the sources. Following up with a “field diary” allowed us to
retrace whenever it was necessary and, on the overall picture of the study, decisions
have been taken, in some cases, to expand the news or, in other cases, to conduct
a thorough analysis.

The information contained in the documents worthy of attention has been
selectively collected, as it was essential to maximise the efforts, given the potential
accumulation of data of a significant number of individuals. In each case, we
searched for useful tools for sorting, searching, matching and presenting data. In
order to meet the criteria of providing the maximum flexibility when consulting
information, the entries were reduced in the cases where the documentation
recommended a qualitative approach (eg. a will) and, on the contrary, in the case
of an issuance of powers of attorney, we were interested in knowing frequency, type,

timing and participants more than anything else.

The last warning concerns the onomastics. The guiding principle has been to
keep its richness in accordance with the present spelling (Castilian, Aragonese and
Catalan) and and with the most common form for each person in the
documentation (Pero Sigena/Pere Cortada/Pedro de Sora). Despite the unification,
the phonetic derivations still exist (e.g. Cesvals > Sesvalls, Dezpuch > Despuig).
To avoid confusion, we have opted for the most common nomenclature in

5 La prosopografia como método de investigacion sobre la Edad Media, Zaragoza, 2006.
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historiography. In the case of foreign names and surnames raising doubts, prevails
the one recorded in the protocols of Zaragoza (e.g. Burges > Burzes).

3 Planteamientos historiograficos

3.1 HISTORIA ECONOMICA FRENTE A HISTORIA CULTURAL

Sin duda, el comercio bajomedieval estd matizado por el concepto de crisis,
tanto si se cuestiona su propia existencia o se ve en ella un efecto positivo, como si
impregna de una patina de pesimismo las reflexiones, es el centro de las reflexiones
de los historiadores que se acercan a la economia bajomedieval®. A la luz de los
ultimos acontecimientos contemporaneos, el concepto y caracterizacion de la crisis
de los siglos XIV y XV ha evolucionado hacia una vision de transformacion para
las ciudades bajomedievales europeas, en el sentido de una reconversiéon o
reestructuracién (no tanto hacia los opuestos de decadencia o de crecimiento)®. De
hecho, se han hecho notar cambios positivos en la vida material y la existencia de
focos econdémicamente més dinadmicos, que tienden hacia una integracién de los

mercados a nivel regional®®.

% Hilario Casado Alonso, “The Economic History of Spain in the Early Modern Ages”, F. Amannatti
(ed.), Dove va la Storia Economica? Metodi e Prospective. Secc. XIII-XVIII, Florencia, 2011, pp.
173-189. D. Igual e H. Casado cuestionan la aplicacion del término al siglo XIV a la luz de los datos
sobre produccién y comercio: David Igual Luis, “; Crisis? ;Qué crisis? El comercio internacional en
los reinos hispanicos de la Baja Edad Media”, Edad Media: revista de historia, 8 (2007), pp. 203-
223 e Hilario Casado Alonso y Antonio Tena Junguito, “;Crisis comerciales en la historia de
Espafia?: (qué crisis?”, Francisco Comin Comin y Mauro Hernédndez Benitez (coords.), Crisis
economicas en Espana: 1300-2012. Lecciones de la historia, Madrid, 2013, pp. 113-140.

% Hilario Casado Alonso, “La economia en las Espanias medievales”, pp. 32-33; Enric Guinot
Rodriguez, La Baja Edad Media en los siglos XIV-XV. Economia y sociedad, Madrid, 2003, pp. 10-
11 y 77-80.

% Una idea recogida por los autores espanoles: Paulino Iradiel Murugarren, “La crisis bajomedieval,
un tiempo de conflictos”, J. 1. de la Iglesia Duarte (coord.), Conflictos sociales, politicos e
intelectuales en la Espana de los siglos XIV y XV, Logrono, 2004, pp. 13-48, especialmente, pp. 14,
18 y 21-23; y “La economia de la Corona de Aragén a finales de la Edad Media”, Catdlogo de la
exposicion “Los Reyes Catolicos y la monarquia de Espana”, Madrid, 2004, pp. 125-136,
especialmente, pp. 125-126. Gaspar Feliu, “La crisis catalana de la Baja Edad Media: estado de la
cuestion”, Hispania, 64/2 (2004), pp. 435-466; Paulino Iradiel Murugarren, “Metrépolis y hombres
de negocios (siglos XIV y XV)”, en VV.AA, Las sociedades urbanas en la FEspana medieval,
Pamplona, 2003, pp. 277-310, especialmente, p. 281.
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De las teorias de la crisis se ha evolucionado hacia la prehistoria del
consumismo, la sociedad de mercado e incluso un capitalismo avant-la-lettre®. A
pesar de ser un debate abierto en la década de los afios cincuenta del siglo XX, el
cuestionamiento por el concepto y funcion del mercado ha rectificado las preguntas
sobre la transicion del feudalismo al capitalismo, modificando el asunto del cambio
de un régimen de valores de consumo a valores de cambio®. Basados en el proceso
de comercializacion de la sociedad inglesa descrito por Richard Britnell, el aumento
de los intercambios y la mayor presencia de lo comercial de la vida de los habitantes
del Mediterraneo occidental hacia 1300 ha llevado a adoptar una nueva perspectiva
sobre el desarrollo regional en el espacio econémico europeo®. Como consecuencia,
la revisiéon de los logros econémicos de época medieval ha mostrado indices de
crecimiento comparables a los de las coyunturas més dinamicas entre 1600 y 1800
e incluso a las primeras fases de la revolucion industrial®®. Ahora bien, en los tltimos

5 Franco Franceschi y Luca Mola, “L’economia del Rinascimento: dalle teorie della crisi alla
'preistoria del consumismo'”, M. Fantoni (coord.), I/ Rinascimento italiano e I’Europa. 1. Storia e
storiografia, Treviso-Costabissara (Vicenza), pp. 185-200. Mathieu Arnoux, “Nascita di un’economia
del consumo?”, 1] Rinascimento italiano e I'Europa. 3. Produzione e tecniche, Vicenza, 2007, pp. 33-
57. Recoge la discusién D. Igual en “La circulacién de capitales. El mundo financiero europeo en la
Baja Edad Media”, FEI mercat: un mon de  contactes, disponible  online
https://www.academia.edu/4195502/La_ circulaci%C3%B3n__de_ capitales. El _mundo_ financier

o_europeo_en_la_ Baja_ Edad_ Media.

5 Eric Mielants, “The role of medieval cities and the origins of merchant capitalism”, Bruno Blondé,
Eric Vanhaute y Michele Galand (coords.), Labour and labour markets between town and
countryside, middle ages-19th century, Turnhout, 2001, pp. 111-139. Rebecca Jean Emigh, 7The
undevelopment of capitalism: sectors and markets in fifteenth-century Tuscany, Filadelfia, 2009.
Este empuje del consumo se confirma con la celebracién del congreso Faire son marché en
Méditerranée occidentale (XIVe-XVe siécle) celebrado en marzo de 2015 en la Casa de Veldzquez
(Madrid) y coordinado por Mario Lafuente y Judicaél Petrowiste.

% Richard H. Britnell, The commercialization of English society: 1000-1500, Cambridge, 2009 (12
ed. 1993). Antoni Furid, “Produccién agraria, comercializacién y mercados rurales en la Corona de
Aragén”, La Corona de Aragon en el centro, pp. 363-425.

6 J. L. van Zanden, “A third road to Capitalism? Proto-industrialisation and the moderate nature
of the Late Medieval crisis in Flanders and Holland, 1350-1550”, P. C. M. Hoppenbrouwers y J. L.
van Zanden (eds.), Peasants into farmers? The transformation of rural economy and society in the
Low Countries in the light of the Brenner debate, Turnhout, 2001, pp. 85-101, y del mismo autor,
The long road to the Industrial Revolution: the Furopean economy in a global perspective (1000
1800), Leiden, 2009, pp. 2-5. La definicién del producto interior bruto de Espana entre 1500 y 1800
marca que a principios del siglo XVI Espana se encontraba tnicamente por detras de Flandes e
Italia: Carlos Laliena Corbera, “Transformacién social”, p. 241 y C. Alvarez-Nogal y Leandro Prados
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anos, la situacién econémica y social de los Estados europeos, especialmente de los
mediterraneos, ha ampliado el concepto de ‘mercado’ para acoger otros aspectos,
como los mercados de capital y su relacién con la propiedad®'.

Del mercader-aventurero a la historia de los negocios

Armando Sapori fue el primero en llamar la atencién desde la catedra de
Historia Econdémica de la Universidad de Florencia sobre el mundo mercantil
medieval®®. A estos estudios juridico-econémicos siguié una nueva sensibilidad tras
el final de la Segunda Guerra Mundial por los aspectos materiales®®. Autores como
Raymond de Roover se preocuparon por ofrecer acercamientos cuantitativos a la
historia econémica preindustrial y trazaron las lineas maestras®. Entretanto,
Federigo Melis desarrolld6 una intensa actividad investigadora que dio a los
medievalistas herramientas fundamentales como la comprension de los libros y
practicas contables de la compania Datini de Prato®. Tras el camino abierto a las

de la Escosura, “The decline of Spain (1500-1800): conjectural estimates’, Furopean Review of
Fconomic History, 11 (2007), pp. 319-366.

81 Flocel Sabaté (ed.), £l mercat. Un mon de contactes i intercanvis, Lérida, 2014. Véase un amplio
repaso en David Igual Luis, “Mas alld de Aragdén. Historia e historiografia de los mercados
medievales”, Una economia integrada, pp. 69-95 y también sobre el norte de Europa en Bas J. P.
van Bavel, Jessica Dijkman, Erika Kuijpers y Jaco Zuijderduijn, “The organisation of markets as a
key factor in the rise of Holland from the fourteenth to the sixteenth century: a test case for an
institutional approach”, Continuity and change, 27 (2012), pp. 347-378.

2 Armando Sapori, La crisi delle compagnie mercantili dei Bardi e dei Peruzzi, Florencia, 1926.

8 Tienen su equivalente en José Maria Madurell Marimén y Arcadio Garcia Sanz, Comandas
comerciales barcelonesas de la Baja Fdad Media, Barcelona, 1973 y Arcadi Garcia Sanz y Josep
Maria Madurell Marimon, Societats mercantils medievals a Barcelona, Lérida, 1986.

0 El mismo afio (1948) vieron la luz sus dos obras fundamentales: Money, Banking and Credit in
medieval Bruges, Cambridge vy The Medici Bank. Its Organization, Management, Operations and
Decline, Nueva York, esta dltima ampliada en 7The Rise and Decline of the Medici Bank, 1397
1494, Cambridge, 1963. Completan la imagen, David Herlihy, “Raymond de Roover, Historian of
Mercantile Capitalism”, Journal of European Fconomic History, 1 (1972), pp. 755-762 y T. W.
Blomquist, “De Roover on Business, Banking, and Economic Thought”, Journal of Economic
History, 35 (1975), pp. 821-830.

% Federigo Melis, Aspetti della vita economica medievale (Studi nell’Archivio Datini di Prato),
Siena, 1962. F. Melis no compartia la visién organicista de A. Sapori, que concebia la economia
como un aspecto dependiente de la historia politica. El andlisis de los libros de cuentas con
instrumentos de andlisis cuantitativos abrié nuevas perspectivas y métodos a la investigaciéon. En
1957, Iris Origo publica I/ mercante di Prato, que presenta la historia del hombre y su familia,
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practicas mercantiles y bancarias de los grandes operadores italianos, Roberto S.
Lépez reexaminé las tesis de Henri Pirenne y formul6 su idea de una revolucién
comercial®. Todos ellos establecieron los paradigmas para situar la influencia de los
intercambios en la configuracion de los Estados europeos.

En 1969 comenzo6 su andadura el Istituto Internazionale di Storia Fconomica
F. Datini. Este centro ha incentivado durante anos la continuacion de estas lineas
historiograficas. Asi, Giampiero Nigro retomé los estudios sobre la compaiiia
pratense y el acercamiento a los negocios bancarios de la familia Medici, como
también ha hecho Sergio Tognetti con las importantes compaiias italianas como
los Frescobaldi y los Serritori, y Angela Orlandi con la edicién de la correspondencia

datiniana¥’.

En Espana, la historiografia marcé el mismo ritmo: los anélisis juridicos
iniciaron el interés por las técnicas mercantiles (contabilidad) y la historia familiar
(también como grupo social) ampli6 la éptica del estudio de la situaciéon econémica
y de las relaciones comerciales en las grandes ciudades, que acapararon la atencion
durante décadas por el atractivo de las rutas maritimas®. Los contactos en el
Mediterraneo y la intervencion de las elites internacionales captaron el interés hacia

centrandose en aspectos de la cultura y las mentalidades. Sin embargo, para Melis Francesco di

Marco Datini era mas que un individuo: un sujeto econémico expresién de su tiempo.

5 Yves Renouard, Les hommes d'affaires italiens du Moyen Age, Paris, 1968 (1* ed. 1949). Roberto
S. Lépez, “Mohammed and Charlemagne: A Revision”, Speculum, 18 (1943), pp. 14-38 y La
revolucion comercial en la Europa medieval, Barcelona, 1981 (12 ed. Cambridge, 1971).

67 Giampiero Nigro, “De Francesco di Marco Datini (1335-1410) a Jacob Fugger (1459-1525): la
funcién de los mercaderes y banqueros toscanos en la economia europea”, Antonio Sénchez del
Barrio (coord.), Francesco Datini (1335-1410), Jacob Fugger (1459-1525), Simdn Ruiz (1525-1597):
los legados historico artisticos y documentales de tres grandes hombres de negocios, Valladolid,
2009, pp. 21-42; Francesco di Marco Datini: 1'uomo, il mercante, Florencia, 2010. Sergio Tognetti,
1l banco Cambini: Affari e mercati di una compagnia mercantile-bancaria nella Firenze del XV
secolo, Florencia, 1999; Da Figline a Firenze: ascesa economica e politica della famiglia Serristori,
secoli 14-16, Florencia, 2003. Angela Orlandi, Mercaderies i diners: la correspondencia datiniana
entre Valencia i Mallorca, 1395- 1398, Valencia, 2008. Edwin Sidney Hunt, 7he Medieval Super-
companies. A Study of the Peruzzi Company of Florence, Cambridge, 1994; Richard A. Goldthwaite,
Banks, palaces and entrepreneurs in Renaissance Florence, Aldershot, 1995; Thomas W. Blomquist,
Merchant families, banking and money in medieval Lucca, Aldershot, 2004.

6 Miguel Angel Ladero Quesada, “La historia econdémica medieval hispanica”, Dove va la storia

economica?, pp. 105-142, op. cit.
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los grupos extranjeros®. Las novedades de los ultimos tiempos también han calado
en la historiografia hispana y encontramos trabajos que soportan muy bien la
comparacion con centros europeos con una larga tradiciéon, como Italia, y con un

respaldo institucional notable, como los Paises Bajos™.

La historiografia del crédito y la banca en la Edad Media

El estudio de las finanzas ha atraido el interés de los historiadores de la
economia, del derecho y de la cultura, pero vamos a hacer referencia a las
principales aportaciones por su influencia en la historiografia posterior. El interés
por determinar la formaciéon de las estructuras medievales de la banca tuvo como
consecuencia una profundizacién en el estudio de la moneda, la banca y el crédito.
Abbot P. Usher ofrece una primera lectura sobre los primeros bancos de deposito
y se abre asi en los afios treinta y cuarenta el debate sobre el origen de la banca
bajomedieval y su estructura™. Muchos estudios, como ya hemos visto, se dedican
al analisis de la iniciativa mercantil y bancaria bajomedieval y a la naturaleza
juridica del mercado del crédito. El interés por la documentacion de tipo econémico
facilita la transcripcion y publicaciéon de fuentes. En la década de los cincuenta la
cuestion de un origen medieval de la estructura hacendistica dotada de las
caracteristicas de una verdadera banca tiende hacia el estudio de las técnicas
operativas, estructura interna y utilizaciéon de los registros de la contabilidad™.

La asignatura pendiente era la indagaciéon en el origen de la banca, las fases y
el movimiento, y su papel en la evolucién del sistema econémico. Esto fue posible

8 Mario del Treppo, Els mercaders catalans i l'expansio de la corona catalano-aragonesa al segle
XV, Barcelona, 1976; David Abulafia, Mediterranean Encounters, Economic, Religious and Political,
1100-1550, Cambridge, 2000; Giovanna Petti Balbi (coord.), Comunita forestiere e ‘nationes’
nell’FEuropa dei secoli XIII-XVI, Napoles, 2001.

0 El punto de partida de algunos de los resultado més novedosos estuvo en los trabajos de S. R.
Epstein: S. R. Epstein, Potere e mercati in Sicilia. Secoli XIII-XVI, Turin, 1996; A. Grohmann,
“Potere economico e potere politico nell’Europa medievale: tra realta e teoria”, S. Cavaciocchi (ed.),
Poteri economici e poteri politici, secc. XIII-XVIII Florencia, 1999, pp. 29-53. Cfr. M. A. Ladero,
“La historia econémica”, pp. 118-122.

™ Abbot P. Usher, “Deposit banking in Barcelona, 1300-1700”, Journal of economic and business
history, 4 (1931-1932), pp. 121-155.

™ Abbot P. Usher, The early history of deposit banking in Mediterranean Europe, Nueva York,
1967; Armando Sapori, [ libri degli Alberti del Giudice, Milan, 1952; Raymond de Roover, Business,

banking and economic thought in Late Medieval and Farly Modern Furope, ed. por J. Kishner,
Chicago/Londres, 1974.
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gracias al trabajo de Federigo Melis sobre los registros y otros materiales de la
contabilidad de las compafiias comerciales y banqueras de la Toscana. Ademas de
incluir el analisis de nuevas fuentes, el autor italiano ofrecia una novedosa
interpretacion de la historia de las compafias italianas, de las que explicaba su
estructura interna y modalidad™. Partiendo de los postulados de Werner Sombart,
Melis encuentra una racionalidad del comportamiento econémico, un rigor légico
en los hechos econdémicos, con el cual el ‘capitalista’ (que no es un solo individuo,
sino la empresa) persigue su objetivo de beneficios™. En la historia del banco de los
Medici de Raymond de Roover aparecen los condicionantes ideoldgicos y politicos
que caracterizaron la formacién de la hacienda bancaria bajomedieval™.

Precisamente, otra de las lineas mas fructiferas es la cuestion de la usura,
especialmente relativa a judios y lombardos, y la intervenciéon ptblica en el mercado
bajomedieval del crédito. El de los intereses es el tema mas tratado desde antiguo,
como también el origen y caracteristicas del préstamo judio, cuyas teorias han sido
reconsideradas con frecuencia™. Los estudios ma&s recientes sobre la historia
medieval del crédito y del pensamiento econémico han renovado completamente
este sector de la investigacion, primero hacia la intervencion publica (banca publica

B F. Melis, Aspetti della vita, op. cit.

™ El referente de W. Sombart se suma a la influencia de la ‘business history’ de la historiografia
anglosajona, muy interesada hasta hoy en la historia de la empresa y del emprendimiento: Werner
Sombart, FI burgués: contribucion a la historia espiritual del hombre econdmico moderno, Madrid,
1986 (1% ed. 1913); Barry Supple (ed.), Essays in British Business History, Oxford, 1977; Edwin
Sidney Hunt y James M. Murray, A history of business in medieval Europe, 1200-1550, Cambridge,
1999; James M. Murray, “Entrepreneurs and Entrepreneurship in Medieval Europe”, The invention

of enterprise. Entrepreneurship from ancient Mesopotamia to modern times, Princeton, 2010, pp.
88-106.

 Raymond de Roover, Il banco Medici dalle origini al declino (1397-1494), Florencia, 1970 (12 ed.
1963).

™ La produccién historiografica de Giacomo Todeschini da buena idea de la evolucién de este tema
en los ultimos treinta afios y en lo que respecta a los lombardos, destaca el impulso del Centro di
studi sui lombardi, sul credito e sulla banca (ahora Centro ‘Renato Bordone’) con publicaciones
como Credito e societa: le fonti, le tecniche e gli uomini, secc. XIV-XVI Asti, 2000.
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y montes de piedad)™ y mas tarde hacia nuevos retos como el crédito rural, su

vinculacién con los mercados o los aspectos sociales™.

.Y la historia social?

La dimensién social y cultural del mundo mercantil y financiero no fue puesta
de manifiesto hasta hace relativamente poco tiempo. La generacién de estudiosos
del periodo de entreguerras (Lane, De Roover y Melis) abordé la dimensién social
del comercio a través de las actividades de las empresas bajomedievales a partir del
analisis de sus registros contables. El interés por la vida privada de estos mercaderes
y banqueros dirigié la atencién a la familia primero y méas tarde hacia su relacion
con la politica, la sociedad y la cultura de su época™. El atractivo que despiertan
los mercaderes y banqueros de las ciudades italianas, capaces de dominar las
técnicas comerciales mas innovadoras, de acumular riqueza en poco tiempo con la
que adquirir objetos de lujo e intervenir decisivamente en la cultura, ha hecho que
se multipliquen los estudios sobre los procesos de afirmacién politica de las elites o

el éxito econémico del patriciado urbano®.

" Los investigadores italianos siguen siendo la referencia: G. Petralia, Banchieri e famiglie mercantili
nel Mediterraneo aragonese. L’emigrazione dei Pisani in Sicilia nel Quattrocento, Pisa, 1989. La maés
reciente: Sergio Tognetti, / Gondi di Lione: una banca d'affari fiorentina nella Francia del primo
Cinquecento, Florencia, 2013. Thomas W. Blomquist, Merchant families, op. cit.; C. Mueller
Reinhold, The venetian money market. Banks, panics and the public debt (1200-1500), Baltimore-
Londres, 1997; Kathryn Louise Reyerson, Business, banking and finance in medieval Montpellier,
Toronto, 1985.

™ Philip R. Schofield y Nicholas J. Mayhew (eds.), Credit and debt in medieval Fngland, c¢.1180-
¢. 1350, Oxford, 2002. Philip R. Schofield y Thijs Lambrecht (eds.), Credit and the rural economy
in North-western Europe, c¢. 1200 - c. 1850, Turnhout, 2009; Chris D. Briggs, Credit and village
society in fourteenth-century England, Oxford, 2009; Nikolas Jaspert, “El crédito publico en la
ciudades alemanas, siglo XIV y XV, Barcelona. Quaderns d'historia, 13 (2007), pp. 79-107. J. L.
van Zanden, Jaco Zuijderduijn y Tine de Moor, “Small is beautiful: the efficiency of credit markets
in the late medieval Holland”, Furopean review of economic history, 16 (2012), pp. 3-22.

™ Claude Carrére, “La vie privée du marchand barcelonais dans la premiére moitié du XVe siécle”,
Anuario de FEstudios Medievales, 3 (1966), pp. 263-292. El protagonismo de la familia introdujo
cuestiones de género en los estudios sobre agentes econémicos: Christiane Klapisch-Zuber, La
famiglia e le donne nel Rinascimento a Firenze, Bari, 1988.

8 Richard A. Goldthwaite, Private wealth in Renaissance Florence: a study of four families,
Princeton, 1968; Anthony Molho, Social and economic foundations of the Italian Renaissance, Nueva
York, 1969; Christiane Klapisch-Zuber, Retour a la cité. Les magnats de Florence, 1340-1440, Paris,
2006. Estos andlisis sobre la identidad colectiva y la faceta publica han demostrado que los
comportamientos individuales se explican por su contexto histérico, espacial, econémico, social y
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El interrogante sobre la movilidad social ha sido uno de los puntos de vista
desde los que delimitar el estudio de los mercaderes y banqueros que ha tenido
mayor éxito®. Aunque mediatizado por el presupuesto de la ‘traicién de la
burguesia’, se parte hacia la imagen de si mismos y la percepciéon de los otros
respecto a ellos®’. Una identidad social, que en muchos aspectos, esté ligada a un
determinado estilo de vida, que lleva a interpretaciones que se aproximan a la
historia cultural®. Cuestiones como la construccion del estatus y de las identidades
llevaron a la delimitacién historiografica de una ‘cultura mercantil’®. La cultura

cultural: Anna Modigliani, Mercati, botteghe e spazi di commercio a Roma tra Medioevo ed Eta
Moderna, Roma, 1998; Marina Gazzini, «Dare et haberey. Il mondo di un mercante milanese del

Quattrocento, Florencia, 2002.

81 G. Airaldi (coord.), GIi orizzonti aperti. Profili del mercante medievale, Turin, 1997. Desde el
punto de vista de la clase social: Jan Dumolyn, “«Let Each Man Carry on with His Trade and
Remain Silent»: Middle-Class Ideology in the Urban Literature of the Late Medieval Low
Countries”, Cultural and social history, 10 (2013), pp. 169-189.

8 G. Rosetti (coord.), Dentro la citta. Stranieri e realta urbane dell’Europa dei secoli XII-XVI,
Népoles, 1989 y del Treppo, M. (coord.), Sistema di rapporti ed élites economiche in Furopa (secoli
XII-XVII), Népoles, 1994; G. Petti Balbi (ed.), Strutture del potere ed élites economiche nelle citta
europee dei secoli XII-XVI, Napoles, 1996. Algunas de estas propuestas ya apuntaban nuevos
caminos, como las vias de difusiéon de conocimientos: M. Fennell Mazzaoui, “Artisan migration and
technology in the Italian textile industry in the late Middle Ages (1100-1500)”, en R. Comba, G.
Piccinni y G. Pinto (coords.), Strutture familiari epidemie migrazioni nell’ltalia medievale, Napoles,
1984, pp. 519-534.

8 Jaume Aurell, Els mercaders catalans al Quatre-cents. Mutacid de valors I procés d’aristrocatizacio
a Barcelona (1370-1470), Lérida, 1996. Procesos de aristocratizacién, que tienen que ver, mds bien,
con la construccion de la identidad urbana: Hilario Casado Alonso, “Oligarquia urbana, comercio
internacional y poder real: Burgos a fines de la Edad Media”, Adeline Rucquoi (coord.), Realidad e
Iimagenes del poder: Espana a fines de la Edad Media, 1988, pp. 325-348; El triunfo de Mercurio: la
presencia castellana en Furopa (siglos XV y XVI), Burgos, 2003, pp. 147-152; Germén Navarro
Espinach, “Los protagonistas del comercio: oficios e identidades sociales en la Espana bajomedieval”,
J. A. Garcia de Cortézar, J. Garcia, B. Casado y J. I. de la Iglesia (coords.), El comercio en la Edad
Media, 2006, pp. 147-188; Jan Dumolyn, “Later Medieval and Early Modern elites: social categories
and social dynamics”, Urban elites and aristocratic behaviour, pp. 3-20.

8 El tema fue introducido hace cerca de un siglo, pero ha sido en los tltimos anos cuando los
medievalistas se han volcado en la ‘cultura mercantil’, convertida en paradigma historiografico:
Henri Pirenne, “L’instruction des marchands au Moyen Age”, Annales d’histoire économique et
sociale, 1 (1929), pp. 13-28. Jeremy Adelman y Stpehn Aron (coords.), Trading cultures. The worlds
of western merchants, Turnhout, 2001; Anthony Molho y Diogo Curto Ramada, Finding Europe.
Discourses on margins, communities, images, Oxford, 2007; F. Franceschi, R.A. Goldthwaite y R.C.
Mueller (coords.), 11 Rinascimento italiano e I’Europa, IV. Commercio e cultura mercantile, Treviso-
Costabissara (Vicenza), 2007. No debe confundirse con la cultura econémica, cuyo anélisis también
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material, vida familiar, formacion, concepcién de la tarea comercial y de la posicion
social, las lecturas y los gustos artisticos o espirituales diferenciaba a estos
profesionales y daba cohesién interna al grupo®.

3.2 ESTADO DE LA CUESTION EN LA CORONAY EL REINO DE ARAGON

En 2012 se cumplieron treinta anos de la publicaciéon de 7ransformacion social
y revolucion comercial en Aragon durante la Baja Fdad Media. La ocasion sirvio
para que los integrantes y colaboradores del Proyecto Mercados y desarrollo en
Aragon (1250-1500): vinculos mediterraneos, distribucion, abastecimiento urbano y
costes de transaccion en una economia bajomedieval echdsemos la vista atras y
tomésemos en perspectiva la trayectoria investigadora de J. Angel Sesma. Los
trabajos de este autor han servido como obras de referencia para todo lo relacionado
con el comercio y el cambio institucional en el reino de Aragdn; y lo siguen siendo
a pesar de los anos transcurridos y la notable evolucion de la historiografia reciente.
Sobre la base de un analisis de las fuentes arancelarias, llamé la atencién sobre los
intercambios terrestres, pero sobre todo, reivindicé que el estudio de la actividad

ha cobrado protagonismo, que tiene que ver con los intereses comerciales y financieros, procesos
sociales, etc.: Hanno Brand y Leos Miiller (coords.), The dynamics of economic culture in the North
Sea and Baltic Region: in the late Middle Ages and early modern period, Hilversum, 2007. En lo
que respecta a Espafa, aunque es un tema que ha adquirido forma como linea de investigacién
recientemente, tampoco podemos decir que sea inédito: Carme Batlle Gallart, “La mentalitat i les
formes de vida dels mercaders catalans medievals”, Cuadernos de Historia Economica de Cataluna,
XXT (1980), pp. 81-94. Una buena sintesis interpretativa de este modelo en: David Igual Luis, “Una
aproximacién a la cultura mercantil en los reinos hispanicos de la Baja Edad Media”, en VV.AA,
Modelos culturales y pautas sociales al final de la Edad Media: Estado, Iglesia y sociedad, Madrid-
Almagro, 2004, pp. 273-308. J. Aurell y A. Puigarnau, La cultura del mercader en la Barcelona del
siglo XV, Barcelona, 1998; Jaume Aurell Cardona y Joan-Pau Rubiés Mirabet, “Els mercaders
catalans i la cultura, de I'Edat Mitjana al Renaixement”, Anuario de estudios medievales, 23 (1993),
pp. 221-255.

8 J. Aurell, Els mercaders catalans, pp. 21-23; J. Aurell y A. Puigarnau, La cultura del mercader,
p- 15. Betsabé Caunedo del Potro, “Acerca de la riqueza de los mercaderes burgaleses: Aproximacién
a su nivel de vida”, En la Espana medieval, 16 (1993), pp. 97-118. Betsabé Caunedo del Potro, “La
formacién y educacién del mercader”, El comercio en la Edad Media, pp. 417-54, y “Usos y practicas
mercantiles en la Baja Edad Media”, M. Gonzalez Jiménez e I. Montes Romero-Camacho (eds.), La
Peninsula Ibérica entre el Mediterraneo y el Atlantico. Siglos XIII-XV, Sevilla-Cédiz, 2006, pp. 35-
53.
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comercial no podia restringirse a las ciudades portuarias ni a los grandes traficos

maritimos®.

En los tltimos anos, diversos proyectos cientificos han coincidido en el
Departamento de Historia Medieval de la Universidad de Zaragoza en ocuparse
activamente de la economia bajomedieval®. El congreso La Corona de Aragon en
el centro de su historia: aspectos economicos y sociales celebrado en Zaragoza en
2009 puso en comun los resultados alcanzados hasta el momento sobre los diferentes
estados de la Corona®.

Por otro lado, a pesar de que las elites econémicas no han recibido una atenciéon
concreta, si se han descrito dentro de trabajos generales, como, por ejemplo, sobre
la oligarquia de Zaragoza y Huesca®. En estos estudios, se vislumbra la importancia

% En ese momento, la historiografia se habia ocupado de la crisis catalana, especialmente en
Barcelona, y habia dejado de lado el resto de la costa levantina, incluyendo la gran ciudad de
Valencia. Las investigaciones de J. Angel Sesma han sido particularmente productivas en tres
ambitos: la evolucién general del movimiento mercantil, los productos en circulaciéon y la
configuracién de los espacios comerciales.

87 El primero de ellos fue La formacion de los mercados y el desarrollo de la comercializacion de la
economia aragonesa durante la Fdad Media (siglos XI-XV) dirigido por Carlos Laliena entre 2006-
2009. La publicacién de los resultados en J. A. Sesma y C. Laliena (coords.), Crecimiento econdmico
y formacion de los mercados en Aragon en la Fdad Media (1222-1350), Zaragoza, 2009 coincidié con
la de Richard H. Britnell, Markets, trade and economic development in England and Europe: 1050-
1550, Aldershot, 2009. Sobre los proyectos desarrollados en paralelo en Valencia, véase: Germéan
Navarro Espinach, “Estudios recientes y proyectos actuales sobre los mercados medievales en
Aragén y Valencia en pos de una historia comparada”, E/ mercat, pp. 157-166. Todo esto sin
despreciar las contribuciones de otros autores ajenos a dicha institucién, que desde antiguo se han
preocupado por los asuntos aragoneses: J. P. Cuvillier, “La noblesse catalane et le commerce des
blés aragonais au début du XIVe siécle (1316-1318)”, Mélanges de la Casa de Veldzquez, VI (1970),
pp. 113-130.

8 Dado el éxito cosechado, el proyecto ha tenido continuidad con nuevas convocatorias: Mercados
v desarrollo en Aragon (1250-1500): vinculos mediterrdneos, distribucion, abastecimiento urbano y
costes de transaccion en una economia bajomedieval (2009-2012) y Consumo, economia del
conocimiento y desarrollo institucional en la dinamica economica de una sociedad bajomedieval:
Aragon, 1350-1500 (2013-2015).

% Nos referimos a las tesis doctorales de M? T. Iranzo Munio, Elites politicas y gobierno urbano en
Huesca en la FEdad Media (2004) y de S. Lozano Gracia, Las elites en la ciudad de Zaragoza a
mediados del siglo XV. La aplicacion del método prosopogréfico en el estudio de la sociedad (2008),
y a la tesis de licenciatura (1995) de E. Mainé Burguete, Prosopografias y genealogias de las familias
de la oligarquia municipal en Zaragoza entre 1370 y 1410, que han demostrado ser un apoyo
imprescindible para otros trabajos, como la presente tesis doctoral.
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de una elite mercantil y financiera en la economia del reino y del conjunto de la
Corona”. Como grupo, la investigaciéon sobre los mercaderes ha estado muy
centrado en las ordenanzas y corporaciones de oficio”, cuya rigidez se ha roto con
articulos dedicados a las minorias religiosas (fundamentalmente judios), los
extranjeros (italianos) o su presencia entre los aragoneses en el exterior®.
Comparativamente, han sido los aspectos de la produccion los que han recibido en
mayor medida la atencién de los estudios de historia econémica®. En lo que respecta
a la otra actividad que nos interesa, la financiera, el estado de los estudios sobre la

9% En Aragdn, los estudios se han dirigido mayoritariamente al andlisis macroeconémico del comercio,
méas que a los perfiles de los protagonistas por la mayor disponibilidad de fuentes para hacer lo

primero. Remitimos a la bibliografia citada en el Capitulo 4. El comercio.

9 M? Isabel Falcon Pérez, “La cofradia de mercaderes de Zaragoza y sus relaciones con Cataluia y
el Mediterraneo (siglos XIV y XV)”, II Congreso internacional de estudios sobre las culturas del
Mediterrdaneo occidental, Barcelona, 1978, pp. 281-295; id. “Notas sobre los corredores de comercio
de Zaragoza en el siglo XV”, Aragon en la Edad Media, VI (1984), pp. 175-207; M. J. Sdnchez Usén,
“«Confraternitas mercatorum civitatis Osce». La vertiente socio-religiosa de una corporacién
mercantil”, Aragon en la Fdad Media, VIII (1989), pp. 611- 632; M? Isabel Falcén Pérez, “Comercio
y comerciantes en Huesca a principios del siglo XV”, Aragon en la Edad Media, 9, 1991, pp. 243-
268.

92 J. Angel Sesma Muiioz, “Adaptacién socio-espacial de las comunidades mudéjares dedicadas al
transporte entre Aragén y Valencia (siglos XIV-XV)”, J. Angel Sesma y Carlos Laliena (coords.),
La pervivencia del concepto. Nuevas reflexiones sobre la ordenacion social del espacio, Zaragoza,
2008, pp. 409-426; Concepcién Villanueva Morte, “Consideraciones sobre los mudéjares en las
‘Tablas del General’ del Alto Palancia”, X7 Simposio Internacional de Mudejarismo, Teruel, 2009,
pp- 739-760. Véase la bibliografia recogida en: Susana Lozano Gracia, “Mercaderes florentinos en
Zaragoza y su actuacién en la politica econémica peninsular entre los siglos XV y XVI”, Manuel
Gonzélez Jiménez (coord.), La Peninsula Ibérica entre el Mediterrdneo y el Atldntico siglos XIII-
XV, 2006, pp. 143-154. También, Concepcién Villanueva Morte, “El Aragén del siglo XV como
centro de operaciones desempeniadas por Lombardos”, Archivio storico lombardo, 134 (2008), pp.
93-134. Concepcién Villanueva Morte, “La presencia de valencianos y aragoneses en la
documentacién notarial cagliaritana del siglo XV”, Anuario de estudios medievales, 38/1 (2008),
pp- 27-63. Ningun trabajo se ha dedicado a una historia familiar o de una compaiiia, con la practica
salvedad de J. Angel Sesma Muiioz, “Los Santéngel de Barbastro: estructura econémica y familiar”,
Aragén en la Fdad Media, 9 (1991), pp. 121-136.

9% Sin duda, uno de los temas més intensamente abordado es el de la industria textil, desde la
produccién de materias primas hasta la comercializacién del producto manufacturado: H. Hoshino,
F. Franceschi y S. Tognetti, Industria tessile e commercio internazionale nella Firenze del tardo
medioevo, Florencia, 2001.; E. Cruselles Gémez, “El mercado de telas y ‘nuevos panos ligeros’ en
Valencia a finales del siglo XV”, Acta historica et archacologica mediaevalia, 19 (1998), pp. 245-
272. Destacamos por su interés la monografia de Pablo Desportes, La industria textil en Zaragoza
en el siglo XVI Zaragoza, 1999.
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Corona de Aragdén no se encuentra en el mismo estadio™. Lo que conocemos de los
banqueros en Aragon es solamente de aquellos que pertenecian a la minoria ebraica,
mientras el crédito no ha recibido un tratamiento detenido®.

Concretamente sobre Zaragoza senalaremos cuatro problemas: no hay un
conocimiento siquiera minimo sobre la banca, no se ha trazado una evolucién de
las estructuras econdémicas y las técnicas mercantiles y falta una monografia
dedicada a las actividades industriales en la ciudad durante la Edad Media. Estas
carencias provocan algunas lagunas en problemas que s6lo pueden ser apuntados.
En definitiva, si bien disponemos de estudios de casos y estudios colectivos que se
han servido de técnicas prosopograficas sobre una base territorial, encontramos
dificultades a la hora de extraer conclusiones. Unos mas empiricos, otros mas
tedricos, los andlisis de las oligarquias estan centrados en desentranar relaciones
clientelares y las formas de manifestacién del status, mientras los anélisis sectoriales
(mercaderes) no suelen tener en cuenta cuestiones como la evolucién de la economia.
Todos ellos han aportado reveladoras aportaciones y todavia después de esta tesis
doctoral los trabajos de Enrique Mainé y Susana Lozano (por nombrar aquellos que
coinciden en el tiempo y en el espacio con ella) tendran vigencia, pues entre todos
construyen todos la imagen de la Zaragoza de un siglo que comienza en 1370.

% Constituye una excepcion al vacio desde los afios 1990 la investigacién conjunta de D. Igual y G.
Navarro sobre los financieros de mediados del siglo XV, pero no podemos decir que sea exclusivo
del reino de Aragén: D. Igual Luis y G. Navarro Espinach, La tesoreria general y los banqueros de
Alfonso V' el Magnadnimo, Castellén, 2002; e id. “Mercaderes-banqueros en tiempos de Alfonso el
Magnénimo”, D’Agostino, G. y Buffardi, G. (eds.), La Corona d’Aragona ai tempi di Alfonso II el
Magnanimo: i modelli politico-istituzionali, la circolazione degli uomini, delle idee, delle merci, gli
influssi sulla societa e sul costume, vol. 1, Napoles, 2001, pp. 949-968. Durante la revisién de este
trabajo se ha publicado un repaso superficial que no cambia la situaciéon descrita: German Navarro
Espinach, “Las elites financieras de la monarquia aragonesa entre Juan Iy Alfonso V (1387-1458)”,
e-Spania [Online], 20 | février 2015, Online since 28 February 2015, connection on 03 March 2015.
URL: http://e-spania.revues.org/24259; DOI: 10.4000/e-spania.24259.

% Pablo Lara Izquierdo, “Férmulas crediticias medievales en Aragdén. Zaragoza, centro de

orientaciéon crediticia (1457-1486), Revista de Historia Jeronimo Zurita, 45-46 (1983), pp. 7-90;
Rafael Conde Delgado de Molina, “Crédito, deuda y banca: las técnicas financieras en la segunda
mitad del Cuatrocientos”, La Corona de Aragon y el Mediterrdaneo: siglos XV-XVI, Zaragoza, 1997,
pp. 73-84.
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4 Los protagonistas de los grandes negocios
aragoneses: algunos planteamientos iniciales
Una vez avanzados algunos de los elementos que justifican el interés

historiografico del presente trabajo, cabe situarlo en un contexto histérico concreto:

los mercados comerciales y financieros aragoneses de la Baja Edad Media.

4.1 LA ELITE DE NEGOCIOS DE ZARAGOZA EN LA EXPANSION COMERCIAL
ARAGONESA DEL CUATROCIENTOS

Dentro del sistema econémico relativamente integrado que abarca Europa
occidental, la Peninsula Ibérica constituyé uno de los ambitos mas dinamicos ya
desde el Trescientos gracias a las rutas internacionales en las que participaba y que
atralan y exportaban mercancias y profesionales que supusieron un estimulo para
las economias locales?. Nuevos ciclos demograficos y econémicos marcan los siglos
bajomedievales en la Peninsula Ibérica, con un crecimiento sostenido de la
poblacién en las ciudades a través de la reproduccion y de la migracién desde el
medio rural, que provoca un aumento de la demanda de productos basicos, tanto
alimentos como materias primas artesanales”. A partir de la crisis de mediados del
siglo XIV, surgen nuevas formas de adaptacién a los cambios. Las ciudades ejercen
un control del territorio a través de la inversién de capital ciudadano, el control del

abastecimiento de alimentos y materias primas industriales, y la difusiéon de formas

% Jacques Heers resalto el auge de Castilla y Andalucia como uno de los grandes hechos econémicos
del periodo: Jacques Heers, Occidente durante los siglos XIV y XV. Aspectos economicos y sociales,
Barcelona, 1968; Paola Massa, “La economia del siglo XV. Los presupuestos de la expansion de
Europa”, Historia economica de FEuropa, siglos XV-XX, Barcelona, 2003, especialmente, pp. 34-39.

9 R. H. Britnell, “Local trade, remote trade: Institutions, information and market integration, 1050-
13307, en S. Cavaciocchi (ed.), Fiere e mercati nella integrazione delle economie europee. Secc. XIII-
XVIII, Florencia, 2001, pp. 185-203. Los trabajos sobre el reino de Aragén, concretamente, han
puesto de relieve un proceso de jerarquizacion de centros urbanos y mercantiles ya desde mediados
del siglo XIV y la especializacién agraria (hacia productos como el cereal, la lana, el aceite y el
azafrdn) e industrial (textil), sacando provecho de la buena posicién geografica con la que cuenta,
entre el Mediterraneo, el norte de la peninsula y el sur de Francia, algo que, en conjunto, propicié
un desarrollo del mercado interno y la presencia de mercaderes foraneos: J. Angel Sesma Munoz,
“Centros de produccién y redes de distribucién en los espacios interiores de la Corona de Aragén:
materias primas y productos béasicos”, Revolucion comercial, pp. 373-412.
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crediticias que afectan al campesinado®™. Durante el siglo XV, se abren nuevas
posibilidades gracias a la reducciéon de los precios, debido a un progreso tecnolégico
y en el transporte y las infraestructuras, lo que lleva a un estimulo de los
intercambios de productos més baratos y de menor prestigio, hacia un comercio de
masas, lo que favorece a areas productoras de materias primas, como el mundo
ibérico”. El didlogo entre el comercio a larga distancia y el avance regional matiza
la confrontaciéon entre comercio interior y exterior y entre ciudad y campo'®.

En lo que concierne a Aragén, durante la primera fase de expansion de los
mercados, que tuvo lugar a lo largo del siglo XIII, coinciden en el tiempo varias

101 TLa primera de ellas es la finalizacién hacia 1275 de la articulacion del

dindmicas
espacio comprendido dentro de los limites del reino de Aragén'?. Esta fue el
resultado de la consolidacién de la autoridad publica, que cristalizd en la
implantacion de la fiscalidad de estado, con peajes e impuestos indirectos sobre los
productos de primera necesidad y el control real de las exportaciones . La segunda
fue el aumento de la liquidez y mayor velocidad de circulacién del dinero por la

expansion monetaria (mayor acuniacién de numerario y cierto debilitamiento del

% Paulino Iradiel Murugarren, “La crisis medieval”, Dominguez Ortiz, A. (dir.), Historia de Espaiia.
Vol. IV. De la crisis medieval al Renacimiento (siglos XIV-XV), Barcelona, 1988, especialmente, pp.
115-16; E. Guinot, La Baja Edad Media, pp. 62-65 y pp. 193-95; Carlos Laliena Corbera, “Navarra
y la Corona de Aragén”, Fconomia y sociedad en la Espaiia medieval, Madrid, 2004, especialmente,
pp. 343-346.

9 David Abulafia, “L’economia mercantile nel Mediterraneo Occidentale: commercio locale e
commercio internazionale nell’eta di Alfonso il Magnanimo”, La Corona d’Aragona, v. 11, pp. 1023-
1046, especialmente, pp. 1025 y 1041-1044; y “Mercati e mercanti nella Corona d’Aragona: il ruolo
degli imprenditori stranieri”, La Mediterrania de la Corona, pp. 797-820, especialmente, pp. 803 y
810-11.

100, Tgual, “Great and small trade”, op. cit. En definitiva, el desarrollo de la economia regional es
visto como la salida a la crisis demografica y econdémica: P. Iradiel, “La crisis medieval”, p. 115.

101 Seguimos muy de cerca en este resumen la divisién establecida por C. Laliena en: “Transformacién
social y revolucién comercial en Aragén: treinta anos de investigacion”, Una economia integrada,
pp- 13-68, especialmente, pp. 15-57.

102 7 Angel Sesma Muifioz, “Las ciudades en Aragén y la Cataluia interior: poblacién y flujos
econémicos (1150-1350)”, La poblacion de Aragdn, pp. 55-90.

103 La formalizacion de ferias y mercados es buena prueba de ello, como también la regulacién de los
pesos y medidas, que pone de manifiesto la influencia de las cabeceras comarcales: J. A. Sesma y C.
Laliena (coords.), Crecimiento econdmico y formacion de los mercados, op. cit.; C. Batlle Gallart,
Fires i mercats, op. cit. Carlos Laliena Corbera, “Licencias para la exportacién de cereal de Aragén
y Cataluna a mediados del siglo XIII”, Aragdn en la Edad Media, 20 (2008), pp. 445-456.
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dinero jaqués), por el abaratamiento de los créditos (gracias a las concesiones reales)
y la monetarizacion de las rentas (y la consiguiente aceleracion de los

intercambios)'™.

Alcanzado el afio 1300, sigue el desarrollo agrario visible anteriormente. Este
consiste fundamentalmente en una fuerte especializacion ganadera en el Pirineo
aragonés y macizos ibéricos, donde se instala un modelo productivo basado en el
comercio de la lana, y en una creciente intensificacion de los cultivos'®. La
exportaciéon de estos excedentes provoca que el reino se inserte en el espacio
econémico de la Corona de Aragdn, gracias muy especialmente a la via fluvial del
Ebro y la red de transporte maritimo que unia Tortosa con los principales puertos

106 Esta dinamizacién de los intercambios de productos

del litoral mediterraneo
agrarios se ve acompanada por la llegada masiva de tejidos de importacion y otros
articulos del gran comercio que se colocan en los mercados regionales!’’. Las
panerias del é&rea septentrional de FEuropa (Inglaterra y Flandes,
fundamentalmente) se especializaron en la producciéon de tejidos de excelente
calidad, con denominaciones de origen concretas para caracteristicas propias, pues
las guerras del siglo XIV elevaron los costes de comercializacion y los textiles de
calidad media-baja del siglo XIII que alcanzaron todos los rincones del Mediterraneo
fueron imitados por los artesanos de los territorios del sur de Francia, Espana e

Italia'o®.

104 Carlos Laliena Corbera, “Dindmicas de crisis: la sociedad rural aragonesa al filo de 1300”, La
Corona de Aragon en el centro, pp. 61-88.

105 Guillermo Tomés Faci, “Pueblas y mercados en Ribagorza”, Crecimiento econdmico y formacion,

pp- 65-122; jibid., Julian M. Ortega Ortega, “Mercado sin competencia: poblamiento, trashumancia
y escenarios de intercambio en el horizonte de 1300. El caso de Aragén meridional”; y J. Angel
Sesma Murioz, “Produccion para el mercado, comercio y desarrollo mercantil en espacios interiores
(1250-1350): el modelo del sur de Aragén”, Revolucion comercial y cambio social, pp. 159-205. A.
Furié, “Produccién agraria, comercializacion y mercados”, op. cit.

106 Damien Coulon, “Des vallées pyrénéennes au coeur de 1'Europe et au Levant: Barcelone, interface
entre réseaux marchands & différentes échelles a la fin du Moyen Age”, Réseaux marchands et

réseaux de commerce, pp. 19-42.
07 Paul Freedman, Lo que vino de Oriente: las especias y la imaginacion medieval, Valencia, 2010.

1% En los peajes aragoneses de finales del siglo XIII (ratificados en las Cortes de Alcaniz de 1436)
se contemplaba la entrada de panos del norte de Europa: Germéan Navarro Espinach, “Los aranceles
del peaje de Zaragoza de 12927 Crecimiento econdmico y formacion, pp. 411-426. Otro indicador es
la presencia de mercaderes italianos y franceses, estos ultimos como proveedores de comerciantes
locales: Asuncién Blasco Martinez, “Los judios de Zaragoza y el comercio de pafios (siglo XIV)”, E/
mon urba a la Corona d'Arago del 1137 als decrets de Nova Planta, v. 1, pp. 223-240 e id., “Judios
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Mapa. Contactos internacionales de la economia del reino de Aragén (siglos XIV-XV)
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El siglo XIV dibuja un panorama de enormes dificultades demograficas y
conflictos politicos. Los factores de progreso también tenian su lado negativo y asi,
la demanda cerealera llamo la atencion de las elites, que invirtieron en tierras, lo
que provocod la elevacién de la renta, al mismo tiempo que el aumento de la
demanda y la presiéon de los mercados exteriores conllevd la subida del precio del

zaragozanos comerciantes de tejidos en el siglo XIV: anotaciones biograficas”, Acta historica et
archaeologica mediaevalia, 26 (2005), pp. 587-612. Talleres del sur de Francia, noreste de la Corona
y Aragdén comenzaron a hacer la competencia en el mercado de tejidos de calidad media y media-
alta: Claude Carrére, “La draperie en Catalogne et en Aragon au XVe siécle”, Produzione,

commercio e consumo dei panni di lana, pp. 475-509.
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grano frente a salarios reales bajos, especialmente en el entorno rural, con el
consiguiente deterioro de los recursos y descenso de la capacidad de los sectores
mas débiles'”. Con todo, esta ‘era de crisis’ (1330-1380) coincide con la afirmacién
de los vinculos mediterraneos y la consolidaciéon del reino de Aragén como
productor, consumidor y lugar de intercambio. Los operadores catalanes se
propusieron explotar estas caracteristicas del mercado interior de la Corona y por
ello se observan fenémenos de transferencia de capitales y creacién de
infraestructuras mercantiles (basadas en redes de factores), que se traducen en una
mayor presencia de grupos sociales involucrados en la produccion agraria y mayor
transito de mercancias procedentes de los puertos del Mediterraneo en los afios
previos a la guerra con Castilla, que transitaban hacia la Corona vecina y
viceversa''. Asi se explica el proyecto mercantilista propuesto en las Cortes
generales de 1362-1363 de crear un mercado interior Unico para proteger las
manufacturas catalanas y aragonesas de las importaciones foraneas'''. Sin embargo,
aunque esta politica proteccionista garantizaba las inversiones del capital catalan,
atacaba los intereses de las nacientes industrias aragonesa y valenciana, y ademas
dejaba a las elites privadas de los tejidos de lujo de importacion, de manera que,
en los anos siguientes, las Cortes de cada uno de los estados liberaron la importacién
gravandola con un 5% de su valor. No obstante, este paso inici6 el proceso de
instauracion irrevocable de unas fronteras interiores entre los estados de la Corona
que estableceran aranceles al comercio (eso si, con tarifas y productos que variaréan

frecuentemente)!'.

109 Carlos Laliena Corbera, “Développement économique, marché céréalier et disettes en Aragon et
en Navarre, 1280-1340”, Monique Bourin y John Drendel, Les disettes dans la conjoncture de 1300
en Méditerranée occidentale, Roma, 2011, pp. 277-308.

10 3 A. Sesma, “Centros de produccién y redes”, pp. 373-412.

11 E] objetivo era fomentar el consumo interno, de manera que se penalizaba la exportacién de

cereales y se prohibia la introduccién de pafios para su venta, que sélo podian circular de paso hacia
otros destinos: J. Angel Sesma Muiioz, “El comercio exterior de la Corona de Aragén por vias
terrestres. Un comercio intenso y fragmentado”, La Corona de Aragon en el centro, pp. 345-362; y
“La fijacion de fronteras econémicas entre los estados de la Corona de Aragén”, Aragon en la Fdad
Media, 5 (1983), pp. 141-166.

12 7. Angel Sesma Muiioz, “Las Generalidades del Reino de Aragén. Su organizacién a mediados
del siglo XV”, Revolucion comercial y cambio social, pp. 95-155. Paralelamente, las iniciativas
proteccionistas entre Castilla y Aragén fracasardn: Maximo Diago Hernando, “Introduccién al

estudio del comercio”, op. cit.
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Cifras de crecimiento poblacional del reino de Aragén tras la Peste Negra
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Veinte afios de contienda entre las Coronas de Castilla y Aragén, con momentos
realmente criticos, tuvieron consecuencias econdémicas de gran alcance!®. Las
epidemias, hambrunas, episodios bélicos y una fiscalidad demoledora terminaron
con una caida demografica hasta minimos histéricos. Esto provoco el descenso de
la demanda, afecté al valor de los inmuebles y a los ingresos por censos de la tierra
(ingresos senoriales y rentas), y el alza de los salarios no fue suficiente para superar
los efectos negativos de la fiscalidad (especialmente la indirecta)'’. Una realidad
que contrasta con la intensa comercializacién de la sociedad aragonesa observada.
Atn asi, los procesos de formacion de capital no pueden estar basados tinicamente
en el factor externo (mercaderes catalanes y demanda de las ciudades costeras de
la Corona y de los mercados italianos)'®. El mercado interno, el consumo de las
ciudades aragonesas, habria estado animado, por un lado, por la caida de los tipos

de interés, que coloco al censal perpetuo como instrumento crediticio preferido, que

13 Mario Lafuente Gémez, Dos Coronas en guerra: Aragon y Castilla (1356-1366), Zaragoza, 2012
e id., Un reino en armas: la guerra de los dos Pedros en Aragon (1356-1366), Zaragoza, 2014.

114 . Angel Sesma y Carlos Laliena (coords.), La poblacion de Aragén en la Edad Media (siglos
XIII-XV): estudios de demografia historica, Zaragoza, 2004. Earl J. Hamilton, Money, prices, and
wages in Valencia, Aragon, and Navarre, 1351-1500, Philadelphia, 1975 (12 ed. 1936), especialmente,
pp. 109-115. A titulo comparativo, véase: Angus Mackay, Money, prices and politics in fifteenth-
century Castile, Londres, 1981.

15 J A. Sesma, “Centros de produccién y redes”, op. cit. Claude Carrére, Barcelone: centre
économique, 11, pp. 538-547.
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fue fundamental en el crecimiento de la deuda publica y también privada,
favoreciendo gastos elevados y pagos en diferido, y haciendo posibles inversiones

16 Por el otro, en 1340 se introduce una moneda

mercantiles muy importantes
fuerte, el florin de Aragdén, como medio de pago efectivo para las transacciones
internacionales, que conocié una cotizaciéon estable desde el tltimo cuarto del siglo
XIVH, Tampoco podemos olvidar la reconversién industrial de este periodo, con el
relevo de las grandes ciudades italianas que introducian sus productos en la Corona

aragonesa a cambio de la lana ibérica!'®.

La dindmica de crecimiento comercial anterior se prolonga y amplifica llegado
el Cuatrocientos'?. Siguiendo a Stephan R. Epstein, las estructuras estatales
marcan la diferenciacién regional europea ante la evolucion de los mercados y el
desarrollo econémico, de manera que en Aragon la respuesta viene del consumo
interno, la disminucion de los costes de transaccién y el papel de mercado
redistribuidor a nivel peninsular e integrado en la red europea. El cambio
institucional operado en la segunda mitad del siglo XIV se apoy6 en un érgano
politico fundamental anterior: las Cortes. Desde alli y apoyadas en el creciente
autogobierno de las ciudades, las elites politicas materializaron la proteccion del

116 Juan Abella Samitier, “La deuda ptublica de los municipios aragoneses en los siglos XIV y XV,
Anuario de estudios medievales, 39 (2009), pp. 47-64; Carlos Laliena Corbera, “Crisis tempranas de
la deuda municipal en el Bajo Aragén: Monroyo, 1346”7, J. Angel Sesma Muiioz y Carlos Laliena
Corbera (coords.), De la escritura a la historia (Aragon, siglos XIII-XV). Estudios dedicados a la
profesora Cristina Monterde Albiac, Zaragoza, 2014, pp. 147-176. Nos permitimos anadir aqui el
arrendamiento de impuestos y rentas sefioriales como fuente de financiacién y acceso de pequefnas
fortunas al mercado de capitales.

U7 Fernando Zulaica Palacios, “Curso de florin y relacién bimetalica: una aproximacién a la politica
monetaria bajomedieval en Aragén”, Aragon en la Fdad Media, 14-15 (1999), pp. 1627-1654; id.
“Economia monetaria y politica monetaria en el Reino de Aragén en la Edad Media”, El mon urba,
v. 1, pp. 607-622; y “Mutaciones monetarias y propuesta de reorganizacién del mercado monetario
en el segundo tercio del siglo XV”, Aragdn en la Fdad Media, 19 (2006), pp. 599-616. También
ayudo la sustitucién de la moneda en las transacciones por el crédito y otras formulas de pago
alternativas: David Igual Luis, “Los medios de pago en el comercio hispanico (siglos XIV y XV)”,
FEI comercio en la Edad Media, pp. 253-288.

U8 Antoni Riera Melis, “Barcelona en els segles XIV i XV, un mercat internacional a escala
mediterrania”, Barcelona. Quaderns d’Historia, 8 (2003), pp. 65-83. Maria Elisa Soldani, Uomini
d'affari e mercanti toscani nella Barcellona del Quattrocento, Barcelona, 2010.

19 C. Laliena, “Transformacién social y revolucién”, p. 36.
) )

58



Introduccién

comercio (intervencién politica fiscal, econémica y marco juridico)®. La nueva
paneria europea de telas baratas y ligeras incremento la repercusion de la demanda
exterior en Aragén, pues la expansion comercial de Alemania encontraba aqui el
azafran para el tratamiento de sus tejidos. En el entorno europeo las relaciones
entre el norte de Europa y el Mediterraneo se normalizaron e incluso se vieron

21 Aragdén consigue

favorecidas por el descenso de los costes de transaccion
adecuarse con éxito a los nuevos tiempos y a los sistemas de intercambio europeos.
En primer lugar, las Cortes y la recién creada Diputacién del reino aplicaron
estrategias mercantilistas (control de la deuda publica, aranceles, marco judicial),
que facilitaban la reduccién de los costes de transacciéon. En segundo lugar, las
estructuras productivas del reino se adaptan a la demanda de materias primas y de
manufacturas urbanas y rurales (textiles)'?>. En tercer lugar, se hace mas intensa
la interrelacion (el capital urbano aumenta la capacidad de consumo) entre las

villas-mercado, las ciudades del interior y las ciudades costeras de la Corona'*.

Esta es, en lineas generales, la trayectoria econémica de Aragén hasta mediados
del siglo XV. En ese momento, los registros aduaneros del cobro del impuesto de

las Generalidades conservados nos permiten reconstruir los flujos comerciales del

120 7 Angel Sesma Muiioz y Carlos Laliena Corbera, “La poblacién Barbastro y sus estrategias
politicas y econémicas a mediados del siglo XV?”, Revista d'historia medieval, 10 (1999), pp. 123-
160.

121 Bn la Corona de Aragén las campaiias militares, aunque todavia presentes durante la primera
mitad del siglo XV, no se pueden comparar con el sangrado del siglo anterior. El fin de las
hostilidades a escala continental facilité la reorganizacion de la red de ferias con la revitalizacién
del comercio terrestre y la introduccién de innovaciones en las técnicas mercantiles: Stephan R.
Epstein, “Regional fairs, institutional innovation and economic growth in late medieval England”,
The FEconomic history review, 47 (1994), pp. 459-482; John H. Munro, “The 'New Institutional
Economics' and the Changing Fortunes of Fairs in Medieval and Early Modern Europe: the Textile
Trades, Warfare, and Transaction Costs”, Fieri e mercati nella integrazione delle economie europee,
seccoli XIIT - XVIII, Atti delle “Settimana di Studi” e altri convegni, 32, No. 1 (2001), pp. 405-451.

122 Reorientacién de la produccién con el descenso demografico, disminucién de la competencia,
mejoras técnicas y expansién de la oferta laboral son las claves del proceso: J. Angel Sesma Muiioz,
“Rasgos precapitalistas en la organizacién industrial aragonesa (siglo XV)”, Medievalia, 10, (1992),
v. 4, pp. 387-402; Julidan M. Ortega Ortega y Francisco Javier Gutiérrez Gonzalez, “La ceramica
medieval desde el lado de la demanda. Sobre comercio y consumo ceramico en Zaragoza
Bajomedieval: el ejemplo del Teatro Fleta”, Kalathos: Revista del seminario de arqueologia y
etnologia turolense, 24-25 (2005-2006), pp. 397-421.

123 3. A. Sesma, “Centros de produccién y redes”, op. cit.
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interior de Aragoén, de la Corona y de la Peninsula'#

. Las materias primas y
alimenticias componian el grueso del movimiento mercantil: el grano se exportaba
hacia Cataluna, Valencia y el sur de Francia en un promedio de 30.000 cahices
anuales (la mitad de trigo), el aceite para alimentacién, alumbrado y muy
especialmente para la industria (tratamiento de la lana y preparacién de tejidos)
se dirigia al norte (Navarra, Gascuna, Pais Vasco y Castilla) en cantidad de 10.000
arrobas en un ano normal; también el azafran para suministro de la industria textil
era adquirido (entre 15.000 y 30.000 libras anuales) por la ‘Gran Compania de
Ravensburg’ (creada hacia 1380)'%; y finalmente, la lana (200.000 arrobas valoradas
en 300.000 florines de oro) salia hacia el sur de Francia por la frontera pirenaica,
hacia Cataluna e Italia por el Ebro (embarcada de Daroca, Montalban y el Bajo
Aragén en los puertos de Zaragoza y Escatrén), hacia Flandes por Castilla desde

Albarracin y por San Mateo a Valencia'®®. En lo que respecta a las importaciones,

124 Véase el balance general de las cifras en: J. Angel Sesma Muifioz, “Transformacién social y
revolucién comercial en Aragén durante la Baja Edad Media”, Revolucion comercial, pp. 43-89.

125

El grueso se embarcaba en Zaragoza (4.000 cahices) y en Caspe (3.000-4.000 cahices): Carlos
Laliena Corbera, Sistema social, pp. 250-251; J. Angel Sesma Muiioz, “El comercio de exportacién
de trigo”, pp. 205-209. El olivo tiene unos condicionantes ecolégicos més marcados que el cereal y
era producido en el Somontano oscense hasta La Litera, Bajo Cinca y Bajo Aragén: Carlos Laliena
Corbera, “Transformaciéon social”, pp. 72-73. El azafrén se cultivaba en los Monegros y Bajo Aragén,
pero también en el Campo de Daroca: Maximo Diago Hernando, “Mercaderes alemanes en los reinos
hispanos durante los siglos bajomedievales: actividad de las grandes Compaiifas en la Corona de
Aragén”, Julio Valdeén, Klaus Herbers y Karl Rudolf (coords.), Espaia y el 'Sacro Imperio’:
Procesos de cambios, influencias y acciones reciprocas en la época de la "europeizacion’ (siglos XI-
X1II), Valladolid, 2002, pp. 299-328.

126 7 Angel Sesma Muifioz, Huesca, ciudad mercado, pp. 18-20; J. Angel Sesma y Esteban Sarasa,

“El comercio de la lana por el Ebro hacia el Mediterraneo: el puerto fluvial de Escatrén a mediados
del siglo XV”, Revolucion comercial y cambio social, pp. 361-371; Claude Carrére, “Aspects de la
production et du commerce de la laine en Aragon au milieu du XVe siecle”, La lana come materia
prima, pp. 205-219; Federigo Melis, “La lana della Spagna mediterranea e della Barberia occidentali
nei secoli XIV-XV?”, Mercaderes italianos en Espana: siglos XIV-XVI, Sevilla, 1976, pp. 141-156.
Susana Lozano Gracia, “Fraudes y licencias en el comercio aragonés a mediados del siglo XV”,
Aragén en la Edad Media, 18 (2004), pp. 117-162. Concepcién Villanueva Morte, “El comercio textil
a través de la frontera terrestre entre Aragén y Valencia en el siglo XV”, Aragon en la Edad Media,
18 (2004), pp. 163-202. Segun los datos de la percepcion de la lleuda de 1453-1454, més del 70% del
total de la lana embarcada (6.500 a 7.000 sacas) en Tortosa se dirigia a Génova y Venecia; el resto,
a Catalufia y Languedoc (Barcelona y Montpellier): J. A. Sesma, “Centros de produccién y redes”,
pp- 925-926.
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el flujo de redistribucién combinada de materias primas, manufacturas y productos
de lujo parece semejante a la estructura mercantil de Cataluna y Valencia?’.

Sobre estas mismas fuentes, Carlos Laliena aventura un panorama de la
evolucion del comercio aragonés en funcion del precio del arrendamiento, volumen

)'%. Las cifras

y tipos impositivos (que trasladamos a un grafico sobre estas lineas
planteadas como hipoétesis respaldan cuantitativamente las tendencias descritas. De
este modo, la primera década del siglo XV coincide con la fase expansiva de finales
del Trescientos hasta 1430 (hecha la excepcién del Interregno'”), momento en el
que se mantiene estable en un nivel bajo hasta el comienzo de la guerra civil
catalana, que hace resentirse a la economia aragonesa por la ruptura de los lazos
con Barcelona y el descenso de los intercambios, aunque al final del periodo la
situacién se normaliza e incluso se observa un crecimiento entre 1468 y 1476'°. Una
evolucion que se apoyaria, segin este autor, en unos niveles altos de produccion y
una proliferacién del crédito facilitados por un elevado nivel de consumo y una

demanda sostenida de multitud de productos.

127 7 Angel Sesma destacé el peso de la actividad comercial interior basada en partidas de poco

valor pero muy numerosas (el 85% de los movimientos supone el 10% del valor y el 5% son los
grandes operadores que movilizan més de 200.000 libras jaquesas): J. Angel Sesma Muifoz, “El
comercio exterior”, pp. 360-363.

128 Véase la explicacién de las cifras en Carlos Laliena Corbera, “Transformacién social”, pp. 54-56.

120 7 Angel Sesma Muifioz, EI Interregno, 1410-1412: concordia y compromiso politico en la Corona
de Aragon, Zaragoza, 2011 y Juan Abella, Mario Lafuente y Sandra de la Torre, “De Martin I a
Fernando I. Itinerario de un Compromiso”, La Corona de Aragon en el Centro de su Historia. Fl
Interregno y el Compromiso de Caspe, Zaragoza, 2011, pp. 61-94.

130 Reflejo de la trayectoria catalana con un esplendor hasta las décadas de 1420-1430, declive y
guerra civil, y tenue recuperacion: Gaspar Feliu, “La crisis catalana de la Baja Edad Media: estado
de la cuestion”, Hispania: Revista esparniola de historia, 64/217 (2004), pp. 435-466.
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4.2 LA CAPITAL DE UNA REGION ECONOMICA: ZARAGOZA HACIA 1400

La caracterizacion y peso de las distintas actividades econdémicas es
fundamental en la configuracion de la clase dominante de las ciudades, y
131

viceversa'®!. Un anadlisis, aunque sea somero, de las caracteristicas de la ciudad es

fundamental para entender la elite de negocios.

La capital del Ebro y su ambito regional

Zaragoza es una ciudad milenaria situada en el centro de un gran valle fluvial
creado por el Ebro, uniendo en su recorrido las vertientes del Cantabrico y el
Mediterraneo, separadas por la Meseta. Como capital del reino acumula peso
politico, demografico, riqueza e impulso econémico. En el siglo XIV controla una
red urbana de pequenias ciudades conectadas por vinculos financieros y es a la vez
cabeza de un centro regional que sabe conectar un rico ‘hinterland’ con las
principales comunicaciones viarias'*?. La funcién principal del mercado zaragozano
es la de funcionar como centro logistico, orientado a la distribucion de productos

entre el interior y la fachada maritima.

La regién que articula es grande; un arco hacia el norte y noroeste, desde las
montafnias navarras y la merindad de Tudela hacia las Cinco Villas, ribera del
Gallego hasta los valles pirenaicos de Canfranc y Tena, Monegros y Bajo Cinca, a
lo largo de la ribera del Ebro y Campo de Carifiena, el Moncayo y la frontera
soriana!®. La capital aragonesa es cuatro o cinco veces mayor que otras cabeceras

131 Richard Britnell, “The exercise of power in English towns , 1200-1550", Poteri economici e poteri
politici, pp. 161-184, especialmente, p. 176. Damien Coulon, “L'identité marchande de Perpignan.
Expressions et symboles & contre-courant de 1'Automne du Moyen Age", Les identités urbaines au
Moyen Age. Regards sur les villes du Midi frangais, Turnhout, 2014, pp. 279-288. Significativamente,
D. Coulon destaca la importancia que el comercio de larga distancia tuvo en la configuracién de la
clase dominante en Barcelona: D. Coulon, “Ruling class”, pp. 138-139. Sobre la diferente
caracterizacion de los centros urbanos, véase, a modo de ejemplo: David Igual Luis, “Comercio e
industria en las ciudades mediterraneas”, Revista d'historia medieval, 8 (1997), pp. 373-394; Juan
Carrasco, “Sociedades mercantiles en los espacios urbanos del camino de Santiago (1252-1425). De
San Juan de Pie de Puerto a Burgos”, Las sociedades urbanas en la Espana medieval, Pamplona,
2003, pp. 239-254.

132 A titulo comparativo, véase: Peter Stabel, Dwarfs among giants. The Flemish urban network in
the late Middle Ages, Lovaina/Apeldoorn, 1997.

18 C. Laliena reconstruye su trazado a partir de la némina de apellidos toponimicos de casi 500
personas que en 1442 juraron las ordenanzas de la ciudad: Carlos Laliena Corbera, “Zaragoza, capital
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regionales aragonesas y navarras del valle del Ebro (Tudela, Tarazona, Calatayud,
Daroca y Alcaniz) y duplica la poblaciéon de Lérida y Tortosa, por lo que amplia su
atraccion fuera de los limites del reino'!. Ofrece mercado de trabajo para las tierras
de aprovisionamiento de grano de la ciudad, los valles pirenaicos para la
trashumancia de ganado, los ntcleos que se encuentran en la ruta de Zaragoza a
Lérida y Barcelona, y la frontera con la otra gran Corona hispana. La capital del
Ebro también recibe inmigracién cualificada de mercaderes y artesanos
especializados procedentes de areas alejadas del &mbito regional de atraccion, cuya
presencia (franceses, italianos y alemanes) parece aumentar repentinamente en la

segunda mitad del siglo XV'%.

Estas cualidades se observan ya en el siglo XIII, pero cristalizan en los anos
inmediatamente anteriores a la irrupcién de la Peste Negra'?®. Su industria captaba
la atencion de los mercaderes castellanos, que se abastecian de panos de la ciudad
para exportarlos en cargamentos variados (denominados genéricamente de
‘merceria’) combinados con otros productos de facil salida como las especias
(pimienta y pastel)®. Las produccién agropecuaria del entorno de Zaragoza
proporcionaba materias primas para las boyantes industrias europeas, cuyo

suministro se beneficiaba de la rapidez y bajo coste de la via del Ebro, que absorbia

medieval”, op. cit. Se orientan hacia Tortosa y Valencia las comarcas (Bajo Aragén, Campo de

Daroca y altiplano turolense) situadas a la misma distancia que las referidas.
131 7. Angel Sesma Muifioz, “Las ciudades en Aragén y la Catalufia interior”, op. cit.

15 “Enrique Mainé Burguete, “Negocio y familia a caballo de los Pirineos. Mercaderes bearneses en
Aragén a finales de la Edad Media”, Una economia integrada, pp. 389-407”; Maximo Diago
Hernando, “Los hombres de negocios bearneses en la Corona de Aragén durante la segunda mitad
del siglo XIV: el ejemplo de Juan Mercer”, Aragon en la Edad Media, 17 (2003), pp. 131-166; Maria
Teresa Sauco Alvarez, Susana Lozano Gracia y Germéan Navarro Espinach, “Italianos en Zaragoza
(siglos XV-XVI)”, Historia. Instituciones. Documentos, 30 (2003), pp. 301-398; Maria Teresa Sauco
Alvarez y Susana Lozano Gracia, Mercaderes florentinos en la Zaragoza del siglo XV, Aragon en la
Edad Media, 17 (2003), pp. 213-262; Miguel Angel Pallarés Jiménez, “Papeleros genoveses en la
Zaragoza bajomedieval”, Revista de historia Jeronimo Zurita, 67-68 (1993), pp. 65-102; sobre los
alemanes e inmigranetes de los Paises Bajos, C. Laliena, “Transformacién social y revolucién”, pp.
60-61, y Miguel Angel Pallarés, La imprenta de los incunables de Zaragoza y el comercio
internacional del libro a finales del siglo XV, Zaragoza, 2003.

136 Seguimos a J. A. Sesma en esta explicacién: J. Angel Sesma Muiioz, “Transformacién social y
revolucion comercial en Aragén durante la Baja Edad Media”, Revolucion comercial, pp. 43-89.

137 J. Angel Sesma, “Zaragoza, centro de abastecimiento”, op. cit. Este autor calcula un volumen
mensual de 1.500 libras jaquesas durante el verano de 1386, cuando no era una coyuntura favorable,
ya que habia instalada una ‘marca’ sobre el comercio entre Zaragoza y Castilla.

64



Introduccién

el grueso de las exportaciones'®. Las prerrogativas conseguidas por los zaragozanos
(acceso privilegiado a los pastos de las montanas pirenaicas y el valle del Ebro)
propiciaron la concentraciéon de una inmensa cabafia ovina que surtia a la industria

panera de Barcelona y su entorno y a las ciudades italianas'®.

Esto generaba una dependencia de los mercados externos, que también
demandaban productos alimenticios. Las grandes urbes costeras (especialmente los
grandes centros catalanes por sus caracteristicas territoriales) formulaban
peticiones constantes para garantizar su aprovisionamiento de grano. Se trataba de
un negocio altamente lucrativo, pues las ciudades estaban dispuestas a pagar
cualquier precio para alimentar a su poblacion y evitar conflictos, aiin cuando éste
no estuviera justificado por una menor oferta debido a una mala cosecha. La mayor
parte de la produccion estaba controlada por instituciones eclesiasticas, propietarios
de sefiorios y grandes financieros, que podian asumir operaciones especulativas de
este tipo. El mercado zaragozano se abastecia regularmente de los valles del
Gallego, Huerva, Jalon y Jiloca, y del somontano del Moncayo, Cinco Villas y

40 Una vez satisfecha la demanda interna, el trigo seguia el curso del

Monegros
Ebro hasta Tortosa, donde llegaba a Barcelona y Valencia por navegacién de

cabotaje. En su regreso, las embarcaciones podian traer de vuelta a la capital

138 Més del 60% del valor de las exportaciones desde Zaragoza era aportado por la lana, el trigo y el
aceite (100.000 libras) a mediados del siglo XV: J. Angel Sesma Muiioz, “El Comercio de
Exportacién de Trigo, Aceite y Lana desde Zaragoza, a mediados del Siglo XV”, Aragon en la Edad
Media, 1 (1977), pp. 201-238.

139 Sus intereses estaban salguardados por una poderosa asociacién de propietarios fundada en el
siglo XIII: José Antonio Ferndndez Otal, La casa de ganaderos de Zaragoza en la Edad Media (siglos
XIII-XV): aportacion a la historia pecuaria del Aragon medieval, Zaragoza, 1996. Sobre la
producciéon local, véase: Esther Pascua Echegaray, Serores del paisaje: ganaderia y recursos
naturales en Aragon, siglos XIII-XVII, Valencia, 2012, pp 123-177. Los libros de la compania
Torralba que hacen el seguimiento de la lana desde Tortosa al Véneto no dejan lugar a dudas sobre
el destino de esta materia prima: M? Dolores Lépez Pérez en “La compania Torralba y las redes de
distribucién de la lana en el norte de Italia (1433-1434)”, A l'entorn de la Barcelona medieval.
Estudis dedicats a la Dra. Josefina Mutgé Vives, Barcelona, 2013, pp. 313-332. J. A. Sesma ya habia
advertido que Italia era el destino del 70% de la lana comercializada en Aragdén con destino a Génova
y Venecia desde Tortosa: J. A. Sesma, “Centros de produccién y redes”, pp. 410-411.

140 Hasta alli donde se encontraban con las regiones proveedoras de grano a Valencia: Agustin Rubio
Vela, “Trigo de Aragén en la Valencia del Trescientos”, Crecimiento econdmico y formacion, pp.
319-367.
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aragonesa productos del comercio de largo recorrido que se ponian a la venta en las
tiendas de la ciudad'*.

Infraestructura econémica en Zaragoza

La Zaragoza bajomedieval mantuvo el urbanismo regular de la antigua
Caesaraugusta después de la andalusi Saraqusta'*®. Dentro del perimetro dibujado
por la muralla tardoantigua (bordeada por el antiguo foso, denominado Coso) se
situaban las principales instituciones de la ciudad, con las sedes de la administracion
municipal y las residencias de la alta nobleza laica y eclesidstica del reino. Los
conventos de franciscanos y dominicos, con sus extensas huertas, quedaban fuera
de los limites de la ciudad vieja y también las instalaciones industriales. El Puente
de Piedra (que recibié este nombre tras su reconstruccién en el siglo XV) unia el
grueso de la ciudad con la expansién norte que recibia el nombre de Arrabal,
mientras la juderia quedaba dentro de la muralla romana y la moreria fuera!'®s. La
muralla medieval protegia los barrios creados en el siglo XIII, los més poblados de
la ciudad, marcando el limite de la jurisdiccion de la ciudad!*.

11 Asf 1o demuestra el inventario de la botiga de Luis de Avinel, mercader de origen italiano, que a
finales del siglo XV acumulaba manufacturas de centros especializados de todas partes de Europa
y el Levante: cortinas flamencas, armas italianas y francesas, cueros alemanes, sedas bizantinas y
un largo etcétera: Miguel Angel Pallarés Jiménez, “Redes mercantiles internacionales y consumo en
la Zaragoza del final de la Edad Media. La tienda de Luis de Avinel, alias Lombart, bazar de menajes
europeos en 1493”, Una economia integrada, pp. 435-472.

142 Faltan estudios sobre la morfologia de la Zaragoza medieval, apenas tratada, pero algunos viajeros
del comienzo de la Edad Moderna alabaron sus construcciones (como los molinos del Puente de
Piedra, levantados segun Hyeronimus Miunzer por alemanes), debidas a la campana de
embellecimiento de la ciudad iniciada medio siglo antes por las autoridades municipales: Carmen
Gomez Urdanez, Arquitectura civil en Zaragoza en el siglo X VI, Zaragoza, 1987-1988, I, pp. 25-39.

143 Ramén Betran Abadia, “Mutacién y permanencia: El Plano de Zaragoza en la Edad Media”,
Tecnologia y sociedad: las grandes obras piiblicas en la Europa medieval, Pamplona, 1996, pp. 381-
434.

144 Es el caso de la parroquia de San Pablo o la Poblacion del rey. En el siglo XIV, todavia se
produjeron operaciones urbanisticas de importancia de la mano de particulares: J. Angel Sesma
Muioz, “Mercado inmobiliario en Zaragoza (1370-1420): la reorganizacién urbana bajomedieval”,
Mercado inmobiliario y paisajes urbanos en el Occidente Europeo (siglos XI-X'V), Pamplona, 2007,
pp. 417-470.
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Merece la pena detenerse en la categoria juridica de los ‘ciudadanos honrados’*.
Esta se situaba por encima de la condicién franca y de libertades concedida por los
instrumentos repobladores de ‘vecindad’, aunque se basaba en los mismos criterios
de residencia, propiedad y pecha. Esta elite compuesta por unos cientos de personas
(profesionales del Derecho, de los negocios y terratenientes) de notable fortuna tenia
la cualidad de que sus miembros podian ser promovidos a la caballeria por iniciativa
propia y disfrutaban de amplias franquicias que les eximian de cumplir con muchas
exacciones (peajes, lezdas). Una iniciativa claramente favorable al establecimiento
de mercaderes como demuestra la reforma de las ordenanzas municipales en la que
se establece ‘como se deven dar las franquezas:

Item, como por las ditas ordinaciones franqueza no se pueda dar sino a personas que todo
el anyo, o la mayor partida de aquel, sean en la ciudat residentes, pareceria que en aquestas no
fuesen compresos los mercaderes que han domicilios et casas en diversas ciudades e villas de la
senyoria del senyor rey. Mas que todo mercader que tendra botigua o casa en la ciudat, facient
en aquella continua mercaderia por sus factores, e contribuyent en las cargas de la ciudat, le
puede seyer dada la dita franqueza e letra testimonial, no obstantes las ditas ordinaciones*.

Con los cambios fundamentales de finales del siglo XIII (auspiciados por los
acontecimientos de la ‘Unién’), Zaragoza se convirtié en sede de las principales
instituciones politicas y judiciales del reino: Cortes, tribunal del Justicia de Aragon,
residencia del arzobispo y en su catedral se consagraba a los reyes'*’. Alfonso II y
Pedro II se encargaron de desarrollar los aparatos estatales que forzaron la
regulacién del gobierno urbano al ritmo de la creciente legitimidad de las

148 El sistema de amplias

magistraturas y capacidad de actuacion fiscal y politica
magistraturas colectivas elegidas mediante cooptacién (doce jurados ayudados por

un consejo compuesto por alrededor de treinta hombres elegido por las parroquias)

15 B, Mainé, Ciudadanos honrados de Zaragoza, op. cit.

146 M? Isabel Falcon Pérez, Ordinaciones reales otorgadas a la ciudad de Zaragoza en el siglo XV:
de Fernando I a Fernando II (en adelante, ORCZ), Zaragoza, 2010, p. 116.

1T Esta tendencia llegd a su punto dlgido con la construccién de las ‘Casas de la Diputacién del

General’ en 1440-1450. Chests A. Giménez Arbués y Guillermo Tomaés Faci, “Iméagenes inéditas de
la sede de la Diputacién del Reino”, Aragon turistico y monumental, 360 (2006), pp. 15-19.

148 Carlos Laliena Corbera, “La metamorfosis del estado feudal. Las estructuras institucionales de la

Corona de Aragdn en el periodo de expansién (1208-1283)”, La Corona de Aragon en el centro de
su historia, 1208-1458, pp. 67-98 y “Las transformaciones de las elites politicas de las ciudades
mediterraneas hacia 1300. Cambios internos y movilidad social”, Sandro Carocci (ed.), La mobilita
sociale nel medioevo, Roma, 2010, pp. 147-185.
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se mantuvo durante afos hasta que se introdujeron modificaciones en 1391, 1414 y
1441-1446. Se redujo el niimero de jurados y se introdujo un modelo mixto de
nombramiento entre la cooptaciéon y el sorteo, para volver a los doce y finalmente

quedar en cinco e imponer la insaculacion en la Ultima reforma!®.

La capitalidad también hizo que la ciudad estuviera poblada de lujosos palacios
de las elites nobiliaria y eclesiastica, que alli residian de manera mas o menos
regular. De hecho, los ciudadanos apartaron a la nobleza, que en gran ntumero
residia en la ciudad como parte de la administracion real, en la 6rbita de los grandes

eclesiasticos y aristécratas, o en calidad de especialistas en Derecho!®

. La poblacion
del ntcleo urbano ha sido estimada en base a los recuentos (bien fogajes, bien
compartimentos) disponibles y se ha calculado que Zaragoza reunia alrededor de la

décima parte de la poblacion del conjunto del reino .

Desde la monarquia y las autoridades locales se vela por el buen funcionamiento
de la capital del reino y por ello se regula hasta el mas minimo detalle de la vida

152 Por descontado, una de las

urbana, hasta la limpieza y belleza de sus calles
formas de garantizar el desarrollo econémico y la normal circulacién de bienes y
personas es el mantenimiento de la paz y el orden publico'. La ciudad contaba
con un juez propio, el zalmedina. Todavia desconocemos el verdadero alcance
practico de sus atribuciones, ya que el Justicia de Aragdn tenia su tribunal en la

ciudad y también la corte del arzobispo tenia jurisdiccion sobre causas civiles. Era

149 M® Isabel falcon Pérez, Organizacion municipal de Zaragoza en el siglo XV: con notas acerca de
los origenes del regimen municipal en Zaragoza, Zaragoza, 1978.

150 En otros lugares de Aragén, los nobles consiguieron incorporarse al gobierno municipal a cambio
de su contribucién (parcial) al régimen fiscal general: M? Teresa Iranzo Munio, Flites politica y
gobierno, pp. 167-174.

151 J. Angel Sesma Muifioz, “La poblacién urbana en la corona de Aragén (siglos XIV-XV)”, Las
sociedades urbanas en la Espana Medieval, Pamplona, 2003, pp. 151-193. Sobre las fuentes
disponiblés, véase: Susana Lozano Gracia, “La poblacion de la ciudad de Zaragoza en los siglos XIV
y XV?”, La poblacion de Aragon, pp. 471-518.

52 Jtem, qu’el present statuto et hordinacion como cosa mucho decent et concernient a la policia,
bien e honra de aquesta ciudat, pues Dios lohado en lo particular es dotada de tanto bel et insigne
hedificio e casas, y porque en lo commun y universal sea decorada y enbellecida dando forma y
principio tan foral para lo hazer los dichos jurados et consellero que y son et por tempo seran, al
principio de sus officios hayan et sean tenidos de jurar expressament de los servar et fazer servar
efectualmente: AMZ, Libros del Concejo, Cridas, 1481, noviembre, 17, f. 26.

153 Son frecuentes las legislaciones respecto al buen regimiento et pacifico stamiento de la ciudad:
AMZ, Libros del Concejo, Cridas, 1488, agosto, 18, f. 26v.
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escogido por el rey entre cuatro o seis personas (dependiendo del momento) y
directamente a partir de 1418, cuando Alfonso V acepté a cambio que el cargo
quedase restringido a un ciudadano de Zaragoza y no a caballeros, que nutrian
tradicionalmente las filas de los funcionarios reales.

Lugares de interés de la elite de negocios de Zaragoza hacia 1400

Casas del
Puente

Palacio

Arzobispal
Convento del
Santo Sepulcro

Convento de

San Francisco
Hospital de N&
Sra de Gracia

Los monarcas también se encargaron de proveer a la capital del reino de
infraestructuras para los intercambios. Un privilegio de Jaime I establecié en 1250
una feria anual de quince dias en torno a la festividad de San Juan Bautista, que a
partir de 1334 se traslad6é al cuarto domingo después de Pascua'™. El espacio
permanente para el mercado se ubicaba a finales del siglo XIV en las inmediaciones
de la parroquia de San Pablo, junto a la muralla bajomedieval o ‘muro de tierra’.

El cambio de emplazamiento desde la parroquia de San Gil provoco un impacto en

154 Juan II anadird en 1462 una segunda feria en el mes de septiembre, quince dias a partir de la

fiesta de la natividad de la Virgen.

155 En 1472, la plaza estaba ocupada por 174 puestos dispuestos en dos lineas paralelas a la muralla:
M? Isabel Falcon, Zaragoza en el siglo XV: morfologia urbana, huertas y término municipal, pp. 80-
81 y mapa en anexos.
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el urbanismo de la ciudad importante. A su alrededor se dispusieron
infraestructuras de alojamiento, almacenaje y tienda, ademés de edificios publicos
como el almudi o la picota donde quedaban expuestos los ajusticiados a la vista de
la mayor parte de la poblacién'®. A lo ancho de la ciudad convivieron otros puntos
de intercambio, donde los artesanos y comerciantes se agrupaban por oficios,
ademas de la zona portuaria, que concentraba el trafico de mercancias®.

Evolucién demografica de Zaragoza en los siglos XIV-XV 158

Ao 1302 1367 1404 1472

HABITANTES 22.000 12.000 20.000 20.000

Como centro manufacturero, Zaragoza vivié un cambio significativo a finales
del siglo XIV. El aumento de efectivos hacia 1390-1410 es evidente, pues proliferan
los oficios nuevos y se especializan los existentes, con la consiguiente
institucionalizaciéon mediante cofradias piadosas que implantan normativas en los

159Kl sector mejor conocido es el

procesos y control de la calidad en la produccién
de la industria textil. La paneria producida en Zaragoza era de calidad media y
media alta de gran tamano (las urdimbres inferiores a los docenosy catorcenos eran
desechadas frente a dieciochenos y veinticuatrenos)'®. Abastecia al mercado local

y satisfacia la demanda exterior que buscaba tejidos relativamente caros, como la

156 7. Angel Sesma, Carlos Laliena, Maria del Carmen Garcfa y Angel San Vicente, “La placa e lugar
mas noble e convenient de toda la dita ciudat”, Un ario en la historia de Aragon, 1492 Zaragoza,
1992, pp. 297-308.

BT Jtem, que los terminos de la ciudat de alla del rio de Ebro puedan entrar carretas con mercaderias

e otras cosas entro al puent, asegurando los carreteros las reparaciones de los puentes e carretas:
ORCZ, p. 115.

%8 Fuente: Carlos Laliena Corbera, “Zaragoza, capital medieval del reino de Aragén”, Afers [en
prensal. El cdlculo se basa en las unidades fiscales, incluyendo las aldeas del entorno.

159 FEn 1413 se dice que “ef officio de la cuytilleria yes crecido e aumentado de menestrales de poco
tiempo aqua”: OrCOAr, docs. 110 y 123. Otros problemas a los que tenian que hacer frente los
artesanos eran los maestros que no se inscribian en la cofradia, aquellos que acogian a demasiados
aprendices y los mercaderes que hacian encargos al margen de la vigilancia del oficio, ademés de la
incorporaciéon de judios y mudéjares. En 1415, catorce plateros zaragozanos solicitaron lo mismo
para evitar la competencia desleal: ibid., docs. 240 y 112.

160 P Desportes, La industria textil, pp. 192-195. Desconocemos las caracteristicas de las

infraestructuras y su capacidad productiva, pero sabemos que la cuota de mercado de los tejidos de
nivel mas elevado se dejaba a las importaciones del norte de Europa e Italia.
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imitacion en menor calidad de tejidos flamencos'. Los panos de /la ciudat
(contrasenados con identificaciéon propia) estaban confeccionados con telares
horizontales y talleres profesionales que movilizaban bastante mano de obra para

proveer un mercado en expansién'®.

Entre los mediadores de los negocios (hostaleros, cambistas, tasadores) destacan
los corredores comerciales, conocidos como ‘de orella’ por su funciéon de contacto
entre la oferta y la demanda'®. Pronto recibieron un ordenamiento (a finales del
siglo XIIT), que los vinculé a la cofradia de los mercaderes de la ciudad, cuyos
mayordomos tenian capacidad de nombrar a catorce corredores cristianos y seis
judios para que les asistieran en sus negocios (conocidos como ‘del nimero mayor

de veinte’)!%.

La cofradia de Santa Maria de Predicadores de Zaragoza, vulgarmente conocida
como ‘de los mercaderes’ fue fundada en 1264'®. El 1 de mayo ese ano, Jaime I
concedié privilegio al respecto y, aunque no conocemos el contenido de los estatutos
que los mercaderes redactaron con el consentimiento del prior de los dominicos
(sede de la cofradia), sabemos que al frente de la corporacién habia tres
mayordomos elegidos anualmente por el capitulo de cofrades y dos ‘veedores’
(presentados por sus predecesores a los jurados de la ciudad), encargados de
denunciar al mayordomo de la ciudad los atentados contra los privilegios y
atribuciones de la cofradia.

La intervencién en todo lo relacionado con la navegacion fluvial y el transporte
de mercancias por el Ebro es el aspecto mas conocido'®®. Brevemente, diremos que
Jaime II los nombrd jueces competentes para aprobar la instalacion de azudes,

161 Es el caso de los trapos feytos a la vervina que recogen las ordenanzas. Paulino Iradiel
Murugarren, Evolucion de la industria textil castellana en los siglos XIII-XVI: factores de desarrollo,

organizacion y costes de la produccion manufacturera en Cuenca, Salamanca, 1974, pp. 123-127.

162 OrCOAr, doc. 179. Da fe del tamano considerable del sector los 54 pelaires cristianos que tenfan
taller abierto en 1459-1460 o las doce personas encargadas de vigilar el oficio de los tejedores: ibid.,
docs. 188-189 y doc. 179. Un panorama semejante al de mediados del siglo XVI, un momento de
especial éxito de las industrias textiles peninsulares: P. Desportes, La industria textil, pp. 137-139.
Para los judios y la industria rural, véase OrCOAr, docs. 181 y 196.

168 ORCZ, pp. 236-237.

164 T,0s mediadores defendian la importancia de su trabajo para la ciudad diciendo que e/ dito officio

e provision de aquel sia peculio de la ciudat.
165 OrCOAr, doc. 3, p. 17 y doc. 6, pp. 19-20.

166 M2 1. Falcén, “La cofradia de mercaderes”, op. cit.
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presas o cualquier otra construcciéon que pudiera poner impedimentos a la
navegacion por el rio, asi como supervisar las existentes y el estado de los puertos
fluviales. Los encargados serian dos mercaderes y dos arraeces (agrupados en la
cofradia de San Nicolas), responsables (al menos desde 1323) de realizar las
reparaciones en el cauce del Ebro'®. La atribucién que mas nos interesa aqui es la
administracién de justicia en causas mercantiles!®. El establecimiento de tribunales
especificos para las causas mercantiles fue una peticion frecuente en las ciudades de
la Corona de Aragén, dado que la justicia mercantil era una via alternativa que se

169 En Zaragoza, estas

entendia como mas rapida y equitativa que la ordinaria
causas eran juzgadas por los mayordomos de la cofradia de Santa Maria, segin lo
establecido en sus capitulos. De los juicios no quedaba registro ante ningiin notario

especializado (lo que evitaba las demoras por el papeleo) hasta 1441, cuando la

167 Este aspecto fue el mas controvertido, dada la reiteraciéon de provisiones reales en los primeros
afios del siglo XIV, por la importancia para los regantes, ademéas de molinos y otros artilugios que
pudieran colocarse alli. Con este fin contaban desde 1391 con los ingresos generados por el cobro de
un peaje a toda mercancia transportada por esta via (2 sueldos jaqueses por cada 100 cahices de
trigo y 3 dineros por carga de otros productos). Al parecer esta tltima tasa sélo se aplic6 a partir
de 1457, cuando solicitaron autorizacion al Lugarteniente, ya que hasta ese momento tnicamente
se habia percibido un ébolo, pero esto no alcanzaba a hacer frente a las reparaciones que se hacian
necesarias en los ultimos tiempos. También se especificé que el término ‘carga’ se asimilaria al
utilizado en la percepcién de las generalidades (12 arrobas zaragozanas de lana y 36 libras
zaragozanas para el resto de mercancias).

168 El méas desconocido es el de mediacién con otros grupos profesionales (ademés de los arraeces) y

su capacidad para servir a los intereses de sus miembros dentro y fuera de Zaragoza, ejerciendo
presién sobre el gobierno de la ciudad o actuando, por ejemplo, como interlocutores con los jurados
de Barcelona para que se respetasen los privilegios de los ciudadanos de Zaragoza. Asi, sabemos que
Juan Sanchez de Calatayud tuvo que recurrir a un compaifiero de profesion para salir de la carcel
de Valencia, adonde habia ido a parar por el impago de una venta de lana (valorada en 9.000 florines
de oro) tratada con Nicolau de Montells, mercader de Valencia: AHPNZ, Antén de ALDOVERA,
2398 (1421), ff. 6-7.

169 Con ello se pretendia (traducimos del original en cataldn) “eliminar de dicha corte [el consulado
del mar de Mallorca] por el bien de la mercaduria, que es el sustento fundamental del reino, toda
via de litigios y pleitos de larga duracién, como es el caso frecuente de juristas, notarios y causidicos”:
Mario del Treppo, “I catalani a Napoli e le loro pratiche con la Corte”, Studi di storia meridionale
in memoria di Pietro Laveglia, Salerno, 1994, p. 58. Por el contrario, Paolo di Castro condenaba
esta actitud de los mercaderes “qui faciunt se magistros equitatis et contemnunt legistas dicentes
quod vadunt per cavillationes et ipsi per aequitatem”: Commentaria ad digestum vetus, 1550. Cit.
Antonio Padoa-Schioppa, “Sulle fonti del diritto dell’Economia in prospettiva storica”, Diritto, etica
e mercato dopo la crisi; Milan, 2010, pp. 1-14, especialmente, p. 6. Disponible online:
http://www.sistordir.it /public/upload /11 __aps%20per%20P G%20Marchetti.pdf.
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reina Maria se ocupé de aclarar el procedimiento (a peticién de la propia cofradia),
yva que distintas interpretaciones de la sentencia daban lugar a nuevos pleitos, por
lo que se asigné un notario propio que seria elegido entre los ciudadanos por los
mayordomos para que llevase un libro que él mismo se ocuparia de custodiar.

En cuanto a los asuntos tratados, podemos hacernos una idea a partir de las
ordenanzas de la cofradia de mercaderes de Huesca (segunda ciudad en importancia
de Aragén), aprobadas en 1416'. El juez de las causas mercantiles era el prior de
la cofradia, que debia consultar con el capitulo de mercaderes cuando la causa
superase los 1.000 sueldos en litigio, y también era competente para castigar a los
corredores que cometiesen fraude en el desempeno de su oficio. Las sentencias de la
cofradia eran apelables a la justicia municipal y las multas eran ejecutadas por el
nuncio o veguero de mercaderes, que contaban con permiso para acceder a las

tiendas y viviendas a citar a juicio y para ejecutar sentencias!'™.

La corporacion de Santa Maria de Predicadores no congregaba a todos los
agentes comerciales de la ciudad. La cofradia de Santa Eulalia, conocida como ‘de
los catalanes’, se constituyd en 1383 por privilegio de Pedro IV y mediacién del
infante Juan'™. Lo maés significativo es que llevaban un registro de las operaciones
que sus miembros llevaban a cabo en un libro (del que no ha quedado rastro) que
recogia todos los contratos y cuyo derecho tenian los franciscanos, donde se
encontraba la sede de la hermandad. Amenaz6 con desaparecer en 1461, por lo que
el guardiano del convento de San Francisco se dirigié a Juan II para solicitarle una
solucion y que ellos entendian que pasaba por una licencia para reformar los
estatutos y admitir a mercaderes zaragozanos que los frailes se habian encargado

previamente de convencer!™,

Ahora bien, ademés de la justicia ordinaria y los tribunales mercantiles,
quedaba el recurso al arbitraje para la solucién de problemas'™. La decision de
recurrir voluntariamente a una persona que se cree que cuenta con capacitacion

170 Maria Isabel Falcén Pérez, “Comercio y comerciantes en Huesca a principios del siglo XV”,
Aragon en la Fdad Media, 9 (1991), pp. 243-268, especialmente, p. 244.

7l Esta prebenda choca con la costumbre generalizada que impedia por fuero la entrada a las casas
de los vecinos de agentes fiscales y ejecutores; de ahi que se hicieran acompanar de oficiales
competentes en Zaragoza cuando les vemos actuar.

172 OrCOAr, doc. 88.
%3 Ibid., doc. 89.

" Puede recurrirse al arbitraje incluso después de procesada la causa en las cortes judiciales.
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para discernir permite resolver las diferencias de los litigantes de manera &gil,
amistosa y a un bajo coste. Existe un cédigo de actuacion fijado por la practica
donde, por encima de todo, destaca la sujeciéon al juicio de las arbitras y arbitros a
través de un acuerdo formalizado ante notario por el que las partes se comprometen
a avenirse a la resolucion de los conciliadores y se establece una sancién para quien
la contravenga, pues se reconoce la validez del acuerdo y la autoridad de la

sentencia'™.

* * *

Las paginas que siguen son una invitacién a asomarse a los negocios al més alto
nivel en Zaragoza y Aragon entre 1380 y 1430. Sus coordenadas especificas marcan
una capital politica y econémica de una regiéon interior profundamente
comercializada. El proceso viene de atras, de la configuracién del mercado como
lugar de colocacién de bienes, trabajo, propiedades o capital, de la intensificacion
de la urbanizacién, que trae consigo el trabajo asalariado y la circulaciéon de la
moneda, que exige la especializacion regional para entrar en el comercio
interregional (e internacional) y la instalacién de una industria urbana. Todo ello
en el contexto de un incremento, durante la segunda mitad del siglo XIV, de la
densidad de la circulacién de mercancias, la dinamizacién de centros mercantiles
jerarquizados a nivel regional, la creaciéon de redes mercantiles secundarias
integradas en un sistema de intercambios internacionales y el ascenso de ciudades
que responden a la demanda internacional, asumiendo sus estrategias mercantiles
(ascenso que lleva a una homogeneizacién del medio urbano a nivel europeo) y que
exigen a su entorno una modificaciéon de la oferta agricola e industrial, ejerciendo
un importante papel de polo de atraccion de poblaciéon. Una integracién en los
circuitos comerciales externos donde los puertos maritimos peninsulares como
Barcelona o Valencia juegan un importante papel como centros organizadores de
un comercio internacional de largo recorrido. Al mismo tiempo, el cambio operado
en la naturaleza de los intercambios hacia un “comercio de mercado” trabaja con
productos menos lucrativos, pero satisface una demanda permanente que afecta a

175 Sobre el procedimiento, dividido en compromiso, sentencia y comunicacion, véase: M2 del Carmen
Garcia Herrero, “Arbitras, arbitradoras y amigables componedoras en la Baja Edad Media
aragonesa”, Del nacer y el vivir: fragmentos para una historia de la vida en la Baja Fdad Media,
Zaragoza, 2005, pp. 353-383.
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amplios sectores de la poblacién, lo que se traduce en el desarrollo de ciudades como

Zaragoza, entre otras, en el mundo hispanico!.

Estas dinamicas de recuperacién sugieren la existencia de unos fundamentos
econdémicos soélidos, de manera que la industria textil coge fuerza en la segunda
mitad del siglo XIV y las ciudades estdn dominadas por una elite mercantil a finales
del siglo XIV y principios del XV. En ese momento, los mercados, mas alla de
lugares de encuentro para satisfacer la oferta y la demanda, reflejan la influencia e
intereses de los diferentes grupos sociales. Los agentes econémicos (tanto
mercaderes como productores) fueron capaces de redefinir sus objetivos en funcién
de la demanda y de sus expectativas sociales, e hicieron posible esta transicién tras
la crisis del Trescientos. Destacaron unas elites empresariales caracterizadas por la
variedad de negocios que atendian y su capacidad de intervenir en la politica local
y estatal a través de su potencial financiero, que no se limitaba al espacio regional,
sino que alcanzaba a configurar una actuacion a nivel de los nacientes estados de
toda indole. La logica econémica permite profundizar en cuestiones esenciales para
el estudio de las ciudades, pues se habia producido un cambio estructural en la
composicién social de la poblacion que posibilité el desarrollo de un grupo social
que reclamaba su cuota de poder. El afianzamiento de su dominio vino de la mano
del control de las instituciones, posible gracias al aumento de la reputacion, primero
y al reconocimiento de su situacién como poder emergente, después. Es por ello
que, en términos generales, tan importante como constatar la trascendencia de las
mutaciones sociales y la consolidacién de la burguesia en el panorama europeo, es
definir una tipologia de elites aplicable a las regiones del interior de la Corona de
Aragén (y no tnicamente a las metrépolis costeras).

El nacimiento de este grupo privilegiado compuesto por poco mas de cuarenta
individuos repartidos entre las firmas Donsancho, Coscé y Casaldaguila durante
cincuenta anos no fue cuestion de falta de competidores de peso (no faltaron
enfrentamientos por rivalidades empresariales o por distribucion de los espacios de
poder politico, pero coexistieron sin demasiados roces), sino que estuvo facilitado
por unos intereses coincidentes con los del territorio y un dominio bien delimitado,
lo que permitié a estos comerciantes y financieros dominar la escena econémica en
la propia ciudad y fuera, para acabar acaparando el prestigio politico y social. Si
tomamos los intercambios como factor de cohesion de los territorios del entorno
mediterrdneo (con tendencias econémicas y politicas paralelas durante los siglos

176 Marco Tangheroni, “Aspectes economics de l'expansié catalano-aragonesa”, en La Corona
d’Aragd. El regne de Valéncia en lexpansio mediterrania (1238-1492), Valencia, 1991, pp. 107-115.
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finales de la Edad Media), esta tesis integra los resultados previos en las recientes
lineas de trabajo que se detienen en la influencia de los mercados y la actividad
comercial en la movilizacion de los recursos productivos e institucionales, las
caracteristicas de las empresas y la identidad de los operadores, y pretende
contribuir a avanzar en el protagonismo de los mercados, esta vez ahondando en
los procesos de comercializaciéon (estudio de la produccién, el consumo y la
distribucién de articulos), con la mirada puesta en la respuesta a la recesion
demogréafica y los cambios econémicos de los siglos XIV y XV.

Por todo ello y retomando la afirmacién que haciamos al principio de esta
introduccién, todavia hoy, tras todo el trabajo hecho por quienes nos han precedido,

tiene sentido estudiar a los mercaderes'™.

" Giovanni Cherubini, “Ha un senso studiare ancora i mercanti?”, id., Firenze e la Toscana: scritti
vari, Ospedaletto, 2013, pp. 131-142.
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estudio de la posicion econémica

1. Las dimensiones del capital mercantil en la Zaragoza de 1400
2. Balance de una firma a comienzos del siglo XV: el patrimonio de Beltran de Coscé
3. La dindmica de una firma: la actividad de Casalddguila en 1417

4. La formacién de las grandes fortunas mercantiles en Zaragoza (1380-1430)

a formacibn y gestibn de los grandes patrimonios combina la préctica
mercantil y las estrategias familiares y, por esta razén, le dedicamos un
apartado introductorio separado de los capitulos que se ocupan de
profundizar en esos dos aspectos’. En primer lugar, vamos a intentar ofrecer un
balance de alguna de las firmas. Aqui el objetivo es el de situar contra un marco
de referencia el objeto de nuestro estudio. En segundo lugar, trazaremos la

formacidn del patrimonio; y, en tercer lugar, su composicion.

! Aunque no faltan referentes, especialmente en la historiografia italiana, la mayor profusién de
estudios con este enfoque se produce en la historiografia modernista: P. Malanima, Ricardi di
Firenze. Una famiglia e un patrimonio nella Toscana dei Medici, Florencia, 1977; Sergio Tognetti,
Da Figline a Firenze. Ascesa economica e politica della famiglia Serristori (secoli XIV-XVI),
Florencia, 2003; Ricardo Franch Benavent, EI/ capital comercial valenciano en el siglo XVIII,
Valencia, 1989. Alli abundan las reconstrucciones de trayectorias familiares con particular atencién
a los aspectos econémicos y de gestion de grandes patrimonios: Juan Manuel Bartolomé Bartolomé,
“La formacién de un gran patrimonio mercantil-agricola en Leén: la familia Fernandez-Chicarro
(1700-1850)", Investigaciones historicas: Epoca moderna y contemporanea, 26 (2006), pp. 215-236.
Sorprendentemente, los estudiosos también se lamentan de la parcialidad de las fuentes y escasean
los archivos privados de la burguesia comercial: 7bid., pp. 215-216. Sobre modelos de acumulacién
de capital de la elite mercantil en la Edad Media, véase Josep Fernandez Trabal, “De mercader a
terratinents. Formacié del patrimonio rural de la familia Bell-lloc de Girona, 1302-1398”, L’Aveng,
94 (1986), pp. 42-47; Jean Favier, De l'or et des épices. Naissance de I'homme d’affaires au Moyen
Age, Paris, 1987 y Pierre Racine, “Le marchand, un type de la société médiévale”, Le marchand au
Moyen Age, Paris, 1992, pp. 1-9.
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1 Las dimensiones del capital mercantil en la
Zaragoza de 1400

En este apartado responderemos a la pregunta: ;jcudal era la magnitud de los
grandes patrimonios mercantiles que se han escogido para este estudio?
Naturalmente, tendremos que conformarnos con aproximaciones; iméagenes que
tienen algin componente cuantitativo y nos colocan ante el tamano de estas
grandes empresas comerciales aragonesas (si es que se puede reducir su origen al
lugar donde tenian su sede principal).

Carecemos de fuentes lo bastante precisas como para poder hacer valoraciones
exactas o con un nivel de precision satisfactorio, lo cual, por otra parte, no es
extrano: la conservacion de los libros de contabilidad de los mercaderes es siempre
muy azarosa y, por el momento, no parece que se pueda llegar a disponer de los
manuales o mayores de las firmas encabezadas por Juan Donsancho, Beltran de
Coscod o Ramoén de Casaldaguila, cuyas trayectorias nos interesan especialmente.

Con esta limitacién en mente, vamos a utilizar cuatro criterios, basados en
ejemplos concretos, para medir las dimensiones de los negocios de estos distinguidos

mercaderes.

Fijémonos, para empezar, en la cantidad de dinero en metalico que podia llegar
a acumular Beltran de Coscé en 1410, cuando asegura que tenia en liquido 21.000
florines de oro dispuestos para satisfacer la compra de un senorio a un noble
aragonés®. Segun explica en su ultimo codicilo, el traspaso de los lugares de
Estercuel, Gargallo, Canizar y Mezalocha se habia acordado por 45.000 florines de
oro (segun el documento de compraventa), pero aunque Beltran, que ya contaba
con una avanzada edad, tenia preparado parte del precio en moneda contante para
cerrar la operacion en cuanto fuera posible, la transaccion no se habia llevado
todavia a cabo en el momento de redactar sus ultimas voluntades y esta era la
segunda modificacién que hacia a su testamento.

Dada la crénica escasez de moneda acunada (tanto de plata como de oro) que
sufria el sistema econdémico aragonés, segun atestiguan las repetidas protestas en

% Tiengo plegados pora pagar el precio de la dita compra: codicilo de 28 de junio de 1410. El original
en pergamino testificado por Pascual Alegre Dueso se conserva en el fondo de Hijar del Archivo
Histérico Provincial de Zaragoza: AHPZ, P2081/8. El texto es inédito y debo agradecer a Maite
Iranzo y Guillermo Tomés que me hicieran saber de su existencia en el momento en el que se

procedia a su catalogacién y que me facilitaran su consulta.
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las sesiones de Cortes, la posesion material de estas sumas de numerario indica
varias cosas. La primera es la acumulacion de dinero a partir de multiples
operaciones menores saldadas en efectivo y no con reconocimientos de deuda
(comandas, érdenes de pago) o sencillamente, mediante trueque®. La segunda es la
extrema agilidad que permitia esta disponibilidad para intervenir en posibles
negocios como el citado. Y la tercera es el nivel realmente elevado de riqueza sin
invertir, a la espera de oportunidades. En definitiva, esta disponibilidad de liquidez
es un indicador muy notable del estrato econémico en el que se situaban Coscé vy,
seguramente, sus colegas citados.

El segundo criterio para medir las dimensiones de los negocios es la comparacion
de las inversiones crediticias de estas grandes fortunas mercantiles en los
arrendamientos del General de Aragéon con los presupuestos del reino. Al
preguntarnos sobre el nivel de participacién de las grandes firmas zaragozanas en
la economia aragonesa, el indicador al que es posible acudir es el precio del
arrendamiento de las Generalidades y la inversion en deuda ptublica'. Proponemos
el ano 1417, dado que se conservan los libros de cuentas en la Diputacion, para
cruzar la informacion que suministra Antéon de Aldovera, notario encargado de
registrar en Zaragoza todas las apocas de los cobros de las pensiones®.

Hacia 1417, en el momento inmediatamente anterior a la masiva reduccién de
censales cargados sobre el General de Aragén en virtud de las reformas aprobadas
en la reunién de Cortes de 1414, tres apellidos acumulan titulos y pensiones:
Casaldaguila, Bardaji y Coscé®. Ramén de Casaldaguila cobra ese ano por los
intereses de catorce censales alrededor de 20.588 sueldos jaqueses; los Coscod
(Angelina Sesvalls y sus hijos Beltran, Maria, Luis y Bernat) alrededor de 7.743

3 Sobre el abrumador recurso al crédito en las transacciones bajomedievales, vid. Capitulo 3: banca

y crédito.

4 Las cifras del comercio que se suelen tomar como referencia no estdn disponibles para estos anos,
dado que los registros de las aduanas del cobro de las Generalidades que se han conservado abarcan
los afios centrales del siglo XV.

» ADPZ, ms. 12. Se corresponde con el cuarto ano (comienza el 1 de agosto) de la adminstracién de
Casaldéaguila por asignacién en Cortes el 12 de junio de 1414 y nuevo periodo de arriendo firmado

por los diputados del reino ante su notario (Bartolomé Vicente) el 5 de junio de 1417.

¢ Recordemos que en esta fecha han fallecido Juan Donsancho y Beltran de Coscé. Sobre el proyecto
de saneamiento de la hacienda aragonesa tras el Compromiso de Caspe, véase: J. Angel Sesma
Murioz, “Trayectoria econémica de la hacienda del Reino de Aragén”, Aragon en la Fdad Media, 2
(1979), pp. 171-202, especialmente, pp. 179-184. Cfr. ADPZ, ms. 12. Libro de cuentas presentado
por el administrador del General de Aragén, donde se hace relacién de la reduccién y luicién de
censales llevada a cabo en 1418.
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sueldos jaqueses de cuatro censales; y Berenguer de Bardaji, consejero real, recibia
8.278 sueldos jaqueses de cinco censales en 1415. Ramoén de Casaldaguila es en ese
momento el administrador del General de Aragén, mientras Angelina Sesvalls es la
patrona de la firma Cosco y disfruta como usufructuaria de varios titulos de deuda
hasta que éstos pasen a su heredero universal, al mismo tiempo que ejerce de tutora
de sus hijos menores, algunos de los cuales ya han heredado las inversiones de su
padre. Por su parte, Berenguer de Bardaji es un noble jurista que goza del
protagonismo alcanzado durante la solucién del Interregno y de las prebendas
otorgadas después por Fernando de Antequera, de manera que, aunque no se dedicé
al comercio ni a actividades bancarias, contaba con obvias posibilidades de invertir
cifras muy elevadas en negocios lucrativos. Entre todos, suman 36.609 sueldos
jaqueses, que, de la cifra que ofrece J. Angel Sesma de 282.340 sueldos jaqueses
pagados en pensiones por el General de Aragén en 1417, suponen casi el 13%; eso
teniendo en cuenta que poseen tan sélo el 6'7% de los titulos (23 de 343)".

Participacién de las grandes fortunas zaragozanas en la deuda publica del reino de
Aragén en 1417 8

CAPITAL APROX.

CENSALES PENSION .
(libras barcelonesas)

16.257 sb 1 db miaja

Casaldaguila 14 9.750 5] 21.780
Bardaji 5 8.278 sj 7.450
Coscé 4 2.126 sb 8 db 5287
6.325 sj
18.383 sb 9 db miaja
SUMA 23 24.353 5j 36.517
TOTAL de censales del 343 221.707 sb 5 db ébolo

General de Aragén 77-.880 sj 1dj miaja

Partiendo de estas cifras, suficientemente elocuentes, no debe extranar que estas
familias exitosas financien las instituciones del reino y monopolicen los negocios de
mayor envergadura del reino (también entre los mayores de la Corona en su
conjunto). Ademas, si el volumen de sus actividades econémicas es destacado, quiza
lo es mas la capacidad de movilizacién de capitales que exhiben. En otras palabras,
en esos afnos existen grandes patrimonios aragoneses originados tiempo atras y con
una gran trayectoria: la gran nobleza titulada es un claro ejemplo (pensemos en la
aristocracia de sangre real). Sin embargo, las fortunas mercantiles aragonesas de
finales del siglo XIV y principios del XV se distinguen por su capacidad de
reproducciéon, gracias muy especialmente, a su extraordinaria adaptabilidad. Estas

7 J. A. Sesma, “Trayectoria econémica”, p. 202.

8 Calculo al 6°66% de interés anual.
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fortunas cuentan con un importante respaldo (las companias) y ademas con la
liquidez de la que la nobleza y las instituciones del reino andan siempre necesitadas.

El tercer indicador que proponemos es la capacidad para realizar préstamos
excepcionales. Asi, el infante Martin contrajo en 1381 una importante deuda con
Juan Donsancho, al que entregd como garantia de pago varias piezas de plata y
objetos preciosos que incluian iméagenes religiosas, copas esmaltadas y doradas,
objetos de plata, una corona y objetos finos ‘de obra morisca’ con las armas reales’.
Al mismo tiempo, el infante estaba acumulando deudas en Barcelona que le
obligaron a acudir al consejero real Miguel de Capiella, un muy influyente jurista
zaragozano, para que le facilitara las cantidades necesarias para rescatar los objetos
que ha dejado en prenda o, al menos, reducir los intereses de sus deudas'. Como
resultado de esta operacion, Martin debia a Capiella 5.000 florines de oro en virtud
de este segundo crédito garantizado con una corona y una garlanda.

Transcurridos los anos, Martin se convirtido en rey gracias, en parte, al apoyo
econ6émico de sus antiguos conocidos. De este modo, en noviembre de 1397, Martin
recibia 16.000 florines de oro de Beltran de Cosco para sufragar los gastos de su
llegada a los territorios peninsulares de la Corona desde Sicilia, donde se
encontraba, y para reclamar el trono aragonés a la muerte de su hermano, Juan I'.
Cuatro afnios después, en 1401, Ramén de Casaldaguila acude a Zaragoza enviado
por el rey, junto al secretario real Juan de Tudela, para solicitar a Coscoé que le
devuelva otra corona de oro con piedras preciosas empenada. No eran los primeros
que acudian a recuperar la corona en nombre del rey y por eso Casaldaguila tiene
la misién de entregar los 500 florines que liberen la prenda real de su acreedor'.

9 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1381), ff. 12v-13v (10/VII).

' Nos yvan a grandes intereses et periglos de perder planament: AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE
LA PEIRA, 75 (1381), ff. 167-182v.

1 'En realidad, Coscé se sitia a la cabeza de lo que parece una compafifa con Benvenist de la
Caballeria y Ramoén de Torrellas, y que se encarga de adelantar la cuantia para después abrir la
participacion a otros inversores, como el arzobispo de Zaragoza, que entrega 2.000 florines de oro.
El contrato fue realizado en Zaragoza y se conserva copiado en las clausulas del acuerdo del
arzobispo de Zaragoza y otros inversores: AHPNZ, Jimeno de ALBERUELA, 4506 (1397), ff. 142v-
145.

12 Senyor en Bertran de Cosco, lo senyor rey me tramet a¢i a vos et me ha manat que vos me devats
donar huna corona que vos tenies d’el en penyora per cincients florins, et que yo davas a vos los
dits cincens florins et que vos me donasets la dita corona: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4496
(1401), ff. 181-182v (16/VIII).
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Este potencial para realizar préstamos de considerable importancia avalados
con garantias peculiares son muy interesantes. Por una parte, suponen cantidades
nada insignificantes de dinero, que responden a las necesidades perentorias del
infante y luego rey, y que se resuelven con crédtos a corto plazo y altos intereses.
Mas alla del aspecto econdémico, lo que sugiere es la existencia de relaciones
privilegiadas de estos mercaderes zaragozanos con la familia real y con el propio
monarca, que enajenan temporalmente piezas de extraordinario valor simbdlico o
emocional. Finalmente, estos mercaderes participaron de una elite capaz de
competir con la de otras ciudades de la Corona, como Barcelona o Valencia, para
actividades de esta naturaleza, que tienen componentes extraeconémicos evidentes
al tratarse de un mercado del crédito tan reducido y especial, tanto por parte de la
demanda como de la oferta.

Las tltimas voluntades de Beltran de Coscé (redactadas en su forma definitiva
en 1410) proporcionan cifras para estimar su fortuna y avanzar en este terreno. El
mercader habia llegado a la capital aragonesa desde su Tarrega (Lérida) natal en
los anos 1370 para dedicarse al comercio de panos. Al final de su vida, segtin consta
en sus ultimas voluntades, percibia anualmente mas de 58.000 sueldos jaqueses
solamente de los intereses que generaba el capital invertido en rentas constituidas.
A esto se sumaban las miltiples propiedades inmuebles que poseia en Zaragoza y
alrededores, que le proporcionaban 2.800 sueldos al ano en forma de censos
enfitéuticos, por citar dos ejemplos. ;Es posible saber cudl era la dimensién de su
fortuna? En el epigrafe siguiente haremos una descripcién detallada de la
informacion que se desprende del testamento de Beltran de Coscd, pero se pueden
adelantar algunos datos sobre la suma total de su riqueza.

Si tomamos la cifra que ofrece entre 1407 y 1411, sélo en censales garantizados
por el General de Aragoén, tenemos 280.000 sueldos jaqueses y 3.700 florines de oro
invertidos que él mismo aclara en un memorial que acompanaba su testamento
redactado en 1407. Sabemos que en el ejercicio finalizado en las Cortes de 1413 la
hacienda aragonesa aboné 25.000 florines de oro en pensiones de censales sobre el
General, lo que colocaba a una sola persona que recibia cerca de 22.375 sueldos
jaqueses cada ano por sus titulos de deuda como acreedora de aproximadamente
un 8’9% de los intereses que la hacienda aragonesa pagaba por el dinero invertido
por particulares'®. Con el dato del capital invertido podemos hacer la comparacién
con otra cifra conocida: los ingresos netos del General de Aragén para los anos

13 J. A. Sesma, “Trayectoria econémica”, p. 179.
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1410, 1411 y 1412, De este modo, es posible poner en relacién los fondos invertidos
por Beltran de Cosco en la deuda publica del reino (aproximadamente 317.000
sueldos si hacemos la reduccién a la moneda jaquesa) con los ingresos
presupuestados en los anos mas cercanos a la fecha de confeccién del testamento

como muestra el cuadro adjunto.

Importancia de la inversién de Beltrdn de Coscé en deuda del reino de Aragén
respecto a los ingresos del mismo entre 1410-1412

100%
477840
338680 341380 75%

50%

25% I

0% T T
1410 1411 1412 1410 1411 1412

Ingresos del General

& Capital invertido por Beltran de Coscd en pensiones sobre el
General

Si ademés quisiéramos conjeturar cual podria ser la deuda del General en esa
misma década, tendriamos que suponer que los 25.000 florines de pensiones anuales
se corresponderian con un capital situado entre un maximo de 200.000 y un minimo
de 137.500 libras jaquesas®. Asi, las 15.850 libras supondrian el 9’39% de una deuda
media aproximada de 168.750 libras contraida por el General de Aragon en forma
de censales. Hecho esto, Beltran de Coscé tenia inmovilizados en la hacienda del
reino el equivalente a practicamente el 50% de la capacidad del General de Aragén
para ingresar efectivo en sus arcas entre 1410-1412, segin los datos que
manejamos'®. Esto quiere decir que, si los diputados decidieran luir los censales de

Y Ibid., p. 178, nota 16. No contamos para estos anos con libros de la gestiéon del administrador,
donde quedan consignados los resimenes de gastos ordinarios y extraordinarios con los ingresos,
sino que entre 1410-1414 los libros conservados sélo se refieren a las cuentas ofrecidas por los

sobrecollidores y sus subordinados: ADPZ, ms. 8.

15 Calculamos que el interés medio maximo no superaria el 9°09%, ya que es poco probable que se
mantuviera en estas fechas la media en un elevadisimo 10% (a pesar de las emisiones puntuales a
este tipo), mientras el minimo lo hacemos al 6’25%. La media estarfa situada en torno al 7°69% que
regia los dos titulos de 10.000 sueldos de pension de Beltran de Coscé.

16 T,0s 4.300.000 sueldos jaqueses de 1417 se redujeron en 1420 a 3.100.000, segin célculos de J. A.
Sesma, “Trayectoria econémica”, p. 183. Por 343 censales se pagaban 14.117 libras jaquesas en 1417,
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Cosco, deberian contar con la liquidez necesaria, cuando la realidad es que en 1413
el déficit ordinario de la hacienda aragonesa era de 7.700 florines de oro, lo que
habria impedido esta operacién de saneamiento!”. Asi se explica la larga vida que
tuvieron los censales adquiridos por Angelina Sesvalls y Beltran de Coscé (no sélo
en el General de Aragén), a pesar, eso si, de las negociaciones para reducir el interés
percibido por un capital que se mantuvo inalterado.

2 Balance de una firma a comienzos del siglo XV:
el patrimonio de Beltran de Coscé

Con el tipo de fuentes con las que contamos, raramente es posible hacer un
balance. Dependemos totalmente de la eventualidad de la creacion de un documento
en el que deliberadamente se recapitulen las posesiones o se haga una puesta al dia.
De hecho, incluso en el caso de los testamentos, no es infrecuente que los ciudadanos
de la ciudad de Zaragoza dejen la soluciOn de sus negocios en manos de sus
descendientes, eligiendo un heredero o heredera universal que recibird la totalidad
de los bienes muebles e inmuebles, pero sin entrar en detalles. Es por esta razén
que las Ultimas voluntades de Beltran de CoscO redactadas a comienzos del siglo

XV constituyen un documento que nos atreveriamos a decir que es Unico.

Como anticipo y a titulo comparativo, podemos comentar que se ha conservado
el testamento que el mercader targari Guerau Sasala dicté en Zaragoza rodeado de
su mujer e hijas'®. A pequena escala, reproduce parecido nivel de detalle que
encontraremos en las tltimas voluntades realizadas por su colega y amigo. Sasala
dispone que se saquen de sus bienes 3.000 sueldos jaqueses para su sepultura,
cuidado de su alma y otras gracias especiales. Separadamente, entrega un total de
1.400 florines de oro a sus hijos (tanto legitimos como naturales) y a su esposa le
devuelve su ajuar, joyas y vestidos, valorados en 1.050 libras barcelonesas y 25
jaquesas. Estos legados estéan asegurados con unos ingresos de intereses sobre

mientras en 1420 el niimero de titulos se habia reducido a 267 y las pensiones a 10.175 libras al afio
en intereses de esos capitales invertidos. En las cuentas presentadas por Beltran de Cosco en 1396
como procurador de los diputados y arrendador del General consta que se pagaron 8.986 libras 14
sueldos 1 dinero jaqueses en pensiones antes de la gran emision de censales para sufragar los gastos
de la defensa del reino ante la amenaza de los condes de Foix: AHPNZ, Juan RARO, 3768 (1396),
ff. 186-194v (16/VIII).

I7J. A. Sesma, “Trayectoria econémica”, p. 180.

18 BC, Pergamino 497 (26/VIII/1390).
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censales y violarios que alcanzan los 5.525 sueldos anuales. Ademas, en la compalfiia
de Beltran de CoscO tiene invertidas alrededor de 1.000 libras, a lo que debemos
sumar varias cuantias que se le adeudan y que ascienden a 650 libras. Con esto
calcula Sasala que deberd bastar para cumplir con los legados, cubrir sus
necesidades espirituales y saldar las cuentas pendientes con la compafiia de Coscod
y con otros particulares:

Legados de Guerau Sasala, mercader y ciudadano de Zaragoza, en 1390

MARIA SASALA hija 500 fo compafiia de Coscd
ANGELINA SASALA hija 500 fo compafifa de Coscd
ANDREA DESVILAR esposa 1.050 Ibb ajuar

25 Ibj joyas y vestidos
MIGUEL SASALA hijo natural 200 fo
CATALINA SASALA hija natural 200 fo
NA BERENGUELA moza 25 sj
P. CORBELLA primo 100 sj perdona deudas
VICARIO DE SAN JAIME 10 sj
PARROCOS DE ZARAGOZA 2 sj
ORDENES RELIGIOSAS 10 Sj

Ingresos de Guerau Sasala en 1390

censal CONCEJO DE TARREGA 275 Ss julio
censal CONCEJO DE TARREGA 250 SS enero
censal o violario VARIOS PARTICULARES 4000 ss
deuda DOMINGO DE MANRESA 50 Ib
RAMON BASET 100 Ib
censal CONCEJO DE TAUSTE 500 ss noviembre
violario CONCEJO DE URREA 500 ss
compafiia BELTRAN DE COSCO 700-800 Ib
compafiia BELTRAN DE COSCO 230 Ib
salario comPANIA DE COSCO 500 Ibb
TOTAL 28.125 s'ueldos
500 libras barcelonesas

Asuntos pendientes de Guerau Sasala en 1390

CENSAL Mediana 500 sj  Guillem de Muntros (Tarrega)
CENSAL Fuentes 250 sj compafiia de Coscd
DEUDA 100 Ib  naluana
DEUDA 50 Ib  nalJuanay el vicario de San Jaime
DEUDA feria de Huesca 900 fo  Beltrdn de Coscé
DEUDA Tortosa 500 fo  Beltrdn de Coscé
DEUDA 800 fo  Beltran de Cosco
TOTAL 150 l|bra'15
2.275 florines de oro
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Ahora bien, a pesar de la rica informacién aportada por Guerau Sasala en la
redaccion de sus ultimas voluntades, el volumen y detalle de las noticias ofrecidas
por Beltran de Coscé a través de su testamento y codicilos convierten estos
documentos en irreemplazables. A la luz de lo reflejado en el cuadro que agrupa la
herencia que Beltran de Coscé transmitié de manera ordenada a sus supervivientes,
se pueden comentar mas en profundidad varios aspectos. En primer lugar, la
disposicién de liquidez indicada brevemente al principio. Ya hemos avanzado
algunas de las cifras, pero a lo que Cosco tenia reservado para la compra del sefiorio
a Pedro de Urrea tenemos que sumar aquello que ordena entregar en forma de
legados a iglesias, parientes, amigos y demas, ya que son cantidades que espera
sacar de reservas en metalico o mercancias que rapidamente se pueden convertir en
numerario para satisfacer estas donaciones y gastos (no hay que olvidar el coste de

las exequias)®®.

En segundo lugar, el reparto de las inversiones. Las sumas totales arrojan un
protagonismo indiscutido de capital convertido en rentas. Practicamente dos
terceras partes del patrimonio conocido de Beltran de Cosco estaba formado por
inmuebles y titulos de deuda que producian ingresos anuales, ademas de los
derechos ejercidos sobre los senorios de Mozota, Mezalocha y la baronia de
Estercuel, que se llevaron més de una cuarta parte del presupuesto familiar. El
capital depositado en tres companias mercantiles y financieras suponia algo menos
de un 20%, mientras en efectivo se dejaba disponible una cuantia poco inferior. En
definitiva, estamos ante una enorme suma de dinero, si damos por bueno el calculo
aproximado de mas de 100.000 libras jaquesas que se desprende del testamento.
Por supuesto, esta cifra estd probablemente inflada, pero también hay que recordar
que no hemos incluido el precio de las casas mayores de Zaragoza ni tampoco de
otros inmuebles, ademas del gasto realizado a lo largo de su vida en obras de caridad
y otras inversiones cuyo valor desconocemos®.

9 La moneda acumulada para la adquisicién de los sefiorios est4 contabilizada en ese apartado, pues
se hizo finalmente efectiva la transaccién. No contamos aqui los legados que se incluyen en la tienda,
que se contabilizan en lo invertido en la compania. Las sumas dedicadas a casar hijas en las que no
se indique procedencia se incluyen aqui.

2 En el testamento y codicilos aparecen nombradas las casas ‘de los mercaderes’, valoradas en 11.000
sueldos jaqueses y que recibe Jaime Cosc6 por su matrimonio: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO,
4501 (1410), ff. 245v-246v (21/VIII). A su hijo Luis le corresponden las casas de Nicolau de Biota
(junto a casas de Sancho Lahoz, de Berenguer de Bardaji y la calle), un corral treudero de San Juan
del Hospital (20 sj en Navidad), una vifia en Mezalfonada (Llamada ‘El brazal de Gil Burro’,
colindante a campos del porpio Beltran y de maestre Pere Torrellas, y camino) y unas casas en
Barcelona (son los 20 maravedis de treudo y la propiedad en las casas que fueron de Guillem
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El patrimonio de Beltrdn de Coscé segiin sus ultimas voluntades (1407-1410) %

CONCEPTO ORIGEN RENTA CAPITAL CAPITAL % TOTAL
ANUAL (LBJ) (LBB) (LBJ) (aPrOX.)
LIQUIDO, CREDITOS Y MERCANCIAS 17.000 16’71
COMPARNIAS tienda 21.000 20.000 19’65
Ninot 2.000
Biota 2.000

peso real de Barcelona

CREDITO CENSAL privado y publico 2 2.500 37.500 36’86
INMUEBLES 123 1.230 12
SENORiOS Mozota 350 26.000 25’55
Mezalocha? y baronfade 2.250
Estercuel
TOTAL 5.223 101.730 100

Ibb = libra barcelonesa; 1bj = libra jaquesa

Amargés). A Bernat le entrega las casas de la tienda y las que estdn entre las mayores y la tienda

(colindantes con las mayores y la tienda, el callizo y la ria).

2L Entre los bienes disponibles para convertir en liquido incluimos, tanto los legados a la parentela
(16.655 1bj) como los gastos flinebres (no menos de 100 libras jaqueses) y legados pios
(aproximadamente 200 libras), y toda la moneda que pudieran encontrar sus herederos en casa, asi
como las ropas, joyas y muebles. Ademsés, la declaraciéon de deudas es algo muy recurrente en las
ultimas voluntades, pero no es asi en ninguna de las redacciones del testamento de Beltran de Cosco,
lo que nos hace suponer que éste confiaba en que sus herederos y la gente que dejaba al frente de la
gestion de sus negocios fuera capaz de recapitular todo basandose en los libros de la tienda y en sus
libros particulares. Consideramos crédito censal las ‘buenas rentas’ entregadas a sus familiares,
aunque desconocemos si pudieron traspasarse algunos censos enfitéuticos para conformar las
partidas asignadas. Sélo en el caso de que asi esté especificado, hemos colocado estas rentas entre
las propiedades inmuebles. Sobre la base de los intereses conocidos, la media de los censales cobrados
por Beltrdan de Coscé estarfa en el 6’66% anual y de ahi calculamos el supuesto capital invertido en
titulos de deuda. Valoramos la renta de la tierra en un 10% del precio de venta, lo mismo que los

inmuebles.

22 Tomamos como referencia las rentas cedidas a su esposa e hijos que ascenderian a 2.943 libras
anuales. Los censos emitidos por particulares, podrian suponer entre 653 y 1.000 sueldos jaqueses
anuales. La cifra menor es segura, pues aparecen nombrados entre los censales satisfechos por nobles
o instituciones, mientras la cifra de 1.000 sueldos se alcanzaria en caso de sumar aquellos listados
inmediatamente antes de los inmuebles, que se diferencian de éstos por estar cargados ‘sobre’ una
finca (rdstica o urbana). Parece tratarse de treudos cuyo bien raiz no posee Coscd, sino tnicamente
el titulo de deuda.

 El precio de venta se establecié en 45.000 florines de oro (1 fo = 10 sj). Beltrdn de Coscé plantea
una posible compensaciéon a su hijo Luis en caso de no heredar Mozota y Mezalocha como esta
previsto si no se llegase a hacer efectiva la compra al vizconde de Rueda. Se le entregarian 10.000
sueldos de renta anuales (en forma de pensiones de censales, con su propiedad), ademés de 10.000
florines de los 21.000 que Beltran tiene reservados en metalico.
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No contamos con elementos para contrastar esta imagen con otros mercaderes
que compartieron espacio y tiempo con Beltran de Coscé, por lo que nos vemos
obligados a acudir a otros ejemplos mas alejados si queremos valorar el peso relativo
de su patrimonio. El mejor conocido es Francesco di Marco Datini, cuya fortuna
personal en el momento de su muerte (1410) se ha calculado en 107.541 florines
(alrededor de 86.033 libras barcelonesas)*. Entre el destino de las mismas, se ha
comprobado que sélo el 9'5% se dedicé a la adquisicién de bienes inmuebles,
mientras el 90’5% restante se dirigié a inversiones privadas (65'1%) y publicas
(25'4%)%.

Censales de los Coscé sobre la Comunidad de aldeas de Daroca

FECHA PENSION TITULAR CAPITAL INTERES
ANUAL (sJ) (s1) %

1400-1409 6.000 Beltran de Coscé 78.000 7’69
1400-1408 4.000 Beltran de Coscé 52.000 7’69
1407 1.500 Beltran de Coscé

1408-1416 4.000 Maria Coscd 52.000 7’69
1409-1411 4.875 Beltran de Coscé 78.000 6’25
1409-1411 1.125 Beltran de Coscé

1411-1421 4.875 Angelina Sesvalls 78.000 6’25
1411-1415 1.125 Angelina Sesvalls

1421-1471 4.875 Bernat de Coscé 78.000 6’25

Beltran de Cosco apuesta por el mantenimiento de las proporciones que se
deducen de este documento, dado que establece que las inversiones en las companias
deberan respetarse, tanto la de la tienda como aquellas de Ninot y Biota, bajo la
administracion de Jaime y Nicolau Coscé, y la supervision de Domingo Sancho, y
el control de los ejecutores testamentarios (la viuda, yernos y hermano). Si éstas se
disolvieran, entonces aconseja reinvertir el dinero en rentas. Rentas que también
insiste Beltran en varias ocasiones que no deben deshacerse para ser convertidas en
liquido. En definitiva, Coscé pretende que sus descendientes contintien con la

politica inversora que ha desarrollado a lo largo de su existencia.

# Giampiero Nigro, “Il mercante e la sua ricchezza”, Francesco di Marco Datini, pp. 81-104,

especialmente, p. 89.

% Ibid.
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El tercer y ultimo aspecto a destacar es el de las rentabilidades. Si los
rendimientos medios anuales de las companias mercantiles de la época se calcula
que estaba comprendido entre el 15 y el 20%, este era el destino més lucrativo de
los capitales de Beltran de Cosc6®. El capital que entendemos que es propio de
Beltran de Cosco en la compaiia de la tienda que encabeza asciende a 21.000 libras
barcelonesas®”. Lo que supone que Unicamente con este dinero, la familia Coscé
podria, por ejemplo, hacerse con el arriendo de las Generalidades por un afno; eso
sin recurrir al crédito o a socios. Este capital, que no incluye los depodsitos de los
socios, empleados e inversionistas, bastaria para colocar, por comparacién, la firma
de Cosco a la cabeza de las sociedades barcelonesas, con un capital semejante al de
una compania mediana toscana como la Datini (30.000-50.000 florines) . En este
mismo apartado, ademéas del depositado en la compania de la tienda, Beltran de
Coscéd contaba con otras 4.000 libras barcelonesas invertidas en las compaifias de
Bernat Ninot y de Nicolau de Biota. Estas 4.000 libras generan beneficios que se
rigen por el quart diner, esto es, una cuarta parte para el comanditario (socio
mercantil) y tres para el comitente (socio capitalista)®.

% El minimo lo marca C. Carrére para las compaiifas catalanas (10-15%), seguida de J. A. Sesma,
que estima por encima del 16% los beneficios de la compaiiia Torralba, mientras E. Cruselles ofrece
cifras para Valencia que van del 17% al 28’5% (incluso 38%), en consonancia con B. Caunedo y sus
célculos para los mercaderes burgaleses (20-25%): Claude Carrére, Barcelone: centre économique,
pp. 172-173; J. A. Sesma, “Relaciones comerciales directas entre Italia y el reino de Aragon”, p. 318;
Enrique Cruselles Gémez, Los mercaderes de Valencia, pp. 141-142, nota 94; y Betsabé Caunedo
del Potro, “Compaiiias mercantiles castellanas a fines de la Edad Media”, Medievalismo, 3 (1993),
pp. 39-57, especialmente, pp. 52-53. Sin embargo, las sociedades toscanas se quedan en un término
medio, en torno al 20%, como demuestran las companfas Datini (20’33%), Peruzzi (16’18%) y
Alberti (19°44%): Federigo Melis, Aspetti de la vita economica, pp. 321-331.

2" Aunque se menciona que sus empleados tienen cuenta abierta o cabal en la compainia no se
especifica qué capital tienen alli.

% Concretamente, en el tercer y ltimo grupo definido por Garcia y Madurell, el de las grandes
sociedades: A. Garcia y J. M. Madurell, Societats mercantils, t. 1, p. 279. No utilizan, sin embargo,
el criterio de clasificacion definido por Federigo Melis para las compaiias toscanas, que si aplica
Mario del Treppo a las sociedades afincadas en Barcelona, como la compaiiia de Joan de Torralba,
a la que sittia en la quinta clase (entre los 10.000 y 20.000 florines) de las categorias de Melis, pero
que, con sus 12.000 libras barcelonesas en 1428, estaria entre las grandes sociedades barcelonesas:
Mario del Treppo, Els mercaders catalans, pp. 487-492.

? Aunque no se especifica el papel jugado por cada una de las partes, no parece probable que Coscd
fuera el socio mercantil en estas companias, por lo que entendemos que Ninot y Biota deberian
entregarle en cada liquidacién de la sociedad las 4.000 libras mas las tres cuartas partes de los
beneficios obtenidos con el conjunto del capital social. Sobre el quart diner, véase: J. M. Madurell
v A. Garcla, Comandas comerciales barcelonesas, pp. 123-125.
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A estas 25.000 libras barcelonesas invertidas en compafiias mercantiles se suman
lo que Coscdé denomina ‘rentas’, pero que destaca del resto de derechos y
propiedades cuando pasa a enumerarlas. Son los derechos sobre el arrendamiento
del peso real de Barcelona y /alberch de Guillem Amargés en Barcelona (una
propiedad sobre la que recibe 20 maravedies) y que costaron en su momento 12.000
sueldos barceloneses. El peso se corresponde con el conocido como de/ Quintar y
que a comienzos del siglo XIV pas6 a manos de la familia Olomar®. El 14 de julio
de 1390, Beltran de Coscd se convirtié en el tinico forastero en adquirir una renta
del patrimonio real en Barcelona?®'. Segin su tultimo codicilo, el zaragozano poseia
tres participaciones en el arrendamiento y deseaba que sus ejecutores hicieran lo
posible por adquirir la participacién de Pere Aldomar (u Olomar)®. Y aunque
desconocemos si lo consiguieron, sus herederos si mantuvieron la inversion a pesar

de las campanas de recuperacion de las rentas reales de Fernando I y Alfonso V3.

De ahi pasamos a las siguientes fuentes de ingreso con un alto rendimiento, que
son las rentas constituidas (censales y violarios). Por tltimo, los treudos satisfechos
por los usufructuarios de las propiedades inmuebles (rusticas y urbanas) suponen
un porcentaje muy pequeiio dentro del apartado de los ingresos, pero son los mas
seguros, ya que cuentan con las garantias legales que permiten al propietario
desalojar con rapidez a los inquilinos en caso de impago.

Si vamos al andlisis en detalle, en los censales y treudos perpetuos alcanzamos
el grueso de los ingresos. A primera vista, se observa una variedad de censos que

3 Por 180 sueldos de censo depositaron 19.400: Pere Orti Gost, Renda i fiscalitat, p. 487. La primera
alienacién del Quintar se produce en 1291 con Jaime II, que lo entrega a Ramén Fivaller y Arnau
Busquets, cambista y draper, respectivamente. Joan Coromines entré en 1391 con una parte (80
sueldos) del censal del Quintar, por lo que pagd 7.700 sueldos, pero la transaccion incluia la /euda
de las muelas de mar y la Farneria, por lo que no es posible hacer un calculo del nimero total de
participaciones, por ejemplo.

31 ACA, Real Patrimonio, BAILIA GENERAL, reg. 468, ff. 30-34v. Cit. P. Orti, Renda i fiscalitat, p.
488. Los pesos del Quintar y del Roldor durante el siglo XIV se mantuvieron, segin demuestra Pere
Orti, en manos de importantes familias de la ciudad condal y lo mismo sucedié en los demés

monopolios regios en la ciudad condal.

32 Pere Aldomar era un mercader de Tarrega que en 1372 pagd 475 libras jaquesas a través de una
letra de cambio girada a Beltran de Coscd, que entregé dicha cantidad en Zaragoza al mercader
Berenguer Soquerrats, ciudadano de Barcelona: AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74
(1372), ff. 268-269 (24/VIII).

3 Sin dar fechas, Pere Orti dice que todas estas alienaciones fueron canceladas, pero Luis Coscé
segufa involucrado en el arrendamiento del peso en 1427: AHPNZ, Alfonso MARTINEZ, 1932
(1427), s.f. (19/V).
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podemos dividir entre lo que son censales emitidos por particulares y garantizados
sobre sus propios bienes, y la deuda publica. Grosso modo, en su testamento Beltran
de Cosco desgrana las pensiones que cobra anualmente (apres altres censales que
no les’en memoria) y, en algunos casos, incluso menciona el precio de compra o
capital de los mismos*. Unicamente en el General de Aragén, como ya hemos visto,
Beltran de Coscé afirma tener 280.000 sueldos jaqueses y 3.700 florines de capital
invertidos en cuatro titulos de deuda que le reportan casi 25.000 sueldos jaqueses
de intereses al ano. Los siguientes en importancia son los 10.000 sueldos jaqueses
anuales que la Comunidad de aldeas de Daroca le paga por 130.000 sueldos
invertidos y los 8.000 sueldos que los de Calatayud le abonaban cada ano. Desde
esa cifra tan elevada, las pensiones descienden hasta varios titulos de 3.000 sueldos
anuales, que se reducen a la mitad en la siguiente franja. Las cantidades inferiores
son las consignadas por vecinos de Zaragoza y que responden con sus propios bienes
e ingresos. Asi, aparecen bastante equilibradas las inversiones censales, que
muestran mayores oportunidades en las aljamas de judios y los senorios de nobles
que utilizan los ingresos de sus vasallos para recibir préstamos de los mercaderes
(caso de los 3.000 sueldos jaqueses anuales de Mesones, Sestrica y Jarque, o la
misma cantidad cargada sobre las rentas de Juan Martinez de Luna). El entorno
de Zaragoza (Longares, Zuera) se ve superado por censales satisfechos por Ansé y
las aldeas del valle o las ciudades de Lérida y Tortosa.

De nuevo, si suponemos un interés medio del 6’66% anual de las pensiones sobre
el ‘principal’, el total del capital convertido por Beltran de Cosco en censales podria
situarse por encima de los 750.000 sueldos jaqueses. Estos ingresos anuales
aproximados de 58.000 sueldos jaqueses se completan con los mas de 2.800 sueldos
que producen los censos enfitéuticos cargados sobre propiedades inmuebles (36
items) en Zaragoza y alrededores®.

3 Cfr. Mainé, pp. 197-209, especialmente pp. 206-208. Para més detalle, véase cuadro en Anexos.

% Son 2.655 sueldos jaqueses, 60 sueldos barceloneses y 12 florines.
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Evolucién de las rentas percibidas por Angelina Sesvalls y Beltran de Coscé sobre
inmuebles urbanos y fincas rasticas (1401-1414)
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Fuente: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4496, 4497, 4500, 4502

En cuanto a las decisiones sobre inversiones inmobiliarias, las fincas rusticas
aparecen en buena medida agrupadas en las mejores partidas del cinturén rural de
la ciudad y poseen un alto valor. Los inmuebles urbanos, por su parte, buscan las
areas de concentracién de atractivos econdémicos (el mercado, el peso real) y la
proximidad a la residencia y tienda de Beltran de Cosco en torno al cap de la
Carrera.

Este es el panorama ofrecido por Beltran de Cosc6 en sus Ultimas voluntades;
los ahorros de toda una vida de Angelina Sesvalls y Beltran de Cosco repartidos
entre las personas mas proéximas.

3 La dindamica de una firma: la actividad de
Casaldaguila en 1417

En este intento que estamos llevando a cabo de realizar una aproximaciOn
cuantitativa al patrimonio de las grandes firmas zaragozanas, una vez que hemos
visto el capital invertido por Beltran de Coscd en compaifiias mercantiles, censos
constituidos y censos enfitéuticos, la propuesta es continuar con una estimacién de
los movimientos anuales de la firma de Ramoén de Casaldaguila. Nuestro proposito
es servirnos de la exhaustividad con que quedaron registrados ante notario un gran
numero de asuntos de sus empresas para ofrecer una imagen que explique las
actividades de las grandes firmas zaragozanas analizadas en el presente trabajo.
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Como deciamos, el notario AntOn de Aldovera trabajo durante afios codo con
codo con el mercader Ramoén de Casaldaguila. El volumen de negocios movilizado
por el de Manresa era tal que Antén se dedicO en exclusiva a los asuntos de su
patrOn y su grupo cercano (clientes, colaboradores, amigos). A continuacién, vamos
a servirnos de uno de los anos cuyos registros se han conservado completos para
ensayar un examen del saldo anual de una empresa mercantil y financiera

zaragozana a comienzos del siglo XV.

Las entradas en el protocolo de AntOn de Aldovera del afio 1417 hacen referencia
mayoritariamente a comandas a favor de Casaldgguila y sus compafieros. En total,
17.350 sueldos jaqueses y 6.948 florines y medio a través de 30 titulos de
reconocimiento de deuda mediante la férmula de la comanda. Como puede
observarse en el cuadro que acompana esta explicacion, el reparto es muy desigual
entre el dinero distribuido en forma de comandas, compras, ventas y

reconocimientos de deudas.

Activos y pasivos de Ramén de Casaldéiguila registrados ante el notario Antén de
Aldovera en 1417

en sueldos jaqueses %
COMPRAS 10.620 6’67
VENTAS 8.150 512
COMANDAS 86.835 54’57
RECONOCIMIENTO DE DEUDAS 53.500 33’62
TOTAL 159.105

Maéas del 88% de las actividades consignadas ante notario se referian a
compromisos adquiridos por pagos aplazados, servicios por prestar y un largo
etcétera de féormulas que buscan aplicar agilidad al mercado de capitales de la
ultima centuria de la Edad Media. Efectivamente, el porcentaje viene a confirmar
la sospecha que surge mientras se realiza el seguimiento en los protocolos
zaragozanos de las grandes firmas mercantiles y es que las actas piblicas solo
muestran un resumen de los asuntos abarcados por estos agentes econémicos, cuyo
dia a dia estaba contenido en sus libros contables.

Si nos detenemos en primer lugar en las comandas, vemos cémo algunas de ellas
se hicieron para que funcionasen como avales del cumplimiento de ventas, al mismo
tiempo que bienes inmuebles se ofrecieron como garantia de la devolucidn de la
cantidad determinada en estos instrumentos. Entre los treinta titulos registrados,
s6lo uno fue emitido por la firma de Casalddguila: Juan Fexas reconoce en
septiembre tener en comanda de Maria FalcOn y Juan Beltran, vecinos de Zaragoza,
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500 sueldos jaqueses®. Ademas, el tratamiento estadistico de los datos contenidos
en estas comandas (crédito, plazo de devolucién establecido y cancelacién) confirma
la dificil adscripcion de estos instrumentos notariales a operaciones comerciales o
crediticias concretas. Un buen nimero de deudas se sitiian por debajo de los 1000
sueldos jaqueses, lo que no impide que los vencimientos sean relativamente amplios
en algunos casos, asi como elevada la tasa de cumplimiento de los plazos. De manera
que la relaciéon entre las tres variables no depende de la cantidad de dinero
adelantada, sino del tipo de negocio o la confianza en la persona con la que se
realiza el trato, lo que nos reafirma en nuestros planteamientos iniciales respecto a
la importancia del capital social en el comportamiento de la elite de negocios de
Zaragoza.

Mucho menos frecuentes son los reconocimientos de deuda, pero implican
cantidades considerables de dinero. Asi, unos ciudadanos de Valencia reconocen a
Ramén de Casaldaguila que le adeudan 5.000 florines de oro, que se comprometen
a entregar en tan solo 20 dias®. Por su parte, la aljama de judios de Zaragoza,
seniala en abril, a través de Vidal de la Caballeria, que debe entregar a Joan Tegell
350 florines de oro por una letra de cambio librada por éste y pagada por Gabriel
Amig0d, mercader de Barcelona®®. La cantidad anticipada (suponemos que en
Barcelona) a los representantes de la aljama no se recupera hasta comienzos del
mes de septiembre.

En el apartado de las transacciones, la compafiia escritura ante Aldovera 4
ventas y 4 compras. El importe de las ventas suma 4.000 sueldos jaqueses y 415
florines, mientras el valor total de las compras asciende a 2.500 sueldos y 812
florines y medio. Todas las ventas son de titulos de deuda, al igual que las compras.
SOlo una parece que no lo fuera, ya que se trata de una venta de ganado, pero
sabemos que es el ganado puesto como garantia del instrumento de comanda al que
hemos hecho alusiOn anteriormente®.

% AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1417), f. 108.

57 Acttian como testigos Berenguer de Bardaji, consejero del rey, y Pablo Nicolds, secretario real:
AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1417), f. 38 (22/1I1I).

3 Ibid., f. 49v (5/1V).
3 Ibid., f. 112v.
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Datos estadisticos de las comandas consignadas por Ramén de Casalddguila ante
Antén de Aldovera en 1417
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En cuanto al apartado de los ingresos por rentas, el nivel de certeza de los datos
ofrecidos por Aldovera desciende. Esto se debe, entre otras razones, a la costumbre
de escriturar los censales ante el notario de la localidad que paga las pensiones.
Hecha esta advertencia, en el registro de casa de Casalddguila hay 5.960 sueldos
jaqueses y 600 florines de oro percibidos que proceden de inversiones. En realidad,
deberian haberse ingresado 6.000 sueldos de un censal del concejo zaragozano
aunque se percibieron 5.610, que se suman a los 350 sueldos jaqueses de inmuebles
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en Zaragoza y 600 florines de oro de unas casas en Barcelona®. Todos son
instrumentos a favor del patrén de la compaifiia, de manera que entendemos que se

refieren a los asuntos particulares y no a inversiones de ninguna sociedad.

En suma, las cifras de movimientos totales anuales registrados por Antén de
Aldovera en 1417 serian las siguientes:

ENTRADA SALIDA
florines 1660 13111 -11451
sueldos 19160 19850 -690

Como entrada hemos contabilizado los albaranes de recepta y las ventas, y
como salida las comandas y reconocimientos de deuda escriturados durante el afio,
en los que no se hace referencia a que sea una deuda anterior. Asi observamos que
el balance arrojado para el afio 1417 es negativo. Sin embargo, si fijamos nuestra
atenciOn en los albaranes de cobro de comandas, vemos cOmo muchas de ellas fueron
redactadas en el afio anterior, por lo que hay que tener en cuenta la compensacion
entre diferentes ejercicios.

4 La formacion de las grandes fortunas
mercantiles en Zaragoza (1380-1430)

El objetivo fundamental de este apartado inicial era reflexionar sobre el modo
en que se crean las grandes fortunas que se analizaran después en detalle en los
siguientes capitulos. En la medida de lo posible hemos procurado proponer el
camino especifico que sigue la constitucion de los grandes capitales zaragozanos en
este periodo.

El primer punto destacado es la procedencia de los capitales iniciales. Son
muchos los estudios que ponen en evidencia que el capital mercantil proviene en
origen del entorno rural, de los grandes centros regionales, donde las elites
campesinas consiguieron acumular un notable capital social y de prestigio,
especialmente en los anos inmediatamente posteriores a la crisis de mediados del

10 Casaldéguila cobra el loguero de 6 anos al mercader Bartolomé Avifién, ciudadano de Zaragoza.
Son colindantes a las casas de Berenguer de Azlor y de Ramén Desquer, y dan a la calle. Se reserva
el derecho de poder tomar las casas como habitacién para él y los suyos, aunque en ese caso, debera
devolverle el alquiler prorrateado de ese tiempo: 7bid., f. 115.
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Trescientos®'. Tras varias generaciones, ese capital se trasladaba a los grandes
centros urbanos, donde las actividades comerciales construyeron la base de la elite

142, Tanto Donsancho como CoscO y Casaldéguila se instalaron en Zaragoza

mercanti
para ejercer su actividad de negocios procedentes de otros lugares, bien de dentro
de las fronteras del reino como de fuera (lo mismo puede decirse de Juan Donelfa,
Arnalt de Araus y un largo etcétera). Es més, los tltimos provienen de ntcleos

urbanos de segundo rango (Tarrega, Manresa).

Ramén de Casaldaguila es prototipico en este sentido: su familia ya era
importante en Barcelona, donde habian llegado con una fortuna amasada en
Manresa. Beltran de Coscé no dio el salto a la ciudad condal, sino que sospechamos
que llegé a la capital aragonesa de la mano de Lope Ferndndez de Luna, quien,
antes de ser arzobispo de Zaragoza, fue obispo de Vic. Quiza alli entabl6 relacion
con algun pariente de Beltran, que decidi6 seguir al eclesidstico hasta su nuevo
destino y comenzar a labrar su fortuna aragonesa®®. Por su parte, Juan Donsancho,
aunque de origen altoaragonés, cre6 su carrera de éxito alrededor de la corte real
en Barcelona, en el seno de la camarilla del duque de Gerona, mientras su esposa,
Altadona de Mora, era miembro de una familia de ciudadanos de Tortosa también

41 Catherine Verna, “Elites rurales, industries et fortune (Catalogne, Vallespir, XIVe-XVe siécle)
Meélanges de 1'Ecole francaise de Rome. Moyen Age, 124-2 (2012), pp. 461-478. Mathieu Arnoux,
“Districts industriels, régions de production, marchés (Europe, XIle-XVe siécle). Quelques pistes de

»
)

réflexion” y Catherine Verna, “Pour une approche biographique de l'entreprise rurale au Moyen
Age”, ambos en Jean-Michel Minovez, Catherine Verna y Liliane Hilaire-Pérez (coords.), Les
industries rurales dans l'Europe médiévale et moderne, Toulouse, 2013, pp. 13-28 y pp. 77-88,
respectivamente.

12 Sobre la interaccién entre campo y ciudad, y la cuestién concreta de la promocién social de los
mercaderes, véase: Antoni Furié6 Diego y Ferran Garcia-Oliver, “The horizons of the city: rural
mobility in a frontier land (the Valencian Country, 1250-1350)” y Giuseppe Petralia, “Problemi
della mobilita sociale dei mercanti (secoli XII-XIV, Italia e Mediterraneo europeo)”, Sandro Carocci
(ed.), La mobilita sociale nel Medioevo, Roma, 2010, pp. 513-554 y pp. 247-271, respectivamente.

3 En estos personajes poderosos, Beltran de Coscd encontré incluso el apoyo econdémico necesario
para sus actividades. Asi, el mercader cedié en 1374 un censal de 503 sueldos jaqueses a Martin de
Alpartir, tesorero del arzobispo, basando su decisién en todas aquellas veces que éste le prest6 dinero
y cuya devolucién integra no podria asumir en ese momento: muytas vegadas vos avedes a mi
acorrido et prestado muytas et diversas quantias de dineros de lo vuestro propio, con las quales yo
he feyto bien de mis afferes. Pedro Lépez del Frago (1374), ff. 162v-163v. Cit. Enrique Mainé
Burguete, Ciudadanos honrados de Zaragoza, p. 146.
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bien relacionados con la jerarquia eclesidstica®*. En definitiva, ninguna de las
grandes firmas salié de entre las familias del patriciado zaragozano.

Este fendmeno se encuadra en otro mas amplio, que es la expansion del capital
catalan hacia Aragén desde aproximadamente 1330. El primero de los indicadores
es el avance de la deuda censal como método de financiacién de las instituciones
aragonesas, donde hay un claro protagonismo de inverionistas catalanes®. La
presencia més notable en fechas tempranas se ubica en la frontera con Castilla
(Calatayud, Tarazona), donde las firmas procedentes de los centros manufactureros
de textiles (Camprodén, Puigcerdd) instalaban a sus agentes y abrian
establecimientos permanentes de venta al piiblico de estos tejidos de calidad media.
Lo claro es que hacia 1380 hay bastantes mercaderes catalanes que actian en
Aragoén, vinculados o no a estos primeros exploradores del mercado interior de la
Corona.

El segundo punto destacable es la existencia de unos factores puramente
comerciales, que en este periodo son ademés muy importantes. Tenemos un
contexto de expansion de las panerias, interés por la lana, desarrollo del sistema
mercantil y caida de los costes de transaccion que genera una gran atracciéon por el

# En un documento muy similar al de Beltran de Coscé y Martin de Alpartir referido en la nota
anterior, Juan Donsancho entrega a su madre, Andrea Donsancho, el senorio de Robres (Monegros,
Huesca) en agradecimiento (esguardant et reconocient los muytos et agradables plazeres, servicios,
hondras et buenos mereximientos) por el apoyo econémico brindado durante afios (muytas et
diverssas quantias que yo de los vuestro propio, pora huebos et necessidades mias, he preso et
espedido), sin el cual no habria podido llevar a cabo sus empresas: Rodrigo ALFONSO, 1039 (1383),
ff. 402-405v (13/XII). Actian de testigos el mercader Francés Gabds, y el notario Alfonso Pero
Justicia, habitantes en Zaragoza.

# Carlos Laliena Corbera, “Crisis tempranas de la deuda municipal en el Bajo Aragén: Monroyo,
13467, J. Angel Sesma y Carlos Laliena (coords.), De la escritura a la historia (Aragon, siglos XIII-
XV). Estudios dedicados a la profesora Cristina Monterde Albiac, Zaragoza, 2014, pp. 147-176.
Méximo Diago Hernando, “La irrupcién de los mercaderes catalanes en el interior de la peninsula
Ibérica durante el siglo XIV. El ejemplo de los vecinos de Puigcerda”, La Corona catalanoaragonesa,
Il'lslam i el mon mediterrani, pp. 211-220, “Desarrollo de las ciudades aragonesas fronterizas con
Castilla como centros mercantiles durante el siglo XIV: Tarazona, Calatayud y Daroca”, Revista de
historia Jeronimo Zurita, 74 (1999), pp. 211-246 y “Relaciones comerciales entre Castilla y Aragdn
en el 4mbito fronterizo soriano fines de la Edad Media”, Aragon en la Edad Media, 9 (1991), pp.
179-202. La importancia que esta ruta tenia para los gerundenses, por ejemplo, queda de manifiesto
en la ruta que recorrieron de norte a sur en 1316 los representantes de la ciudad para informar en
los principales lugares de paso de mercancias que se respetasen sus franquicias: Luis Batlle Prats,
“Cartas testimoniales de la presentacién del privilegio de las franquicias de Gerona en Aragdn,
13167, Cuadernos de historia Jeronimo Zurita, 41-42 (1982), pp. 237-258.
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cereal como oportunidad de negocio altamente especulativo y lucrativo. Esto, que
ya ha explicado J. Angel Sesma, justifica el auge del capital cataldn en Zaragoza
en este momento y no en otros*. Aragén y su capital interesan porque después de
la guerra con Castilla estaban exhaustos y era un terreno propicio para iniciar
aventuras comerciales, dada la ventajosa situacion geografica.

El tercer aspecto significativo es la existencia de oportunidades excepcionales,
provocadas por factores de todo tipo. Entre los méas importantes tenemos los
politicos: la guerra de los condes de Foix en 1396-1398 es la gran incursion final de
tropas francesas que durante todo el final del siglo XIV estuvieron hostigando la
frontera norte. Por otro lado, la inestabilidad sucesoria golpe6 la Corona de Aragén
en dos ocasiones entre 1380 y 1430, con una profunda crisis en 1410-1413. Todo
esto (y alguna otra) hace despegar a los que estaban preparados para aprovechar
la coyuntura, primero a la sombra del infante Martin (después rey), y més tarde
junto a los apoyos del Trastamara.

El cuarto es la creacion de los dos grandes negocios de finales del siglo XIV: la
deuda publica censal y el impuesto de las Generalidades (y la consiguiente
implantacién del sistema de arrendamientos). Son dos negocios financieros que no
existian antes de esta coyuntura y que, sin duda, incrementan los beneficios, ayudan
al desarrollo de las companias y a la organizacién comercial en un pais que se
encontraba probablemente menos desarrollado en este sentido. Y, naturalmente,
los grandes capitales mercantiles encuentran alli una oportunidad de multiplicar los
beneficios de las actividades del comercio y la banca.

Un ltimo dato resenable es la relacién de Juan Donsancho, Beltran de Coscé
y Ramoén de Casaldaguila con el gran capital judio. Es un hecho constatable que
todos ellos tuvieron en algiin momento un negocio compartido con Benvenist de la
Caballeria (por escoger el ejemplo més evidente). Esta alianza de intereses no carece
de importancia en los momentos de mayor presiéon sobre la minoria judia, cuyos
episodios mas violentos movieron a muchos al exilio (la afluencia a Aragén desde
Castilla fue muy notable) y a otros a la conversién. Este tltimo fenémeno serd
especialmente importante en la caracterizacion de las grandes fortunas mercantiles
aragonesas de mediados del siglo XV, sucesoras de las que nos ocupan en este
trabajo.

Concluimos este capitulo introductorio con una comparacion de estas
trayectorias que brevemente hemos presentado con las pautas establecidas por Igor

16 J. A. Sesma, “Transformacion social”, Revolucion comercial, pp. 43-94.
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Mineo para el proceso de seleccion de “sujetos hegemoénicos”. Este autor destaca
la relacién directa con la corona (gracias a la competencia profesional y los servicios
mercantiles y financieros), un arraigo politico local, la imitacién de un estilo de vida
nobiliario (practica de una estrategia sucesoria patrilineal, poder y jurisdiccién
feudal) y la importancia de una memoria familiar comin (reelaboracion del pasado).
A la vista de los resultados del presente trabajo, a estos indicadores habria que
sumar el acceso al capital extranjero y al poder politico supralocal.

Desde el obrador de pafios que tenia en San Jaime en la década de 1370 hasta
el gran patrimonio que transmitio a sus herederos, Beltran de Coscé se sirvié de la
formula de la compania para ampliar el capital de la empresa familiar con la
contribucién de los socios y luego abrirla a la inversién del patriciado zaragozano,
que encontraba en las taules de mercaderes un lugar seguro para guardar y hacer
crecer sus ingresos. Tempranamente destacé con Juan Donsancho en el negocio
textil, pero también en los servicios financieros (préstamos, pagos, cambios)
ofrecidos a los grandes personajes del momento, como Lope Fernandez de Luna,
con quien Coscé llegd a tener una relaciéon muy estrecha. Que sepamos, la compaiia
de la tienda de Beltran de Coscé pasd por una ampliacién de capital hacia 1390 y
sus socios cambiaron en numerosas ocasiones en los anos del cambio de siglo, con

ramificaciones que abarcaban desde Olorén hasta Barcelona.

Pero el negocio méas importante llegé en 1394, cuando Beltran de Coscéd se
convirtié en arrendador de las Generalidades del reino*®. Un gran negocio para el
que los arrendadores recurrian a la constitucién de compafiias que respaldasen su
inversion en un negocio arriesgado, pero muy lucrativo. Hasta 1398, Coscd estuvo
al frente de la recaudaciéon del impuesto mas importante del reino, cuyo arriendo
costaba 19.000 libras jaquesas al ano.

Entretanto, en 1397, CoscO se asociO con el judio Benvenist de la Caballeria y
con el jurista Ramo6n de Torrellas, ambos de Zaragoza, para realizar préstamos a
las instituciones aragonesas y a la propia Corona para acabar con la amenaza que
el interregno abierto tras el fallecimiento de Juan I suponia para sus territorios.
Esta no era la primera vez que Benvenist de la Caballeria se asociaba con grandes

4 Igor Mineo, “Identitd aristocratiche e mutamento istituzionale in Sicilia fra Trecento e
Quattrocento”, Elites e potere in Sicilia dal Medioeo a oggi, Catanzaro, 1995, pp. 1-9.

% Antes de él Juan Donsancho arrendé las Generalidades junto al merino de Zaragoza, Blasco de
Azlor, por 11.000 libras anuales en mayo de 1376.
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financieros cristianos para abordar empresas importantes®®. Benvenist pertenecia a
una familia de judios zaragozanos denominados ‘francos’, que gozaban de un status
privilegiado entre sus correligionarios™. Tanto los de la Caballeria como los Alazar
tuvieron un papel muy destacado en las finanzas aragonesas y de la Corona,
ocupando cargos de relevancia en la corte®l. Con miembros de ambas familias
realiz6 sus negocios Juan Donsancho, como el arriendo de las primicias entregadas
por el papa al rey de Aragén®’. Donsancho estaba bien colocado en la corte de Juan
I, ya antes de que éste se convirtiera en rey. Esta cercania al poder le habia
granjeado amistades en el entorno cortesano y sus negocios se movian a gran escala.
Sus compafleros eran funcionarios de la Corte, como el zaragozano Berenguer de
Cortillas, que llegd a ser tesorero de la reina Violante.

Ramén de Casaldéguila era hijo de un mercader del mismo nombre procedente
de Manresa que lleg0 a formar parte del Consell de Cent de Barcelona. A causa de
esta homonimia, sus primeros pasos en Aragbn estan difusos, aunque esta clara su
relacion (bien directamente o a través de su progenitor) con los ciudadanos de
Barcelona Francesc Merles y Jaime Despuig, que tenian abierta tienda en Zaragoza
en la década de 1370. Su establecimiento definitivo en la capital del reino, ya con
la categoria de ciudadano (dejando de lado la ciudadania de Barcelona, que habia
disfrutado hasta el momento), se produjo en 1402, cuando las noticias documentales
sobre sus asuntos en los protocolos zaragozanos se multiplican. Hasta ese momento,
RamOn de Casaldéguila habia aparecido adelantando dinero a los infanzones
aragoneses para que cumplieran con su aportaciOn al General del reino para su
defensa (esta vez frente al conde de Armagnac) o girando dinero a la sede papal en
Avignén desde la tienda de la compafiia en Zaragoza. El salto hacia la posicién de
preeminencia financiera en la que se colocara Casaldaguila hasta su muerte sera la

1 También lo hara con posterioridad, como compaiiero de Ramoén de Casalddguila en la financiacién
de la campaiia real de Cerdena en 1409: ACA, MR, Volimenes, Serie General, 2329.

% Asuncién Blasco Martinez, “Las expulsiones senoriales: los Caballeria y los Alazar de Zaragoza,
vasallos de la orden del Hospital”, publicado en hebreo en Jews and Conversos at the Time of the
Expulsion, Jerusalén, The Zalman Shazar Center for Jewish History, 1999, pp. 155-17. Versién en
castellano disponible en http:://www.unizar.es/cema/recursos/expulsiones.pdf, [consultada en
diciembre de 2011].

1 Asuncién Blasco Martinez, “Alazar Golluf regente de la tesoreria de la reina de Aragdén, y su
entorno familiar (siglos XIII-XV)”, Cristianos y judios en contacto en la Edad Media, 2000, pp. 481-
580.

52 Véase el libro de cuentas de su gestién entre 1391 y 1393 que se conserva en el Archivo de la
Corona de Aragéon: ACA, MR, vol. 2525. Caballeria gestionaba este impuesto desde 1374: ibid., n°®
2521.
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asuncion del quitament de la Comunidad de aldeas de Calatayud. Se trataba de un
rescate financiero, en el sentido actual del término, que se habia intentado realizar

anteriormente, sin éxito°S.

En las Cortes de Maella de 1404 le lleg6 la oportunidad de demostrar que estaba
capacitado para una empresa aln mayor. Por un lado, se hizo cargo de la redaccion
del ‘padrén’ y recoleccion del fogaje del reino, y por el otro, del quitament del
General de AragOn. Fue la entrada definitiva de Casaldgguila en la hacienda
aragonesa, a cuya cabeza se mantendrd hasta su muerte y cuya gestion heredara
Juan de Mur, su mano derecha.

% Méximo Diago Hernando, “Desarrollo de las ciudades aragonesas fronterizas”, op. cit. y
“Haciendas municipales en el reino de Aragén durante el siglo XIV. El caso de Calatayud y su
comunidad de aldeas”, Fiscalidad de Estado y fiscalidad municipal, pp. 335-356.
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1. La firma

2. La compaiiia

3. La tienda

4. Las grandes firmas en la Zaragoza del cambio de siglo

5. Conclusiones

1 de la organizacion del negocio es uno de los principales ejes sobre los que

se apoya el presente trabajo. El apartado del capital humano y de la

estructura empresarial sirve de base explicativa para muchas de las
cuestiones que se abordan en estas paginas. Las caracteristicas y el tamano de la
empresa familiar justifican la toma de decisiones o determinadas inversiones, el
capital humano reunido mediante la alianza de varias firmas hace posible el
comercio a larga distancia, que moviliza a un gran niimero de agentes econémicos
a lo ancho del territorio aragonés, y la formacién de grandes y complejas companias
financieras facilita a un grupo extenso de inversores la participacién en los asuntos
econémicos de primera magnitud del reino y la Corona de Aragén.

Uno de los cambios sustanciales de la economia bajomedieval tras la Peste
Negra fue la innovacién empresarial introducida por los toscanos. Las
supercompaifias Peruzzi, Bardi o Strozzi sufrieron una sonada caida llegado 1350
El modelo toscano de grandes sociedades basadas en una extensa red de sucursales
fuertemente centralizada fue entonces sustituido por una versiéon descentralizada y
reducida (genoveses y venecianos aguantaron la embestida)®. Los ejemplos mejor

V'E. S. Hunt y J. M. Murray, A history of business, pp. 154-156.

2 Jacques Heers, Genova nel Quattrocento: civilta mediterranea, grande capitalismo e capitalismo
popolare, Milan, 1984, p. 137. En 1323, el corpo de la compaiiia Alberti era de 25.000 libras affiorino,
mientras la Medici se fundé con un capital inicial de 31.500 florines, pero dividido entre la casa
madre, dos sucursales y la bottega della lana: Armando Sapori, “La famiglia e le compagnie degli
Alberti del Giudice”, Studi di storia economica, secoli XIII-XIV-XV, v. 1 (1955), pp. 975-1012,
especialmente, pp. 985-991; y R. de Roover, 1/ banco Medici, p. 73.
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conocidos son los ofrecidos por la familia Alberti (superviviente de una de las
antiguas sociedades) y el complejo empresarial de Francesco di Marco Datini. En
ambos casos, la diferencia fundamental con el modelo precedente es la
independencia entre las ramas o sociedades, a pesar de las conexiones familiares,
comerciales y de inversiones que las unan entre si. Asi, Datini, en el momento de
méxima expansion (1398-1399), tenia sus intereses depositados en dos empresas
individuales, cinco sociedades comerciales, dos industriales, una bancaria y una
gran asociacién temporal mercantil®. El era la cabeza de una serie de negocios que
estaban regentados por diferentes personas y que se regian por contratos societarios
distintos, mientras sus colaboradores eran totalmente leales y tenian el incentivo
de contar con una participacién econdmica en las actividades de las sociedades. De
ahi la necesaria reflexién sobre la organizacién interna, que es uno de los puntos
débiles de la historiografia sobre el comercio y la banca en la Corona de Aragdn®.

Para evitar confusiones emplearemos las expresiones ‘firma’ y ‘compafia’ para
referirnos a dos cuestiones diferentes. Aquello que en otros estudios se concreta en
un individuo o una familia a lo largo de varias generaciones, es lo que denominamos
firma. Esta se identifica con los intereses de reproduccién social del grupo y por ello
entendemos que esta implicacién personal debe extenderse del ‘hombre de negocios’
a toda la familia (incluyendo mujeres), pero también a sus conexiones sociales mas
proximas, pues no puede separarse la trayectoria de un mercader sin sus socios,
empleados y criados. Por su parte, el término ‘compania’ posee un significado
mucho mas reducido, pues incluye a un nimero menor de personas y también tiene
una duracion breve, dado que los contratos societarios se redactan por un periodo
concreto entre unos socios que cambian, como también lo hace el peso de los mismos

en forma de inversion y trabajo para la compaiiia.

1 La firma

La apariciéon de la firma sedentaria en el siglo XIII fue interpretada por
Raymond de Roover como una revolucion comercial al tratarse de un completo y

3 Giampiero Nigro, “Francesco e la compagnia Datini di Firenze nel sistema dei traffici commerciali”,
G. Nigro (ed.), Francesco di Marco Datini. L'uomo, il mercante, Florencia, 2010, pp. 235-254,
especialmente, p. 244.

4 E. Cruselles dedica una buena parte a la descripcién de la empresa mercantil y su personal en
Valencia en el siglo XV en su trabajo sobre los comerciantes valencianos: E. Cruselles, Los
mercaderes de Valencia, pp. 101-168.
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drastico cambio en el modo de hacer negocios y en la organizacién empresarial®.
Tras esto, la compania supuso un paso adelante en la evolucién de la organizacion
de los negocios desde la especulacion hacia la planificacién. De la commenda se
avanzo hacia una forma de trabajar que establecia una base en la casa desde donde
se operaba a través de socios, empleados o agentes en otros lugares. Una vez hizo
su entrada en escena la Peste Negra a mediados del siglo XIV, el siguiente cambio
operado en la estructura empresarial ha sido bautizado por Federigo Melis como
sistema di aziende, una estructura mercantil formada por sociedades auténomas
pero relacionadas entre si por la direcciéon general®. Este modelo se extendié a finales
del siglo XIV y durante el XV, para consolidarse en el XVI'.

Vamos a ocuparnos, a continuacién, de la caracterizaciéon de las firmas que
conformaron la elite de negocios zaragozana en el cambio del Trescientos al
Cuatrocientos sobre la base de la documentacién notarial (liquidacién de
companias, albaranes, testamentos), que aporta otros ejemplos que sirven de

comparacion.

1.1 UNA EMPRESA FAMILIAR

La empresa mercantil de la elite de negocios de Zaragoza en la transicion del
siglo XIV al XV es de caracter familiar®. Se recurrird a la compania para suplir la

> Robert S. Lopez, The Commercial Revolution, p. 80. A. Grohmann recoge las posibilidades de un
estudio sobre esta base en “Elites internazionali e sistemi di aziende nell' Europa dei secoli XIII-X VI
Tipologia delle ricerche possibili”, GISEM (1992-1994), Bollettino 3 (1994), pp. 67-69.

¢ Dada la difusién de la obra de Federigo Melis en la historiograffa hispana, hemos preferido
mantener este término, aunque compartimos la revisiéon hecha desde la historiografia anglosajona.
R. Goldthwaite propone company agglomerate, mientras J. F. Padget y P. D. McLean prefieren
partnership system, muy cercano al término de Melis, en definitiva: J. F. Padgett y P. D. McLean,
“Organizational Invention and Elite Transformation: The Birth of Partnership Systems in
Renaissance Florence”, Am. J. Sociol., v. 111, no. 5 (2006), pp. 1463-1568. url:
http://www.jstor.org/stable/10.1086,/498470.

T F. Melis definfa estos periodos como el ‘primato di mercato’ y el ‘primato di aziende de Florencia,
respectivamente: Federigo Melis, “Il commercio trasatlantico di una compagnia florentina stabilita
a Siviglia a pochi anni dalle imprese di Cortes e Pizarro”, Fernando el Catolico y la cultura de su
tiempo, Zaragoza, 1954, v. III, pp. 129-206. Ese fue para F. Braudel el momento en que la ciudad
toscana se impuso, no como centro del mercado mundial, sino con su red empresarial, de inversiones:
Fernand Braudel, “L’Ttalia fuori d’Italia. Due secoli e tre Italie", Storia d’Italia, 4 (1974), p. 2137.

Cit. Giampiero Nigro, “Francesco e la compagnia Datini”, p. 246.

8 Un modelo que no parece cambiar en la segunda mitad del siglo XV, si atendemos a los ejemplos
de las importantes familias de los Sanchez de Calatayud o los de la Caballeria: Cfr. S. Lozano, Las
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limitada plantilla consanguinea, especialmente en el caso de la necesidad de
proceder a una ampliaciéon de capital, pero la empresa familiar es el mecanismo
economico fundamental de reproducciéon social. Quiza en una o dos generaciones la
actividad de los grandes mercaderes zaragozanos ofrezca resultados mas
espectaculares que aquellos de los que nos ocupamos en el presente trabajo, pero
este salto cualitativo no habria sido posible sin la accién de sus predecesores, ya
que esta dinamica es resultado de la promociéon de varias generaciones que, en
muchos casos, parte del mundo artesanal o rural’. La empresa mercantil demostro
ser un mecanismo de gestion y reproduccion del patrimonio familiar muy util. De
esta manera, la dimension y estructura de la empresa se adaptaban, por un lado, a
la realidad demografica de la familia y, por el otro, a sus expectativas de promocién
social.

En términos generales, la empresa estaba orientada a la satisfaccién de las
necesidades de la familia, por lo que dependia de la forma de ésta'®. Si la célula
familiar de las sociedades urbanas estaba restringida al matrimonio y los hijos, el
nimero de descendientes que llegaba a la edad adulta era importante!’. En
Zaragoza, la cifra no parece alejarse de la media de tres hijos estimada por Enrique
Cruselles para los mercaderes valencianos, por lo que el capital humano aportado

elites en la ciudad de Zaragoza, op. cit. Siguiendo los mismos comportamientos observados en otros
lugares: Frederic C. Lane, “Sociedades familiares y empresas de participacién conjunta”, VVAA, E/
mundo mediterrdneo de la Fdad Media, San Adria del Besos, 1987, pp. 229-252, Claude Carrére,
“Structures et évolution des entreprises préindustrielles: le cas de Barcelone au bas Moyen-Age”,
Studi in memoria di Federigo Melis, Napoles, 1978, v. III, pp. 37-57, Carme Batlle Gallart, “Notas
sobre la familia de los Llobera, mercaderes barcelonenses del siglo XV”, Anuario de estudios
medievales, 6 (1969), pp. 535-552, Richard A. Goldthwaite, “Organizzazione economica e struttura
famigliare”, R. Goldthwaite, Banks, palaces and entrepreneurs, Aldershot, 1995, v. III, pp. 1-13 y
The economy of Renaissance Florence, pp. 64-96.

% Nos ocuparemos de las cuestiones referentes a los origenes sociales y geograficos, y a las estrategias
familiares con mayor detalle en el Capitulo 5: componentes sociales del poder y la autoridad. Hay
una abundante bibliografia enfocada como estudio familiar a lo largo del tiempo; como ejemplo se
pueden tomar: Josep Ferndndez Trabal, Una familia catalana medieval: els Bell-lloc de Girona,
1267-1533, Barcelona, 1995 y S. Tognetti, “Da Figline a Firenze”, op. cit.

10 Entre los factores que limitaron el tamafio de los negocios mercantiles en la ciudad de Valencia,
E. Cruselles destaca la estructura familiar: E. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, p. 120.

1 El cardcter fragmentario de la documentacion notarial hace dificil ofrecer unos datos concluyentes
al respecto. Contamos con muy pocos testamentos de los miembros de la elite de negocios
zaragozana, por lo que las menciones parciales o referencias a matrimonios de hijas, por ejemplo,
seran los puntos de apoyo para establecer, aunque sea, un minimo.
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por la familia nuclear es reducido'?. De esta manera, la estructura de las empresas
zaragonas depende, no uUnicamente del mercado, sino también de las tasas de
natalidad y mortalidad, y de la organizacién familiar. Esto marca las diferentes
estrategias de reproduccién y transmision del patrimonio dentro de las empresas.

Los grupos familiares amplios tienen garantizada la reproduccion social, aunque
no necesariamente la movilidad ascendente. Como ejemplo de una amplia parentela
dedicada a la empresa mercantil vamos a detenernos en el caso de los Donelfa's.
Centrados en el bajo Ebro (Caspe), sus miembros aspiran a controlar la ruta
comercial del Ebro. Hasta donde conocemos, hay al menos cuatro varones muy
activos actuando simultdneamente en conexién con Zaragoza en las décadas finales
del siglo XIV y primeras del XV: Ramoén, Aparicio, Juan y Domingo!*. Estos dos
ultimos consiguen la ciudadania y puestos relevantes en la ciudad, tanto dentro de
la estructura de la cofradia de mercaderes, como en el gobierno municipal®. Juan
parece encabezar las actividades de la familia'®, que se muestran extremadamente

2B, Cruselles, Los mercaderes de Valencia, p. 122.
3 E. Mainé, Prosopografias y genealogias, fichas 204-206.

4 Por ejemplo, Juan Donelfa nombra procuradores suyos a Domingo y Ramén, vecinos de Zaragoza,
y a Aparicio, vecino de Caspe: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1406), f. 234 y f. 193v,
respectivamente. Donacién del mercader Ramoén Donelfa a Domingo Donelfa, mercader y ciudadano
de Zaragoza, de varios bienes en Caspe: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1411), ff. 109v-110.
Mas adelante, Antén Donelfa, hijo de Juan y Oria Cataldn, también es mercader y ciudadano de
Zaragoza: AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1431), f. 101v.

15 Ambos llegan a ser mayordomos de la cofradia de los mercaderes de Zaragoza: AHPNZ, Domingo
XIMENEZ DEL BOSCH, 1835 (1411), ff. 286-287v y AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398
(1421), f. 4, respectivamente. Juan ostenta el cargo de mayordomo de la ciudad en 1415: AHPNZ,
Pascual ALEGRE DUESO, 4503 (1415), f. 103v. Domingo desempefia por las mismas fechas varios
oficios municipales relacionados con la infraestructura comercial de la ciudad, como, por ejemplo,
pesador del almutazaf: 7bid., f. 60.

16 Tas relaciones de parentesco entre los Donelfa no estén claras en todos los casos, aunque sf sabemos
que Juan Donelfa emparenta con la oligarquia zaragozana a través de Maria Lasguaitas, hija del
mercader Domingo Lasguaitas. Véase sobre el aniversario de su esposa en su capilla del convento
de los franciscanos: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), ff. 37-37v. De este matrimonio
nacen, al menos, tres hijos: Juan, probablemente el mismo que es caballero en 1436 y esposo de
Maria Garcia de Monteagudo, Guillerma y Francisco, que también se dedica al oficio de la
mercaderia: AHPNZ, Juan de LONGARES, 1436, ff. 115-117v y AHPNZ, Juan de SABINAN, 3042
(1418), f. 74v, respectivamente. Francisco alcanza la ciudadania en 1426: AHPNZ, Juan de
SABINAN, 3043 (1426), ff. 134v-135. A través de Angelina Burzés, cunada de Juan Donelfa, éste
guarda parentesco con el Baile General de Aragén, Ramén de Mur: AHPNZ, Juan de SABINAN,
3043 (1425), ff. 66-66v y AHPNZ, Lazaro MARCEN 3949 (1426), ff. 32v-34v, respectivamente.
También un Antén Donelfa, mercader de Zaragoza, podria ser hijo de Juan y Maria Lasguaitas,

107



SANDRA DE LA TORRE GONZALO

diversificadas, pero es evidente una clara inclinacién hacia el comercio de trigo por
la via fluvial'”: consiguen el cereal en grandes cantidades del arriendo de las rentas
senoriales en las zonas productoras (con una incidencia especial de los impuestos
eclesidsticos) y lo transportan en sus propias embarcaciones hasta los mercados

donde desean colocar la mercancia'®.

dado que mantiene relacion con los Lasguaitas, en concreto, con el mercader Pedro Lasguaitas “el
Joven”: AHPNZ, Domingo de AZET, 601 (1428), f. 13.

7 Juan aparece como fianza y arrendador principal de las rentas del arcedianato de Teruel en 1398,
cuya gestién asume a continuacién Domingo: AHPNZ, Juan de PERAMON, 341 (1398), ff. 44v-45.
Tanto este protocolo como el del ailo 1399 contienen menciones a Domingo Donelfa como arrendador
del arcedianato de Teruel. Juan Donelfa posee inversiones en propiedades inmuebles dentro de
Zaragoza y en otros lugares, ademas de infraestructuras de producciéon como los molinos y serna de
Calatayud que arrienda al obispo Tarazona: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), f. 80v.
Incluso tenemos noticia de su dedicacién a la ganaderia en los pastos pirenaicos: AHPNZ, Juan de
CAPIELLA, 4203 (1411), ff. 113v-114. Juan Donelfa saca partido de las dificultades de estas
comunidades para hacer frente a la creciente presion fiscal a finales del siglo XIV y en 1411 asegura
haber cobrado 10.000 sueldos jaqueses del alcal, jurados, concello e universidat de la villa de Ansé
y de los lugares de Fago y Ornat que debian entregarle en dos tandas. En realidad, el pago se realiza
de la siguiente manera: 700 sueldos se entregaron para cubrir una deuda de Donelfa en Jaca (metidos
en conto'y de lo que tiene albaran de aquel a qui eran devidos), diversos pagos que se descontaron
de esta cantidad para pagar a Domingo Bellita, mayoral de la cabana de Donelfa, y el herbaje de
los ganados de dicha cabana. Ya en 1386, los del valle de Ansé habian optado por solicitar un
rescate financiero (por las grandes misiones en el pasado para la defensa de los términos de la Val
de Anso obligados a diversas personas en muytas quantias) a la Casa de Ganaderos de Zaragoza:
Angel Canellas Lopez, Diplomatario medieval de la Casa de Ganaderos de Zaragoza, Zaragoza, 1988,
doc. 117, pp. 304-307 (25/X/1386). El capitulo acordé una ayuda de 10.000 sueldos jaqueses
(idéntica cantidad a la de Juan Donelfa un cuarto de siglo después) a cambio de que todo mayoral
o pastor sélo pagase al afio 6 sueldos por cada 100 cabezas de ganado por pastar alli hasta saldar el
préstamo. La cabafia de Juan Donelfa, cuyo tamafio desconocemos, pastaria también en la zona de
las altas Cinco Villas, donde frecuentemente aparece como arrendador de herbajes en la

documentacién notarial zaragozana.

18 El notario Juan de Capiella dedica un cuadernillo al pago del arriendo del cuarto arzobispal a
Juan Donelfa en 1395: cfr. AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4200. Con Domingo se hacen cargo del
arrendamiento de los derechos de la abadia de Tauste: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1408),
ff. 195-195v. Para el almacenaje de mercancias Juan Donelfa poseia unas botigas de tener trigo en
la parroquia zaragozana de San Nicolas, junto al principal acceso de la ciudad a la zona de embarque
fluvial: Juan de CAPIELLA, 4200 (1396), ff. 85v-86. Un gran ntimero de menciones a contratos con
arraeces se refieren a negocios de los Donelfa y también Domingo Donelfa adquirié una barca nueva
a dos ebanistas (fuster) por 138 florines de oro: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402), f. 67v
y 70. Quizé fuera la misma que a los pocos afios, vende a un arraez moro la mitad: AHPNZ, Juan
de CAPIELLA, 4202 (1407), ff. 116v-117.
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Aunque con menos frecuencia, aparecen en la documentacién notarial mujeres
de la misma familia como Miguela Donelfa, esposa del destacado notario Juan Raro,
ciudadano de Zaragoza, o Guillerma, hija de Juan Donelfa y casada en primeras
nupcias con el mercader Pere Guerau®. Las estrategias familiares quedan claras en
la dispersion de sus miembros por la geografia del comercio aragonés y en la politica
matrimonial. Ambas se conjugan en el matrimonio de Maria Donelfa con el
mercader Domingo Pandetrigo, agente de Juan Fexas y Juan de Manariello en
Tortosa?, cerrando asi el circulo entre la consecucién del grano en las zonas
productoras aragonesas o castellanas?, su transporte desde los principales puertos
del Ebro, aguas abajo de Zaragoza, hasta su libramiento en Tortosa, de donde
partira hacia otros destinos, como Barcelona®. Y todo ello sin salir de la estructura
familiar. Una dedicaciéon completa de la familia a las actividades mercantiles que
les permitird mantenerse entre la oligarquia zaragozana, al menos, hasta la segunda
mitad del siglo XV#,.

En el lado opuesto, las familias mas reducidas, que cuentan con una red de
parientes restringida, tendran mas dificultades para prolongar sus negocios a lo
largo de varias generaciones. Un ejemplo significativo es el caso de la firma de Juan

19 AHPNZ, Lazaro MARCEN, 3949 (1421), ff. 141-144. Pere Guerau trabajaba en el mercado
valenciano y consiguié atraer la inversién de importantes mercaderes (zaragozanos y barceloneses)
en sus negocios. A su muerte, los asuntos sobre los derechos de su hija generaran una interesante
informacion de la que nos serviremos para tratar aspectos sociales y culturales de la elite de negocios
zaragozana: vid. Capitulo 5: componentes sociales del poder y la autoridad.

2 Se conserva un fragmento de los capitulos matrimoniales en los que intervienen los socios de la
compania Torralba con Antéon Donelfa, ciudadano de Zaragoza, y Ramoén Donelfa, habitante en
Caspe: AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1431), suelto.

2 Juan Donelfa declaraba en 1381 el cargamento de una barca con ‘pan castellano’ a su paso por
Zaragoza: AHPNZ, Gil de BORAU, 2064 (1381), s.f. 6/IV. Esta relacién con el mercado castellano
no parece esporadica, pues en 1399, Donelfa recibia de un castellano un rocin, 4.000 codos de lienzo
y varias piezas de plata, suponemos que en satisfaccion de una deuda previa, aunque no se aclara
en el documento (se limita a testificar la donacién): AHPNZ, Pedro SANCHEZ DE BIEL, 602
(1399), f. 78 (15/VIII).

22 En enero de 1395, Juan I intervino en la demanda hecha por Juan Donelfa y Pere Guerau contra
los italianos Neri de Lerlinghi, Bartolomeu Gasco y Castello Castillioni por una venta combinada
con un seguro al 19% de lana y pafos de oro y seda de un viaje a Pisa: ACA, REAL CANCILLERIA,
Registro n® 1.908, ff. 168v-169 (5/1/1395) y AHNB, Bernat Nadal (1399), ff. 130-131 (21/VI). Publ.
Arcadi Garcia Sanz y Maria-Teresa Ferrer Mallol, Assegurances i canvis maritims medievals a
Barcelona, Barcelona, 1983, v. II, doc. 103, pp. 438-441.

2 Para el siglo XV, véase en S. Lozano, Las elites en la ciudad de Zaragoza, fichas prosopogréficas
n® 312-315.
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Donsancho. A pesar del impresionante peso econémico y politico alcanzado por este
mercader, su muerte practicamente produjo la extincion de la firma. Al contrario
de lo que ocurre con los Donelfa, ningtin Donsancho aparte de Juan Donsancho,
padre e hijo, aparece en la documentacion zaragozana. La incidencia de la
mortalidad puede resultar catastrofica y acabar con los intentos de establecer un
linaje. Juan Donsancho y Altadona de Mora sélo tuvieron una hija y un hijo que
alcanzaron la edad adulta y Violante tuvo la mala fortuna de fallecer muy joven,
antes incluso de haber contraido matrimonio®. Si Violante Donsancho desaparece
de los protocolos notariales sin dejar apenas rastro sobre sus asuntos personales,
sobre el varén, Juan (o Johanet), tampoco tenemos mucha mas informacién®.
Sobrevivié a su hermana y a su padre®, pero no heredé en ningin caso la influencia
de su primogenitor, puesto que el volumen de noticias documentales que genera es
muy escaso, especialmente si lo comparamos con el de su padre o su madre. A la
muerte del cabeza de familia, alld por 1410%", su viuda se hizo cargo del
mantenimiento del grupo. El joven Juan se habia ido formando en la empresa

# Hizo testamento en 1401 y fallecié poco después: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4496
(1401), ff. 154-155.

% Altadona de Mora y Juan Donsancho tenfan a Pascual Alegre como su notario de cabecera, de
modo que las condiciones de conservacién de sus libros afectan directamente a nuestro conocimiento
sobre los movimientos de ambos. Precisamente en los anos en los que pudo producirse el
fallecimiento de Juan Donsancho, los protocolos de este notario pierden su continuidad (comin a
otros registros en la ciudad) y saltan de 1410 a 1414 y de ahi de manera fragmentaria hasta 1420,
de modo que hemos perdido un gran volumen de informacién: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO,
4501 (1410), 4502 (1414), 4503 (1415), 4504 (1417).

% AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1417), f. 130v. Es mayor de 16 afios en 1397, segiin un
documento emitido por su madre en su nombre: AHPNZ, Jimeno de ALBERUELA, 4506 (1397),
ff. 38-38v (1/III). Su padre expresa en un memorial de hacia 1410 su deseo de ser enterrado junto
a sus hijos, pero contamos con referencias a Juan Donsancho ‘Menor’ posteriores a esta fecha: en
1417 acude al notario junto a su madre por un asunto relativo a una herencia que trata con Juan
Ferriz y su esposa, Catalina Sanchez de Agreda: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1417), f.
130v. El matrimonio recibe 200 florines de oro de madre e hijo, que actiia como donatario de los
bienes de su padre, quien reconocié tener en comanda de Juan de Sos esta cantidad en 1396. La
comanda pas6 por varias manos hasta llegar por donacién a Catalina. Unos anos mas tarde, Juan
Donsancho ‘Menor’ hizo de anfitrién de la cofradia de san Jaime, que se reunié en capitulo general
tras la fiesta del patrén en sus casas (sin mas detalles): AHPNZ, Lazaro MARCEN, 3949 (1423), ff.
34v-36.

27 Nada sabemos del fallecimiento de Juan Donsancho, ni la fecha, ni detalles sobre su entierro o
aniversario; lo Gnico con lo que contamos es un breve memorial en el que detalla las deudas que
deben saldarse a su muerte y que hizo llegar al notario Pascual Alegre Dueso: AHPNZ, Pascual
ALEGRE DUESO, 1410 (4501), suelto.
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familiar®, pero quizas se decantase por una promocion en el seno de la baja nobleza,
alejado de las actividades mercantiles y financieras, por lo que no podemos seguir

su evolucién en la documentacién notarial.

Aunque no nos sorprenda, resulta paradéjico que Juan Donsancho no pudiera
transmitir su éxito profesional a sus descendientes, pero si consiguieran garantizar
la supervivencia familiar sus colaboradores mas estrechos: los hermanos Sora. Entre
los ciudadanos honrados de mediados del siglo XV se encuentra Antén de Sora,
hijo de Guillem, que alcanzé la ciudadania de Zaragoza tras comenzar su carrera
como factor de Juan Donsancho y que ademas pudo ofrecer estudios universitarios
a dos de sus hijos?. También el mercader Pedro de Sora que adquiere la ciudadania
en 1438 era probablmente el hijo de Pedro®.

Las familias apuestan en la estructura de los negocios por la movilidad
geografica para garantizar su supervivencia. Como veiamos en el caso de los
Donelfa, una de las estrategias de las empresas familiares es el despliegue en
distintas localidades, en su caso, a lo largo de la ruta del Ebro*. Ademas,
paralalelamente a esta movilizaciéon de la parentela, se observa una especializacion
en el desempeno de funciones. La familia se organiza de manera jerarquizada y
parientes de diferente procedencia®* se dedican a objetivos variados que pretenden
controlar rentas, propiedades inmuebles, préstamos y oficios publicos. Siguiendo
con el ejemplo de los Donelfa, Ramén y Aparicio parecen realizar los viajes entre
Zaragoza, Caspe y Tortosa, y Domingo hace sentir su influencia en Zaragoza con

2 En 1397, con menos de 20 afios, nombra procuradores suyos a Pedro y Guillem de Sora, mercaderes
al servicio de la firma familiar: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4201 (1397), f. 1v.

2 S. Lozano, Las elites en la ciudad de Zaragoza, ficha prosopogréfica n® 831.

% Nada se indica en S. Lozano, Las elites en la ciudad de Zaragoza, de donde tomamos esta
informacién y las siguientes. Consta como habitante en Mequinenza en 1435 y su vinculaciéon con
Juan Donsancho esté clara, puesto que pleitea en 1442 contra la viuda del escudero Sancho Lasierra,
tutora de su hijo Sancho. Ademads, es comisario en 1438 de la casa y vina que fueron de Juan
Donsancho, confiscadas por orden del Justicia de Aragén: AHPNZ, Alfonso MARTINEZ, 1438, ff.
27-27v y f. 55, y AHPNZ, Alfonso MARTINEZ, 1442 (R), ff. 59-60v.

31 Es el control del espacio que L. Fontaine afiade a la formacién como factores de éxito en los
negocios: L. Fontaine, “Role économique de la parenté”, Les réseaux de parenté, ADH, Paris, 1995,
pp- 5-16, especialmente pp. 12-13.

32 Podemos citar el ejemplo del importante mercader Gil Pérez de Villarreal, que paga a su primo
Juan Pérez de Villarreal, hijo de Pascual Parient (nétese la adopcién del apellido materno), vecino
de Langa (Daroca), su salario (300 sueldos jaqueses) por los 3 afios que ha estado a su servicio,

ademas de 200 sueldos jaqueses graciosament et por amor de Dios en recuerdo de su padre y tio del
joven: AHPNZ, Pedro SANCHEZ DE BIEL, 602, (1405), f. 32v (13/IV).
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una presencia continuada en las instituciones econémicas de la ciudad, mientras
Juan encabeza las actividades de la empresa.

La empresa moldea la manera en la que se articula la familia. Asi, en el seno
de las grandes firmas zaragozanas se fomenta un sentimiento de pertenencia a un
grupo amplio de parentela que ordena la transmisiéon patrimonial por las normas
de patrilinaje y primogenitura®. Tanto en las herencias, como en la regulacion del
matrimonio y la dote, prima el mantenimiento indiviso del patrimonio y su
cogestion entre los hermanos®. Al ritmo de la progresiéon vital y profesional de sus
miembros, se producen cambios en el universo doméstico. Los roles de los miembros
de la familia pueden modificarse en funcién de las capacidades y logros personales,
y también del ciclo de vida. Asi, el primogénito recibe la formacién que le prepara
para tomar el relevo de las funciones de la cabeza de familia, cuya desaparicién
exige una readaptacion de las estrategias familiares. La salvaguarda de los lazos de
cohesién familiares es una de las obsesiones de los testadores por el perjuicio que
las disputas por la sucesion puedan producir en la estabilidad de la familia y la
empresa®. En su testamento, Beltran de Coscé prepara desde 1407 el relevo de sus
funciones y estipula una serie de directrices a los miembros de la parentela
(consanguineos o no) bajo su autoridad®.

En wuna division entre parentela ‘activa’ y parentela ‘durmiente’, la
historiografia suele situar a las mujeres en el segundo grupo®. Sin embargo, ha
quedado probado con los datos recopilados durante este estudio que las mujeres

3 En todos los casos en los que contamos con un documento acreditativo (testamento, capitulaciones
matrimoniales) se constata esta tendencia a transmitir de manera indivisa el patrimonio familiar al
primogénito, no sin que se intente compensar o asegurar la continuidad al resto de descendencia,
como veremos en profundidad en el Capitulo 5: componentes sociales del poder y la autoridad, que

aborda las estrategias de empresa a este respecto.

3 Concuerda con los criterios seguidos en otros lugares: E. Cruselles, Los mercaderes de Valencia,
op. cit. y Josep Fernandez Trabal, Una familia catalana medieval, op. cit.

% El mercader Fadrique de Ribas, fundador de un importante linaje ciudadano en Zaragoza de
origen converso, modifica en el primer tercio del siglo XV en varias ocasiones su testamento en
funcién del ciclo vital de su casa: S. Lozano, Las elites en la ciudad de Zaragoza, p. 831 y ss. En
1438, establece un sistema hereditario paritario a favor de los descendientes varones (la hija debera
contentarse con la legitima y la dote que se le asigna), que se convierten en los herederos universales.
Mediaran los albaceas para preservar la unidad familiar y mantener viva la memoria social del

grupo, que se apoya en la pertenencia al linaje.
% Véase Capitulo 5: componentes sociales del poder y la autoridad.

57 Laurence Fontaine, “Role économique de la parenté. Introduction”, Annales de démographie
historique (1995), pp. 5-16, especialmente, p. 6.
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realizan una labor activa en el seno de la empresa familiar. Las grandes firmas de
éxito zaragozanas cuentan con mujeres que intervienen decisivamente en los
negocios, como es el caso de Altadona de Mora y Angelina Sesvalls®. Sin lugar a
dudas, las viudas se hacen cargo de cohesionar la actividad de los miembros de la
familia bajo su autoridad y toman el relevo de sus esposos al frente de la familia y
la firma?.

Las estrategias matrimoniales disenan una red familiar extensa, fundamental,
como hemos visto, para la reproduccion de la familia y los negocios. Paralelamente,
se observan practicas desde las grandes firmas zaragozanas tendentes a la creacion
de solidaridades artificiales ligadas a la dependencia clientelar y a la colaboracion
en el ejercicio de los negocios. Un ejemplo claro es el de la gente ‘de casa’. Una
expresion que suele aparecer ligada a la nobleza, al igual que la nociéon del linaje,
pero que la elite de negocios zaragozana hace suya®. Ramoén de Casaldaguila cuenta
con dos empleados que figuran como testigos en sus documentos, que se definen
como gente de su casa, mientras Juan de Tolosa aparece mencionado como

741 Una esfera asimilada a la

“mercadero de casa del honorable don Ramon
doméstica que no sélo acoge a mercaderes, sino también, por ejemplo, a los notarios
que trabajan para ellos; sirva de ejemplo: Antonium Cirera, notarium, famulum
dicti domini Raymundi [de Torrellas] 2. Aunque no podemos establecer con certeza

si se produce una corresidencia de este personal en el domicilio de las familias de

% La excepcién la constituye la firma de Ramoén de Casalddguila, pues hay més ejemplos que no se
pueden abordar en este trabajo que apuntan hacia esta contribucién decisiva de las féminas.

3 No faltan ejemplos y no sélo mujeres cristianas, de hecho; asi, tenemos a Tolosana, viuda del
importante financiero judio Benvenist de la Caballeria, que aparece mencionada en la
documentacién como regidora de mercadurias: AHPNZ, Juan de SABINAN, 3042 (1418), ff. 145-
145v.

40 Angelina Sesvalls paga sus honorarios a Juan de la Fuente, escudero de casa de Beltran de Coscd,
sefior de Mozota: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4501 (1410), ff. 49v-50.

1 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1415), f. 2v y AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398, ff.
20v-21, respectivamente. Pero Navarro, de casa de Domingo Benedit, mercader y ciudadano de
Zaragoza, es testigo de un acuerdo entre un arraez y un factor del mercader: AHPNZ, Juan de
SABINAN, 3042 (1412), f. 24 (22/1II). Martin de Aguilar, de casa de Juan Donelfa, acude con éste
al notario para tratar sobre un cobro de un factor suyo vecino de La Almolda: f. 12v (14/XI). En
la misma linea que comentdbamos de las viudas, éstas tienen también su propia ‘casa’. Es el caso
de Gracia Pérez de Tauste, viuda del mercader Pere Sijena, dado que en una venta de lana donde
aparece como testigo Bernat de Mur ‘mayor de dias’, éste se identifica como de casa de la muller
de don Pere Xixena, quondam: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), ff. 21v-22v y 22v-23.

2 ACRA VII, v. I, pp. 5-6.
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los grandes mercaderes, es importante resaltar, una vez mas, la identificacién de la
familia y la parentela con las actividades mercantiles y la empresa, de manera que
la expresion “de casa’ no solo se emplea para las personas, sino también para
referirse a la actividad de lo que llamamos ‘firma’, como la documentacién (ciertos
libros de contabilidad y ciertos contratos de censos) de Ramoén de Casaldaguila que
se dicen hechos por la casa del dito don Ramon®.

En todo caso, el recurso a la amplia parentela y personas de la ‘casa’ no impide
la asociacion con otros mercaderes o financieros, ni tampoco que las firmas acudan
a personal ajeno para tareas concretas o especializadas durante un periodo

establecido, como veremos a continuacion.

1.2 SOCIOS Y COLABORADORES

Algunas de estas asociaciones o contactos profesionales en el seno de la elite de
negocios zaragozana adoptan formas de dificil interpretacién a través de las fuentes
disponibles*. El caso de Arnalt de Araus y Beltran de Coscé es ilustrativo de la
incapacidad de los actos publicos registrados en los protocolos notariales para
mostrar los vinculos contractuales si no es mediante las actas de constitucién de
sociedades o similares. Araus era un mercader oriundo del Béarn muy bien
relacionado en el comercio de la ruta del Somport, unido a Coscé por intereses
comunes®. En ningtin momento se menciona en la documentacion que sea factor o
compafero, ni tampoco se establecié entre sus familias lazo alguno de parentesco;
sin embargo, esta colaboracién parecia estar ligada por fuertes vinculos de amistad.
Asi, Araus sera uno de los ejecutores testamentarios de Cosco, y junto a la esposa
de éste, Angelina Sesvalls, y al regente de su tienda en Zaragoza, Jaime Cosco, es
el procurador que méas negocios atiende en representacion de Beltran en sus tultimos

afios de vida.

% AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1431), ff. 115-115v (26/X).

# La forma preferida es la de companyon / companyo para referirse a los socios unidos por un
contrato de compaiia. Sélo una vez aparece la palabra ‘socio’ y es en un documento barcelonés en
latin: qui omnes fuimus socii in arte mercaterie. AHPNB, Joan NADAL, Liibre comu, 1401, 54/44,
ff. 51v-52v.

5 E. Mainé explica la relacién entre ambos: E. Mainé, “Negocio y familia a caballo de los Pirineos”,
pp- 389-407. Otros casos reseniables son los de Juan Donsancho y Berenguer Cortillas, y la relacién

entre Juan Fexas y Juan de Mur.
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Beltran de Coscé se sirve de la pericia de sus socios y directores en las
sucursales, que trabajan de manera auténoma en cada sociedad y son al mismo
tiempo coparticipes del provecho comun. El grupo funciona como una red social
por la que discurren la informacion y la financiaciéon gracias a la implicaciéon de los
socios, lo que ofrece claras ventajas frente a la competencia, ya que ofrece una
imagen de fortaleza en los mercados en los que operan (Jaca-Olorén y Zaragoza-
Tortosa-Barcelona). Sus actividades se inscribfan en una malla todavia mayor de
relaciones mercantiles (sélo hay que ver las cartas enviadas a la compania Datini),
lo que resultaba especialmente util porque la colaboracién con otras firmas y
sociedades suponia mostrar un grupo cohesionado en el trato con las autoridades o
con mercaderes de otros lugares?s.

Los negocios en comin pueden establecer vinculos que se sitdan en una linea
horizontal, es decir, de igualdad entre los mercaderes y no en vertical como en
patréon-empleado. Un buen ejemplo lo constituye el triangulo formado por Beltran
de Coscd, Ramoén de Torrellas y Bienvenist de la Caballeria. A pesar de que no
hemos hallado ninguna mencién a una compania, la ausencia de este contrato no
obsta para que la vinculacion entre ellos sea evidente y que ademas dé buena
muestra del buen funcionamiento de este colectivo en el seno de la elite de negocios
de Zaragoza. Asi, en noviembre de 1397, la Comunidad de aldeas de Daroca
reconoce deber 30.000 sueldos jaqueses a Ramén de Torrellas, jurista y ciudadano
de Zaragoza, Benvenist de la Caballeria, judio de Zaragoza, y Beltran de Cosco,
mercader y ciudadano de Zaragoza'. En aquel momento, la Comunidad de aldeas
debia afrontar la satisfaccién urgente del fogaje impuesto en Aragoén para el pago
de tropas que hiciesen frente al ataque de los condes de Foix. Este pago se acordd
en una reunion de los brazos del reino en el convento de Predicadores de Zaragoza,
mientras Cosco era el administrador del General de Aragén y Torrellas procurador
de los diputados®. Otro ejemplo de la buena conexién entre el judio, el mercader y

4 Como ejemplo tenemos el comportamiento de las naciones italianas en Barcelona y Valencia: M.
E. Soldani, Uomini d'aftari, op. cit. y D. Igual, Valencia e Italia en el siglo XV, op. cit. A pequena
escala, las cofradias servian para hacer las veces de embajadas: E. Mainé, “La cofradia de Santo
Tomés de Jaca (1398): un ejemplo de movimiento confraternal como sistema de intervencién
socioecondmica en la ciudad bajomedieval”, Studium: Revista de humanidades, 3 (1997), t. I, pp.
307-322.

47 AHN, CaD, Carpeta 46, ntimero 146.

% AHPNZ, Juan RARO, 3768 (1396), ff. 126v-127v. El jurista ofrecia sus servicios la Comunidad
desde 1392 y de la Caballeria lo hacia desde antes de 1389, aunque nunca antes de manera
coordinada: AHN, CaD, Car. 46, N. 125 y Car. 45, N. 87.
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el jurista: el 31 de octubre de 1397, Martin I buscé la manera de cubrir la
financiaciéon de su viaje desde Sicilia a los territorios peninsulares de la Corona.
Para ello, cerr6 en Zaragoza un contrato con los tres grandes financieros, que a
continuacion, ofrecieron a diversos inversores la posibilidad de participar en el
préstamo de 16.000 florines de oro, cuyo plazo de devoluciéon vencia en cuatro

meses®.

En esta féormula mercantil, que podemos calificar de colaboracién frecuente,
también podemos incluir el binomio Ramoén de Casaldiguila-Berenguer de
Bardaji*". Estamos ante una version perfeccionada de esta buena relacién entre
miembros de las elites politicas y econdémicas que hemos visto en los ejemplos
anteriores’'. Los primeros contactos documentados los encontramos a principios del
siglo XV. En ese momento, Casaldiguila acababa de acogerse a la ciudadania de
Zaragoza y estaba ampliando su presencia en Aragdn, con excelentes resultados y
exhibiendo una capacidad de negocio impresionante. En 1401, el de Manresa se
embarca en un proceso de saneamiento de la hacienda de la Comunidad de aldeas
de Calatayud por el cual se hace responsable de amortizar los préstamos adquiridos
por la Comunidad y liquidar toda la deuda en un plazo de 17 anos®. Mas alla de
este contrato firmado entre el mercader y los representantes de las aldeas
bilbilitanas, en realidad lo que Casaldaguila hace es constituir una compaiia para
conseguir de este modo el capital necesario para esta empresa, en la que esta
personalmente obligado (yo so tenido) a ciertos terminos et tandas con muytas et
diversas obligaciones, pactos, stipulaciones, renunciaciones, penas, salarios et otras
cosas. Para ello, divide el arriendo en 12 partes y busca inversores como Berenguer
de Bardaji, que ofrece el 27% del capital social de la compania, lo que le coloca en
un lugar privilegiado dentro de la estructura de la misma. Ademaés, también se
ocupara de llevar los asuntos legales del quitament, como se conoce a este proceso

de quita o rescate.

¥ AHPNZ, Jimeno de ALBERUELA, 4506 (1397), ff. 142v-145 (6/XI). Estos contratos a los
compradores de participaciones (semblant contracto que el sobredito (...) el dito dia fue atorgado
por los ditos don Ramon de Torrellas, don Beltran et don Bienvenist) son los que nos han dado la
oportunidad de conocer el contenido de los capitulos acordados entre el monarca y los grandes
prestamistas zaragozanos: ibid. ff. 145-147.

% Guillermo Tomds Faci, “Berenguer de Bardaji: el ascenso social de un linaje montanés”, XIX
Congreso de Historia de la Corona de Aragon, Zaragoza, 2013, pp. 847-854.

51 J. A. Sesma, EI Interregno, op. cit.

2 AHN, N, BARDAJI, car. 360, doc. 17. La carta publica del dito quitament (desaparecida) fue hecha
en la iglesia de san Pedro de Miedes (Calatayud) el 12 de octubre de 1401.
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La compania del quitament de la Comunidad de aldeas de Calatayud
mantendra a Casalddguila y Bardaji en contacto continuado (anualmente saldan
las cuentas®™) hasta 1418. Durante este tiempo ambos frecuentan, ademas, lugares
comunes como las reuniones de Cortes. Casaldaguila esta presente repetidamente
en las sesiones como administrador del General de Aragén, mientras Bardaji es
asiduo a comisiones de todo tipo®. Fuera de estos ambientes el buen funcionamiento
de este equipo es conocido, pues el rey Alfonso V encargaba en 1418 a Casaldaguila
que se ocupase, junto a Bardaji, de conseguir 6.000 florines de oro prestados
(manlevassen a interes) sobre las demandas reales y asegurado con las obligaciones
hechas por sus stubditos (sobre las obligaciones de las demandas), debemos suponer
en Aragén. En una carta de los jurados de Zaragoza dirigida al monarca, Ramoén
de Casaldaguila, que encabeza la misiva junto a Juan Guallart, como jurados, y
Domingo Lanaja, Miguel del Hospital, Domingo Benedit y Juan Raro, como
ciudadanos sindicos™, contesta que asi lo ha hecho, ademas en condiciones muy
ventajosas (a muyt pocho danyo et interes), y que le haré llegar el oro a través del
mercader Gabriel Amig6 (contacto del mercader en Barcelona) mediante letra de
cambio (por via de cambio), eso si, deducidos sus honorarios y gastos por el trabajo
hecho (cobrando algunas cautelas et otras cosas necessarias por mi pora’l
rendimiento de mi conto). Incluso més alla de los lugares o empresas compartidas,
los caminos del hombre de negocios y el hombre de estado se entrecruzan a menudo.
Ambos poseen grandes cantidades de liquidez invertidas en censales del General de
Aragéon y también en titulos de deuda publica de las Comunidades de aldeas de
Calatayud y Daroca, lo que no parece casualidad. La proximidad es evidente y
Casaldaguila incluye a Bardaji entre los responsables de hacer cumplir sus tltimas
voluntades después de haber acordado el matrimonio de su primogénito (Gaspar de
Casaldaguila) con una sobrina del ribagorzano (Sabrina de Bardaji)™.

El amplio despliegue territorial de los intereses de las grandes firmas
zaragozanas hacia indispensable contar con una nutrida némina de procuradores®.

% AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1415), f. 5v.
 Vid. ACRA, VIL.
% ACA, CR, Alfonso IV [V], Minutas, 46 (Zaragoza 15/1V/1418).

% AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2399 (1432), f. 147 (21/X). Tomamos la noticia de un
inventario del Arxiu del Castell de Vilassar de Dalt (ACVD), 40-2-17 (A-2), 17/111/1419.

57 Algunos negocios especialmente delicados necesitan una supervisiéon especial, como las gestiones
que Bernat Sabartés hizo por Pedro de Sora como su procurador en Valencia y Albarracin para
exigir el pago de poco més de 250 florines de oro que eran debidos por el caballero Juan Fernandez
de Urriés: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f. (13/X).
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Beltran de Cosco se sirvié de un buen niimero de apoderados en 1402 para atender
en su nombre asuntos de lo mas variado: uno de ellos debia recoger unos panos
flamencos y otros bienes presumiblemente en Olorén; otro se desplazé a cobrar unos
censales; un tercero acudi6 a Tortosa a ajustar cuentas de una compania (11/VI);
dos més fueron designados para representar sus intereses en Barcelona (Galceran
de Fontellas, mercader, y Pere Granyana, notario de Barcelona); Ramén de
Casaldaguila recibié el encargo de cobrar los censales de la aljama de Calatayud
(21/IX) y de cobrar cierta cantidad de Hugo de Llupid (o de Bages), obispo de
Valencia (7/X)%; Jaime Cosco se ocup6 de revender los censales de las aljamas de
Zaragoza y Calatayud a los quitadores del patrimonio real (7/X); y finalmente, se
otorgaron poderes a Francés de Lasala y Miguel de Botaya, mercaderes de Jaca, y
a Guillermo de Lana, mercader de Olorén, para que mostrasen la franquicia como
ciudadano se Zaragoza (9/XI)”. Es mas, esta red de representantes permite a
Beltran de Cosco ausentarse no sélo de la tienda, sino de la ciudad. Desde el 19 de
junio hasta el 14 de agosto no acude al notario personalmente porque se encontraba
en Mozota seguramente supervisando las obras en su castillo, donde redacté una
de las cartas de procuracion el 7 de julio acompanado de Juan de la Fuente y
Sancho Cortes, escuderos de su casa®. Arnalt de Araus seguia encargandose
mientras tanto de estar al dia de las obligaciones del legado de Miguel de Capiella

y Juan de Fontellas y Jaime Coscé también se mantenian activos®.

1.3 EL PERSONAL

Como ha quedado dicho, nueras, yernos, suegros o cuiados complementan a la
familia nuclear para componer la forma asociativa basica y mas extendida, esto es,
la empresa familiar, que aqui hemos denominado ‘firma’. Sin embargo, a esta célula

8 Casaldaguila nombra a Juan de Corvet, mercader de Valencia, procurador sustituto para cobrar
3.000 florines de oro en nombre de Coscd, suponemos que del obispo: AHPNZ, Pascual ALEGRE
DUESO, 4497 (1402), s.f. (13/X).

% Por su parte, el mercader Martin Pere otorga poderes al mercader Francés Lasala, habitante en
Jaca, para que cobre en su nombre toda cantidad (dineros, deudos, comandas et fiaduras) debida

por Bernat de Arbera, vecino del lugar de Cenet, y méas tarde a Jaime Cosco y Arnalt de Araus:
AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f. (19/VIIL, 5/X y 13/X).

8 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f. (7/VII). El 4 de junio se ocupé de adquirir
en la ciudad materiales de construcciéon que debian ser entregados en Mozota: ibid.

1 Fontellas cobra un censal como procurador de Francesc de Vilanova (carta de procuracién
testificada en Guisona en 1399), con Santaengracia como testigo. Jaime cobra un treudo en agosto
(13/VIII), inmediatamente antes del regreso del patrén.
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originaria, se anaden otros elementos para formar una estructura empresarial mas
compleja. La elite mercantil y financiera estd compuesta por firmas, que adoptan
las innovaciones que se desarrollaron en los sistemas de gestién de las empresas y
organizaciéon del trabajo a mediados del siglo XIV. El crecimiento de los
intercambios internacionales y la integracién de los mercados locales en una densa
red regional, fuerza al mercader a tener corresponales que le permitan establecer
una serie de negocios diversificados, al mismo tiempo que atiende su creciente papel
en la vida politica. Un aspecto que no debemos dejar de lado, puesto que el apoyo
institucional es clave para la ampliacion del capital invertido. Con un patréon que
debe atender una variedad de frentes abiertos, los negocios dependen del buen hacer
de socios, factores y representantes™.

El tamano de las firmas es una de las incognitas sobre la elite de negocios
zaragozana de principios del siglo XV a la que no podemos dar una solucién
satisfactoria. Las fuentes notariales, ademéas de ser fragmentarias, no son lo
suficientemente claras a la hora de establecer las conexiones ni los balances
econémicos. Ademas, como es sabido, existe una fuerte tendencia entre el grupo
mercantil a resolver muchos de sus asuntos de manera privada, sin pasar por la
intermediacién de un notario. Adn asi, y sin contar con la fuente idénea, que serian
los libros de cuentas de las firmas, podemos establecer una serie de parametros que
muestren las caracteristicas y el nivel de sofisticacion comercial de las operaciones
de las grandes empresas que trabajan en Zaragoza entre 1380 y 1430.

Las sociedades toscanas de primer rango en el siglo XIV (como la Bardi, que
tuvo 346 factores entre 1310 y 1345%) fueron sustituidas tras la crisis de mediados
de siglo por otras que se adaptaron a las nuevas condiciones, también en cuanto a
sus proporciones, y asi, la gran sociedad Medici de finales del siglo XV contaba con
un personal en torno a las 60 personas®. La realidad empresarial de la Corona de
Aragdén parece estar mas proxima a las modestas sociedades toscanas®. Entre el

62 A este respecto, véase la monografia Rita Mazzei, [tinera mercatorum: circolazione di uomini e
beni nell'Europa centro-orientale (1550-1650), Lucca, 1999.

0 La compaifa Peruzzi contaba con 133 empleados entre 1331 y 1343. En un afio (1341), los
Acciaiuoli tenfan 53 factores: Raymond de Roover, “La organizacién del comercio”, Historia
FEconomica de FEuropa, Cambridge, 1972, t. III, p. 107 y Armando Sapori, “Il personale delle
compagnie mercantili del Medioevo”, Studi di storia economica, Florencia, 1955-1967, v. I, pp. 695-
763.

0 R. de Roover, Il banco Medici, p. 139.

% En el caso de Lucca, R. de Roover estimé un promedio de dos factores por firma, de manera que
eran mayoria los mercaderes que actuaban de manera individual y las firmas pequenas, mientras las
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personal contratado por las grandes firmas zaragozanas, el promedio parece situarse
en torno a los dos factores (uno de ellos, regente de la botiga)® y entre dos y tres
empleados, entre los que quizd podriamos contar a los jévenes en formacion. Este
seria el capital humano permanente (los individuos van rotando segin su promocién
profesional) a disposicién de la empresa, ademas del aportado por la parentela, que
no puede cuantificarse. A ellos se unen los notarios, mozosy escuderos, que forman
la gente ‘de casa’ (aparte del personal doméstico), y los contratados eventuales
(transportistas, fundamentalmente). Dentro de este ‘cuerpo' (siguiendo la divisién
toscana que distingue entre el corpo y el soppracorpo de la compania) es preciso
incluir también la extensa red de procuradores, los socios y los contactos con otras

firmas o companias, a lo que haremos referencia en apartados especificos.

Es evidente que el crecimiento del grupo mercantil zaragozano en la segunda
mitad del siglo XIV produjo una fractura entre los grandes mercaderes (lo veremos
en sus intereses personales y familiares) y los pequenos comerciantes. Esta
diferenciacién social impone una jerarquia laboral y social interna en el seno de la
profesion mercantil, aunque sus limites y condiciones dentro de la estructura
empresarial no quedan claros por la ausencia de documentacién privada
(correspondencia, libros de contabilidad) que haya llegado hasta nosotros.

En la cuspide de la firma se sitta la patrona o patrén, que es la cabeza de la
familia (luego puede tener ramificaciones en companias). Cuenta con los apoyos de
su esposa (en el caso del varén) y su heredero (preferentemente el primer hijo),
quienes le sustituiran previsiblemente en sus obligaciones al mando. Con el tiempo
(v la fortuna), se aleja de la primera linea (de la botiga) y vigila los progresos de
los negocios, concentrandose en las labores de direccion®. Estos menesteres en
directo contacto con los clientes, empleados, acreedores y proveedores estan
desempenados por una persona con la que no tiene vinculos de sangre, pero que es
su mano derecha. Este segundo escalén en la jerarquia de la empresa equivaldria a
la figura de un administrador o director de sucursal en el modelo de Francesco
Datini®.

companias que empleaban a méas de 10 factores eran la excepcién antes de 1350: Raymond de
Roover, “La organizacién”, p. 106.

% En 1396, Juan Donsancho hace mencién a algunos factores suyos y de su compaiiia, sin entrar en
detalles, a los que cede las obligaciones de ciertas comandas: AHPNZ, Juan del VILLAR, 2065
(1395), ff. 16-21.

7 Giampiero Nigro, “Francesco e la compagnia Datini”, p. 243.

8 Ibid., p. 237.
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El caso de Pedro de Sora y Juan Donsancho guarda muchas similitudes con el
ejemplo que antes poniamos de la colaboracién estrecha entre Arnalt de Araus y
Beltran de Cosco, quien ademas contaba con la ayuda indispensable que le ofrecia
Jaime Cosco, el regente de la tienda de Zaragoza. En esta ocasién, sin embargo,
conocemos la relacion contractual entre ambos: Pedro de Sora aparece en 1390
identificado (s6lo esta vez) como factor de Donsancho®. Frecuentemente figura en
la documentacién notarial zaragozana actuando en nombre de los intereses de la
firma e incluso contaba con su propio espacio de trabajo en el interior de las casas
de su patrén™. Méas complicado de determinar es el hombre de confianza de Ramoén
de Casaldaguila. Entre la némina de mercaderes que trabajan a sus 6rdenes durante
los mas de treinta anos de funcionamiento de la firma en Aragén, podemos destacar
a Juan Fexas, Joan Tegell y Juan de Mur™. Como ya deciamos al principio,
Casaldaguila cuenta con un amplio grupo de personas a su alrededor que componen
lo que los documentos notariales definen como su ‘casa’. La impresion general es
que el volumen y extensiéon de los mnegocios de Casaldaguila requieren
necesariamente de un traspaso de poderes a varios representantes. Juan de Mur
encajaria en el papel de socio-administrador de la compania del General, mientras
Fexas se aproximaria a la labor de Arnalt de Araus y, por ultimo, Joan Tegell,
ayudado por Juan de Casaldaguila, sobrino de Ramén, seria el equivalente a Jaime
Cosco, encargado de tratar con el dia a dia de la botiga. La capacidad de
movilizacién de capital humano de Casaldaguila desde Zaragoza a través de su red
de companias y de empleados se sitiia por encima de cualquier firma analizada en
este trabajo.

Otro problema anadido a la dificil identificacién, e inherente a las caracteristicas
de las fuentes, es el hecho de que, en ocasiones, ni siquiera llegamos a tener noticia
de algunos de los empleados de las firmas. El caso més llamativo es el de Joan
Lobet. Sabemos de su cometido en el seno de la compania Beltran de Coscd por
una carta enviada a su patrén desde Toro (Zamora) en 13977, El negocio no carece

# Se trata de una carta de procuracién del mercader Ramén Provenzal: AHPNZ, Juan de
CAPIELLA, 4200 (1390), ff. 84v-85v.

™ AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4200 (1396), f. 97 (9/XI).

™ Varios nombres pasan por la firma y muchos prosperan y constituyen su propia firma. Este es el
caso de Juan Fexas, que primero formarad una compainia con Juan de Tolosa y luego junto a Juan
de Manariello entrara en la compaiia Torralba, que compaginara con su presencia en otra sociedad
con Juan de Mur: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398, ff. 20v-21.

™ La misiva se conserva en el Archivo de Prato, dentro del Fondo Datini: Archivio di Stato di Prato
(ASP), Datini, 1116.249 / 132304.
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de importancia y, sin embargo, no ha dejado huella en los protocolos notariales
zaragozanos, donde el mercader tunicamente aparece como testigo de los
instrumentos publicos protagonizados por Cosco y su gente. En otra ocasién es el
enviado para tratar con un contacto en Barcelona y en 1402 reaparece para figurar
como familiar de casa de Beltran de Coscé™. En efecto, el origen social y geografico
de los empleados y colaboradores podria decirnos mucho de la capacidad de
atracciéon, del prestigio entre los colegas y de la implantacién de estas firmas™. Al
mismo tiempo, este grupo de empleados conforma, por lo que sabemos de otros
ejemplos zaragozanos, un tejido que ofrece una imagen de cohesion y, por tanto, de
fuerza. En el casco urbano construyen una unidad espacial dentro de la parroquia,
verdadero centro de produccién de fama publica y reputacion™. Igualmente, no es
infrecuente que los colaboradores mas cercanos tengan su residencia en las cercanias
de las casas mayores del patréon o de la sede social de la firma’™.

Siete son los mercaderes que aparecen en los actos notariales realizados por
Beltran de Coscé o sus representantes en Zaragoza en 14017". Juan de Fontellas es
el procurador de la mayoria de asuntos ante el notario Pascual Alegre Dueso, donde
Jaime Cosco figura como testigo destacado™. Toda esta némina de empleados

 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f., 9/IX. La segunda noticia es de una carta
de Beltran de Coscé, de hacia 1398, dirigida al mercader barcelonés Pere Beltran a quien le pide
que atienda a lo que Lobet tenga que decirle en su nombre: ASP, Datini, 1116.174 / 9142600.

™ A modo de ejemplo se puede citar a los Ribas, que en los anos centrales del siglo XV cuentan con
un inglés, un natural de San Juan del Puerto, un bilbilitano y un tudelano: S. Lozano, Las elites en
la ciudad de Zaragoza, p. 829.

™ John Davis, Antropologia de las sociedades mediterrdneas, Barcelona, 1983, p. 179.

0 Es el caso de Pere Vedrier y los mercaderes Jaime Tarrago y Miguel Cornellana, que residen junto
a la botiga de Vedrier en San Pedro: S. Lozano, Las elites en la ciudad de Zaragoza, p. 751. En
1430, Tarrago y su esposa estan alquilados por 20 florines al afio y en 1449 adquieren las casas por
7.300 sueldos: ibid., nota 123.

™ Jaime Coscéd, Juan de Fontellas, Guillem de Prades, Juan Lobet, Martin Pere, Salvador de
Santaengracia y Ramén de Tarrase constan en algin momento como mercaderes habitantes en
Zaragoza: cfr. AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4496 (1401). Se suma en 1402 Antén de Pertusa,
mercader habitante, diferente del Antén de Pertusa ciudadano, pero no podemos descartar que se
trate de su hijo, ya que éste nombra procuradores en 1401 a Juan de Fontellas y Guillem de Prades:
AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4496 (1401), ff. 130v-131 (7/II). En 1402 también actiian como
testigos los escuderos Juan Guallart, Gisbert de Soses y Juan Mir: AHPNZ, Pascual ALEGRE
DUESO, 4497 (1402).

® Entre septiembre y noviembre el targari no realiza ningin negocio personalmente; se trata
fundamentalmente del cobro de censos enfitéuticos de los que se ocupa su procurador. Jaime Coscd
acabard sustituyendo a Fontellas al frente de la compania de la tienda, pero primero comenzé
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entendemos que realizan labores de agentes, enviados, compradores, receptores de
mercancias, vendedores de la tienda, responsables de la contabilidad y personal de
oficina; todos ellos figuras indispensables para el buen funcionamiento de la empresa
que incluye desde la redacciéon de los contratos hasta la organizacién de la

correspondencia.

Algunos de los colaboradores de las firmas, como notarios y profesionales del
Derecho, juegan un papel fundamental en la empresa, pero se sitilan a medio camino
entre la figura del socio y del empleado, pues no encajan en los mismos términos
que uno y otro. Especialmente en el caso de los notarios, existe una relacion
profesional muy cercana y de confianza, por el contacto frecuente al que obligan los
negocios y las actividades personales (inversién en inmuebles, percepcién de rentas).
Son en buena medida participes del éxito social y econémico de las grandes firmas
zaragozanas, no soélo por el gran volumen de trabajo que generan, sino también por
los contactos y la oportunidad de inversién, acceso a informacion privilegiada y
recurso a su estructura humana. De este modo, Antén de Aldovera, promocionado
a la ciudadania y ‘notario de casa’ de Ramén de Casaldaguila es algo méas que un
asalariado o colaborador de Casaldaguila, como puede observarse en dos cartas
dirigidas a él después de fallecido el mercader. La primera de ellas es una sencilla
nota que le envia Juan de Mur con unas instrucciones™. En ella, el arrendador de
las Generalidades se dirige al notario como onrat e car Anton d’Aldovera (en la
direccién), al que considera como un hermano (comienza con caro amigo 'y firma
vuestro como ermano). En la segunda misiva, Ramoén de Casaldaguila, hijo del
mercader, muestra respeto y cercania hacia Aldovera (comienza con molt honrat e
car hamic 'y cierra con prest a vuestra honor)®. El objetivo de la carta es hacer
participe al notario de sus tribulaciones sobre su futuro, que afectan a su madre, a
Juan de Mur y a todo el grupo de colaboradores de su padre. Como demuestra la
segunda de las cartas, Anton de Aldovera ejerce el papel de mediador entre los
pupilos y el representante de los intereses del conglomerado empresarial, Juan de
Mur, compaifiero de Casaldiguila y tutor de sus hijos menores de edad como
heredero de la estructura empresarial dejada por el mercader.

llevandole sélo los asuntos faciles como es cobrar censales, violarios, trehudos o rentas, assi de
dineros, pan, vino, quartos, fadigas, loysmos, comissos, deudos, comandas o fiaduras: AHPNZ,
Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f. (7/VI). Esta carta seré efectiva hasta 1410, al menos.

" AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2399 (1432), suelto.
80 Ibid.

123



SANDRA DE LA TORRE GONZALO

En todo caso, no hay duda de que, tanto empleados como colaboradores, seran
los verdaderos artifices de las redes desplegadas por la elite mercantil y financiera
de Zaragoza, y su implantacion territorial. Algo que veremos con detalle en los
apartados dedicados al comercio, la inversiéon en deuda puiblica y el arrendamiento

de rentas sefioriales.

Factores

Por la frecuencia con la que el término factor aparece en la documentacion
manejada en este trabajo, es preciso aclarar a qué realidad responde esta
denominacién. A partir de los pocos contratos de factores que se conservan y del
rastro que dejan en los protocolos notariales vamos a intentar dar una definicién
del factor en las firmas zaragozanas de principios del siglo XV en funciéon de tres
puntos (formacién y capacidad de actuacion, salario y responsabilidad), asi como a
partir de ahi ofrecer una tipologia.

En relacion con los espacios comerciales hispanos, Betsabé Caunedo reserva al
factor “un lugar de honor en la historia del comercio burgalés”, ya que considera
que “desempend un papel esencial en la buena marcha del negocio”®!. Sin embargo,
la interpretacion de esta autora del factor como “un mandatario general del
mercader o de una compania comercial” no parece encajar con el panorama
zaragozano, que se muestra mucho mas abierto a multiples posibilidades y no tan
ajustado como en Castilla®. Es més, las limitaciones a las que Betsabé Caunedo se
refiere eran extensibles al patréon, puesto que sus decisiones debian obedecer a las
necesidades del grupo familiar, de la parentela o de la compania. De hecho, algunas
de las cualidades que se exigen al factor en los contratos son las mismas que el

8 Lo cierto es que el panorama historiografico espainol poco ha cambiado desde 1998 y son contados
los estudios que se han dedicado, no sélo a la figura del factor, sino, en general, a la estructura
organizativa de las firmas: Maria Elisa Soldani, “Mercanti "facitori di facciende grosse": fiorentini,
pisani e lucchesi a Barcellona nel tardo Medioevo”, ‘Mercatura é arte’. Uomini d'affari toscani in
FEuropa e nel Mediterraneo tardomedievale, pp. 115-147 y Enrique Cruselles Goémez, Los
comerciantes valencianos del siglo XV y sus libros de cuentas, Castellon, 2007. Remitimos para la
bibliografia castellana al respecto a Betsabé Caunedo del Potro, “Factores burgaleses, ; privilegiados
o postergados?”, En la Espaiia medieval, 21 (1998), pp. 97-113.

8 B. Caunedo, “Factores burgaleses”, p. 97. Aunque es cierto que a lo largo de las paginas matiza
esta definicién tan general, no deja de considerarlo un “apoderado” o un “segundén” (en sus propias
palabras); imprescindible y marginal al mismo tiempo, el factor burgalés se situarfa a en una “clara
actitud de dependencia” por el deseo de afirmar la primacia del patrdn.
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cabeza de la compania ofrece a sus companeros o inversores: aquellas de servir bien
et diligentemente, dar verdadero et leal conto, etc®.

Siguiendo con la capacidad de los factores para tomar decisiones segin sus
conocimientos, no parece que los factores que trabajaban para las grandes firmas
zaragozanas estuvieran en periodo de formacion en la actividad mercantil por
cuenta de un comerciante ya instalado, como en el caso castellano. Aunque esto no
pone en duda el hecho de que la formacion mercantil se realizaba a lo largo de toda
la trayectoria profesional (si no vital), el factor zaragozano da la impresién de ser
un mercader que cuenta con cierto nombre dentro de la profesion. Y ésta es la causa
por la que tiene acceso a las grandes firmas, de quien pasa a ser el representante y
corresponsable® y cuya estructura le ampara, de modo que la sola menciéon de su
nombre podria abrir ciertas puertas.

Asi, a pesar de la frecuente asociacion en la historiografia entre las labores de
factor con familiares o jovenes comerciantes educados en la casa del patron, la tnica
referencia que hemos encontrado esta posibilidad es un brevisimo contrato en el
que un joven, con permiso de su madre, pasa a trabajar para una compaihia como
su special factor por un periodo de cinco anos, al final del cual s6lo deberan haberle
mantenido durante ese tiempo alimentado y bien vestido y calzado®. En contraste
con este acuerdo, la salarizacion del trabajo de estos profesionales apunta hacia
otro lado. Entre los empleados, los factores parecen los mejor retribuidos, tal y
como muestran los legados testamentarios de Beltran de Coscé:

8 Pero Monfort, mercader y ciudadano de Zaragoza, se compromete con los también mercaderes y
ciudadanos Juan Fexas y Juan de Manariello a regir, gobernar, esmercar et vender bien et lealment
a proveyto d’ellos sin frau, et de dar bueno, justo, verdadero et leal compto de lo recebido et
administrado, vendido et recebido, et restituyr lo que en poder suyo se trobara. Et aquesto toda
hora qu’ende sera requerido. AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1420), f. 44v.

8 No debe minusvalorarse el hecho de que los factores arriesgaban el capital de sus patrones, pero
también estaban capacitados a realizar juramentos en su nombre (jurar en anima mia, se establece

en las cartas de procuracién) y a obligar por ellos los bienes y persona de éstos.

8 Que yo, Ramon d’Aguilar, fillo de na Francisca, muller d’en Pere Aguilar, que fue, con su
consentimiento, firmome con vos, Pere Cabrera, companyo de los honrados en Ramon Pere et
Gluillem Serra por special factor de la dita vuestra companya d’este present dia de huey d’aqui a V*°
anyos primeros venideros. En tal manera que me dedes comer, beber et dos pares de calgas, et
capatos, los que sera necesarios: AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1381), ff. 92-92v

(3/X).
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Legados de Beltran de Coscé a personal a su servicio (1411)

Juan de Lafuente [escudero] servidor 100 fo 86
Juan Guallart servidor 200 sb
Jaime Coscé responsable de la tienda de Zaragoza 100 Ibb
Nicolau Coscé responsable de la tienda de Barcelona 100 Ibb
Gil de Soduarz [mercader] servidor y factor 200 fo
Arnalt de Araus [socio] 100 fo
Martin Pere [mercader] servidor 100 fo
Juan de Oliete [escudero] servidor 50 fo

Igualmente, tampoco parece que la cuestién monetaria sea la tinica razon para
permanecer junto al patréon y que el objetivo de los factores no era conseguir un
“capital inicial para poder invertir, si llegaba un dia [...] en que decidiese dar el salto
y establecerse por su cuenta”®’. Se puede alegar en este sentido lo que sucedia con
Jaime Coscé, cuya larga trayectoria dentro de la firma le habria ofrecido el capital,
conocimientos, experiencia y buen nombre suficientes para establecerse por su
cuenta. Lo que es mas, una de las estrategias de las compafiias o las firmas
instaladas en Zaragoza para aumentar la eficacia o productividad de su personal
era implicarles en los beneficios, de manera que buscaran asegurar la reproduccién
del capital invertido en la empresa, ya que su prosperidad dependia de la buena
marcha de los negocios.

Dicho esto, resulta impensable que pudieran confundirse con los ‘mozos’. El
personal doméstico estaba claramente diferenciado, a pesar de la corresidencia de
los factores, criados y otros ‘servidores’. Efectivamente, los factores, casi con total
seguridad, residian en las casas de sus patrones, pues solian ser sus representantes
en su ausencia; de hecho, el factor es muchas veces la persona que atiende a quienes
se personan ante las puertas de sus representados. Todo indica que habia una
diferenciacién consciente por parte de los patrones entre la gente de casa, el servicio
doméstico y la empresa, pues el mercader Berenguer de Cortillas, habitante en

% Aumenta en el tltimo codicilo los 200 sueldos barceloneses originales.
87 B. Caunedo, “Factores burgaleses”, p. 99.

% Esta es una opinién que aparece en M. Basas Fernandez, “El factor de negocios entre los
mercaderes burgaleses del siglo XVI”, Boletin Institucién Fernidn Gonzélez, CXLVIII (1959), p. 743,
y que apoya B. Caunedo, “Factores burgaleses”, p. 101.
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Zaragoza, nombra procurador que lo sustituya como representante de Bonafés de
la Caballeria a quien denomina factor suyo, tachando lo que el notario habia escrito:

“de casa mia’®.

En definitiva, parece que los factores burgaleses poco o nada tenian que ver con
los zaragozanos, pues lejos estaban Jaime Coscd o Juan de Tolosa de desempenar
“una tarea que casi no requeria ninguna iniciativa”®.

El origen social de los factores es dificil de determinar, salvo alguna mencién en
los escasos contratos laborales. No es posible concretar si las grandes firmas
zaragozana reclutaban a vastagos de colegas mercaderes, de ciudadanos honrados
o de una humilde familia artesana. Eso si, en ningin caso un miembro de la familia
(va sea hijo, yerno o hermano) aparece bajo la denominacién de factor, algo que si
era habitual en otros lugares®. El origen geografico es un detalle mas evidente. Por
un lado, los apellidos como Tolosa o Sora apuntan hacia una procedencia francesa
o altoaragonesa; por el otro, sabemos, a titulo de ejemplo, que Ramén de
Casaldaguila traslad6 a sus empleados de Barcelona en un primer momento para

que se convirtieran en sus agentes en Zaragoza.

La documentacion zaragozana no aporta apenas datos sobre el ejercicio de las
labores de factor en plazas extranjeras. Esto a pesar de que, no sélo es logico pensar
que se llevaban a cabo estas funciones, sino que tenemos la sospecha a través de
noticias que trazan pequenas pinceladas como giros de dinero a Avinén hechos por
Ramoén de Casaldaguila, mercancias acumuladas en Toulouse y que son embarcadas
en Bayona por un factor de Juan Donsancho cuyo nombre desconocemos, asi como
letras de cambio intercambiadas con sedes de la compaifiia Datini por Beltran de
Coscé y hombres con el apellido Casaldaguila que escriben desde Brujas y Génova®.
Pero no pasan de suposiciones, ya que el desplazamiento a plazas extranjeras no
equivale a la presencia continuada, aunque si nos advierte de la existencia de

% AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1385), ff. 122-123v (31/X). Muy similar es el
caso de Jaime Despuig, que sustituye ‘de casa de’ por ‘de la botiga’ para referirse a Bartolomeu
Rubio: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4201 (1400), f. 2 (21/I).

% B. Caunedo, “Factores burgaleses”, p. 102

% Ibid., pp. 104-105. El tinico caso registrado en los protocolos zaragozanos es el del difunto mercader
Pere de Canyelles, factor de la compania de Ramoén de Canyelles, mercader de Barcelona, y hermano
suyo: AHPNZ, Domingo PEREZ DE ACELIN, 3767 (1386), ff. 20v-21v (18/II). Esta costumbre
parece no darse (o al menos no se manifiesta de manera explicita) entre las grandes firmas de
Zaragoza.

2 Vid Infra.
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personal de las firmas que estaba especializado en mercados extranjeros, como Joan
Lobet o Bernat y Jacomet de Casaldaguila. Es posible que sucediera lo que senala
para la mayor parte de los mercaderes valencianos que delegaban, segin Enrique
Cruselles, en comerciantes locales o del ambito catalan, expertos en mercados

foraneos que las firmas valencianas ain no habian controlado®.

A pesar de este patrén de comportamiento, que parece confirmarse en el caso
de la elite de negocios zaragozana, en ocasiones los patrones se desplazan
acompanando a sus factores: Bernat Jou y su factor, Bartolomé Cerola, compran
juntos lana, y Berenguer Carreres y su factor, Nicolau Cortilles, se hacen con todos
los cueros de la tabla de la carniceria de Gelsa®. En todo caso, son los factores los
que andan los caminos para realizar los negocios, aunque las noticias que de ellos
tenemos en los protocolos zaragozanos se centran en labores de gestion y
coordinacion. Asi, Berenguer Cirera, el factor de Cortillas que acabamos de
mencionar, acuerda en 1386 el transporte de lana del entorno de Calamocha
(Teruel), al igual que Martin de Torla, factor del mercader y ciudadano Domingo
Benedit, contrata en Zaragoza una barca para hacer el transporte de las mercancias
de su patréon hasta Tortosa en 1412%.

Si buscamos un modelo de vinculacién entre patréon y factor, mas que la relacion
entre ambos, los contratos escriturados ante notario insisten en el capital o los
productos (y su valor) que les quedan encomendados®. En septiembre de 1420, Pero
Monfort, mercader y ciudadano de Zaragoza, comparece ante el notario para
reconocer a Juan Fexas y Juan de Manariello, también mercaderes y ciudadanos
de Zaragoza, la propiedad de una recua de asnos qu’el como factor qui era de ellos,
esmercador siquiere comprador, habia comprado para transportar cereal®.
Igualmente reconoce que todo el cereal comprado y que de ahi en adelante comprara

9 E. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, p. 150.
9% AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), f. 212 y ff. 214-214v, respectivamente.

% AHPNZ, Domingo PEREZ DE ACELIN, 3767 (1386), ff. 81-81v y AHPNZ, Juan de SABINAN,
3042 (1412), f. 24 (22/1II), respectivamente. E. Cruselles localiza a Berenguer Cirera en Barcelona
como regente de la sede de la firma de los hermanos Dauder de Valencia, que acuden a Zaragoza
para abastecer su negocios y se acercan hasta la feria de Daroca para adquirir lana de las sierras

turolenses, como tendremos ocasién de comprobar: E. Cruselles, Los comerciantes valencianos, pp.
105-106.

% Contrasta con los memoriales conservados en Valencia o Burgos, donde se establecen destinos,
productos a intercambiar, un maximo de gasto, etc. Sobre esta documentacién mercantil, véase: E.
Cruselles, Los comerciantes valencianos, op. cit.

9 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1420), f. 44v.
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en diversas partidas de Aragon como su factor comprador et esmercador, sera con
el capital de ambos y por tanto, agora pora la hora, reconocia seyer suyos et aquellos
con dineros d’ellos et como factor d’ellos haverlos comprado et compraria de aqui

avant.

Enrique Cruselles denomina socios comanditarios a aquellos que tienen
encomendada una cantidad para negociar o participan con un porcentaje de los
beneficios de la compania. La commenda era la forma societaria mas frecuente en
Valencia, segtin este autor, pues se adaptaba bien “a la estructura familiar de la
minimalista empresa valenciana”. Esta participacion en la empresa, como hemos
comentado antes, que identifica los propios intereses con los de la compania,
equipara la posicién de estos socios comanditarios a los companyons y factores.
Esta confusién entre socios comanditarios y factores, nos lleva a pensar que la forma
del contrato de factoria adoptada en Zaragoza a finales del siglo XIV es
precisamente la de la commenda. Frente a las exigencias de la compania, el socio
comanditario no necesitaba un reconocimiento social o contar con capital para
invertir, sino que ofrecia su experiencia, su conocimiento de los mercados y sus
contactos con clientes e intermediarios. Ademas de la divisién expresa entre los
bienes del factor y de sus representados, la documentacién notarial zaragozana
apunta hacia la existencia de contratos que establecen las labores del empleado en
su labor como factor. El citado Pero Monfort debia comprar y transportar cereal
por diversos puntos del reino, y por anadir otro ejemplo, el mercader navarro
Domingo de Escé, habitante en Zaragoza, se comprometia con Domingo Cormano
a mercadiar por tierra, por mar, por agua dolz, dentro la senyoria del senyor rey
durante un ano con los 1.365 florines de oro que Cormano le habia entregado en

forma de comanda®.

Tanto Domingo de Escé como Perico Perarnau (natural de Barcelona), ambos
habitantes en Zaragoza, asumieron el papel de factor et servidor. Este ultimo se
comprometié en 1406 con otro mercader, Anton de Casafranca, a trabajar para él
durante dos afios a cambio de su manutencién y 20 florines de oro anuales'.

% E. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, p. 148.
% AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4200 (1390), ff. 190v-193v (16/XII).
100 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1406), f. 305 (10/XII). Domingo de Esc6 lo que hace es

prorrogar por un afio mas su relacion profesional con Cormano y a continuacion del contrato arriba
mencionado contrato cobra los 300 del sueldo del contrato anterior, finalizado el 10 de diciembre,
mientras el zaragozano se da por contento de todo lo recebido, procurado, ministrado, dado et
spendido en su nombre tras examinar las cuentas (datas y receptas) ofrecidas por el navarro. El
nuevo contrato se cancela el 23 de noviembre de [1391].
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Siguiendo con el ejemplo del navarro, éste recibioé cerca de 750 libras barcelonesas
de Domingo Cormano para que los invirtiese en aquellas empresas mercantiles que
a su juicio (conocere et entendre) pudieran ser provechosas para ambos (se pueda
seguir guanyo et ganancia). Es pues, un mercader experimentado, que ofrece sus
conocimientos a quien esté dispuesto a pagar por ellos. Cormano demuestra su
confianza en él, pues le encomienda una suma elevada de dinero, suponemos que
con el precedente de un contrato anterior satisfactorio. Tal es la confianza
depositada en el navarro que ambos acuerdan una condicién o pacto especial que
establece que, en caso de que el negocio en Navarra produzca pérdidas (nada se
habia dicho al respecto en el instrumento notarial), Escé asumira la responsabilidad
y deberd recompensar a su empleador de su propio bolsillo (satisfazer-vos la dita
perdua o menoscabo de lo mio). El sueldo se mantiene sin modificaciones y Escé
cobra 300 sueldos jaqueses de soldada que recibe, esta vez anticipados, para sus
necesidades (por socorrer a mis necessidades), que podrian hacer referencia al
alquiler de una residencia, pues en las garantias establece que saquen sus bienes de
mis casas et de doquiere que yo sere et habitare, 1o que nos da a entender que no
contaba con un domicilio fijo.

La diferenciacion de funciones es el ultimo aspecto de definiciéon de la labor de
los factores de la elite de negocios zaragozana en el que queremos incidir. Como
extension de sus representados, los factores reciben un poder en forma de carta de
procuracion cuyo cuerpo varia en funcion de las necesidades del otorgante; serda mas
general cuanta mas confianza tenga el patron en él. A titulo comparativo, ofrecemos
el caso del mercader Marcos Santacruz, quien en 1394 nombra procuradores suyos
a su factor, Jaime de Obén, y al mercader Tomas Novell, con el objeto de que
ambos recojan en Escatrén y le hagan llegar a Zaragoza cualquier cantidad de pastel
y otras mercaderias procedentes de Tortosa, mientras dos afios mas tarde, otorga
poder a su factor para':

Demandar, haver, recebir et cobrar, procurar, regir et ministrar por mi, et en nombre mio,
todos et qualesquier bienes mios, merces et mercaderias, et portar et traginar aquellas, et a
presentar qualesquier privilegios, franquezas et libertades fazientes por mi; et de la presentacion
de aquella fazer carta o cartas publicas. Et de lo que recibra, fazer albaranes, et cetera. Et en
todos et cada unos pleytos et questiones, et cetera. Et jurar en anima mia, et cetera. Et substituir
a pleytos et a presentar las ditas franquezas o privilegios et cetera. Prometient haver por firme

10 AHPNZ, Pedro de CARLOS, 4511 (1394), ff. 48-48v (12/X).
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que quier que por el dito procurador mio et cetera, dius obligacion de todos mis bienes, et
cetera®?,

El nivel de precisién entre un contrato y otro (ambos anotados en forma breve
en el protocolo notarial) ha variado considerablemente, desde el documento
acreditativo de identidad para efectuar el transporte de un puerto a la sede de la
empresa, hasta el poder general para ejecutar cualquier accion en nombre de su
patron.

Este amplio margen legal de actuacion, controlado en teoria tinicamente por la
obligacion de rendir cuentas, estd muy extendido entre aquellos profesionales que
se identifican como factores. Aunque con matices, en 1401, Bernat Ninot, mercader
y ciudadano de Zaragoza, comisiona al mercader Perico Royo, factor suyo, para
comprar en su nombre cualquier mercancia, a cualquier persona y por el precio que
le parezca conveniente, y después con ellas venderlas o arriscar por tierra et por
mar, cobrar deudas en toda especie (bienes muebles e inmuebles), firmar albaranes,
etc!. De ahi nuestra insistencia anterior en recalcar la confianza en el conocimiento
del oficio de algunos de estos factores. Igualmente, Ninot autoriza a su factor a
presentar su franquicia como ciudadano de Zaragoza a cualquier oficial'™ y exigir
el cumplimiento de sus privilegios en las tierras del rey de Aragdn, asi como a jurar
por su alma que la mercancia declarada es de su propiedad y que ambos mercaderes
no buscan el fraude o engafio, de manera que Perico Royo podra representar a su
patrén en cualquier pleito!®. En definitiva, Bernat Ninot le requiere que actiie como
bueno et bastant procurador, lo que significa proceder tal y como yo mismo faria

et fer podria si personalment present fuesse.

Esta es una de las cartas de procuracion mas completas de las que se encuentran
en los protocolos notariales zaragozanos, puesto que la mayoria de ellas se limitan
al traspaso de poderes generales del patréon a su factor. En Valencia, Enrique

102 AHPNZ, id. (1396), f. 242 (7/XI).

18 A comprar por mi et en nombre mio todas et qualesquier mercaderya et haveryas de qualquier
natura et specie sia, de qualesquier personas que bien visto le sera, et por aquellos precios o quantias
que al dito procurador et factor mio bien visto le sera: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 1401
(4496), ff. 136v-138v (6/VII).

104 A presentar la franqueza mia que yo he de la ciudat de Caragoca a qualesquier peageros, ponteros,
lezderos et personas otras qualesquier et en qualesquier lugares.

105 Jurar enm anima mia jura de calumpnia o de verdat dezir sobre qualquier excepcion de paga,

pacto, convenio, transaccion, difinimiento, o de sobreseyer et sobre qualquier excepcion dilatoria,

peremptoria et anormala que propuesta sera.
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Cruselles ha constatado que algunos factores marchaban al extranjero con un
memorial con las decisiones a tomar, mercancias y precios de compra y venta, algo
que necesariamente también se llevaria a cabo en Zaragoza, pero de lo que no

106 Estas instrucciones previas explicarian, en parte

tenemos pruebas documentales
(también la fiabilidad y versatilidad de estos profesionales) la confianza depositada
por sus patrones. Unos poderes que implican, en contrapartida, que los factores se
responsabilizaban de su actuacién de la que respondian personalmente. De ahi que
entre su savoir faire no solo se contasen habilidades como el algebra o la escritura,

0T que les permitieran moverse en ambientes

sino también destrezas sociales
diferentes y resultar convincentes como ocurria con el mercader Rafael Moner,
habitante en Zaragoza, que en 1404 se compromete en nombre de su patrén, el
mercader barcelonés Ramoén Sarrovira, cuando negocia el alquiler por dos anos de
unas casas en la parroquia de San Gil'®. Bartolomea Pérez de Lecina, viuda del
ciudadano Simoén de Acirdén, acuerda los detalles del contrato con Moner en su
nombre propio y como factor qui vos dezides de Sarrovira, a quien su representante

debera hacer pronunciar juramento al respecto'®.

Del analisis del reflejo en los protocolos notariales zaragozanos de las labores
desempenadas por los factores de los grandes mercaderes zaragozanos deducimos la
diferencia entre las labores del factor-comprador, mas préximo al socio
comanditario, y el administrador, que es agente y corresponsal de su patrén en
otras plazas al frente de la botiga. Asi, Pere Nogués, mercader de Camprodoén, deja
claro ante un notario zaragozano su funciéon en 1386 como factor, regidor et

106 F. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, pp. 150-151.

7 Como los corresponsales de las companias italianas negociando la lana de las serranias turolenses:
Angela Orlandi, “Un pratese nel Maestrazgo. Tuccio di Gennaio, commerciante di lana”, Francesco
di Marco Datini, pp. 389-396.

108 AHPNZ, Domingo PELAGUT, 3041 (1404), ff. 1-2v (3/1).

109 Pérez de Lecina se preocupa por el cellero y las habitaciones que se encuentran sobre éste, que
se reserva, e impone la condicién de que nadie, ni él ni otro en su nombre o de su representado,
hara obra alguna que pueda poner en peligro la integridad del inmueble, de lo que deducimos que
la viuda habia tenido la experiencia o sabido de otros casos en los que se habian sucedido perjuicios
para el arrendador por el sistema de delegacién de poderes en esta parroquia zaragozana
especializada en el ir y venir de mercaderes y mercancias: vos, ni otri por vos, ni encara el dito
principal vuestro, no faredes ni tractaredes que, por vos ni otra interpuesta persona, no daredes
obra con esforo que algun danyo o prejudicio pudiese seyer, sino por qualesquier personas, asi en la
propriedat como en la posession de las ditas casas, antes de lo sabiesedes o lo sentiesedes me lo
notifficaredes.
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ministrador de la compania de Ramén Canyelles, mercader de Barcelona'. El
administrador recibe el nombre de petto en la documentacién florentina, segin una
analogia que explica la compania como un cuerpo humano''!. En la documentacion
zaragozana es dificil diferenciarlo del ‘joven’ que aparece en el contrato de la
compania Torralba y que en Italia es el miembro junior del personal (de unos veinte
anos) que asume las funciones de administrador de una oficina e incluso jefe de

sucursal?.

La identificacién entre las labores del factor y la representacion de los intereses
del patrén lleva a emplear como sinénimos los términos ‘procurador’ y ‘factor’,
como se observa en el caso de los procuradores siquiere fazedores de la botiga de la
compania de Marcos Santacruz y Andreu Sola!'s. Juridicamente, la diferencia entre
factor o procurador radica en el documento que certifique su posicion, lo cual queda
de manifiesto en la transmisiéon de la condicion del patron a su representante. Asi,
Mateu Boser, mercader de Puigcerda, bajo la rubrica “Procuracion a presentar
franqueza” otorga en Zaragoza poder a su factor, Juan Alvarez, y a un notario
ciudadano de Barbastro para que presenten en su nombre la franquicia que disfruta
como vecino de la villa catalana'*. Muchas veces, los factores funcionan de enlace
entre las firmas, y son los autores materiales de las redes clientelares tejidas por las
empresas mercantiles, en ocasiones fundadas, quiza, en el contacto en el hostal. No
es extrano encontrar cartas de procuracién que involucran a individuos sin una
conexién aparente. Asi, por ejemplo, en 1384 un escudero castellano procura a
Ramén de Navell, factor de Guillem Destorrent, mercader de Barcelona, para

cobrar cierta cantidad de un noble valenciano'.

110 Cobra parte (30 libras 8 sueldos 8 dineros jaqueses) de las 53 libras 2 sueldos 10 dineros que Pere
de Canyelles, factor de su hermano Ramén, le habia prestado con la garantia de un bacin de plata
blanco y dos tazas de plata esmaltadas y doradas depositadas en prenda, que recibe de Nogués:
AHPNZ, Domingo PEREZ DE ACELIN, 3767 (1386), ff. 20v-21v (18/II).

W R, A. Goldthwaite, The economy of Renaissance Florence, p. 82

12 7hid., p. 86. La movilidad era una caracteristica de estos profesionales; pasaban del orden de unos

dos afios en destino antes de regresar y convertirse en socios.
113 AHPNZ, Vicente RODIELLA, 1160 (1404), ff. 173v-177v.

114 AHPNZ, Juan LOPEZ DE BARBASTRO, 966 (1415), ff. 152v-153 (4/IX). De manera semejante,
Juan Sanchez de Calatayud, mercader y ciudadano de Zaragoza, otorga poder a sus factores Joan
del Puzo, vecino de La Almunia de Dona Godina, Juan de Ripa y Juan de Cortada, habitantes en
Zaragoza, para que muestren y puedan beneficiarse de su condicién franca como ciudadano de la
capital aragonesa: ibid., f. 157 (10/IX).

115 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4199 (1384), ff. 98-99.
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La de factor puede ser, al igual que la de procurador, una posicién muchas veces
esporadica, que permite a las firmas y compafias contar con personal eventual
residente en el lugar donde esta previsto que se desarrolle la operacion comercial,
sin necesidad de desplazar hasta alli por mucho tiempo a un miembro de la empresa.
En particular, es frecuente encontrar la clausula: /a qual vos prometo livrar a vos
0 a vuestro factor o procurador por todo el mes de (...) primero vinient ''°. En todo
caso, la extincién de estos contratos, de duracion generalmente corta, genera una
carta de absolucion o definimiento de los factores por parte de los patrones!'!’. Tras
este diffinimiento bastant et general, si todo ha ido bien y la gestion de estos
hombres ha sido satisfactoria, se procede al cobro de los honorarios por el trabajo
realizado. Las menciones a las cantidades percibidas son muy escasas, por lo que es
dificil valorar el salario de los factores'®. Cuando se establece un sueldo fijo, éste
se sitta en torno a los 20 florines de oro o 300 sueldos jaqueses anuales, alcanzando
incluso las 50 libras barcelonesas por afio trabajado'’. Pero es frecuente la
remuneraciéon de los factores a través de la participacion en los resultados de la
sociedad, lo que provoca que no se establezca en las actas notariales el montante
final o el saldo arrojado por el ejercicio, de manera que es imposible hacer un calculo
y algun tipo de comparacién'®.

16 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1406), ff. 21v-22v y 22v-23. A modo de ejemplo, puede
indicarse cémo Juan Donelfa contaba con un factor para gestionar el arriendo del herbaje de Lucena
de Jalén que era vecino de La Almolda: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1402), f. 12v (14/XI).

U7 Jaime de Casafranca concluye asi su relaciéon con Juan de Osona, mercader vecino de Zaragoza:
absuelvo, quito et deffenezco a vos de qualquier demanda que yo, o otri por mi, o pleyto o question
que vos et vuestros bienes pudiestes fazer por qualesquier quantias de monedas et otros qualesquier
bienes et cosas que a mi fuesedes denido con carta o sines de carta entro a el dia present: AHPNZ,
Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), ff. 84v-85 (30/IV). Un documento muy semejante al ofrecido por
Antén de Casafranca a Joan de Esteve, su factor y procurador, en 1406: AHPNZ, Juan de
CAPIELLA, 4203 (1406), f. 228 (31/VII).

U8 Bn mayo de 1401, Juan Guallart se daba por contento de la soldada por su trabajo a razon de
factor de Domingo Lasguaitas, sin dar méds detalles: Juan de CAPIELLA, 4201 (1401), s.f. (17/V).

19 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4200 (1390), ff. 190v-193v (16/XII) y 7d., 4203 (1406), f. 305
(10/XII). El tdltimo es el caso del factor del obrador de pafios de Gabriel Ocello en Zaragoza, para
el que trabajo entre el 3 de julio de 1404 y el 15 de octubre de 1405 por 64 libras, 2 sueldos y 2
dineros barceloneses: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 1408, s.f. (16/VI).

120 Para B. Caunedo “se habia introducido, pues, ya en Burgos a finales del siglo XV, la motivacién
del beneficio y el atractivo del interés inmediato”: B. Caunedo, “Factores burgaleses”, p. 109. Una
practica que estd documentada en Zaragoza un siglo antes, al menos. Martinico de Monreal, natural
de Navarra, acuerda con el mercader Antén de Pertusa, ciudadano de Zaragoza, con quien entra en
el oficio de la mercaduria durante dos anos, una féormula intermedia: se establece un salario de 300
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Empleados y personal en formacion

Los contratos de empleados de las grandes firmas mercantiles no son muy
abundantes en la documentacién notarial zaragozana de principios del siglo XV
Este hecho puede facilmente explicarse por la confianza que las grandes figuras de
los negocios generaban, que hacia innecesaria esta formalizacién ante notario.
Parece bastante probable que los colegas acudieran a afamados profesionales para
que se ocuparan de la formacién de los miembros de su parentela, o que el sistema
de recomendaciones fuera el que imperase a la hora de acceder a estos puestos de
trabajo.

Con la finalidad de aclarar las categorias de empleados en este contexto, es
posible basarse en el andlisis de los contratos localizados, agrupados segun la
terminologia utilizada y la condicién del trabajador (si se trata o no de un menor
de edad), para continuar con las condiciones de prestacion de servicios, el periodo
de validez de las mismas y el salario o, por el contrario, la tasaciéon de la labor
formativa. Partiremos de los mas claros para intentar definir por similitud o

divergencia la casuistica en este terreno.

Ademas de los referidos a los factores, el otro contrato donde se especifica la
naturaleza de la relacion juridica establecida es el de aprendizaje. No cabe duda en
el caso del joven Pedro de Uncastillo en 1418, cuyo contrato coloca el notario bajo

7122 Una precision en los

la rabrica “Afirmamiento de aprendiz en mercaderia
términos que quiza se deba a que el padre del muchacho, Bartolomé de Uncastillo,
era ciudadano de Huesca y notario de profesion. El acuerdo se fija durante cuatro
anos con el mercader Berenguer de Azlor, quien deberd mostrar bien et lealment a
Pedro su officio de mercaderia, mantenerle y cuidar su educacién general (incluye
ensenarle, ademéas de la profesién, todas buenas costumbres et otras buenas cosas
a el proveytosas). Por esta labor de formacién, el notario oscense pagara al mercader

zaragozano 10 florines de oro anuales, ademas de los 40 florines que acuerda aportar

sueldos jaqueses, pero éstos se convertirdn en capital social en el momento de la primera cosecha
(Pertusa estaba especializado en el arrendamiento de derechos eclesidsticos) para que produzcan
beneficios durante el periodo de contrato (los quales vos me ayades converter en cabal en la collida
del pan del agosto primero vinient, et de aly avant que vaya a guanyo o a perdua mios). A esto se
sumard el calzado necesario durante este tiempo y siete codos de pafio (de aquel de precio de cinco
sueldos) que se le entregardn en el Gltimo ano: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402),
s.f. (1/XI).

121 Se han localizado una quincena de contratos entre 1385 y 1418.

122 AHPNZ, Nicolas PUEYO, 85 (1418), s.f. (4/V).
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en concepto de manutencion (ayuda de la provision)'®. Avalado por el mercader
Pedro de Sora, mano derecha de Juan Donsancho, el chico se une al personal de
Berenguer de Azlor y de su compania con voluntad de su padre y jura servirles y
buscar el provecho del mercader y el de los otros miembros.

Otros muchachos que son puestos a trabajar al/ art de la mercaderia pueden
considerarse igualmente aprendices aunque no figure esta relacién en el contrato.
Juan del Frago, de la parroquia de San Pablo, sittia a su hijo Jaime con el mercader
Antén de Casafranca en 1406. Durante los tres afios de contrato, Casafranca sélo
debera dar de beber y comer al chico, por lo que se entiende que el mercader lo

124 Colocar a los menores con

formara en el negocio a cambio de su trabajo de apoyo
alguien de prestigio es una practica extendida en otros oficios del ambito comercial,
como el de especieria. Francesc Ferriol firma en 1417 como aprendiz a su sobrino
Rafael, hijo del difunto Guerau Senyor, mercader y ciudadano de Barcelona, con el
especiero Pere Canyot, ciudadano de Zaragoza'?®. Mientras el joven esté al servicio
[de Canyot] al dito officio, su tio se ocupara de proporcionarle lo necesario para
vestir y calzar, y el especiero debera entregar a Rafael 20 florines de oro al terminar
el periodo de tres anos acordado. Merece la pena subrayar la fama de Canyot dentro
de su profesion, pues un alto cargo de la oficialidad real como Francesc Ferriol (de
la tesoreria de la reina Violante, receptor y comisario real), confia en él para
encargarse de la tutela de su sobrino y de su desarrollo en el ambito de los

negocios'*.

Sobre la base de los ejemplos anteriormente citados, esta tarea formativa es la
que parece entenderse de manera general para aquellos empleados en cuyos
contratos no se establece un sueldo.

En algunos contratos, los ‘mozos’ o mancebos figuran como personal de
servicio'”. Juan de Frias, natural de esta localidad soriana, pero habitante en
Zaragoza, entra al servicio del mercader y ciudadano Sancho Viello en 1398 como

123 El pago se realizara de la siguiente manera: 20 florines en dos tandas del primer afio y otros 20
en dos tandas en el segundo.

120 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1406), f. 39 (2/11).
1 AHPNZ, Juan de SABINAN, 3042 (1417), ff. 45-45v (29/1V).

126 Pere Canyot se formé en la botiga de Jaime Despuig como mercader, pero fue su matrimonio con
Blanca de Almazan, viuda de un especiero, lo que le animé a abrir un negocio en Zaragoza dedicado
al oficio que conocia su esposa.

127 En las mejores casas habfa un nutrido grupo de mujeres y hombres (esclavos, mozos de espuelas,
mancebos, nodrizos y almunieros) que hacfa posible el dia a dia de sus empleadores.
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sirvient et mancebo '*. Viello recurre a él para que le apoye con pequenos recados
(mandamientos licitos et honestos, de dia o de noche), inicamente por un ano,
durante el cual recibird gradualmente (tres florines los dos primeros cuatrimestres
y dos florines el ltimo) su salario de 8 florines de oro. Por el contrario, otro
castellano, Rodrigo Fernandez, originario de Ciudad Rodrigo, se incorpora en 1406
al servicio de Antéon de Casafranca y durante dos afios el mercader no deberd
ofrecerle otra cosa por su trabajo que el sustento'®.

Dentro de las firmas al art de mercaderia, hemos encontrado tres pactos que
imitan las férmulas de los contratos de aprendizaje que acabamos de ver, pero hacen
referencia a labores propias de los mozos. Dos de ellos son de una duracién superior
a los tres anos y el mercader no ofrece ningtn salario, mientras un tercero es por
un afio y se fija una retribuciéon. Juan Garcés del Villar, hijo de Pero Garcés del
Villar, habitante en Torrecilla (aldea de Daroca), se compromete en 1407 a trabajar
con Jaime de Casafranca durante cuatro afios, a cambio de recibir comida, bebida,
vestido y calzado'®. Hara por el mercader mandamientos licitos, tanto en casa como
fuera de ella, pero durante este tiempo recibird una formacién en el oficio!. Quiza
podria ser este también el caso de Juan de Sanvicent, natural de Navarra, que firma
en 1417 al oficio de la especieria con Pere Canyot, ya citado, por tres anos, con la

unica condicién de que lo tenga sano y enfermo en su casa, vestido y calzado'®.

De nuevo la clave para entender las diferencias entre contratos muy similares
parece estar en la salarizacion del trabajo, que mejora conforme el empleado va
ganando experiencia y, por ende, conocimientos. Durante solamente un ano,
Domingo Senebuey, mercader vecino de Zaragoza, admite en 1406 a Juan Esteban,
habitante en Zaragoza, para que trabaje con él en /a mercaderia®. Su labor serd la
de ir cabalgando o a pie donde el mercader le mande, a cambio de lo cual recibira

122 AHPNZ, Juan DOTO, 2780 (1398), f. 71 (9/X1I).

129 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1406), ff. 20v-21.

130 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), f. 118 (15/VI).

B8l Garcia Arnalt, de la ciudad de Ax, entra al servicio de Gil de Soduarz como aprendiz et sirvient
et mancebo en el art de mercaderia et traperia en 1378: Protocolo de Miguel de Canfranc (1378), ff.
66v-67. Archivo Municipal de Zaragoza (AMZ), 01.03. Caja Signatura 07. El proceso de aprendizaje
de estas dos artes, que aqui aparecen diferenciadas, durard dos anos y los beneficios obtenidos por
ambos de este acuerdo parecen compensarse, dado que no se establece ninguna compensacién
econémica por ninguna de las partes. Como avalistas de su persona, Garcia Arnalt ofrece a Bernat
de Barrio y al rector de Palomar.

152 AHPNZ, Juan de SABINAN, 3042 (1417), f. 45v.
13 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1406), f. 13v (11/I).
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de sueldo la importante cantidad de 20 florines de oro al finalizar el contrato'.
Tanto la breve duracion del servicio, como la suma del salario, nos mueven a colocar
este contrato en otro lugar que los de mozo que hemos visto anteriormente, aunque
su labor a primera vista no pareceria relevante!'®. La aportacién de los aprendices
al provecho de sus empleadores en las primeras etapas de su trayectoria no estaba
bien valorada en los momentos finales de la Edad Media si atendemos a lo que
senalaba en 1507 un mercader burgalés y citado por Betsabé Caunedo sobre el hijo
de un colega al que habia mandado a Bretana mas porque se adiestrase en el trato
de la mercaderia e aprendiese, que non por lo que serbiria™®. Si bien es cierto esto,
en otros casos, los compromisos adquiridos parecen apuntar hacia mayores
responsabilidades y libertad de decisién del empleado. Asi, Antoni Savall, natural
de Morella, acuerda con el mercader Antén de Casafranca, ciudadano de Zaragoza,
trabajar durante tres anos para la compania que éste tiene con los barceloneses
Francesc Desperer, Marc Sanyol y Bernat Vila®. El castellonense no podra
demandar otra cosa que lo que ellos quieran darle, pero él ofrece su lealtad y buen
servicio hasta donde llega su capacidad: os sere leal et verdadero et procurare todo

vuestro proveyto et redrare vuestro danyo por todo mi poder et saber *.

Para hacernos una idea del personal contratado, nos vamos a servir del ejemplo
de la firma de los Casafranca, una amplia parentela dedicada a la produccién y
comercializacién de panos oriunda de Besalu (Gerona) y que instal6 con éxito una
de sus ramas en la capital de Aragén a comienzos del Cuatrocientos. Como
demuestran los hermanos Casafranca, ademas de mozos, servidores, ayudantes o
factores, en Zaragoza los mercaderes que se situaban dentro la franja superior de la
profesion tenian la posibilidad de contratar a personal para controlar todas las fases

131 Pricticamente la misma cantidad (10 libras barcelonesas) acordé Jaime de Sos, del oficio del
Maestre Racional del rey, abonar a Andreu de la Mata, natural de Montalban y habitante en
Zaragoza, durante el ano de contrato como sirvient et mancebo: AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE
LA PEIRA, 74 (1372), f. 66v (16/I1I).

135 Otro ejemplo semejante es el del valenciano Perico Jacca, que se pone a disposicién del mercader

Nicolau Burzés, a servicio vuestro et de vuestra casa: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402),
f. 146 (22/XI). Aunque el notario tacha la alusién al officio de la mercaderia, las condiciones
recuerdan a las anteriores: pasado un ano, su trabajo se pagard con la manutenciéon y 16 florines de
oro.

136 B. Caunedo, “Factores burgaleses”, p. 99, nota 5.
137 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1405), f. 85v-86 (5/V).

138 A continuacién, recibe poder de Casafranca para actuar como su procurador.
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del comercio textil: desde la acaparacion de materias primas, adelantandose a la

competencia, hasta la venta al detalle, pasando por la produccion.

Personal empleado por los Casafranca en Zaragoza (1402-1407)

INICIO EMPLEADOR  IDENFITICACION EMPLEADO PERIODO SALARIO
1402, 0ct  ANTON servidor al Domingo Zaragoza 1afio manutencion
oficio dela Senebuey y calzado
mercaduria
1405, may ANTON arte de Antoni Morella, 3 afios alimentacion
v CiA mercaduria Savall natural
1406, dic  ANTON factory Perico Zgz (hab), 2 aflos 20
servidor, Perarnau Bcn (nat) folafio
mercaduria
1406, feb  ANTON menor Jaime del Zgz (pa. 3 afios alim.
Frago San Pablo)
1406 ANTON servidor Rodrigo Ciudad 2 afios alim.
Fernandez Rodrigo
1407,jun  PEREY aprendiz de Osona pafiosy alim.y
Juan pelaire prendas vestido
1407, jun  JAIME aprendiz Juan Garcés  Torrecilla 4 afios alim.y
del Villar (Daroca) vestido

El primero es Domingo, hijo de Gil de Senebuey'. Acttian como fianza el
notario Juan Lopez del Frago, ciudadano de Zaragoza. El 31 de agosto de 1403 se
absuelven mutuamente y cancelan el contrato, al mismo tiempo que el 19 de
diciembre Domingo dice tener en comanda de Antén de Casafranca 200 sueldos
jaqueses'?. Tras la finalizacién de este contrato, en un intervalo de dos anos, entre
1405 y 1407, diferentes miembros de la familia Casafranca (Antén, Pere, Juan y
Jaime) acuerdan los servicios de un minimo de seis personas, dos de las cuales estéan
bien cualificadas. Entre mayo de 1405 y diciembre de 1406 se incorporan Antoni
Savall, natural de Morella, y Perico Perarnau, natural de Barcelona, ambos
habitantes en Zaragoza, y probablemente con vinculos anteriores con Antén de
Casafranca''. En 1406, el mismo Antén contrata a Rodrigo Fernandez como
servidor también hasta 1408 y a Jaime del Frago, a quien quiza tutele y forme en
el arte de la mercaduria durante tres afios (que comienzan en el mes de febrero).
En junio de 1407 son Pere, Juan y Jaime quienes contratan personal: Pere y Juan

traen de Osona a un aprendiz de pelaire, mientras Jaime ensenara su oficio a Juan

139 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402), f. 121v (10/X).
10 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402), f. 172.

11 Perarnau es testigo de otro contrato en el mes de febrero de ese ano: AHPNZ, Juan de
CAPIELLA, 4203 (1406), £. 39 (2/11).
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Garcés del Villar, procedente del entorno de Daroca, que permanecera a su servicio
durante cuatro anos, esto es, hasta 14112, Entre inicios de 1406 y 1408, Antén de
Casafranca cuenta, al menos, con cuatro trabajadores, y la firma con un total de
seis en Zaragoza. Todo ello a cambio inicamente de 40 florines de oro, unas prendas
y la manutencién de sus empleados.

Antes de continuar con el ultimo de los puntos sobre el personal de las firmas
y compainias, merece la pena detenerse en sacar unas conclusiones sobre la tipologia
de las relaciones juridicas al alcance de los empleadores (mercaderes) y las
posibilidades laborales y de formacién que las grandes firmas zaragozanas podian
ofrecer a finales del siglo XIV y comienzos del XV, tanto a jovenes como a
profesionales del comercio sin un apoyo de capital detras. La primera es que estos
contratos de aprendizaje o destinados a cubrir labores que no requieren de una
formacién son muy diferentes de los acuerdos que firman profesionales que aportan
su conocimiento. No son contratos que ofrezcan unas caracteristicas especiales o
diferenciadas, y, de hecho, se asemejan a los de factor, pero sin utilizar este término.
Esto nos lleva a la segunda conclusion, y es que la practica empresarial avanzé mas
rapidamente que la notarial en la capital aragonesa. Los factores hacen su aparicion
en los protocolos notariales zaragozanos con fuerza y su figura juridica (aunque
flexible ante la practica diaria) no ofrece dudas. Sin embargo, esta delimitacién del
profesional del comercio asociado a otro mercader (a imitacién de las comandas o
las companias) no se hizo extensiva, al menos hasta mediados del siglo XV segiin
la informaciéon que manejamos, al resto de empleados que conformaban la

estructura empresarial de la elite mercantil y financiera zaragozana.

Por dltimo, la tercera de las conclusiones es que todavia estamos lejos de
conocer el mercado laboral del mundo de los negocios (y otro tanto de los procesos
formativos) en la capital aragonesa al final de la Edad Media. Ahora bien, la
pequena muestra recuperada de los protocolos notariales apunta hacia la posibilidad
real de reconstruir los primeros anos de instruccién elemental de los nifios (durante
todo este apartado estamos hablando de varones), que pasaban entre tres y cuatro
anos junto a un profesional asentado (que accedia a acogerles por la persona que

12 Pere y Juan de Casafranca, ambos habitantes en Zaragoza, acuerdan en 1407 con Gisbert de
Osona, hijo de Bernat de Osona, un contrato de tres anos y medio dentro del oficio de la pelairia.
Durante esos cuarenta y dos meses, los mercaderes deberan alimentarle y vestirle convenientemente
y, al final del contrato, le entregaran una serie de prendas (podemos suponer que del propio obrador):
un sarcoy gramallay calzas, un capirote de pano (valorado en un florin de oro) y un jubén: AHPNZ,
Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), f. 65 (1/IV). Son testigos el pellicero Juan Navarro y maestre
Pere Despuig, sastre.
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les avalaba) mientras sus progenitores se ocupaban de pagar esta formacién y su
manutencién; segin avanzaban en sus conocimientos (escritura y algebra después),
pasaban a trabajar en pequenas tareas (sin percibir un salario, pero a cambio de su
manutencién) también durante varios afios hasta que aprendian las nociones bésicas
del oficio; en este momento, los jévenes estaban preparados para marchar (a lugares
alejados) en busca de mentores que durante un ano les admitiesen entre sus filas,
donde aprenderian lo necesario para ejercer su oficio por su cuenta y ofrecer su
trabajo (ya como factores) a otros mercaderes a cambio del capital del que ellos
carecilan y que les permitiera adquirir la experiencia necesaria para poder
promocionar profesionalmente en el seno de una gran firma que les ofreciera una

estabilidad laboral dentro de su estructura.

Trabajadores eventuales

Dentro de esta categoria incluimos a las personas que bajo una relacion
contractual participan fundamentalmente en las tareas de transporte, pues son los
contratos mas frecuentes en la documentacién notarial zaragozana'*. El acuerdo
sobre el precio y las condiciones del ndlit o alquiler de embarcaciones (se emplea la
forma notletjar) suele escriturarse ante notario. Veamos algunos ejemplos. El 19 de
noviembre de 1408, Ramoén de Casaldaguila acuerda el envio de 228 sacas de lana
en barca por el Ebro de Mallén a Tortosa y senala en el documento

correspondiente!*:

Que yo, Matheu Lop, raiz de Scatron, de cierta sciencia prometo e me obligo a vos, honrado
den Ramon de Casaldaguila, mercader e ciudadano de Caragoga, de levar por el rio de Ebro,
en barqua o en barquas, del puerto de Mallen al puerto de Tortosa, dozientas e vint e hueyto

sacas de lana, d'aqui a el hueyteno dia de deziembre primero vinient, haviendo aguada en el rio
de Ebro.

143 Para acotarnos a nuestro objeto de estudio no podemos prestar mds atencién a servicios muy
eventuales, pero debemos contar con el trabajo de correos o incluso el recurso a terceras personas,
como el contrato que firma un vitoriano para llevar un manto a un judio de la localidad vasca y
traer albardn de vuelta a Zaragoza: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4199 (1382), ff. 52-52v. Sobre
los sistemas de contratacién de mano de obra, véase: Carlos Laliena Corbera, “Sistemas de trabajo
en las sociedades rurales hispanas, siglos XIII-XV. Una revision”, Fl trabajo a través de la Historia,
p. 79-100.

141 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1408), ff. 278-278v.
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El transporte debera hacerse antes del 8 de diciembre o bien, en caso de que no
hubiera caudal suficiente, las barcas deberan estar listas en Mallén para ser
cargadas y dar salida a la lana en cuanto sea posible. El arraez de Escatrén cobra
a través del factor de Casaldaguila (Antoni Belmunt) un adelanto de 50 florines de
oro del precio acordado de 7 sueldos 6 dineros jaqueses por cada par de sacas. Ahora
bien, en caso de no cumplir con el envio antes de la fecha prevista si las condiciones
del rio son favorables o de no estar las barcas en Maella listas, el mercader podra
transportar con Lop la mercancia por iinicamente 6 sueldos jaqueses por pareja de
sacas de lana, o bien acudir a otra persona, cargando el arraez con los gastos
derivados de los contratiempos ocasionados por su culpa.

Estas seguridades se guardan especialmente en el caso de embarcaciones cuya
propiedad se divide entre varias personas. Es el caso de la compania (aunque no se
utilice este término) entre un arraez de Mequinenza y el mercader de origen italiano
Nicolau Brandi en mayo de 1406'. Cisteller, que es quien gobierna la barca,
promete repartir con el italiano los beneficios de cualquier ganancia que produzca
la barca, bien por su alquiler o bien por su venta.

Es posible acordar el transporte también dentro de un régimen de companyia,
esto es, de exclusividad y solidaridad. El mercader y ciudadano Bernat Ninot
contrata a Gonzalo de Miedes, vecino de Zaragoza, para el transporte por la
ciudad"S. Acuerdan de la siguiente manera ( paccionaron e concordaronse entre ellos
en esta manera):

Transporte de mercancias por la ciudad acordado por Bernat Ninot. Precios

segin peso, procedencia y destino.

cahiz de trigo mesurado 2 de casa de Ninot a otro punto
saca estibada 3

cahiz de trigo mesurado 2 [ miaja de otra casa a casa de Ninot
saca estibada (cahiz y medio) 3 /3 puyesas

costal de corambre 4 ida o vuelta

saca de cafiamazo de lana 2

saca de terliz 3

Gonzalo de Miedes, transportista de origen castellano, como la mayoria, aporta
el vehiculo y los animales. Ninot no podra elegir a otro profesional si esta disponible

15 AHPNZ, 7d., 4203 (1406), f. 174v.
16 AIPNZ, Alfonso MARTINEZ, 1931, ff. 454v-455.
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Miedes y en caso de no darle servicio este ultimo, deberd compensar
econémicamente al mercader.

La mas conocida es la ambiciosa empresa mercantil emprendida por Arnalt de
Araus en 1402 y que moviliz6 a diecisiete personas (entre factores, arraeces y
representantes de todo tipo) entre Mequinenza y Perpinian (pasando por los puestos
intermedios de Miravet, Tortosa y Colliure)'*. El circulo dibujado por los poderes
otorgados por el bearnés en Zaragoza se cerraria, previsiblemente, con una
compaifia que introducia en Aragén panos de calidad y sacaba lana hacia el norte,
y de la que Araus formaba parte junto a sus parientes Francés Lasala, Blasco
Calbet, Simoén de Saules y Gil de Soduarz con otros mercaderes de Olorén, Huesca
y Zaragoza'®®.

2 La compania

Para muchos autores la compania es la innovacién técnica por antonomasia del
comercio bajomedieval. Sin duda, se trata de uno de los avances mas significativos
en la mejora de la gestion de la actividad mercantil a finales de la Edad Media.
Surge como evoluciéon natural de la commenda, a la que sustituyé como forma de
sociedad a finales del siglo XIII para dar solucién a la diversificacion de riesgos'®.
A partir de ese momento, experimenta un gran éxito y su aplicacién se extiende

mas alld del &mbito mercantil por su enorme versatilidad y su sencillez.

W7 José Angel Sesma Muifioz, “Ciudadanos de Zaragoza y comercio exterior del Reino de Aragén”,
Studium. Revista de humanidades, 3 (1997), pp. 425-438.

18 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f. (7/XII). Blasco de Abay tenia 1.200 libras
jaquesas (24.000 sueldos) invertidas en la tienda de tejidos de Gil de Soduarz, traperoy ciudadano
de Zaragoza, cuyo obrador regentaba Pere de Viladecans, a sueldo de la companyia: AHPNZ, Pedro
de CARLOS, 4511 (1396), f. 235v. A su vez, la hija de Gil casé con el nieto y heredero universal de
Abay, que no es otro que Blasco Calbet: E. Mainé, Ciudadanos honrados, p. 402.

149 La bibliografia es amplisima. Adem4s de los mencionados hasta el momento, son resenables:
Nuria Coll Julia, “Una compania barcelonesa para el comercio de panos (1400-1484)”, Anuario de
estudios medievales, 5 (1968), pp. 339-408 y “Comparifas mercantiles barcelonesas del siglo XV y
su estrato familiar”, Estudis historics i documents dels arxius de protocols, 9 (1981), pp. 27-104;
Betsabé Caunedo del Potro, “Companias mercantiles castellanas a fines de la Edad Media”,
Medievalismo, 3 (1993), pp. 39-57; Giovanni Ceccarelli, “Dalla Compagnia medievale alle
Compagnie assicuratrici: famiglie mercantili e mercati assicurativi in una prospettiva europea (secc.
XV-XVIII)”, Simonetta Cavaciocchi (coord.), La famiglia nell'economia europea, secoli XIII-X VIII,
Florencia, 2009, pp. 389-408.
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Antes de avanzar en los casos concretos de la Zaragoza del 1400, vamos a
presentar el vocabulario empleado en este apartado. Nos referiremos a ‘capital
social’ para designar a la aportacion de los socios fundadores. Esto engloba una
realidad que aparece en la documentacion diferenciada en dos términos. Por un
lado, el cabal, derivado de ‘capital’, se emplea en las compaifiias catalanas como
sinbnimo del comun, pero también para designar el capital de cada socio en la
sociedad y este es el significado que le da Beltran de Coscdé al repartir
participaciones en la compania de su tienda en su testamento'™. Por otro lado, la
rab o raon hace referencia al patrimonio social, que incluye el capital comun
disponible o los bienes comunes de la compania. La razén social compuesta
inicialmente por la firma se va ampliando asi gracias a las aportaciones de los
miembros de la compania (socios y empleados) y también de inversores que se
desentienden de la gestién de su aportacion'®'. Aparecen asi los ‘socios de gestion’
que son aquellos que aportan su trabajo a la compania, aunque también pueden
participar en la raho gracias a cesiones de los socios capitalistas.

Para analizar las grandes firmas existentes en la Zaragoza de finales del siglo
XIV y primeras décadas del XV nos fijaremos en este epigrafe en los objetivos que
perseguia la formalizacion de las companias, las caracteristicas de su constitucion,
los integrantes e inversores, y los rasgos de la gestion, observados desde la
perspectiva de estas empresas de la capital del reino.

2.1 ESTRUCTURA

Comenzando por la morfologia, los primeros ejemplos de companias en el
ambito europeo estaban constituidos por familiares y su entorno cercano'?. Ahora
bien, las méas grandes tenian ramas en todo el mapa de intercambios; los Bardi
estaban presentes en veinticinco puntos gracias a 346 empleados entre 1310 y 1345
(una media de 96 empleados cada ano)'. Posteriormente, los lazos familiares

150 A. Garcia y J. M. Madurell, Societats mercantils medievals, p. 276. Y ese parece ser el significado
en todos los casos en los que aparece en la documentacién zaragozana.

151V, Hurtado identifica en su estudio sobre los Mitjavila a lo que él denomina ‘socios comanditarios’
J q

y que son aquellos que entran méas tarde a la compania y pertenecen, bien a la familia, bien al
entorno de origen de la familia: Victor Hurtado Cuevas, Fls Mitjavila: una familia de mercaders a
la Barcelona del segle X1V, Barcelona, 2007, pp. 149-150.

152 Thomas W. Blomquist, Merchant families, op. cit.

153 F. Melis, Aspetti della vita economica, p. 302.
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pasaron a importar mucho menos en las companias tras la Peste’®™. Este
comportamiento mas alejado del control familiar es el que se observa en las firmas
de Juan Donsancho, Beltran de Coscé y Ramoén de Casaldaguila, y también se
detecta en otras companias de gran tamafio que operaban en Zaragoza en la misma
época'®,

Esquema empresarial Lasguaitas-Guerau-Guallart

MARTIN
GUALLART
DomiNGO JUAN
LASGUAITAS GUALLART

RAMON MARIA PEDRO
DONELFA J LASGUAITAS LASGUAITAS

MIGUELA JUAN PERE ISABEL
DONELFA \ DONELFA § N\ GUERAU GUALLART
MARIA GUILLERMA BERNAT

DONELFA DONELFA NiNoT

DomInGO VIOLANTE
PANDETRIGO GUERAU

Los lazos familiares profesionales y familiares que se crean con las companias
afianzan los valores intrinsecos de solidaridad y ayuda mutua del matrimonio y de
la sociedad mercantil. El ejemplo que resume en poco tiempo esto que decimos es
la red tejida en torno al mercader y ciudadano zaragozano Domingo Lasguaitas,
gestor de importantes compaifias mercantiles centradas en el trafico por la via del
Ebro. A finales del siglo XIV, este zaragozano tiene una compania dedicada al art
de la mercaderia con los hermanos Guallart. Mientras Juan Guallart es mercader
en Zaragoza, Martin trabaja en Barcelona y los negocios parecen prosperar, ya que
las inversiones de la familia no hacen sino crecer como demuestran los saldos

151 R. A. Goldthwaite, The economy of Renaissance Florence, pp. 72-76.

155 Las companias valencianas de la primera mitad del siglo XV eran fundamentalmente familiares

y ademés buscaban la cohesion interna del grupo mercantil local, lo que provocaba que no abundasen
las asociaciones entre mercaderes foraneos y locales: E. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, pp.
106-107. De hecho, este autor pone como ejemplo una compaifiia entre un valenciano y dos
barceloneses recientemente instalados en la capital del Turia que redactaron unas clausulas que
limitaban el volumen de mercancias o capitales que los socios ‘menores’ podian negociar: 7bid., nota
6.
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arrojados en anos sucesivos'®. En el afio 1400, Domingo Lasguaitas convierte los
beneficios de la inversiéon hecha por Juanico Guallart'®; hijo de Juan, en el ejercicio
anterior (casi 15.000 sueldos jaqueses) en capital de la compafia para que ésta siga
operando con casi 1.400 libras del joven Guallart'®®, a la que al ano siguiente se
suman las 473 libras de su tio Martin'®. La actividad de la compania se mantiene
al menos hasta 1407'% reforzada por el matrimonio acordado en Barcelona en 1401
entre un hijo de Domingo (Pedro) y una hermana de Juan y Martin (Isabel)!s'. Con
estos datos, podemos hacer una estimaciéon del activo con el que contaria la
compania Lasguaitas-Guallart en 1402: si asumimos que Domingo Lasguaitas era
el socio capitalista (él es quien ofrece cuentas a los inversores) y que los hermanos
Guallart contribuian de manera equitativa a la cuarta parte del capital social,
tendriamos un cuerpo de 3.784 libras jaquesas, al que se sumarian las 1.400 libras
invertidas por el hijo de Juan y la dote de Isabel (200 libras), de manera que el
total disponible para financiar las actividades de la compania rondaria las 5.384
libras'?.

156 Un céliz dorado y esmaltado con sus armas mandado confeccionar en su testamento (16/11/1428)

por Juan Guallart para entregar a la iglesia mayor de Sarinena parece apuntar a esta localidad como
lugar de origen de los hermanos: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1430). f. 58v (4/XI).

57 Es muy probable que se trate del mismo Juan Guallart, servidor de Beltran de Cosco, que recibe
200 sueldos barceloneses de su patrén como legado testamentario en 1414 y que es miembro de la
cofradia de mercaderes en 1431: AHPNZ, Alfonso MARTINEZ, 1933 (1431), ff. 303v-304. Aunque
la informacién disponible no permite a Susana Lozano ofrecer una identificacion clara, siguiendo
con esta vinculacién con los Cosco, no es arriesgado aventurar que se trataria del mismo mercader
y ciudadano al que Nicolau Benedit (cufiado de uno de los hijos de Beltran de Coscé) ayuda en 1436
con 100 florines de oro en su matrimonio con Maria Tomas: S. Lozano, Las elites en la ciudad de

Zaragoza, fichas prosopograficas 415-417.
158 AHPNZ, Martin PEREZ DOTO, 4519 (1400), ff. 53-53v.
159 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202, f. 19.

10 Domingo Lasguaitas y Juan Guallart, ambos mercaderes y ciudadanos de Zaragoza, compran
1.000 arrobas de lana: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), ff. 318v-319.

161 No se conserva el contrato en Barcelona. Lo tinico que sabemos es que en 1402 los Guallart hacen
entrega de parte de la ayuda dotal (4.000 sueldos jaqueses de los 6.000 prometidos) a Domingo
Lasguaitas: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202, f. 19v. No serfa de extrafiar que la dote fuera
asegurada a la joven en la compaiia.

162 Apoya esta hipdtesis el contrato matrimonial acordado en 1428 entre Fadrique de Ribas y
Gonzalo de Santangel: AHPNZ, Domingo de AZET, 601 (1428), ff. 31-32 y 33. En él se establece
que el dinero asignado para que su hija Clara despose al mercader se invierta en su compania de
traperia: 1.800 sueldos el dia de las bodas o un dia, que deberan permanecer alli durante cinco afios,
excepto si Santangel quiere disponer de este dinero para comprar un inmueble (Aeredad o posesion)
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Al mismo tiempo que garantizaba la buena marcha de los negocios con el
mantenimiento de intereses en Barcelona a través de Martin Guallart, Lasguaitas
habia tendido puentes hacia Valencia gracias a la compania de Pere Guerau, marido

163 Esta ultima era hija de Juan Donelfa y de

de su sobrina, Guillerma Donelfa
Maria Lasguaitas, hermana de Domingo Lasguaitas. En consecuencia, no debe
extranar que Guillerma casara con el también mercader Pere Guerau, que
precozmente dejé a Guillerma viuda y con una hija, Violante'®*. Uno de los asuntos
que quedo sin resolver tras su fallecimiento fue la liquidacion de la compania que
mantenia con el tio de su esposa y en la que este ultimo participaba en una cuarta
parte (de ropas, dineros e deudos) '®. Unos y otros debian repartirse en funcién de
su participacién en la compania los beneficios y las deudas a las que la sociedad
debia hacer frente antes de su disolucion, parte de la cual fue valorada en 804 libras

8 sueldos barceloneses en 1402,

por valor de 2.200 sueldos (que es la cantidad que de Ribas entrega a su hija). Tanto pérdidas como
beneficios se repartiran a medias entre los esposos, a cuyo nombre queda la participacién. Por su
parte, Fadrique de Ribas deberd dar cuentas a los esposos y otorgarles todas las garantias y
documentos que se ofrecen a los participantes de una compafia. Por las razones expuestas, la dote
era susceptible de constituir una aportacién al capital que se empleaba con una finalidad comercial
en la empresa familiar (integrando asi a las mujeres en la esfera econémica de sus parientes a través
su patrimonio).

165 AHPNZ, Juan de CAPTELLA, 4202 (1402), ff. 56v-57 (9/V).

164 E]1 9 de marzo, Jaime del Hospital, zalmedina de la ciudad, nombra como tutor de su hija al
vidriero de Séstago Alejandro Vesprin: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402), ff. 56v-57.

165> También aqui son patentes los vinculos establecidos con Barcelona: el mismo dia, madre e hija

reciben del mercader y ciudadano de Barcelona, Guillem de Begat, 300 florines de oro que el difunto
Guerau habia adelantado a un factor del barcelonés, y que se reparten en dos partes iguales: ibid.,
ff. 57v-58.

166 Mediante arbitraje hecho por Antén de Peralta y Juan Donelfa, padre de Guillerma, se
recapitulan los 1.462 florines 6 sueldos reclamados por acreedores, de lo que se calcula la cuarta
parte que corresponde a Lasguaitas, esto es, 365 florines 6 sueldos y 6 dineros o 201 libras 2 sueldos
en moneda barcelonesa: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402), ff. 56v-57 (9/V). Entre las
cuentas pendientes, se recitan en el anterior documento las deudas siguientes: Domingo Bronchales,
de Alagén (32 florines 6 sueldos jaqueses); Domingo Gonzalvo, arraez (20 florines); Juan Milldn,
corredor, por un rocin (10 florines); Juan Donsancho, con contrato (1.150 florines); y Juan Garrius,
de Perpindn, y otros, con contrato (260 florines). Al dfa siguiente y con la mediacién de un arbitraje,
el tutor de Violante recibe prestados de Juan Donelfa 150 florines de oro, quiza para pagar la mitad
que le corresponde junto a Domingo Lasguaitas de 6.000 sueldos jaqueses para el quitament de 500
sueldos jaqueses de pensiéon por un censo que el matrimonio pagaba a unos vecinos de Bujaraloz:
ibid., ff. 57v-58 y f. 58v. Como garantia, el tutor cede a Guillerma los bienes que han correspondido
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A diferencia de otros lugares, apenas contamos con actas de constitucion de
compaiias para analizar la estructura y composicién de las sociedades mercantiles
zaragozanas de comienzos del siglo XV. Bien porque no se han conservado los
registros notariales, bien porque estos acuerdos no se escrituraban piblicamente si
las circunstancias concretas no lo requerian, se nos escapa el documento mas

elocuente sobre la forma y funcionamiento empresarial'’.

En contraste con esta pobreza de registros, Enrique Cruselles ofrece un cuadro
de cerca de cincuenta companias constituidas en Valencia entre 1350-1450'%®. La
mayor de ellas se formd en 1380 y contaba con 6.800 libras aportadas por cuatro
socios para mercadear en el reino de Granada. Sin embargo, es practicamente la
excepciéon en una mayoria de companias modestas de 1.000 libras de capital social,
que rara vez alcanzan las 3.000. Afirma este autor que el tamano (capital y socios)
no depende de las mercancias objeto de intercambio, sino de los mercados que se
pretenden abordar; y efectivamente, al comercio de la lana se destina diferente
capital segun si el destino es Toscana (1.500 libras), Oran (350), Brujas (3.650) o
Granada (452). De este modo, los mercados alejados y méas desarrollados, requieren
mayor inversiéon por la complejidad de los intercambios y mayor es el tiempo de
negociacion y, por tanto, de duracién de la compania (de tres a cuatro anos). Por
el contrario, los mercados proximos pueden ser abordados en ciclos breves y de
manera esporadica mediante la entrega de mercancias a un socio que realiza el viaje,
tras el cual se reparten los beneficios y renuevan el acuerdo. Una vez aclarado esto,
Enrique Cruselles senala que el capital social no se incrementa con el ntimero de
socios (entre dos y cuatro), sino que se reparten las inversiones, y diferencia dos
niveles en relacién con la capacidad de financiaciéon, en torno a una linea

comprendida en las 800 y las 1.000 libras!'®.

a la pupila en un reparto (del que no tenemos constancia), hasta saldar la deuda. El 10 de junio se

cancela el documento.

167 Nos inclinamos por la segunda opcién. En contraste, los notarios barceloneses llegaron a elaborar
volimenes dedicados a recoger este tipo de contratos; de ahi que se puedan realizar estudios
cuantitativos sobre las caracteristicas de las sociedades creadas en la ciudad condal: A. Garcia y J.
M. Madurell, Societats mercantils medievals, op. cit.

168 . Cruselles, Los comerciantes valencianos, pp. 103-104. Véase también: José Antonio Llibrer
Escrig, “La formacién de companias para el tintado de pafos: el caso de Cocentaina en el siglo XV”,
Anuario de estudios medievales, 41 (2011), pp. 59-72.

169 Ibid., p. 105.
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Estructura de algunas compaiifas zaragozanas entre 1372-1430

FECHAS PARTICIPACION OBJETIVO | DURACION CAPITAL
(Ibb) DIsPONIBLE (Ibb)
1372 2 botiga 2.295
1382 3 1.100 3 afios 1.466
1383 6+1 comercio con Navarra [ 1afo 1.925 *
1385 1.650 3 afos 2.200
1397 2 comercio de aceite 300°
1399 2 498
1399-1402 873°
ht. 1406 3
1406/1407 200 arriendo del herbaje de Ejea y
mercaduria
1407 498 obrador de draperia
1407-1410 2.000
1407-1410 2.000
1407-1410 21.000 tienda de draperia
a. 1415 500 667
1415 2 comercio de aceite 330 *
1415 2 candelas en Navarra 39 %
1430 132° draperia

cursiva = valor aproximado; * = conversién a razén de 11 sueldos por florin; °

= equivalencia 15 sj a 18 sb

En Barcelona, grandes companias como las creadas en torno a las firmas Junyet
y Llobera desvirtuaron la imagen ofrecida a los historiadores del resto de sociedades
mercantiles de la ciudad condal. A. Garcia y J. M. Madurell concluyeron que
abundaban las de pequeno tamanio (hasta las 1.000 libras) y que las grandes (por
encima de las 10.000) eran en realidad las menos, con una media que estaria en
torno a las 5.000 libras barcelonesas'™. Mario del Treppo trasladé los criterios
utilizados por Federigo Melis relativos a las compaiiias italianas para clasificar las
de la Corona de Aragén'™, de manera que la compainia Torralba-Fexas-Manariello,
que tenia en 1428-1430 un capital social de 12.000 libras, seria una gran compania
segun el criterio de Garcia y Madurell, pero estaria en el quinto puesto de las

170 A, Garcia y J. M. Madurell, Societats mercantils medievals, v. 1, pp. 278-279.
1B, Melis, Aspetti della vita economica, pp. 305 y 330.
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italianas (aquellas que contaban con capital entre 10.000 y 20.000 florines)'™. Lo
cierto es que las sociedades italianas establecidas en los territorios de la Corona de

Aragoén tenfan un tamano similar a la compania Torralba!™.

Contra este eje de coordenadas ofrecido por mercados en desigual estadio de
desarrollo y contexto institucional diferente, podemos situar las operaciones de la
elite financiera y mercantil de Zaragoza a finales del siglo XIV y comienzos del XV.
La matizacién viene porque el capital social ofrecido por estas companias era, en el
caso de Zaragoza hacia 1400, una parte del conjunto de las inversiones en sociedades
de sus miembros. Asi, Beltran de Cosco participaba en 1407 en dos companias (con
2.000 libras barcelonesas en cada una) ademés de la suya. Por ello, inicamente a
titulo comparativo, ofrecemos un cuadro-resumen que contiene el capital social,
namero de socios y participaciones conocidas en companias localizadas entre los
datos recogidos durante la elaboracion del presente estudio.

Entre las companias de las que conocemos el capital disponible (o bien éste se
puede deducir), la media se sittia en las 2.000 libras barcelonesas. Por debajo de
esta cifra se localizan las sociedades dedicadas al comercio de oportunidad,
coincidiendo con la explicaciéon ofrecida por Enrique Cruselles para las companias
valencianas de la misma época. Por otro lado, las participaciones de los socios e
inversores se sitiian en torno a las 500 libras barcelonesas. Unos datos que confirman
el encaje de las sociedades conformadas por la elite de negocios de Zaragoza.

2.2 OBJETIVOS: AMPLIACION DE CAPITAL Y EXPANSION EMPRESARIAL

En 1372, el burgués Perpinya Blan, arrendador de las cecas reales, buscaba
inversores para hacer frente a los 30.600 florines del precio pactado con Pedro I'V'™.

172 M. del Treppo, Els mercaders catalans, pp. 487-492.

I Las tres sucursales de la compania Datini contaban con un capital aproximado de 7.400 libras
barcelonesas a principios del siglo XV: M. del Treppo, Els mercaders catalans, pp. 491-492. En la
ciudad de Gerona, por estas fechas aproximadamente, la mayoria (25%) eran de pequefio tamafio
(hasta 99 libras) y el grueso (55’5%) se encontraba en las tres franjas que comprendfan de las 300
a las 2.000 libras, mientras tinicamente dos companias superaron las 2.000 libras y s6lo una las 5.000
(entre un total de treinta y seis): Christian Guilleré, Girona al segle XIV, Gerona, 1993, v. I, p. 379.

1 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 55-58v (23/III) y 78-87 (12/III). La
fecha del arriendo hecho al de Perpinan esté en blanco. Perpinya Blan, era hijo de Pere, maestro de
la moneda de Perpinan. Los arrendamientos de las cecas se hacian de ano en afio, aproximadamente,
y Blan tuvo a varios socios (entre tres y cuatro por arrendamiento): Rodrigue Tréton y Jérome
Bénezet, Fl llibre de les monedes de Barcelona i dels florins d’or d’Arago. compilacio redactada per
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Los socios que encontrdé fueron el mercader Guillem Coch, de Puigcerda, y el
poderoso judio zaragozano Vidal de la Caballeria. Con este ultimo acordé una
participacion (recibo et prendo siquiere cuelgo en part et en companya) de la décima
parte, que le reportaria la misma proporcion de todos los emolumentos, guanyos et
ganancias (una vez separada la cuarta parte de la ganancia del rey en la moneda
castellana), a cambio de afrontar el riesgo inherente en este tipo de negocios de
marcado caracter politico y con un rey que no dudaba en abandonar sus
compromisos financieros.

Una vez redactado un primer contrato, los socios realizan algunas precisiones
en el borrador (tracto et avinienga). En la nueva version, Blan explica que debe
incluir a sus nuevos socios también en cierta parte de los gastos de las cecas de la
moneda castellana, de manera que todo gasto serd repartido entre los tres, uno
como otro, y las tres partes seran iguales en ganancias y pérdidas'™. Coch parece
ser el socio comanditario, ya que dice: continuare et sere durant el dito tiempo en
la dita moneda et no partire del batiment de aquella et dare afinamiento con
diligencia a aquella el mayor et millor que podre ni sabre a pro et bien avenir de la
dita nuestra companya.

Se trata de un excelente ejemplo del aspecto que presentaban estas companias
mercantiles, en este caso para un cometido concreto. Unas veces, ocurre como en
este caso y los empresarios acceden primero al negocio para, a continuacion, buscar
la forma de conseguir el dinero, pero otras, sin embargo, la constitucién de la
compania o la llegada de un inversor importante pone en marcha toda la
maquinaria. Este es el caso de los mercaderes gerundenses Pere Moner y Ramén
Provenzal cuando se asocian con Miguel de Capiella, uno de los grandes hombres
de la Zaragoza de finales del Trescientos!™.

Jaume Garcia, arxiver reial de Barcelona, per a s de la seca de Perpinya, Barcelona, 2009, pp. 26-
31. También: Dolors Sanahuja Torres, “L'arrendament de les encunyacions d'or de Perpinya a Pere
Blan entre 1352 i 13657, Acta Numismatica, 26 (1996), pp. 147-160.

%5 Perpiny4 Blan recibe de Vidal de la Caballeria 300 florines, correspondientes a la décima parte

del precio y la fracciéon proporcional de los gastos de las cecas del florin aragonés y de las monedas
castellanas (12/I11).

176 Fn 1384, Provenzal y Moner realizan un cambio de florines al infante Juan: AHPNZ, Juan de
CAPIELLA, 4199 (1384), s.f. Sobre estos mercaderes, véase C. Guilleré, Girona al segle XIV, op.
cit.
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En Pere Moner'77 et Ramon Prohengal, mercaderos habitantes en Caragoca, reconocieron
tener en comanda et deposito del honrado don Miguel de Capiella, savio en dreyto et ciudadano
de Caragoca, mil cient llibras de dineros barceloneses'7s, las quales el dito don Miguel ha meso
en su companya. Las quales mil et C llibras los sobreditos P. Moner'7 et Ramon Prohengal, o
qui ellos querran, puedan arriscar siquier aventurar \a risch de todos/ por tierra et por mar \et
por agua dol¢/ o en aquellas partidas que les sera visto, et fazer de aquellas a su voluntat , pero
que de qualquier ganancia que nuestro senyor Dios y dara, den et dar sian tenidos las 111 partes
al dito don Miguel et la IIII* part retengan en et pora ellos.

Tras esta sencilla carta de comanda, comienza en 1382 la andadura de la
compania de Moner, Provenzal y Capiella en Zaragoza'®’, aunque antes introduce
el jurista una clausula de compromiso de permanencia de tres anos para que los
mercaderes cuenten con el tiempo suficiente para que su capital pueda producir
beneficios en sus actividades comerciales basadas, con seguridad, en la importacion
y exportacion de pafios catalanes y del sur de Francia'®'.

Una vez reunidas las algo mas de 1.466 libras barcelonesas que compondran el
cuerpo de la compania, en cuestiéon de dos dias, Moner y Provenzal se ponen en
marcha y cierran el trato para alquilar unas casas de botiga durante el tiempo de

182 Escasos de liquidez, los companyeros

vigencia de la compaifia con Capiella
consiguen que Juan de Vallobera les alquile las casas (desconocemos su ubicacién,

aunque podemos suponer que estarian en la parroquia de San Gil) con la promesa

17T Tachado: Bonet.
1% Tachado: jacceses.

179 Aqui el notario no corrige Moner por Bonet, pero se entiende que es un error, por los documentos
que siguen.

180 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4199 (1382), f. 15 (27/XI). A continuacién, alquilan unas casas y
botiga (ibid., f. 16v), redactan el contrato de la compainfa en latin (ff. 17-19), nombran procurador
a Juan de Vallobera, propietario del inmueble alquilado (ff. 19v-20) y sacan copia del contrato en
romance (ff. 25-26, 26/XT).

81 Fl sobredito don Miguel, no embargant la carta de comanda, quiso et expresament consintio que
las ditas mil C llibras no puedan el, ni otro por el, sacar |...] de los sobreditos d’aqui a tiempo de III
anyos si cobrarlas sera que sia tenido prender aquellas de las mercadurias [de la botiga| por el cabal,
del qual cabal |...] por su sagrament.

182 Fn Pere Moner et Ramon Prohencal, companyeros, luegan de Johan de Vallobera las casas suyas
de botiga sitiadas en Caragoca por tiempo de Il anyos, durant el qual tiempo el no pueda tirar las
ditas casas a ellos ni por vender ni por empenyar ni por su staia propria ni por otra qualquier
manera. Et danle de loguero por el dito tiempo la ganancia que faran IIFF [llibras de Barcelona. Yes
en condicion que qualquier reparacion o obra que sea mester en la casa, que sia tenido el dito Johan
de fazerla a su expensa. AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4199 (1382), f. 16v (29/XTI).
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de cobrar su renta al final de los tres anos en funcién de las ganancias que produzcan
300 libras barcelonesas que los socios le asignan del capital de su sociedad!®.

No sélo reunir capital mercantil es lo que se persigue con la constituciéon de
companias, sino también capital social o humano. Alli donde una de estas empresas
encuentra sus limites geograficos, econémicos o institucionales, se unen varias para
concentrar su influencia y conocimientos. La configuracién de redes comerciales
extensas de alguna de estas companias se refleja en la composicion de sus miembros.
Asi, el mercader Berenguer Durand, vecino de Zaragoza, junto a Pere Cardona
(Barcelona), Martin Antolin (vecino de Tortosa) y Nicolau Brandi (vecino de La
Hoz de la Vieja), establecieron una compania en 1400 con Sancho Moncayo,
ciudadano de Tarazona'®*, que un ano maéas tarde habia anadido los siguientes
nombres: Pere Ferrer (Solsona), Juan Vicent (Tortosa), Antoni Ortiz (Zaragoza) y
Pere Tayan (Tortosa)'®.

En légica correspondencia, el personal de las firmas que se unen en las
companias pasa a formar parte del capital humano de las mismas. También las
companias contratan a factores que trabajan para ellos, o bien los socios acuden a
nuevo personal para afrontar negocios mas ambiciosos una vez que cuentan con el

respaldo de una sociedad mercantil.

18 El resultado debi6é de ser satisfactorio, pues Provenzal y Moner vuelven a buscar inversion
zaragozana para una nueva compaiia, con ampliacién de socios y capital, durante otros tres anos:
AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1385), ff. 92-95v y suelto.

18 AHPNZ, Jimeno de ALBERUELA, 4506 (1400), f. 19v (29/I1II). Berenguer Durand otorga poderes
a Pere Tayan para pedir a sus compaifieros Pere Cardona (Zaragoza), Nicolau Brandi y Martin
Antolin todas aquellas mercancias o bienes que le correspondan en la compania como tutor de
Antoni Ortiz, de la Hoz de la Vieja: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4201 (1399), ff. 14v-15 (13/X).
Martin Antolin, mercader y ciudadano de Tortosa, actuaba en 1393 como procurador de Berenguer
de Cortillas, mercader ciudadano de Zaragoza y arrendador de los derechos reales sobre Tortosa:
Carles Diaz Marti, “Pergamins referents a la fundacié de Sant Jeroni de la Vall d'Hebron”, Acta
historica et archaeologica mediaevalia, 29 (2008), pp. 9-56, especialmente, doc. 8, pp. 44-45.

18 AHPNB, Joan NADAL, Llibre comt, 1401-1401, 54/44, ff. 51v-52v (19/III). Pere Cardona, en
su nombre y como procurador de Pere Ferrer, Martin Antolin y Joan Vicent, por un lado, y Nicolau
Brandi, en su nombre y en el de Antoni Ortiz, Pere Tayan y Berenguer Durand, por el otro, nombran
arbitros en Barcelona a los mercaderes Ramén Desquer y Ramén de Casaldaguila.
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Mapa de la distribucién espacial de los socios de Nicolau Brandi
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Las ventajas de la inversién en companias

El buen hacer de los miembros de la compania y la confianza generada,
especialmente en un mercado extranjero, como era Zaragoza para Ramén Provenzal
o Perpinya Blan, eran fundamentales a la hora de conseguir la financiacién de sus
actividades. Por su parte, los zaragozanos no se conformaron con esperar la llegada
de oportunidades de inversién, sino que salian a buscarlas, como demuestra el
ciudadano Nicolau Cavero, quien en 1379 tenia una societas super arte et usu
mercaterie con el gran mercader barcelonés Pere de Casasagia y otros ciudadanos
de Tortosa que tenia sede tanto en Zaragoza como en la ciudad del Delta del Ebro'*®.

186 AHPNB, Felip GOMBAU, Liibre Comii, mai-nov 1379, 37/8, ff. 45-45v (17/X). En el documento,
Casasagia nombra procuradores para que pasen cuentas a las actividades de la sociedad en su
nombre con los demés socios.
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Firmas autégrafas de Perpifidn Blan y Vidal de la Caballeria

AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), f. 82v. Colegio
Notarial de Aragén.

La constataciéon de la buena disposicion del patriciado de Zaragoza a la
inversiéon en companias mercantiles estd apoyada por el ejemplo del ciudadano
Martin Lopez Sarnés, que tenia depositados sus excedentes en la botiga de Marcos
Santacruz. A su muerte, su hermano Juan, sabio en derecho, como tutor de sus
sobrinos Petrico y Ramonico (15.VII.1395) recuper6 500 sueldos jaqueses de mayor
quantia que su hermano tenia depositados en la compania de la tienda de
Santacruz'®. Martin estaba casado con Leonor, hija de Ramén de Torrellas, jurista
y ciudadano de Zaragoza, y no guardaba relaciéon de parentesco con Santacruz. Sin
embargo, no era la tnica inversion que Santacruz consiguié entre la oligarquia de
la ciudad. Por su matrimonio con Maria Pérez de Ripalda, cuya hija estaba casada
con el jurista y ciudadano Pedro de Mur, los lazos familiares atrajeron capitales
hacia sus compaifiias. Asi, hijos del fallecido Pedro de Mur y Graida Torrellas
llegaron a un acuerdo con él en 1404 sobre los casi 10.000 sueldos barceloneses
(9.942 sueldos 8 dineros) que el primero tenia invertidos desde 1399 en la compania
mercantil que Santacruz habia mantenido con el difunto Andreu Sola, mercader y
ciudadano de Barcelona'®. Estos ejemplos estan apoyados por multiples referencias

187 AHPNZ, Pedro de CARLOS, 4511 (1395), f. 128v (11/XT).

18 AHPNZ, Vicente RODIELLA, 1160 (1404), ff. 173v-177v. Marcos Santacruz lleg6 a Zaragoza a
través de la tienda del catalan Jaime Despuig: E. Mainé, Ciudadanos honrados, pp. 102-103. Hacia
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que aparecen cada vez que se estudian las elites de la ciudad, como también por las
companias que senala J. P. Barraqué o las establecidas entre cristianos y judios que
ofrece Asuncién Blasco'’.

En 1415, Maria de Aranda, viuda del mercader Antén de Pertusa, tenia 10.000
sueldos barceloneses invertidos en art de mercaderya y gestionados por el mercader
Antén Atorreu, ciudadano de Zaragoza, cuyo objetivo era el de generar beneficios
hasta que fueran entregados integros como dote, junto con las ganancias'. Como
garantia de la dote de dos pupilas, la casera de Beltran de Cosco en 1383 le entregd
a éste en comanda 4.000 sueldos jaqueses para que se ocupase de custodiar y
procurase reproducir el capital despositado hasta el momento en que las jévenes
alcanzasen la edad de contraer matrimonio™'. La gestion de este dinero quedaba a
la discrecion del dito Beltran, que pesdé con exactitud en la tienda el efectivo
ingresado y procedié a sellarlo'”. La imagen de seguridad que la compafia de
Beltran de Coscd debia de ofrecer para la custodia y reproduccién de capitales
queda de manifiesto en el testamento de su amigo Guerau Sasala. Este deja en 1390
a sus hijas, Maria y Angelina, 500 florines de oro a cada una de ellas los quals los
sien meses en la taula del honrat en Bertran de Cosco apres hun ayn que la mia
sepultura sera feyta. E de la dita taula no puxan esser treyts fins que’ls dites Maria
et Angelina prenguen marit'.

El margen de ganancias esperable de la inversion en las tablas de los mercaderes
zaragozanos a comienzos del siglo XV no estaria lejos de los rendimientos de los
depésitos bancarios y de la deuda piblica (6’66%)'. Por otro lado, la introduccién
de la nocién de las participaciones societarias y la divisién del capital invertido en

1390 comenzé su actividad en la capital aragonesa como factor y en 1395, como hemos visto, ya
contaba con importantes inversiones de las grandes fortunas zaragozanas.

189 Jean-Pierre Barraqué, Saragosse a la fin du Moyen Age: une ville sous influence, Paris, 1999 y
A. Blasco, “Judios zaragozanos comerciantes de tejidos”, op. cit.

19 AFPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4503 (1415), ff. 215-215v.
191 AHPNZ, Gil de BORAU, 2064 (1383), 2/XIL

Y2 Jtem, fueron pesados los dineros que fueron pasados de casa de dona Gracia a la tienda del dito
Beltran et iuxto el peso trobaronse Illm DCCCC LXXX III sueldos IIII dineros, et fincaron sellados
con el aniello de don Martin Perez [Pelegrin, ciudadano y testigo del acto publico].

198 BC, Pergamino 497 (26/VIII/1390).
194 Manuel Riu, “La banca i la societat a la Corona d’Aragd”, p. 189. Juan V. Garcia no cree que el
interés ofrecido por los cambistas en Valencia estuviera muy por encima del 2’5% anual, mientras

E. Cruselles apuesta por el 5-6% de la banca catalana: Juan V. Garcia Marsilla, “Feudalisme i
credit”, p. 121 y E. Cruselles, Comerciantes valencianos, p. 143.
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las companias es una novedad que no debe minusvalorarse. Su puesta en marcha
supone una diferencia con el concepto anterior de las companias en las que se calcula
la aportacion de cada uno en proporcién a la participacion. Esta division igualitaria
permitié ampliar el espectro de capitalistas, que podian recuperar sus depdsitos en
cualquier momento, minimizando la percepcién del riesgo. Lo hemos visto en las
primicias con la quinta parte que Ramoén de Torrellas vendio de las dos partes en
el arrendamiento y, a mayor escala, las companias firmadas para el Quitament, y
lo veremos en las que se ocuparan del arrendamiento del impuesto de las
Generalidades en Aragén'®. Pero lo mas interesante, ademas de las novedades que
este sistema introduce en la estructura de las compaiiias, es que las participaciones
fomentan un activo mercado de traspaso de las mismas. Los derechos sobre las
inversiones en las companias pueden herederase, venderse, fraccionarse, cederse... y

todo ello sin necesidad de modificar la estructura social de la compania.

2.3 COMPANIAS COMERCIALES, FINANCIERAS Y MANUFACTURERAS

En consecuencia, la estructura de las compafias (duracién, tamano vy
financiacién) responde a los objetivos establecidos y a los mercados en los que se
pretende operar. Estas sociedades de la Zaragoza a finales del siglo XIV se pueden
agrupar en tres grandes bloques: comerciales, financieras y de produccién, como
sefiala el titulo de este apartado.

El comercio de la lana, con la variedad de etapas y extension en el espacio, es
una de las actividades que mas recurre a la forma de asociacién de la compania'%.
La compra por anticipado de grandes cantidades de la materia prima de los grandes
centros paneros requiere buenos contactos y conocimiento del terreno, que sélo
algunos profesionales pueden ofrecer, como Francesc Conills, que en 1415 se
compromete a dar cuenta a Pedro de Santacruciella de parte (813 arrobas) de la
lana que ha recibido en custodia de la companya hasta octubre, so pena de una
multa de 300 florines de oro'". Guillem Mas se encargara de llevar la lana de /a
Sierra a Tortosa, y una vez alli, se responsabilizara de la inversién y Santacruciella

195 Precisamente, Ramén de Torrellas compra en 1424 al mercader Joan Tegell su parte en el

arrendamiento de la sisa del vino de la juderia de la capital aragonesa: AHPNZ, Juan de SABINAN,
3042 (1424), ff. 30-30v. Esto demuestra que el procedimiento habia calado en la préctica financiera
zaragozana hasta abarcar negocios mucho més modestos que los arriba referidos.

19 Explica el procedimiento J. A. Sesma en “Produccién para el mercado”, op. cit.

97T Fragmento de acuerdo entre Pedro de Santacruciella y Francesc Conills: AHPNZ, Pascual
ALEGRE DUESO, 4503 (1415), ff. 234-236 (09/IX).
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recibira el resto de la lana hasta completar las 2.000 arrobas. Esta necesidad de
recurrir a un especialista es atin mas clara en el caso del comercio transfronterizo.
El ciudadano de Mallorca, Nicolau Gironés, recurre a un socio comanditario,
Nicolau de Adonz, mercader de Daroca, para que gestione desde Aragdén una parte
de su comercio internacional de lana. Adonz recibe de Gironés la importante
cantidad de 1.850 florines de oro pora senyalar lanas para €él, tanto en Aragén como
en Castilla. El mercader establecido en Daroca recibirda 3 dineros por cada arroba
de lana comprada, cantidad que cobrarda una vez que le llegue el cargamento al

198 El mayorista mallorquin no contaba con una estructura estable para

mallorquin
tener un agente en la zona, lo que le obligd a recurrir a un intermediario si su
intencion era anticiparse a la competencia y no esperar hasta las ferias o comprar

la lana a los mercaderes que si comprasen por adelantado.

El comercio del aceite lleva en 1415 a maestre Juan de Tremps, cocinero del
arzobispo de Zaragoza, a asociarse con el mercader Anton Terroz, los dos vecinos
de Zaragoza, y crear una compafia con un capital inicial de 600 florines de oro'”.
La aportacion se divide en partes iguales, pero la parte activa descansa en Terroz,
que es el responsable de comprar el aceite y venderlo a provecho de la compaiia a
su juicio. Por cada transacciéon debera entregarle su parte a su socio; eso si,
deducidos los gastos de gestion. En caso de que no se venda, se repartiran el aceite
en partes iguales, salvando igualmente las expensas®®.

1% AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4502 (1414), ff. 160-160v (27/III). El 16 de octubre, Gironés
certifica haber recibido la mercancia (contento de todas las lanas) y paga a Adonz, que dice haber
cobrado lo estipulado por su trabajo: 7bid., ff. 482-482v. Aunque no se especifica la cantidad
percibida por Adonz, podemos aventurar que Adonz pudo negociar facilmente la lana por menos de
10 sueldos jaqueses la arroba, de manera que con los 1.800 florines de oro que el mallorquin le
encomend$ pudo comprar cerca de 2.000 arrobas (cantidad que aparece frecuentemente en los
transportes de los grandes mercaderes), luego el mercader llegado de la Ribagorga leridana (Adons
es una localidad que se inscribe actualmente en el término de Pont de Suer) pudo obtener de esta
asociacion con el comercio de largo recorrido un minimo de 500 sueldos jaqueses.

199 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4503 (1415), ff. 261-261v, 26/09/1415.

20 Se trata de un comercio de oportunidad que, siguiendo el mismo modelo de las grandes compaiias,
pero con cantidades muy modestas, aprovechan negocios de temporada en los mercados que conocen.
Es también este el caso de Juan Candelero y Arnalt de Bayona, habitantes en Zaragoza, quienes
hacen compania en el arte de la mercaderia hasta Pascua de Resurreccion con una inversion de 35
florines cada uno. En este caso, Bayona venderd candelas en Navarra y traera algunas cosas de
vuelta a Zaragoza. Las ganancias, tanto de unas cosas como otras, asi como las pérdidas, se partiran
por la mitad, con la deduccién de los gastos: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4503 (1415), ff.
322v-323.
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En el apartado de la produccién, Pero Sijena y maestre Bernart Fabre se
asociaron formalmente en 1372 para optimizar el negocio de produccién de tejidos

21 El tintorero tenia un obrador de tenyir panyos que no era capaz de

del segundo
surtir de suficientes materias primas (no puedo complir ni bastar de pastel et otras
et tintas necesarias al tenyir de los panyos), por lo que decidié apoyarse en el
mercader para que éste le proporcionase pastel, roya*”? y otras cosas necesarias para
la produccion®®. En los capitulos de la compania de tintoreria, se establece que
Fabre administrara la tintoreria y rendiré cuentas de su trabajo al mercader, que
adelantara el dinero de todo lo necesario para la tintoreria®®. No resultaban
extranas estas alianzas que pretendian cubrir en condiciones privilegiadas respecto

25, En la misma fecha otra compania unia

a la competencia y ofrecer mejores precios
a Bernat Desvall, mercader de Barcelona, y Miguel Durand, habitante en Zaragoza.
Ambos se hacian asi con la explotacion de varias minas en la Val de Chistau
(Huesca)?®. Durand ofreci6 al barcelonés beneficiarse de los metales que salieran de
las minas (la inversion en instalaciones correria de su cuenta) que él tenia

arrendadas durante seis anos, a cambio de recibir el 10% de la produccién.

21 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 215-216v y ff. 222v-223.

22 Fgste tinte se extrae de una planta originaria de Oriente, pero que se cultivaba desde los paises
mediterraneos hasta el norte, especialmente en las zonas del Rin y Flandes, de donde parece proceder
la mencionada en el documento. De la roja (robbia) de Flandes habla Francesco Balducci Pegolotti
en La pratica della mercatura, ed. Allan Evans, Cambridge, 1936, pp. 296 y 371, URL:
evans_0024_ bkmrkdpdf.pdf [visitada 15/111/2015]. Cit. Dolors Pifarré Torres, “El comerg
internacional de Barcelona”, p. 153. Desde Brujas, la roja viajaba al sur en contrapartida de la
grana que llegaba del Mediterraneo. D. Pifarré ofrece una evolucién del precio de la roja de Flandes
a finales del siglo XIV y, lo que es maés interesante, la diferencia entre el precio de compra en Brujas
y el de venta en Barcelona arroja un beneficio del 23% para los importadores: ibid., p. 152 y ss.

203 Excepto tinas, calderas y otros objetos necesarios (arteficios y arreus) de la tintorerfa.

204 Si algtin pafio se estropea, lo pagaré el tintorero de su bolsillo. Lo que apunta a que Sijena no
s6lo aporta capital o surte el obrador de tintes y mordientes, sino que también le entrega panos sin
recibir el acabado y seguramente comercializara el producto final en tu tienda. Los gastos se
dividiran en partes iguales. En un segundo documento aclaran que estas cosas necesarias adelantadas
por Sijena son de su propiedad y no pasan a ser de la sociedad.

25 Asf lo hacen el tintorero Luis de Valladolid y el mercader Ramén Sarrovira en el ano 1400:

AHPNZ, Martin PEREZ DOTO, 4519 (1400), ff. 24-24v, 26/02/1400. Durante un afio (desde el 1
de abril), Sarrovira proveerd quincenalmente del mordiente y la tintura (20 sacas de pastel y 2 sacas
de roja flandresa) al artesano por 80 florines de oro (a razén de 16 florines y medio por cada carga
de Barcelona). En caso de incumplimiento por cualquiera de las partes, ésta debera abonar 50
florines de multa.

26 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), suelto.
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Pero, sobre todas estas actividades, la que acapara la mayor actividad es el
negocio textil, con especial incidencia de los obradores de pafios. No cabe duda de
que se trataba de lugares diferenciados de las tiendas, pues Jaime Cosco se define
como factor del obrador et tienda de traperia de Cosco y hacia 1381, del obrador
de Guillem Descamp, draper et companyo de Juan Donsancho, sale un pano de
burel para colocar sobre el cuerpo de Antoni Talamanca, mercader ciudadano de
Barcelona®’. A partir de ese momento, Donsancho, que se definia en esa época
como draper, pasarad a denominarse “mercader”, y a dejar quiza la produccion en
manos de companeros, para dedicarse personalmente a la ampliacion de las
actividades de la firma. Suponemos que habia en este tultimo caso una compania
manufacturera detras de la asociacion de Juan Donsancho con el draper, pero de
esta colaboracion y apoyo mutuo no se pasa a una intervenciéon directa en la
produccién. Enrique Cruselles achaca el escaso interés del capital mercantil
valenciano por la financiacién de este tipo de empresas a la mentalidad del
momento, poco proclive a invertir en empresas que generaban pocos beneficios y
estaban poco controladas®®. Seguin este autor, el capital de los grandes mercaderes
valencianos solo alcanzaba de manera superficial la esfera de la produccién,
limitandose a servirle materias primas, sin incidir en reorganizar el sistema; es decir,
exactamente como acabamos de ver en Zaragoza e igual que los Medici, que no
llegaron a destinar a sus obradores de lana y seda mas del 10% del capital recibido
por las sucursales comerciales y bancarias, verdadero motor de la firma?®.

Precisamente, la banca contaba ya en la segunda mitad del siglo XIV con su

210 Tas actividades de

propia personalidad empresarial y con personal especializado
las companias dedicadas a comerciar con dinero en Aragén estdn mejor
documentadas, en general, al estar incardinadas en la politica o las finanzas
publicas. Los negocios financieros de gran tamano, como los que aqui nos importan,
requieren de mecanismos mas afinados y gestores pendientes del buen
funcionamiento de estas estructuras recaudatorias. En franca contradicciéon con su

importancia, el conocimiento que tenemos de las compaifias dedicadas a la oferta

27 AHPNZ, Domingo PELAGUT, 3041 (1404), ff. 37-37v 14.VI. También mercadero factor de la
botiga et obrador de la draperia en AHPNZ, Pedro SANCHEZ DE BIEL, 602 (1406), f. 34v.
AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1381), ff. 21-21v (20/VIL).

28 E. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, pp. 102-103.

29 R. de Roover, Il banco Medici, p. 101. Cit. E. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, p. 103. Una
tendencia que se observa en otros casos: J. Fernandez, Una familia catalana medieval: els Bell-lloc,
op. cit.

20 Federigo Melis, La banca pisana e le origini della banca moderna, Florencia, 1987.
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de crédito en Aragén es muy limitado?'!

. Bien sabido es que las exigencias de la
monarquia obligaban a las instituciones a acudir a diversas formas de préstamo
(arrendamiento de derechos, crédito a corto plazo, emisiéon de deuda publica) para

cumplir con ellas*?.

En la otra cara de la moneda, la necesidad de liquidez de la monarquia
aragonesa ofrecia oportunidades a capitales situados por encima de los anteriores
(también a través del arrendamiento de monopolios e impuestos) y sélo una
reducida némina de personas accedia directamente a negociar con la familia real.
Asi, estando Pedro IV en Zaragoza en 1372, los ciudadanos Pedro Jiménez de
Ambel, Pedro y Domingo Palomar, y el judio Vidal de la Caballeria adelantaron al

23 Transcurrido un tiempo, los Palomar y Vidal de la

rey 10.000 florines de oro
Caballeria acudieron a Barcelona para cobrar de Pere Desvall, de la tesoreria real,
los 10.000 florines prestados (con sus intereses, aunque no se indica en el
documento), por lo que los zaragozanos expidieron las correspondientes dpocas y se

comprometieron a hacer que Jiménez de Ambel aprobase las cuentas, como asi fue.

Esta iniciativa se repetira veinte anos mas tarde para costear el viaje del rey
Martin desde Sicilia a Aragén. Con ocasién del interregno producido tras la muerte
de Juan I, el que fuera el infante Martin consigue de las fortunas mercantiles del
reino la financiaciéon para regresar a los territorios peninsulares®’. A la manera de
una compania de participacién, los principales acreedores encontraran inversores
en el arzobispo de Zaragoza, altos oficios del reino como el Justicia de Aragon y el
Baile General de Aragén, mercaderes con tienda en Zaragoza como Jaime Despuig
y Pere Soler, las grandes fortunas judias de Benvenvist y Bonafés de la Caballeria,

21 En el resto de estados de la Corona las companias financieras tampoco han recibido un
tratamiento especifico, sino que aparecen en los estudios dedicados a las actividades econdémicas de
los centros urbanos durante la Baja Edad Media; algo que contrasta con la bibliografia generada
para Castilla, como puede observarse en las publicaciones que recogen aportaciones de distintos
autores en los tltimos anos: Antonio Collantes de Teran Sanchez (ed.), Fuentes para el estudio del
negocio fiscal y financiero en los reinos hispdnicos (siglos XIV-XVI), Madrid, 2010; Ernesto Garcia
Ferndndez (coord.), Tesoreros, 'arrendadores" y financieros en los reinos hispdnicos la Corona de
Castilla y el Reino de Navarra (siglos XIV-XVII), Madrid, 2012; y Juan Antonio Bonachia y David
Carvajal (coords.), Los negocios del hombre: comercio y rentas en Castilla. Siglos XV y XVI,
Valladolid, 2012.

212 Manuel Sanchez Martinez, Pagar al rey en la Corona de Aragon durante el siglo XIV: (estudios
sobre fiscalidad y finanzas reales y urbanas), Barcelona, 2003.

23 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 209-210 (13/VII).

24 Un vistazo a la lista de los inversores muestra un claro cuadro de los miembros més activos del

reino, donde convergen judios, mercaderes y politicos.
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el cirujano Salomén Trigo, Juge Benvenist, judio originario de Barcelona, Salomén
e Izra Alazar, el turolense Tadroz Abendahuet, Azach Cabo, Salomén y Samuel
Abnarrabi y Momet Alfagiiel, de Zaragoza, a los que se unieron censalistas
conocidos como Juan Lépez de Larran y Francisco Marcuello, vecinos de Azuara,
y Guillem Claver, vecino de Alcaniz.

Para aquellos que buscaban una inversion segura, el arriendo de rentas,
especialmente las reales, garantizaban el éxito. Ademas de una amplia oferta, al
alcance de todos los bolsillos, los precios eran conocidos de antemano y podian
negociarse. Tal y como tendremos la oportunidad de explicar méas adelante, las
grandes firmas zaragozanas provocaran un cambio en la gestiéon de estas rentas,
que pasaran de estar repartidas entre varios inversores locales, que se alternan
anualmente, a arriendos que acaparan varias rentas durante periodos mas largos de
tiempo. De la recaudacién de las rentas eclesiasticas se pueden obtener beneficios a
través de la comercializacion de los excedentes y también del subarrendamiento de
las mismas, que se dividen en &areas de recaudacién més pequenas y, por tanto,
asumibles por capitales mas modestos. El arriendo de las primicias de la Comunidad
de aldeas de Daroca a Juan Donsancho durante ocho anos (por 15.000 florines de
oro) tendié la mano a inversores que querian multiplicar sus capitales de forma
segura®®. Juan Lépez de Larran, vecino de Azuara (a quien vefamos participando
en el préstamo real) pagd 3.000 florines de oro en 1396 por participar en la quinta
parte (del precio, gastos, ganancias y pérdidas) de las dos participaciones que el
jurista Ramén de Torrellas asumio en su momento. Una de las més interesantes es
la compania del Quitament de la Comunidad de aldeas de Calatayud, por lo
novedosa que resulta. Le dedicaremos una atencién especial en el apartado de los

negocios financieros.

2.4 CONSTITUCION

Queriendo que sus feytos no fuesen dubdosos por el tiempo que era perygloso et que cada
uno avese su dreyto et que do convenise el uno d'ellos morir el sobrevivient no fuese perjudicado,
por sto dizieron que firmavan et firmaron et se obligaron el uno al otro de tener et complir todas
las cosas en los ditos capitoles et en el dito paper sellado contenidas.

25 AHPNZ, Juan RARO, 3768 (1396), ff. 1v-2, (11/1).
26 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 233-233v.
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Los documentos mas expresivos que se contienen en los protocolos notariales
concernientes a la composicion de las companias se refieren, fundamentalmente, a

27 alquileres de tiendas, contratos de factores y acogida de nuevos

clausulas
miembros o inversores en compania. Los contratos mas completos que se conocen
en otros lugares (Barcelona) incluyen, ademés del capital y la distribucion, la

duracion, el nombre, el lugar y sus actividades.

Los documentos de constitucién de companias son frustrantemente escasos,
pues se acordaban de manera privada, como demuestra un contrato que entregan
al notario el mercader zaragozano Pero Sijena y el mercader barcelonés Guillem
Cebria: hun paper que livravan a mi, dito notario, cerrado et sellado de sus siellos,
et en el qual paper, segunt ellos dizian, el dito Pero Sixena avia scripto de su mano
lo que el debe complir et tener al dito Guillem Cebria, et el dito Guillem Cebria,
avia scripto lo que ha de tener et complir al dito Pero Sixena, una carta sellada y
partida por ABC, scrit de ma mya, vuyl que sie valedor axi propiament como Sy
ere carta feta per notari poblych*'®. Las condiciones que contemplan cuando se
ofrece la version extendida se refieren a los aspectos fundamentales: capital de cada
uno de los socios, papel desempenado por cada uno de ellos (socios de gestion),

reparto de beneficios/gastos y duracién de la compania®'’.

Aportacion y estructura del capital

En la compania recién mencionada de Sijena y Cebrian, este tultimo, tiene un
papel secundario en la compania a pesar de que esta en pie de igualdad con el socio
capitalista en el reparto de beneficios, segin la proporcion de ‘sueldo y libra’:

Reconoxco yo, Pero Xixend, a vos, en Guillem Sebria, que tenez en la compania o raon mia
en dineros, los quales son vuestros proprios, cient et quaranta et V llibras barchelonesas. Et
estas quiero que ganen a sol et a llibra sequnt ganan los mios dineros®.

27 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 233-233v y suelto; ff. 215-216v y
222v-223; suelto; ff. 149-151v y sueltos; ff. 55-58v y 78-87.

218 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 233-233v.

29 Un ejemplo que sigue este modelo tedrico es la constitucién de una compaiia de mercaderia entre
Juan Dauder y Manuel de Valterra, habitantes en Valencia, con 200 florines de oro de capital:
AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), ff. 106-106v.

20 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 233-233v y suelto.
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Sijena asume el papel de administrador, mientras Guillem Cebrian aporta su
trabajo en la botiga (por el treballo et carga que avez de regir la botiga), a cambio
de lo cual recibirda las ganancias producidas por 250 libras depositadas en la
compafia por su socio (e/ guanyo que a mi debe tocar de dozientas et cinquanta
llibras barchelonesas de aquellas dos mil et cien cinquanta Illibras barchelonesas que
yo e en la dita botiga o raon). A continuacién, Cebridn reconoce a Sijena que éste
ha aportado 2.150 libras barcelonesas al comtn disponible (avets mets en la dita
companhia ho rao), separados de ciertas cantidades que el zaragozano debe
satisfacer a varios acreedores. Para la puesta en marcha de la compania, también
aporta diversas mercancias en Zaragoza, Barcelona y otros lugares que no se
especifican y que se contabilizan dentro de la razon social. La aportacion del capital
cuantificado (descontado lo que se aporta en forma de mercancias, materiales o
inmuebles) se produce en metdlico: los quales de vos he habido en pecunia
contant™. Al igual que la inversion hecha se podra recobrar en dineros contantes
et no en robas, deudas ni otras mercaderias, aunque en ese caso se pactan los plazos
de la devolucién®.

El riesgo obligaba a contemplar la posibilidad de que la empresa que pretendia
abordar la compaiifa generase pérdidas. Estas se repartian de manera solidaria y
proporcional al capital invertido. El mismo concepto que se aplicaba en los gastos

en que debieran incurrir y en los beneficios.

Como puede observarse, el sistema previsto para el salario de los componentes
de la compania era a través de la participacion de los beneficios, de manera que el
dinero de todos sirve para financiar las actividades. No sélo los socios, inversores o
factores cobraran de esta manera, sino que también es posible recurrir a este sistema
de pago en diferido para el alquiler de la sede de la compania, como vimos que
hacian Ramén Provenzal y Pere Moner para instalarse en Zaragoza?*.

Hasta aqui queda probado que el procedimiento es comin a otros puntos de la
geografia europea y comparte aspectos formales con los centros econdémicos del

entorno, como Barcelona.

221 Son 2.200 sueldos jaqueses que el notario Guallart de Bayona, ciudadano de Zaragoza, aporta a

la compania de draperia con el pafiero Guillén de Agreda, ciudadano de Calatayud: AHPNZ, Antén
DE ALDOVERA, 2398 (1430), ff. 56v-57 (26/X).

222 Ramén Provenzal reconoce en nombre de sus socios la aportacién en su compaiia de Benvenist
de la Caballerfa: AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1385), ff. 92-95v y suelto.

2 Ft danle de loguero por el dito tiempo [3 anos| la ganancia que faran IIF Illibras de Barcelona:
AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4199 (1382), f. 16v (29/XI).
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Apertura a inversores

El capital inicial aportado por los companyones puede verse ampliado por socios
que entran a posteriori o inversores que desean depositar alli sus capitales de
manera temporal y hacer que éstos crezcan al ritmo de las operaciones de la

224

compania**. Es lo que los italianos distinguen en la terminologia de la época entre

el corpoy el sovraccorpo, pudiendo superar este iltimo lo reunido por los socios en

2% Entre uno y otro forman el capital disponible para negociar. La férmula

origen
que se ofrece mayoritariamente a los inversores que desean depositar e incrementar
sus capitales procedentes de rentas o del ejercicio de profesiones liberales es la de
la comanda, que reconoce el depésito hecho (missa in societate es el término

empleado)?®.

Si recuperamos el ejemplo de Benvenist de la Caballeria en la sociedad de
Ramoén Provenzal, Pere Moner, Francesc Satria y Arnalt Marqués, los companyones
se reservan el quart diner por su trabajo y el judio se queda con las tres cuartas
partes de los beneficios por su aportaciéon del capital®*’. La inversién se realiza en
moneda corriente y pasa a formar parte de la razén o comin de la compania. Esta
se recuperara al final del periodo de vigencia de la compania, junto a los beneficios
generados, o se deduciran de ella las pérdidas. En caso de necesitar el inversor
retirar su aportacion a la sociedad, se establecen una serie de garantias para las dos
partes. En este caso, el acuerdo detalla las tandas en las que se procedera la
devolucién, es decir, en tres veces en un plazo total de dieciocho meses tras la
rendicion de cuentas de la compaiiia, asi como la manera en la que de la Caballeria

224 Sj recuperamos el ejemplo que ponfamos al comienzo de este apartado, el mercader y ciudadano
Antén de Pertusa encomendé a Antén de Atorreu, mercader y ciudadano de Zaragoza, 500 libras
barcelonesas para que éste las gestionara en art de mercaderya. El acuerdo era que Atorreu recibiria
la cuarta parte de las ganancias derivadas de su gestion. Sin embargo, en virtud del ultimo
testamento, Pertusa establece que los gestione en su nombre hasta que se entreguen como dote,
junto con las ganancias generadas durante ese tiempo: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4503
(1415), ff. 215-215v.

2 A, Garcia y J. M. Madurell distinguen a los ‘sub-socios’ dentro de la estructura de las compaiias
barcelonesas: A. Garcia y J. M. Madurell, Societats mercantils medievals, pp. 253-258.

26 Véase el ejemplo de la inversién del notario Guallart de Bayona, de la firma de Ramén de
Casalddguila: AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1430), ff. 56v-57 (26/X).

2T Bt que del guanyo que Dios hy dara se fagan quatro partes, de las quales sia la una part de mi,
dito Ramon Prohencgal, et de mis compariones, por los treballos nuestros et de los misageros de la
dita companya, et las romanientes tres partes, ensemble con el dito cabal, que sia de vos, dito
Bienvenist: AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1385), ff. 92-95v y suelto.
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se cobrard su inversion: en metalico, y no en especie ni a través de la cesiéon de
deudas u otras formas de crédito. Durante el tiempo que los socios se dan para
convertir los activos en liquido, el capital correspondiente al judio deberad ser
retirado del disponible de la compaiiia, de manera que no podran arriesgarlo ni
ganar con él, ni tampoco le deduciran cantidad alguna si este fuera el caso®®. Ahora
bien, si Benvenist de la Caballeria no tiene preferencia por la liquidez, los plazos se
aceleran y podra recuperar su inversion recurriendo a todo lo que la compania
pueda poner a su disposicién, ya sea en metalico o en especie.

Pero, ademas del contrato que afectaba a los miembros de la compania, se
planted la posibilidad de fragmentar las propiedades (inversiones o bienes) en partes
proporcionales. Se denominaba de diferentes maneras (partes, luoghi, caratti) y el
ntimero divisorio era variable (dieciséis o diecisiete en Valencia y Cataluna)?”. Para
realizar las participaciones sociales el capital total era dividido en un ntmero fijo
de aportaciones iguales, acumulables y divisibles, a imitaciéon de los armadores de
barcos®. En Valencia no se aplico a las sociedades mercantiles, aunque si al
arrendamiento de impuestos, como ocurre en Aragén*!. La novedad fundamental
introducida por estas sociedades se refiere a la gestiéon empresarial, que mantiene
la propiedad financiera distanciada de la explotaciéon del negocio, ya que los
inversores dejan todo en manos de un arrendador que les hace entrega de sus

beneficios al final de cada ejercicio.

28 Pero que durant el tiempo de las ditas pagas vos, dito Bienbenist, no pregandos guanyo alguno

de la dita moneda ni tanpoco vos vaya a peryglo ni fortuna mas que aquella quantidat que Deus hi
sobrara del dia del conto adelant vos sia en la dita companyia asi como deudo entro que siades
explegado de pagar entregament: ibid.

29 F. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, p. 137.

230 Se asemejan a las sociedades por acciones, ya que, aunque no se especulaba con esos titulos, si se
vendian y el precio podia variar, de manera que porciones de propiedad circulaban por el mercado
y se intercambiaban constantemente segin su valor en cada momento, como puede comprobarse en
las participaciones de la compania del arriendo del General de Aragén en el primer tercio del siglo
XV. En Barcelona estos inversionistas se denominan pargoners, término que se importa en Zaragoza:
A. Garcia y J. M. Madurell, Societats mercantils medievals, p. 137.

BLE. Cruselles, Los mercaderes de Valencia, pp. 137-138. A. Garcia y J. M. Madurell afirman no
haber encontrado casos en la ciudad condal de esta division fija de las participaciones sociales que
si encontramos en las compaififas zaragozanas: A. Garcia y J. M. Madurell, Societats mercantils
medievals, pp. 279-280.
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Minuta del acuerdo de entrada de Martin de la Mula en la compaiiia del Quitament de la

Comunidad de aldeas de Calatayud

AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1405), suelto. Colegio Notarial de Aragén.

Gestion empresarial

En un caso como el anterior, donde la compania estd compuesta por dos
miembros, no se suscitan mayores problemas, pero en negocios que requieren de la
atenciéon de méas personal a una multiplicidad de aspectos, la estructura de la
compania debe responder a las necesidades que se le exigen. Tomaremos como
ejemplo la compania del Quitament de Calatayud, ya que en esta gran compaiiia
financiera aparece definida la figura del administrador.

El papel de administrador de la compania se deduce del anterior contrato
examinado, donde Pere Sijena aportaba en gran medida el liquido, las mercancias
y la infraestructura necesaria para que su socio (comanditario) pudiera trabajar en
la tienda a beneficio de ambos. Es muy comtn que el cabeza de la compania sea
muchas veces la tinica figura visible del conjunto de colaboradores e inversores en
las companias de arrendamiento de impuestos y derechos senoriales. Si no fuera por
la documentacion notarial no se podrian establecer las caracteristicas de muchos de
los grandes negocios del reino, puesto que la institucional (actas de reuniones de
Cortes, libros de los oficiales reales) no presta atenciéon méas alld de senalar quién
se responsabiliza personalmente del arriendo o el préstamo. Hasta el momento,
desconociamos la estructura de las companias de arriendo de las Generalidades de
Aragén u otras de similares caracteristicas, que explican mucho mejor la maquinaria
de la economia del reino.
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Ramén de Casaldaguila, en el contrato que confecciona para su socio
mayoritario, Berenguer de Bardaji**?, se refiere a si mismo como arrendador del
quitament et luymento de ciertos deudos et censales, pensiones, intereses et logros
de aquellos, en los quales la Comunidat de las aldeas de Calatayud es obligada, et
encara de los precios principales, por los quales los ditos censales fueron vendidos
et de las principales suertes de los ditos deudos. Este cuidado y detallado contrato
de adhesion a la compania es absolutamente excepcional entre las fuentes con las
que contamos para el estudio de la elite de negocios de Zaragoza a comienzos del
siglo X'V,

En las lineas iniciales de este pergamino, Casaldaguila explica que ha llegado a
un acuerdo con la Comunidad de aldeas, por lo que esta personalmente obligado
(vo so tenido) a ciertos terminos et tandas con muytas et diversas obligaciones,
pactos, stipulaciones, renunciaciones, penas, salarios et otras cosas. Todo ello
contenido en una carta publica del dito quitament hecha en la iglesia de san Pedro
de Miedes (Calatayud) el 12 de octubre de 1401, y de la que, desafortunadamente,
no conservamos copia. Explica el mercader que el 1 de octubre comenzé el periodo
de 17 anos que tenia asignado para liquidar la deuda de las aldeas de Calatayud.
Para ello, las aldeas le harian entrega de 107.970 sueldos jaqueses cada ano en tres
tandas. Lo mas inmediato, sin embargo, era descargar a la Comunidad de 200.000
sueldos jaqueses de deuda antes del mes de abril. Y aqui es donde entra en juego

Bardaji:

Por aquesto yo, dito Ramon de Casaldaguila, arrendador sobredito, de mi cierta sciencia et
agradable voluntat, aculgo en sociedat et companyia en el dito quitament, siquiere luycion et
arrendacion, tracto siquier contracto sobredito, a vos, muy honorable et discreto don Belenguer
de Bardaxin, scudero, savio en dreyto, habitant en la ciudat de Caragoca, a saber, es en las tres
partes et hun quart, fendo del dito quitament o luycion dotze partes.

De esta manera, Berenguer de Bardaji establece su participacion en la compaiia
con una importantisima aportaciéon del 27% (tres participaciones y un cuarto, de
un total de doce hechas) del quitament. Esto le concede una condiciéon destacada
dentro de la compania y no sélo en el plano cuantitativo. El peso econémico del

ribagorzano, pero especialmente la buena consideraciéon con la que cuenta y su

22 AHN, N, BARDAJI, car. 360, doc. 17 (5/11/1402).

233 La razén de su preservacion reside en que pasé a formar parte del archivo familiar de los
descendientes del barén de Estercuel, donde corrié mejor suerte que los archivos profesionales, cuya

subsistencia depende de factores histéricos como este.
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relevante posicion en el panorama politico del reino, mueve al de Manresa a tener
con €l cierta deferencia, de manera que se extiende en el apartado de las seguridades
y le ofrece toda garantia contenida en el contrato original.

De lo que se trata, en definitiva, es de una extension de la posiciéon como
arrendador de Casaldaguila a Bardaji, con las mismas condiciones firmadas en
Miedes, aunque el mercader se reserva ciertos poderes, que pasa a detallar. En
primer lugar, se nombra a si mismo administrador, en cuya labor nadie (ni siquiera
Bardaji) podra entrometerse. Ahora bien, respondera ante sus socios de su gestién
cada dos anos, periodo en que se repartiran los beneficios que correspondan a cada
uno segun su aportacién. La sustanciosa aportacién de Bardaji (socio mayoritario,
podriamos decir) al negocio, no puede interferir en la gestién del mercader.

Tras reconocer que ha recibido el capital de 3.250 libras jaquesas, aclara que
éste se empleard en amortizar censales hasta 12.000 libras jaquesas. Como en otra
compania, Casaldaguila brinda a sus inversores las mismas garantias ofrecidas
generalmente por el cabeza de la compaiia y, de hecho, explica cuél debe ser en su
opinién el ideal del administrador:

Et guardare la dita companya de missiones superffluas et excessivas, et de todos danyos,
interesses et menoscabos. Et si por fazerme atener et complir a mi todas et cada unas cosas
sobreditas a vos, dito don Belenguer, o a los vuestros, missiones ende convenrran fazer, danyos,
intereses 0 menoscabos sustener en qualquier manera, todas aquellas et aquellos satisfer et
emendar complidament vos prometo et me obligo; et que vos et los vuestros ende seades creydos
por sola et simple palavra, sines testimonios, jura et toda otra manera de probacion requerida.

Berenguer de Bardaji, por su parte, asume los riesgos como companero de
Ramén de Casaldaguila tras leer el contrato de Miedes®!. El escudero participara
de los beneficios, pero también se vera obligado a cumplir con las condiciones del
contrato original signado entre el mercader y los representantes de la Comunidad
de aldeas de Calatayud. Y no menos importante, aclara que afrontara los gastos o

B4 Bt yo, dito Belenguer de Bardaxin, visto, considerado et diligentment reconoxido el dito contracto
de arrendacion, feyto entre vos, dito don Ramon de Casaldaguila, de la una part, et el procurador,
regidores, jurados et hombres buenos de la sobredita Comunidat |..], de grado et de mi cierta
sciencia, por tenor de la ptresent carta publica, accepto las ditas tres partes et hun quart de la dita
companya por vos, dito don Ramon, a mi atorgadas et en mi transportadas, por el dito tiempo de
los ditos dizesiet anyos, a todo et qualquiere risch, ventura, ganancia et perdua que Dios hi querra
dar, segunt dito es, et con las condiciones de suso largament recitadas, et con qualesquiere
obligaciones, condiciones, firmezas et seguridades en el dito contracto de arendament et quitament

contenidas.
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pérdidas que la empresa de gestion del quitament pueda provocar, para lo que
ofrece todas las garantias legales y econémicas®?®.

Duraciéon

Hay una diferencia clara entre las companias creadas ad hoc, como la que
acabamos de ver, que se adaptan al precio y periodo de arrendamiento de
determinados negocios financieros, y las dedicadas al ‘arte de la mercaduria’. El
periodo de validez de las companias mercantiles que operaban en Zaragoza entre
1380 y 1430 sélo puede calcularse de manera aproximada a partir de las menciones
documentales (a menudo, indirectas) a su funcionamiento, rendiciéon de cuentas o
finalizacién®®. Asi, encontramos que la duracion media de las companias con una
aportacion de capital social consistente (en torno a las 2.000 libras) es de tres afios,
que se considera el tiempo minimo imprescindible para poder operar en aquellos
mercados complejos, mientras el comercio de proximidad (como el mercado
navarro), aunque también cuente con una financiacion similar, tnicamente

necesitaria un ano para ofrecer un balance a los socios®’.

5 Bt prometo, conviengo et me obligo a vos et a los vuestros por special pacto entre vos, dito don

Ramon de Casaldaguila, et mi feyto, et por stipulacion solempne vallado, que en caso que en la dita
arrendacion del dito quitament o luycion, se devenise o se trobase o trobara perdua o deenvaz
alguno, lo que Dios no quiera, de yo, en el caso sobredito, dar, pagar et livrar et de feyeto dare et
pagare et livrare quequier et quantoquiere manera todos aquellos et aquellas satisffer et emendar
complidament, vos prometo. Et que ende siades creydos vos, et los vuestros, por vuestra simple
paraula, sines testimonios, jura et toda otra manera de probacion. Et a tener et complir las
sobreditas cosas, obligo a vos et a los vuestros todos mis bienes mobles et seyentes et quantoquiere
que con verdat se trobara venir o tocar et venrra et tocara a mis tres partes et hun quart del dito
contracto de quitament et luycion et administraicon de aquello. Et si por aquesto fazerme tener et
complir a vos, dito don Ramon, o a los vuestros, missiones vos en convenrra fazer danyos, intereses
et menoscabos sustener en qualquier manera, todos aquellos et aquellas satisffer et emendar
complidament vos prometo.

26 Sobre estos procedimientos de modificacién de las companias, véase: A. Garcia y J. M. Madurell,

Societats mercantils medievals, pp. 342-372.

27 Asi, las dedicadas a los intercambios comerciales, suponemos que de gran recorrido, requieren de
maés tiempo para producir resultados, como deja claro en 1382 el jurista Miguel de Capiella: por tal
que vos (...) ayades tiempo et manera (...) et con mayor seguredat et sosiego podades mercadiar et
proveytar con aquella [AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4199 (1382), ff. 25-26]. Las més numerosas
en Barcelona son aquellas compafifas que establecen una validez de dos anos: A. Garcia y J. M.
Madurell, Societats mercantils medievals, p. 343.
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Ademas de las caracteristicas del mercado en el que intentan operar, los socios
tienen en cuenta los objetivos propuestos, la oferta y la demanda, y el personal
disponible o necesario para llevar la empresa a cabo. En casos como el de Cosco,
donde se trata de una compania personal, ésta se va renovando automaéaticamente
en un ciclo que comprende la disoluciéon de una sociedad y creaciéon de otra nueva
durante anos®®.

El mercader Juan Ocello, ciudadano de Barcelona, inicié una nueva etapa de
su negocio en 1407. Primero, renové la relacion que les unia a él y a Guillem Mird
con Sancho Lasierra, escudero habitante en Zaragoza, quien participaba con su
capital en la companya del obrador et draperia que tenia abierto en la capital
aragonesa. En el contrato se recoge la proporciéon en la que se repartiran beneficios
y pérdidas (por sueldo et por llibra) e incluso contempla la posibilidad de la
extincién de la compania (viniessemos a particion de la dita companya), en cuyo
caso Lasierra tiene el derecho de recuperar su inversiéon en moneda, panos o
deudas®’. Una vez hecho esto, Ocello cerrd el anterior ciclo de la compania con el
mercader Andreu de Olivella, ciudadano de Barcelona, a quien liberé de cualquier
responsabilidad de hacer frente a obligaciones que éste hubiera asumido en nombre

de la compania zaragozana?!.

28 Ibid., pp. 344-345. Otro ejemplo de compania de larga duracién, que tiene bien documentadas

estas renovaciones (cada dos anos, aproximadamente) con los cambios operados en el capital social
puede verse en: N. Coll, “Una compania barcelonesa para el comercio”, Anuario de estudios
medievales, 5 (1968), pp. 339-408 La compania Llobera-Junyent-Font comenz6 su andadura en 1401
con un capital fundacional de 4.124 libras barcelonesas para la explotacién de un obrador y tienda
de pafieria. El capital social se duplica en 1406 (son 11.494 libras) y especialmente afecta a los
drapers que de 700 uno pasa a aportar mas de 2.700 libras y su socio similar. El maximo se alcanza
en 1413 con 25.417 libras invertidas por los socios. Sin embargo, esta situacion no pudo mantenerse
y el total descendi6 en 1422 a 21.076 y toco fondo en 1425 con 6.800 libras.

29 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), f. 251v (7/XI). Los Ocello eran una familia de
ciudadanos de Barcelona que instalaron una rama permanente en la capital aragonesa de su
compania dedicada al comercio de tejidos hacia 1400. La sede estaba regida por su propia compania,
como se puede comprobar, y fue Gabriel, el hermano de Juan, quien quedé al frente, llegando incluso
a renunciar a la ciudadania de Barcelona en favor de la zaragozana en 1402. Uno de los factores
més activos de los Ocello fue Francesc Descamps: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4496 (1401),
ff. 116-119 (11/VI), AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203, ff. 239-239v y (1408), ff. 178-178v y 188v.
Mas informacién sobre sus actividades en E. Mainé, Ciudadanos honrados de Zaragoza, pp. 100-
101.

20 De la misma manera procede Lasierra, que absuelve a Andreu de Olivella de las cosas suyas que
ha regido y administrado hasta ese momento. La relacién profesional con Olivella termina en ese
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La gestion de la compania se controla mediante el rendimiento de cuentas o
“contos’. Las entradas y salidas de dinero se van anotando en los libros de la
compania, gracias a lo cual se revisan y calculan las inversiones en la raso o razén
comun?”, Esta puesta al dia de los saldos de las companias se realizan al finalizar

las mismas, pero también con cierta rutina?:

Prometo et me obligo bien et diligentment administrar et esmercar en las ditas mercaderias,
et dar-vos de aquellos bueno et leal conto, cada un anyo en la fiesta de sant Johan, con todo el
guany et proveyto que Dios hi dara, a tanto mientras aquellos tendre et regire por vos en las
ditas mercaderias 4.

Fuera de los ejercicios acostumbrados, los socios se ven obligados a hacer una
puesta al dia del saldo de la compania cuando se produce un acontecimiento
excepcional, como la defuncién de uno de los socios o inversores. Este es el caso del
instrumento notarial que recibe la ribrica de ‘diffinimiento de conto por razon de
special quantia puesta en companyia de mercaderia®* de los hijos de Pedro Mur y
Graida Torrellas realizado en 1404, en el que se tratan las cuestiones relativas la
cuantia invertida cinco anos atras en la compania mercantil del difunto Andreu
Sola, mercader y ciudadano de Barcelona, y Marcos Santacruz, mercader y
ciudadano de Zaragoza. Gracias a estos motivos extraordinarios conocemos las
caracteristicas de la participaciones en compaifias e incluso balances que los socios
ofrecen a los tutores de los menores de edad.

Otra de las causas de estas actualizaciones del estado de las cuentas es la
aparicion de un inconveniente no previsto. En septiembre de 1430, Juan Fexas,
Joan de Torralba y Juan de Manariello, se vieron obligados a rectificar las cuentas
de su compania para acordar coémo proceder sobre la pérdida de 2.406 arrobas de

momento, pues Ocello revoca los poderes otorgados y pide que éste no use de los mismos, a lo que
Olivella se muestra de acuerdo: 1bid., ff. 252-252v.

M Jtem, aquellas quatrozientas et nueu livras et nueu dineros, de conto viello, et mas avant a

quatrozientas et hueyto livras et sedze solidos et tres dineros, de conto nuevo, que mossen Bertran
de Cosco, fillo mio, deve al dito obrador del dito marido mio: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO,
4502 (1414), ff. 91v-94.

22 AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1430), ff. 56v-57 (26/X). Eventualidades como la
inclusion de un nuevo miembro, como veiamos en el caso de la compania de Beltran de Cosco,

obligan a revisar las cuentas de manera extraordinaria.

3 Constitucién de compaiia de draperia entre el notario Guallart de Bayona (Zaragoza) y el pafiero
Guillén de Agreda (Calatayud): AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1430), ff. 56v-57.

21 AHPNZ, Vicente RODIELLA, 1160 (1404), ff. 173v-177v.
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lana y parte de la propiedad de una nave (valorada en 350 libras barcelonesas)
hundida en Siracusa (Italia) por un barco genovés®*. Ocurrié que, tras darse por
perdida la inversién en este viaje en la tltima liquidacién, se abrid la posibilidad
de poder recuperarla. De este modo, proceden a reunirse de nuevo en Zaragoza y
deciden, por un lado, dejar el valor de la lana y la participacién en la nave (conocida
como quirat) en el activo social (romanent comunes), y por el otro, repartir
paritariamente, tanto lo recuperado, como los gastos derivados de las pesquisas

para exigir la compensacion.

En todo caso, al final del periodo establecido, se realiza la fiscalizacion de la
actividad de los socios y el ajuste de cuentas. Las compafias pasan por un proceso
que comprende la disolucién, liquidacién, distribucién de los activos sociales y
adjudicacion final. Se vigila el rendimiento de cuentas de los empleados y se procede
después al ajuste con los socios segin un reparto proporcional y solidario de los
beneficios y las pérdidas.

El primero genera un instrumento notarial que es el conocido como
diffinimiento, segun el cual una parte (el patrén, un socio) absuelve de cualquier
reclamacién a la otra (un subordinado, el administrador de la compania) por su
gestiéon durante un determinado tiempo. Asi, en julio de 1410, Domingo Sancho,
ciudadano de Barcelona, presenté las cuentas de su gestiéon de la compania de
mercaduria y de la administracién de los tributos del reino en nombre de Beltran
de Coscd, que le expide un documento ante notario donde deja publica constancia
de su aprobacién?',

En ocasiones, los socios se reservan el derecho de reclamar algiin asunto que
haya quedado pendiente, como Joan Tegell y Juan de Tolosa en 1417%7. Tegell,

5 AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1430), ff. 37v-38 (15/1X).

6 De los quales contos recepta et datas et ministracion por vos feytas vos havedes dado a mi bueno
et leal conto, el qual por mi bien et diligentment yes examinado et reconocido, et coadiuvadas las
datas con las receptas et las receptas con las datas, et los ditos vuestros contos por mi bien
reconocidos et en vos cosa alguna no romane ni finca, et los ditos contos romanen et fincan en mi,
por aquesto absuelvo, quito et defenezco a vos: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4501 (1410),
ff. 215-215v.

T AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1417), f. 91 (14/1X). También ponen fin a su compania
de este modo Antén de Casafranca en la compania de Marc Sanyol, Bernat Vila y Francesc Desperer,
mercaderes y ciudadanos de Barcelona: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1406), ff. 187v-188
(6/VI). Casafranca absuelve a los anteriores segiin el modelo anterior. El mismo dia, éste hace una
reconoxenga a Francesc Desperer, mercader de Barcelona, (no constaba en el documento anterior)
que, segun el notario, estd en el protocolo y librada en forma a Sanyol.
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mercader habitante en Zaragoza y mano derecha de Ramén de Casaldaguila, libera
a Juan de Tolosa, también mercader habitante, de cualquier cantidad en metéalico
que le hubiese encomendado, por razén de cualquier compafia que haya habido
entre los dos. Si cualquier actuacién mientras su relaciéon profesional estaba vigente
le causa algtin inconveniente tras la redacciéon del documento notarial, él respondera
con todos sus bienes. No se incluye en este documento lo que Tolosa debe a la
botiga de la draperia por un pano que cogio, de manera que Tegell mantendra su
derecho a cobrarlo.

El proceso de finalizacion de la compania se contempla en los contratos. Entre
sus clausulas se incluye la posibilidad de revocar la inversiéon antes de finalizar el
periodo acordado de duracién del compromiso, aunque la compania se reserva un
plazo si se desea el reembolso en metalico y no en plata, ropas o joyas®*®. El que
mejor tenemos documentado en Zaragoza es el de la sociedad constituida entre los
especieros Bernat Sauri y Ramén Satorre y finalizada en 1387%*. Ambos habian
mantenido una sociedad de larga trayectoria (ha durado entre nos grant tiempo)
para la explotacion de su oficio y otras mercaderias, pero llegado el momento, vieron
necesario dividir et partir todo aquello que habian puesto en comun y que
comprendia desde especias hasta ropas, pasando por objetos de cobre y hierro
necesarios para su actividad. Este reparto igualitario incluye toda deuda o
compromiso adquirido en nombre de la compania y que ninguno podra excusarse
de asumir.

Fuerza legal

La fuerza legal conferida a los contratos que vinculan a los participantes en una
compania deriva nuestra reflexién hacia los costes de transaccién o el coste de hacer
cumplir los contratos. Esto concierne a la justicia ordinaria, los jueces de
mercaderes y los arbitros, que tienen gran importancia en el sistema legal aragonés,
basado en un entorno juridico que otorga mucho peso a los pactos. De hecho, los
contratos de companias redactados ante notario suelen contener una clausula en la
que se especifica que los afectados por el acuerdo cuentan con autoridad para que

28 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4199 (1382), ff. 25-26.

#9 AHPNZ, Gil PANICERO, 3819 (1387), ff. 13v-15. Antes, Saur{ habia comprado la mitad de las
casas de Satorre en San Jaime por 6.490 sueldos jaqueses: ibid., ff. 10v-12 y 13. Ramdn Satorre
procede entonces a adquirir las casas junto a las de Jaime de Santas y otros especieros por 12.000
sueldos jaqueses: ibid., ff. 65-69.
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su palabra conste como prueba ante cualquier tribunal®'. Sin la necesidad de contar
con testigos jurados, el compromiso adquirido entre las partes debe ser respetado y
el cumplimiento de sus puntos ser observado con la mera exhibicion del
documento®. Estas condiciones se establecen, pues, desde el momento de la
redaccion del contrato, de manera que el control sobre el cumplimiento de los
acuerdos se rige por un “un pacto regulado por la costumbre y la confianza

mutua”’??

Los conflictos mas frecuentes venian provocados por la falta de esta confianza,
como demuestra la clausula por la que la cofradia de mercaderes de Zaragoza
solicitaba a la reina Maria en 1444 que les concediese la facultad de contar con un
notario propio para registrar las sentencias dictadas por sus mayordomos sobre los
asuntos que mas les preocupaban, es decir, dites, albaranes, cambios y recambios,
todos ellos documentos en los que intervienen varias personas y que ademas no se

conocen?3.

Como vemos, la resolucién de conflictos en los asuntos econémicos fue uno de
los espacios de actuacién de las instituciones aragonesas para reducir los costes
asociados al proceso de transaccién de productos durante la Baja Edad Media®.
Entre las estrategias concretas para abordar las reclamaciones derivadas de la
practica mercantil destacé el establecimiento de bases juridicas sélidas legitimadas
por el estado (y sus representantes) y asumidas por las partes implicadas. De este
modo, sobre la base de instituciones autorizadas (cofradia de mercaderes, zalmedina
de Zaragoza y Justicia de Aragén) se articulaba una estructura juridica eficaz

fundamentada en la comunicacién entre mercaderes y profesionales del Derecho.

20 Sobre los asuntos juridicos, véase A. Garcia y J. M. Madurell, Societats mercantils medievals,

especialmente, pp. 129-175.

Bl Los quales et cada uno d’ellos et los lugares tenients d’ellos et de cada uno d’ellos por si et por
su propria auctoridat sines de pena et calonia alguna et menos de judicio, pleyto et conoscimiento
otro alguno por sola ostension del present contracto. AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA,
75 (1385), ff. 92-95v y suelto.

%2 Mario Lafuente Gémez, “Cambio institucional y costes de transaccién en Aragén (siglos XIV-
XV)”, Una economia integrada, Zaragoza, 2012, p. 135. Como se han ocupado de resaltar los
economistas actuales, la confianza era (y es) un elemento fundamental en el desarrollo de los

intercambios.
%3 OrCOAr, doc. 146, pp. 326-327.

»4 M. Lafuente, “Cambio institucional y costes de transaccién”, pp. 132-137.
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Los contratos mas completos se realizan buscando cubrir todas las
eventualidades legales, especialmente cuando se da la concurrencia de integrantes
procedentes de lugares con diferente régimen foral como la siguiente compania,
formada por socios de Gerona, Barcelona y Zaragoza:

A uso et costumpne de cort et de alffarda et vendidos solempnidat alguna de fuero o de dreyto
non servada entro a complimiento de la dita quantia et de las misiones, danyos, intereses et
menoscabos dius metientes a mi et a los sobreditos companyones mios, de qui so procurador, a
jurisdiccion costreyta, compulsa et exsecucion del Justicia de Aragon et de su lugartenient et de
qualquiere otro juge et oficial real que vos o los vuestros querredes esleyr et nompnar.

Este tipo de acuerdos contiene abundantes clausulas de seguridad por ambas
partes®. Unos y otros juran cumplir con lo acordado y ofrecen diversas garantias
para hacerlo, tanto bienes como sus propias personas. Incluso la parte que redacta
el contrato se compromete a correr con los gastos que pudieran derivarse del
incumplimiento del mismo. Las medidas adoptadas a nivel contractual buscan
incentivar la inversién por las garantias y la agilidad de los procesos, pues incluso
no dejan lugar a alegacion alguna para evitar interminables reclamaciones cruzadas
y moratorias indeseadas®®°.

Se buscaron instrumentos para la resoluciéon de desencuentros con agilidad y
escaso gasto, que pasaban por tribunales especializados y la posibilidad de recurrir
a la mediacién (arbitraje), pero que también buscaban evitar que alguna de las
partes pudiera enredar a la otra en interminables recursos y costosos procedimientos
judiciales. Ademaés de oficiales especializados, la creciente autonomia juridica de la
que gozaron las cofradias de mercaderes desde mediados del siglo XV cristalizé en
la disposicion de notarios propios, especializados en el registro de este tipo de

causas®’.

25 Sobre las caracteristicas de estos contratos en Barcelona: A. Garcia y J. M. Madurell, Societats
mercantils medievals, pp. 280-287.

26 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 75 (1385), ff. 92-95v y suelto. En 1444, la reina
Maria accedi6 a una peticion de los mercaderes que solicitaban que se restringieran las oportunidades
de apelacion de las sentencias dictadas por su tribunal: M? Isabel Falcon Pérez, Ordenanzas y otros
documentos, doc. 152. Deseo histérico debemos suponer, pues se repite en Huesca: M? T. Iranzo,
Politica municipal y vida piiblica , docs. 126, 127 y 129, pp. 268-273.

57 En su faceta de embajada nacional, la cofradia de Santa Eulalia o ‘de los catalanes’ ya contaba
desde su fundacion a finales del siglo XIV entre sus cometidos el de escriturar todo contrato realizado

por sus miembros para proteger asi sus intereses ante posibles abusos.
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2.5 FUNCIONAMIENTO DE LAS COMPANIAS

Una vez que los socios han redactado de comin acuerdo los capitulos de
constitucion de la compania, llega el momento de hacer efectivo el movimiento de
capitales®™®. Una de las opciones consiste en que uno de los socios venda todas las
propiedades deseadas a las otras partes de la compaiiia recién formada. Con estos
traspasos masivos podemos, de hecho, detectar la renovaciéon de las sociedades,
como ocurre con el mercader Jaime Casafranca, ciudadano de Zaragoza, quien en
1411 vende a su hermano Lorent Casafranca, mercader de Besali, todas las lanas,
mercadurias, comandas y bienes que tiene o espera tener (por factores suyos) en
Barcelona, Tortosa y principado de Cataluna por 5.000 florines de oro. Acto
seguido, el mismo Jaime utiliza la misma férmula de venta para traspasar a los
mercaderes Juan Capiella, habitante en Barcelona, y Perico Perarnau, habitante
en Gerona, todas las lanas que tiene en el reino de Aragoén, asi como las comandas,
panos de lana y albaranes de mercader que le correspondan en Barcelona, Tortosa
y el principado por 7.000 florines®*®. Con este procedimiento, el capital acumulado
por Jaime Casafranca en forma de deudas y mercancias pasa a engrosar en Catalufia
el patrimonio de la compania que entendemos que tiene con su hermano Lorent, al
mismo tiempo que la lana que ha comprado en Aragdén y que estd lista para ser
embarcada hacia Tortosa queda encomendada a Juan Capiella y Perico Perarnau,
que se ocuparan de sacar provecho para el comun a las mercancias y otros fondos
que les ha transmitido Jaime.

28 Beltran de Cosco emitié en noviembre de 1390 un albardn escrito de su puiio y letra y marcado

en el sello de la compania en cera verde que certificaba la participacion del mercader Jaime Savila
vy que éste muestra en 1402 cuando recupera su inversién de 400 libras jaquesas: siello del senyal de
la dita companya en cera verde seyellado, las quales vos yo havia meso en la razon et companya
vuestra et mia a fecha de 3 de enero de 1390: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f.
(13/V1).

%9 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1411), f. 187 y f. 187v (25/VII). Se corresponde con el
comportamiento de Juan Fexas y Juan de Manariello tras la constitucion de la compania Torralba-
Fexas-Manarriello. El contrato se firma el 7 de enero de 1426 y ese mismo dia Juan Fexas y Fortuno
de Manariello entregan a Joan de Torralba 7.000 libras barcelonesas con este fin, mientras el 22 de
noviembre, Fexas vende a sus tres companeros todo el cereal de cualquier tipo, cuero y mercancias
que tenga en Catalufia y Valencia por 1.000 libras jaquesas; operacién que repite Juan de Manariello
a su tio Fortuno, esta vez por valor de 400 libras: J. Angel Sesma Mufoz, “La participacion
aragonesa en la economia de la Corona: companias de comercio con capital mixto, en la Baja Edad
Media”, pp. 227-244, Revolucion comercial y cambio social, especialmente, docs. 1-3, pp. 240-244.
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Estos movimientos de capital que cambian facilmente de titular a la manera de
las cuentas bancarias quedan registrados en las cuentas que a nivel interno lleva
cada miembro de la compania. Como muestra tenemos el registro de saldos
pendientes que Juan Fexas llevé en 1434 de los asuntos particulares con Juan de
Mur*®. El entonces tesorero del General debia a Fexas 521 florines de oro de
pensiones incobradas sobre la hacienda aragonesa y 20 florines que el mercader
pagd de su bolsillo para abonar la senal exigida por el maestro del puente sobre el
rio Huerva. Por el contrario, Mur debia recibir de su colega 400 florines de oro de
una letra de cambio que éste gir6 a Joan de Torralba para que le hiciera llegar esa
cantidad en Barcelona a su sobrino, el especiero Berenguer Fexas, ademas de otros
100 florines por un pago hecho al botiguer Antoni Lépez por mediacion suya. El
cruce de cifras arroja un saldo a favor de Fexas de 21 florines de oro (los 20 florines
se debieron de compensar de otro modo), pero se recuerda aqui que el tesorero pagd
en nombre de éste los 1.200 florines que el maestro de la obra del puente debia
recibir al finalizar su trabajo, de los cuales Mur accedi6é a pagar 200 florines de su
bolsillo ‘en ayuda de la obra’. De este modo, ambos acuerdan que Juan Fexas
abonara los 1.000 florines que han quedado pendientes en tres afos.

Los miembros de las companias (a imagen de las firmas) funcionan como células
independientes. Unos a otros se pasan la informacion, centralizada por el
administrador, que en ultima instancia rinde cuentas al cabeza de la compania. En
la puesta al dia de los saldos, la persona o personas a la cabeza de la compania
examinan el memorial con las cuentas entregadas por los otros miembros, que a su
vez los han elaborado a partir de las informaciones proporcionadas por sus

261

empleados®!. Examinados los libros y cruzadas las cifras consignadas en las datas

y las receptas, el subordinado y sus bienes quedan absueltos de responsabilidad

20 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2399 (1432), suelto.

%1 Véase, como ejemplo: que al dito termino sia tenido et obligado a vos, dito don Ramon, dar todos

los contractos et obligaciones et donaciones, los quales segunt el memorial del dito conto se
demuestra. FEl qual memorial tiene Johan de Raro, notario de present de juso scripto, et cetera.
AHPNZ, Juan RARO, 3798 (1396), ff. 54-55v. Juan de Mur, contador del General, expide en 1427
instrumento notarial justificativo de la recepcién de los libros del sobrecollidor Juan de Frontillon,
mercader y ciudadano de Zaragoza: AHPNZ, Alfonso MARTINEZ, 1932 (1427), s.f. (24/11I).
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alguna por sus gestiones®®™. El procedimiento es el mismo cuando los responsables
de las companias ofrecen los resultados de sus actividades a los inversores?5.

Una de las habilidades técnicas que los mercaderes de Zaragoza demuestran a
finales del siglo XIV es el registro de las actividades empresariales mediante diversos
libros de contabilidad, que sirven al mismo tiempo de memoria y tratamiento de la
informacion acumulada. Eran instrumentos para aumentar la eficiencia, al reducir
los costes de transaccién en tiempo y dinero, y generar ademés conexiones de
confianza basada en esta faceta de prueba legal de los compromisos adquiridos.

La documentacion notarial hace referencia a ‘cuadernos de la tienda’, libros
particulares, capitulos redactados entre dos partes, informes, notas y un largo
etcétera®!. La contabilidad doméstica o privada se vuelve refinada en el caso de
los profesionales de los intercambios?®. Existe una jerarquia de libros desde los

%2 Como lo indican las aclaraciones de Fadrique de Ribas a su hija, Clara, y a su esposo, el mercader
Gonzalo de Santangel sobre la gestion de la cuantia de la dote de ésta invertida en su compaiiia
pafiera: et assi mismo, yes condicion entre las ditas partes, que’l dito Fadrich sia tenido de dar el
guanyo a los sobreditos Goncalvo et Clara, muller d’el, cada un anyo de lo que se avra avang¢ado en
la dita botiga, luego de continent que los ditos contos entre ellos pasados seran: AHPNZ, Domingo
de AZET, 601 (1428), ff. 31-32 y 33. Una de las obligaciones de los empleados con amplios poderes,
especialmente los factores, es la de mantener al patrén al tanto de las gestiones hechas a su juicio,
pero bajo la responsabilidad de su representado.

263 Asi da por buenos ante notario Beltrdn de Coscé los contos presentados por Domingo Sancho,
ciudadano de Barcelona, en 1410 de la compania de mercaduria y del arrendamiento de las
Generalidades: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4501 (1410), ff. 215-215v.

%4 En plena Guerra de los dos Pedros, el almutazaf acudié a la parroquia de San Pedro con un
notario junto al alguacil del Gobernador de Aragén para acompanar al comisario real Bernat Arlovi,
tesorero de Pedro IV, en la ejecucién de sus funciones: AHPNZ, Gil de BORAU, 2051 (1363), ff.
40-42v (7/1I). Los representantes reales y el oficial local se dirigieron a la botiga que alli tenia Jaime
Despuig para proceder a hacer confiscacién de algunos de sus bienes. Lo llamativo es que no se hizo
inventario publico de bienes como panos, joyas o monedas, sino de sus libros contables. Quiza las
mercancias habian sido escondidas o retiradas con antelacién (el valor del conjunto hallado se estimé
en 300 libras), o quizé el interés estaba en los libros, pero lo cierto es que ofrece una lista de siete
volimenes en papel encuadernos (de cubiertas vermellas y blancas) que se custodiaron en una caja
de noguera precintada con los sellos del almutazaf y del comisario real, y entregada después al
representante de los parroquianos (Domingo Pérez de Cosida). El contrato fue cancelado el 15 de
febrero. Segin puede deducirse de las primeras lineas de cada uno de ellos que fueron apuntadas
por el notario, los empleados de Despuig llevaban las cuentas de los gastos, las adquisiciones de
tejidos y las deudas contraidas con la tienda.

265 Comparables probablemente con M® Isabel Gascén Uceda, “Las mujeres entre la intimidad

doméstica y el espacio publico: libros de cuentas femeninos y ordenanzas municipales”, Revista de
historia moderna: Anales de la Universidad de Alicante, 30 (2012) , pp. 283-300; y M? Elisa Varela,
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diarios a los ‘mayores’ pasando por libros de la tienda, de entradas y salidas, que
documentaban el enorme volumen de transacciones de las que tenian que guardar
registro y hacer un seguimiento.

El ejercicio de la actividad mercantil se centraliza en la botiga, cuya direccion
hace imprescindible llevar un inventario de existencias y una anotacién de las
deudas, dado que ofrecen a sus clientes pagos aplazados que quedan anotados en el
cuaderno del responsable: en 1406, el factor del obrador de pafios de Beltran de
Cosco cobra unos tejidos para la reina y sus doncellas que salieron de su tienda seis
anos antes, segunt que paresce al livro comun del dito obrador intitulado «Quincem
Livroy, scripto de mano del dito Johan Fontellas®®. Las menciones a estos
cuadernos y libros de la botiga evidencian un complejo sistema de contabilidad
fundamentado en la tenencia de diferentes tipos de registros. Por un lado, los
manuales, que aparecen numerados en la misma manera que el ‘libro comun’
namero quince que acabamos de citar, contienen el dia a dia de cada negocio
realizado®’. Por otro, los libros de mercancias ofrecen la relacién completa de las
compras y ventas de un producto determinado, como el trigo o la lana®.
Finalmente, los mayores recogen las cuentas pasadas con los factores y
corresponsales de la compaiiia (que llevan sus propios libros o cuadernos), cuentas
de las mercancias, costes resumidos y para terminar, el balance del ejercicio y

reparto entre los socios®.

El control de los bienes: los libros de cuentas de los mercaderes Tarasco (1329-1348), Barcelona,
1996. Ser entendido en cuentas supone el primer paso firme en la iniciacién a los negocios: Betsabé
Caunedo del Potro, “Negocios laneros. Iniciacién de una carrera comercial”, Actas de las I jornadas
sobre mineria y tecnologia en la Fdad Media peninsular, Madrid, 1995, pp. 638-48.

26 AHPNZ, Pedro SANCHEZ DE BIEL, 602 (1406), f. 34v. D. Igual, “Los medios de pago”, op. cit.

%7 En los libros de cuentas de Jaume Tarascé, de mediados del siglo XIV, es tal el detalle del registro
de actividades que se anotan en los asientos los documentos testificados ante notario, con el nombre
del mismo, la fecha y, en ocasiones, la tipologia, coste y cancelacién: Maria Elisa Varela Rodriguez,
“Escriure i mercadejar a la Baixa Edat Mitjana «Navigare necesse [est]...»", Acta historica et
archaeologica mediaevalia, 25 (2003-2004), pp. 727-743, especialmente, p. 740.

28 E] correspondiente a la lana negociada por la companifa Torralba en 1433 ha sido estudiado

recientemente por M2 D. Lopez en “La compaiiia Torralba y las redes de distribucién”, op. cit.

29 E. Cruselles, Los comerciantes valencianos, pp. 93-94. Esta estructura ha sido corroborada por
Maria Viu Fandos en el libro maestro de la compania Torralba-Manariello correspondiente a 1430-
1432: Maria Viu Fandos, Los origenes de una gran empresa medieval: la compaiia de Joan de
Torralba y Juan de Manariello (1430-1432), Trabajo Final de Master [inédito] defendido en la
Universitat de Barcelona en febrero de 2015 y del que su autora ha tenido la amabilidad de

ofrecernos su consulta. En él se mencionan dos libros relativos a la compania con Juan Fexas.
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Dentro de estos libros, los movimientos se organizan en dos bloques atendiendo
a los abonos (datas) y a los ingresos (receptas), cuyo cruce ofrece el saldo. El mismo
sistema doble de trameses y rebudes es el empleado por los zaragozanos Juan Fexas
y Juan de Mur, donde primero se detalla lo que se le adeuda (deu) al autor y a
continuacion aquello que debe (deig)’™. Todas estas noticias confirman lo que
explica la teoria: la existencia de una contabilidad analitica, que agrupa cuadernos
de gastos, cambios de moneda, gastos domésticos y el memorial con las cuentas, y
de una contabilidad sintética, que comprende el libro maestro o mayor, donde las
actividades de la empresa quedan organizadas por las entradas y salidas®. No
parece arriesgado trasladar lo que sabemos por otros ejemplos de Valencia o
Barcelona, ya que las grandes firmas zaragozanas trataban con las principales
instituciones y se les exigia un alto nivel técnico, tal y como se puede comprobar
en la fiscalizaciéon de la gestién del arrendamiento de impuestos mediante la
inspeccién de los libros presentados ante los diputados del General de Aragdn y el

Maestre Racional de la Corte real?™.

20 La adopcién de determinadas herrramientas contables (especialmente la ‘partida doble’) se ha
convertido en un tema central para los economistas, que en ocasiones lleva a complicados debates
técnicos insuficientemente fructiferos para el historiador. Puede encontrarse un resumen en Juan J.
Lanero Fernandez, “Las relaciones causales reciprocas del binomio Partida Doble-desarrollo de
Occidente: la teneduria de libros de los mercaderes medievales”, Pecunia: revista de la Facultad de
Ciencias Fcondmicas y Empresariales, 10 (2010), pp. 265-297. Sobre la difusién de estos
conocimientos en los territorios hispanos medievales, véase: Betsabé Caunedo del Potro y Ricardo
Cordoba de la Llave, El arte del alguarismo. Un libro castellano de aritmética mercantil y de ensayo
de moneda del siglo XIV, Junta de Castilla y Ledn, Valladolid, 2000, y Betsabé Caunedo del Potro,
“La aritmética mercantil castellana y su contribucion a la historia del comercio medieval”,
Medievalismo, Revista de la Sociedad Espatiola de Estudios Medievales, 21 (2011), pp. 11-29.

211 Libros de la botiga de Ramoén de Casaldaguila citados en: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398
(1421), ff. 23-23v. Algunas de las ediciones de libros contables méas recientes: Angela Orlandi,
Mercanzie e denaro: la corrispondenza datiniana tra Valenza e Mallorca (1395-1398), Valencia, 2008;
Gemma Colesanti, Una mujer de negocios catalana en la Sicilia del siglo xv: Caterina Llull 1
Sabastida. Fstudio y edicion de su libro maestro, Barcelona, 2008; Betsabé Caunedo del Potro,
“Algunas consideraciones sobre los libros de cuentas. El «tratado» del licenciado Diego del Castillo”,
Historia. Instituciones. Documentos, 30 (2003), pp. 145-158; o Adela Fabregas Garcia, Un mercader
genovés en el Reino de Granada: el libro de cuentas de Agostino Spinola (1441-1447), Universidad
de Granada, Granada, 2002.

™ Entre los més interesantes estén los libros de la gestién de las primicias (ACA, MR, vols. 2521,
2525 y 2528), de la marca o quema (ibid. 2908 y 2958) y de la defensa de Cerdena (ibid., 2329).
ADPZ, Libros de cuentas del General del reino, 8 (1410-1418), 12 (1417-1418), 13 (1420-1421), 14
(1428-1429) y 758/5 (1430). Se conservan algunos libros de contabilidad de oficiales reales como el
merino de Zaragoza, el Baile General o algin cuadernillo del mayordomo de Zaragoza: Carmen
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Consecuentemente, no puede entenderse este control sobre los negocios sin una
intensa labor de oficina. Aunque en buena medida invisible, resulta fundamental el
trabajo de procuradores, aprendices y personal auxiliar (mozos), que, de un modo
u otro, asoma en la documentacion. Los jovenes durante su aprendizaje se
encargaban tradicionalmente de llevar las cuentas mas sencillas y la comunicacién.
Alli donde se ha conservado, la correspondencia enviada y recibida es extensisima
y algunos de los protagonistas advierten que durante el aprendizaje pasaban largas
temporadas copiando registros y escribiendo misivas, mucho antes de conocer la
calidad de las mercancias objeto de intercambio®™. Precisamente porque no se ha
conservado este tipo de documentaciéon, es poco lo que podemos saber sobre el
trabajo que habia detras de las operaciones de las grandes firmas zaragozanas de
esta época?™. Para acercarnos a las herramientas empleadas en el andlisis de
mercados, la estimacién de beneficios, el establecimiento de precios, el trato con la

Orcéstegui Gros y Esteban Sarasa Sanchez, “Miguel Palacin, Merino de Zaragoza en el Siglo XIV”,
Aragdn en la Edad Media, 1 (1977), pp. 51-132; de los mismos autores, “El Libro-Registro de Miguel
Royo, merino de Zaragoza en 1301. Una fuente para el estudio de la sociedad y economia zaragozanas
a comienzos del siglo XIV” Aragon en la Fdad Media, 4 (1981), pp. 87-156; Luis Blanco Domingo,
La fiscalidad regia: El Baile General de Aragon durante el reinado de Pedro IV el Ceremonioso
(1336-1387), Zaragoza, 2009; Blanca Ferrer Plou, Contribucion a la historia institucional de la
mayordomia municipal de Zaragoza (1373-1374), Zaragoza, 1979; y Mario Lafuente Gdémez, “La
hacienda municipal de Zaragoza en la segunda mitad del siglo XIV: operaciones financieras y
relaciones crediticias”, Pere Orti y Pere Verdés (coords.), EI sistema financer al final de I'Edat

Mitjana: instruments i métodes, Valencia [en prensa).

23 Los manuales sobre mercaduria insisten mucho en este tipo de conocimientos, fundamentales
para el ejercico de este arte: “mercante debbe essere buono scriptore, abachista et quaderniere, cioé
tenere et menare bene uno libro”, Ugo Tucci, «1l libro dell’arte di mercatura» de Benedetto Cotrugl,
Arsenale, Venecia, 1990, Libro III, cap. 3, p. 210. Ugo Tucci, “La formazione dell'uvomo d'affari”,
Franco Franceschini, Richard A. Goldthwaite y Christopher Reinhold Mueller, [/ Rinascimento
ftaliano e I'Furopa. 4. Commercio e cultura mercantile, Vicenza, 2007, pp. 481-498.

2™ Sobre la capacidad de la correspondencia interna de las companias para explicar lo que no se
contempla en los asientos de los libros mayores, véase Maria Viu Fandos, Los origenes de una gran
empresa, op. cit. Recientemente, esta autora (a quien agradezco que me permitiera consultar su
trabajo inédito) ha incidido en la organizacién del intercambio espitolar en las grandes firmas de
negocios de la Corona de Aragén con su comunicacién “Informacién y comunicacién en las redes
mercantiles del Mediterraneo bajomedieval. La correspondencia de Joan de Torralba (1430-1432)”
presentada al workshop ‘The agents of financial markets in Premodern Europe: social background,
strategies and goals’ celebrado en Barcelona en mayo de 2015. Hasta el momento, la Gnica compaiiia
hispana objeto de un estudio en este sentido ha sido la de Simén Ruiz: Hilario Casado Alonso, “Los
flujos de informacién en las redes comerciales castellanas de los siglos XV y XVI”, Investigaciones
de historia economica, 10 (2008), pp. 35-68.
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competencia, la planificacién a largo plazo y la proyeccién de expansién empresarial
deberemos conformarnos con los escasisimos ejemplos que para mas de cincuenta
anos en Zaragoza quedaron custodiados entre las hojas de los protocolos notariales
de Antén de Aldovera, pieza fundamental en la firma de Ramén de Casaldaguila™.

Uno de los ejemplos més interesantes para mostrar esto que decimos es una
carta a Juan de Mur escrita por uno de sus empleados en 1432, una vez fallecido
Casaldaguila, pero que, con absoluta certeza, es aplicable a los anos precedentes.
Antén Villar escribe al tesorero del General desde la localidad bajoaragonesa de
Fabara en enero de 1432 y gracias a los contratos registrados por Antén de
Aldovera es posible asomarse a los mecanismos internos de estas grandes firmas?™.
En ella, Villar dice creer que ha cumplido con el cometido que Juan de Mur le
encomendd cuando le nombré procurador suyo junto al notario Lop Carecho para
comprar los herederos del secretario Francisco de Arino su participacién en el
presente periodo de arrendamiento del General de Aragén®*”. Eso a pesar de los
inconvenientes que pasa a relatar: por un lado, el mal tiempo ha obligado a los
procuradores de Mur a treballar a pie porque el estado de los caminos no
recomendaba andar con animales, para desquiciamiento de Villar; por otro, /a
duenya, que suponemos es Ursula de Arifio, usufructuraria, senyora et poderosa
persona de los bienes de su difunto esposo, no parece dispuesta a facilitar la
transaccion. Efectivamente, en el interior del mismo libro de Antén de Aldovera
donde se localiza la misiva se conserva una nota firmada por Ursula de Arifio que
dice lo siguiente:

Alcayt [de Fabara], a mi m'a acorregut un dubte esta nit perque no us cureu de scriure
lla on ben fins que mon frare sia vengut. E lla vos parlarem dels afes tots ensems. E sia lo
Sprit Sant vuestra guarda.

Para llevar a cabo con éxito la operacion, Villar necesita de la colaboracion de
Antén de Aldovera, que debera hacerle llegar personalmente el documento por el
que Juan de Mur le otorgue poder para negociar hasta mil florines de oro, y sobre

2% Mario Infelise, “La circolazione dell'informazione commerciale”, I/ Rinascimento italiano e

I'Europa. 4. Commercio e cultura mercantile, pp. 499-522.

26 AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2399 (1432), suelto (19/I). No podemos descartar que Antén
tuviera relacién con Pere Villar, habitante en Zaragoza, que fue procurador de Ramoén de
Casalddguila a finales del Trescientos: AHPNZ, Domingo MARTIN DE AGUILON, 1829 (1398),
cuadernillo sin foliar (5/IV). Con certeza, fue sobrecollidor del General con Casalddguila en 1410:
ADPZ, ms. 8.

2" AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2399 (1432), £. 10 (29/1).
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el contenido de la procuracion, pide a su superior que contenga la clausula de poder
absolver a Ursula de Arifio y a sus hijos de cualquier deuda que tuvieran con éste
ultimo, incluyendo la mencién al General. Con esto, queda a la espera de la
confirmacion de Juan de Mur de que haya recibido su carta con las instrucciones y
expresa su deseo de haber cumplido con lo que de él se espera, en agradecimiento
a la confianza que el mercader ha depositado en él. Ya en postdata anade Antén
Villar una estratagema: que disimule Antéon de Aldovera de manera que los
potenciales vendedores no entiendan que la maniobra ha salido de su consejo?™.

Y en efecto, comprobamos que Juan de Mur siguié la recomendacién de su
representante desplazado al Baix Ebre porque contamos con la nota en la que pide
a Antén de Aldovera que haga hacer juramento a /a senyora et a su fillo afirmando
que ni ellos ni otra persona en su nombre ha vendido o transportado las
participaciones en la compania antes de la venta. Por el registro notarial sabemos
que Antén de Aldovera se desplazé hasta Maella donde se firmé finalmente la venta
el 3 de febrero, dando razén a Villar que calculaba que el precio se situaria un florin
por debajo de los 1.000%™.

Deberemos conformarnos con este fogonazo que por un momento alumbra la
comprensiéon del sistema de toma de decisiones dentro de las firmas y companias
mercantiles y financieras zaragozanas de comienzos del siglo XV. Este tipo de
noticias profundizan en algo conocido para los historiadores dedicados al analisis
del comercio y las empresas bajomedievales: la importancia concedida a la
informacion®'. Estar mejor informado y antes que la competencia era fundamental
para reducir los costes de transaccién y minimizar los riesgos®!. Si la elite financiera
y mercantil zaragozana se insertaba dentro de los grandes ciclos del comercio
internacional, es evidente que la complejidad de estos mercados exigia de ellos
conocimientos geograficos, legales, lingiiisticos, de monedas, medidas, cambios,

28 El albaran, que lo aducca; et si’l el demandan, diga que s’es obligado, mas que bien sera a tiempo

de averlo, mas de mi conssello nunca paresca.
2 Ibid., ff. 10-10v.

%0 Sobre el funcionamiento de una correspondencia especializada (‘/ettere de’ merchadantr’), véase:
Francesco Guidi Bruscoli, “Circolazione di notizie e andamento dei mercati nel basso medioevo”,
Isa Lori Sanfilippo y Antonio Rigon (coords.), Fama e publica vox nel Medioevo, Roma, 2011, pp.
119-148.

8L Douglass North, “Transaction Costs in History”, Journal of Furopean Economic History, 14

(1985), pp. 557-576, especialmente, pp. 564-565.
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tiempo de giros de dinero, etc., que recogen los manuales de mercaduria de la

época®®?,

Las sociedades de Beltran de Coscéd

Cuando se procedio a la lectura de las ultimas voluntades de Beltran de Coscé
en mayo de 1411, la firma contaba con un capital invertido conocido en tres
compaifiias mercantiles, que alcanzaba las 25.000 libras barcelonesas, ademas de

numerosas propiedades inmuebles, rentas y senorios.

Compaiias de Beltran de Cosc6 en 1404-1410

Compafifa de la tienda 21.000 Ibb
Compafifa de Bernat Ninot 2.000 Ibb
Compafiia de Nicolau de Biota 2.000 |Ibb

Peso real de Barcelona

La participacion simultanea en varias companias dentro del territorio del reino
de Aragén no parece ser un problema para los integrantes de la elite de negocios
de Zaragoza, como bien podria ejemplificar Beltran de Coscd, quien a diversidad
de actividades, aplicé diversidad de sociedades. El modelo explicativo lo tenemos
en la organizacion de las companias de Francesco di Marco Datini, segtn el sistema
dI aziende. Como tuvimos la ocasion de ver, el tamano de la sociedad de la tienda
de Coscod no puede compararse con el capital social conocido de otras companias
zaragozanas. Esas 21.000 libras barcelonesas se aproximan mas a las empresas del
pratense, que se encontraba entre las companias de tamano medio italianas®®. El
capital de sus sociedades en 1398 alcanzaba los 45.000 florines (aproximadamente
36.000 libras barcelonesas), repartidos de la siguiente manera: 5.500 (4.400 lbb)

22 F] mejor conocido es el de Francesco di Balducci Pegolotti, que trabajé en la compania Bardi,
pero hay muchos, entre ellos, de la Corona de Aragén: Francisco Sevillano Colom, “Un manual
mallorquin de mercaderia medieval”, Anuario de estudios medievales, 9 (1974-1979), pp. 517-530 y
Manuel Gual Camarena, E/ primer manual hispdnico de mercaderia (siglo XIV), Anejos del
“Anuario de Estudios Medievales”, Barcelona, 1981. Estos libros contenian los conocimientos
practicos imprescindibles para el desarrollo de este arte y también consejos de tipo moral y de
comportamiento.

23 Sobre el tamano de las compaiifas florentinas: R. A. Goldthwaite, The economy of Renaissance
Florence, pp. 78-79.
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eran el capital social y alrededor de 30.000 (24.000 lbb) formaban el sovraccorpo®™!.
Datini aportaba el 88% del capital de su conjunto de sociedades en 1398, lo que
explicaria la elevada cifra ofrecida por Beltran de Coscé para la compania de la
tienda si lo comparamos con su participacién en la companias de Ninot y Biota.

Beltran de Coscé amasé fortuna en Zaragoza

J_ Sello de la gracias a la explotacién del negocio panero. Todos
compaiifa de los grandes comerciantes de tejidos de Zaragoza

Beltran de Coscd  optre finales del siglo XIV y comienzos del XV se

. Fuente: ASP, servian de companias para financiar sus empresas

| Datini, 1116.249 / vy en 1380 ya se hace referencia a la tienda de
132304 traperia de mi companya cuando Gracia Martinez

de Barcelona cobra a Coscd descuenta la mitad
del alquiler del obrador (unas casas que son draperia) en la rua de San Jaime por
cualquier préstamo o deuda contraida en la tienda®’. Asi, la viuda del caballero
Juan de Martels era una de sus clientes e inversionistas, pues unos pocos anos mas

tarde confiaba al mercader el depdsito en su compania de la dote de dos pupilas®S.

La compania de la tienda y obrador de paneria de Beltran de Coscé tuvo una
larga vida. Con el paso de los afios, la sociedad fue cambiando de composiciéon de
capital y de socios, pero el cabeza de la misma y la sede social se mantuvieron
invariables.

Asi, a principios de 1390, la sociedad Cosco-Sasala-Savila se amplié a Coscod-
Sasala-Savila-Sancho. La inclusion de Domingo Sancho, ciudadano de Barcelona de
probable procedencia aragonesa, indica una apuesta en firme por aumentar la
presencia de la compania en la ciudad condal. Tanto Coscdé como Savila eran
ciudadanos de Zaragoza y queda por confirmar la identidad de en Pardo, que
presumiblemente se trataria del merino de la ciudad, Pardo Lacasta, coalbacea
testamentario del jurista Miguel de Capiella con Beltran de Coscé. En la sociedad,

Guerau Sasala, también ciudadano de Zaragoza, llevaba los libros de la compaiiia,

21 El capital disponible (entre lo aportado por los socios y por inversores) superaba los 132.000
florines (105.600 1bb), con un rendimiento medio anual del 20’33%, lo que superaria el provecho
obtenido por companfas de mayor tamaifio y trayectoria como la de los Peruzzi (16’18%) y los
Alberti (19°44%): F. Melis, Aspetti della vita economica, pp. 321-331. El éxito residia, en

consecuencia, en la propia organizacién empresarial.
5 AHPNZ, Gil de BORAU, 2064 (1380), ff. 31-31v (16/VII).
6 AHPNZ, Gil de BORAU, 2064 (1383), 2/XII.
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pero la fatalidad quiso que ese mismo verano quiza un episodio de peste acabara
con su vida.

Capital social de la compaiiia de la tienda de Beltrdn de Coscé en 1390

Beltrdn de Coscé Zaragoza 21.000 £ ben 287
Guerau Sasala Zaragoza 700-800 £ jgs
Jaume Savila Zaragoza 400 £ jgs

De la misma localidad natal de Beltran de Coscé (Tarrega) habia llegado a
Zaragoza el mercader Guerau Sasala®s. Este se convirtié en la mano derecha de
Cosco, dado que llevaba los libros de contabilidad de la compania, segiin refleja el
siguiente extracto de su testamento®’:

Item, faz compte que yo e en lo compto et raho de la companya del honrat en Bertran de
Cosco fins a la jornada de huey, relevat tot ¢o que yo haya pres por testar, que y haia, a ma bona
concienga, de DCC en DCCC llibres, ¢o es del compte de'n Pere Dauter et de'n Vingens Valls,
que y havia de pur cabal CCCCe llibres barceloneses, les quals a Deu et a ma conocengia, et
apar per menut per lo compte que yo ne lexat trop que’s havrie feyt en lo dit compte et raho fins
a la jornada que en Bertran de Cosco pres lo censal de la juderia per ma d'en Alatzar Golluff,
VII solidos per llibra, poc mes o meyns, segons se apar per lo dit compte.

Item, he mes en la dita companya, del compte veyll, de part cabal, CCXXX llibres jaqueses, et
aquestes CCXXX llibres hi havia ans que’s mesclasen ab la companya d'en Johan et d'en Pere
de Monros, et lo guany que Deus hi havra donat despuys, que no havem comptat.

Pide a sus herederos que calculen su participaciéon en la razén de la compania,
que él estima en unas 700 u 800 libras barcelonesas. Y pasa a detallar sus
estimaciones. En primer lugar, en el ajuste de cuentas que se llevo a cabo con Pere
Dauder y Viceng Valls, le corresponderian 400 libras barcelonesas, segiin consta per
menut del registro que él elabor6 hasta el dia en que Coscéd se hizo con un censal
de la juderia. Pere Dauder podria ser el mismo mercader valenciano que por las
mismas fechas aparece relacionado con el comercio de tejidos y con importantes

27 Cifra de 1404 proporcionada en el testamento de Beltran de Coscéd: E. Mainé, Ciudadanos

honrados de Zaragoza, pp. 197-209.

28 Sasala actud como testigo ya en 1377 en la renovacién del alquiler del obrador de draperia en
San Jaime junto al bajador de pafios Miguel de Larraz: AHPNZ, Gil BORAO, 2063 (1377), ff. 43-
43v (10/X1I).

% BC, Pergamino 497 (26/VIII/1390).
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intereses en Aragén®”. Sobre Valls no podemos ofrecer una identificacién. La
participacion de Sasala en los beneficios de esta sociedad con los valencianos se
regia por la proporcién de 7 sueldos por libra, es decir, un 35% de su inversion.

En segundo lugar, de lo que Sasala denomina part cabal (capital invertido en
la compania), posee 230 libras jaquesas especificadas en el ‘conto viejo’, es decir,
antes de que este capital de la compania se uniera a la compania de Joan y Pere
de Muntrés. A partir de ese momento, el mercader desconoce el montante exacto
de los beneficios, aunque se muestra seguro de su existencia. Esto podria indicar
que Sasala tenia una participacién en la sociedad de Coscoé con Dauder y Valls a
modo de compensacién por su trabajo para la compania y esas 400 libras podrian
ser su sueldo, invertido por los socios, que lo acogen dentro de la sociedad para
incrementar su productividad; o bien, dada su larga colaboracién con Beltran de
Cosco, que actuase como socio gestor, donde su trabajo era contabilizado como

20 En 1399, Pere Dauder habia constituido una compania mercantil con el sedero Pere Dartés. La
compania, que tenia un capital inicial de 157 libras, se creaba con el objetivo especifico de vender
los productos en Zaragoza. Seria precisamente Dauder, quien invertia 46 libras, el que se encargase
de los traslados: Archivo del Reino de Valencia, p. 1445, 1399, septiembre, 1. Cit. J. Luis Luz
Company, “Familias judias-familias conversas: Aproximacién a los nedfitos valencianos del siglo
XIV?, Espacio, tiempo y forma. Serie III, Historia medieval, 6 (1993), pp. 409-424, especialmente,
p- 416. Su supuesto origen judio podia estar en la razén de la familiaridad con los artesanos de esta
minoria en Zaragoza: en 1400 se compromete a pagar a Abraham Pati, trapero de Zaragoza, 220
sueldos en un plazo maximo de 2 meses: Juan Blasco de Azuara (1398), f. 340. Cit. Blasco, “Los
judios de Zaragoza y el comercio de panos”, p. 237, nota 37. Al final de sus dias, Dauder habia
confeccionado un complejo entramado mercantil que comprendia sedes en Barcelona y Valencia,
donde tenfa una gran casa en la que se incluian varias botigas destinadas a la venta al publica (/a
botiga menor del dit alberch, on se fahie la venderia), la que hacia las veces de almacén y la que
contenia el escritorio: E. Cruselles, Los comerciantes valencianos, pp. 102-103 y 105-106. Ademas
de los contactos con los manufactureros judios, en la documentacion zaragozana encontramos que
vende lana de Torralba de los Sisones a la firma de Casaldaguila en 1407: AHPNZ, Juan de
CAPIELLA, 4203 (1407), ff. 192-192v (14/IX). Dauder habfa adquirido con Antén Cabrero,
habitante en Valencia, una deuda de 35 florines por feria de Darocha y en Zaragoza ambos recibieron
sentencia arbitral en septiembre de 1407 de Pardo Lacasta, merino de la ciudad, y del mercader
Juan Sénchez de Calatayud: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407), f. 184v (7/IX) y 188v
(12/1X). El mismo dfa, Dauder hizo intimacién a la esposa de Mosé Agezez, judio sedero habitante
en Zaragoza, de que debian entregarle los 300 sueldos que ambos reconocieron deberle (por carta en
ebraico) a Galcerdn Esperandeu, a quien Dauder habfa hecho donacién de la deuda: 7bid., f. 190.
Aprovechando su estancia en Zaragoza, Joan Dauder firmé una constitucién de compariia con el
valenciano Manuel de Valterra, con un capital de 200 florines de oro: AHPNZ, Juan de CAPIELLA,
4203 (1407), ff. 106-106v. Tanto Joan como Pere realizan varios negocios en la capital aragonesa,
entre otras personas, con Joan Palom, mercader y ciudadano de Barcelona: ibid., f. 190v.
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capital aportado a la compaiia y asi su contribucién en liquido fuera menor a la de
los socios capitalistas. Lo que esta claro es que la compania del obrador de paneria
de Beltran de Cosco en Zaragoza estaba consiguiendo atraer la atenciéon de capital
de primer nivel. Los Muntrés son ciudadanos de Barcelona, propietarios de naves
y muy vinculados con la administracién de uno de los grandes puertos de la Corona,
que recibiran con el tiempo importantes responsabilidades de la monarquia®*.

Tras recapitular la cuantia total de sus inversiones en las companias de Cosco,
Guerau Sasala aclara lo que la firma debe entregar a sus herederos por su
contribucién en el capital social de la misma y por el salario de su trabajo, que
estima en unas nada desdenables 500 libras barcelonesas®?. En conjunto, los
herederos de Guerau Sasala podrian disponer de méas de 1.200 libras en la compania
de Beltran de Coscé. Del dinero invertido y de su salario, no obstante, Sasala
descuenta de 500 a 600 libras barcelonesas que debe a la compania desde que trabaja
para ésta?.

En el apartado de las cuentas pendientes, Sasala reconoce deber personalmente
a Cosco, segiin dice que consta en su propio libro, la resta de las ferias de Huesca
y diversas cantidades que le prestd, por un valor aproximado de 900 florines de oro,
pero por contra, el patron le debe desde el mes de marzo, como se puede comprobar
en los libros de ambos, 800 florines, y por ultimo, Sasala debe 500 florines en nombre

! Habia un barco suyo en Sicilia en 1399-1400: Claude Carrére, Barcelone: centre économique, p.
634, nota 2 y p. 644. Pere de Muntrés aparece como armador de barcos en 1421, cuando cuenta con
un depdsito en comanda de su suegra en sus viajes a Rodas y también como propietario en 1431: J.
M Madurell y A. Garcia, Comandas comerciales barcelonesas, doc. 203, p. 328 y Claude Carrere,
Barcelone: centre économique, p. 56, nota 2 y p. 213. Estaban integrados en el Consulado del Mar
desde 1402: p. 124 p. 50, nota 2 y p. 59, nota 2 (en 1404 acompaia al cénsul del Mar como
consejero), p. 60, nota 1 (continda en sus labores en el Consulado del Mar en 1405), pp. 67-69 (Pere
Muntrés comanda un escuadrén de naves barcelonesas en 1431). Joan de Muntrés es el encargado
de examinar las cuentas y libros de la claveria de Guillem de Gualbes en 1431, y es nombrado cénsul
en Alejandria en 1438: Claude Carrere, Barcelone: centre économique, p. 56, nota 4 y p. 125.

22 Jtem, fa¢ compte que’n son deguts per la dita compania, es a saber, per avantage et salari del
temps que yo he servit a la dita companya, de aqui en D llibres barceloneses, poch mes o meyns.
Axi que serie, per tot, M CC llibras, et lo guanyable que feyt se sera dels CCXXX llibres jaqueses,
dels quals abat que por muntar ¢o que yo he pres dins lo dit temps de D fins en DC llibres jaqueses,
axi que per restar que he en la dita companya, poch mes o meyns, que’n ties a ma part d’aqui a en
DC?

2 Fs mayordomo de la cofradia de Santa Eulalia en 1385 y ciudadano en 1387: E. Mainé,
Prosopografias y genealogias, ficha 161.
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de Cosco a Juan de Muntrés, per lo feyt de Tortos. De estas clausulas se deduce
que la compania de Beltran de Cosco operaba en las ferias de Huesca, dedicadas,
segin J. Angel Sesma, al intercambio de pafios de Catalufia y especias por parte
de mercaderes catalanes con quienes alli acudian. Los Muntrés, por su parte,
embarcarian las mercancias de Coscé hacia los mercados del Mediterraneo,
probablemente al Levante, segtin las noticias que recoge Claude Carrere sobre las
actividades de estos ciudadanos de Barcelona.

Si la unién con los Muntrés y los ciudadanos de Tortosa representaban la
vertiente del comercio de larga distancia en el Mediterraneo, a partir de 1390, la
compania de Cosco gira también hacia el norte de Europa a través de los Pirineos.
Quiza el fallecimiento de Guerau Sasala fue la causa de que Beltran de Coscé se
apoyase en el bearnés Arnalt de Araus. Asi, con motivo de la coronacién de Martin
I, vemos al patrén de la compania afanandose en conseguir panos de Bruselas para
vender en su tienda de Zaragoza.

Ademas de los socios foraneos, en 1390 la compania contaba con el mercader
Jaime Savila, ciudadano de Zaragoza. Tras mas de 12 anos, Savila recuperd en 1402
la inversion de 400 libras jaquesas que tenia depositadas desde entonces en la
compaiia de su socio (/as quales vos yo havia meso en la razon et companya vuestra
et mia), segun consta en un albaran escrito del puno y letra de Beltran de Coscé y
certificado con las senas de la compania®®. Savila cobré las ganancias, aunque no
se especifica en el documento a cuanto podian ascender, si bien los rendimientos
medios anuales de las companias mercantiles hispanas de esta época han sido
establecidos entre el 15 y el 20% . En consecuencia, los beneficios de las 400 libras

2 Ademés de dos particulares (na Joana y el vicario de San Jaime) que tienen albaranes de mano
de Sasala y Coscé por valor de 150 libras.

% AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), sf, 13/VI. En este mismo momento, Savila
reconoce la propiedad de Coscé sobre unas casas, que dice fueron adquiridas con dineros de Cosco.
Podria tratarse del lugar donde residiera Savila mientras tuvo vinculaciéon con la compania. Hay
que destacar que en el momento en que Savila finaliza su participacion en la compania de Beltran
de Coscé, tras mas de una década, es ya ciudadano de Zaragoza, aunque su apellido apunte hacia
un origen catalan, muy probablemente préximo al drea de atraccién de Coscéd. Su viuda cobra en
1406 del mercader Berenguer Carreres, ciudadano de Barcelona y socio del barcelonés Jaime Draper,
36 florines de oro por el alquiler de la botiga de olio de las casas de la parroquia de Santa Cruz por
el periodo de dos afios que finalizard el 1 de enero de 1407: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203
(1406), f. 221v (24/VII).

26 Segtin los calculos de C. Carrére, las compaiias catalanas ganarian entre el 10 y el 15% y J.
Angel Sesma estima por encima del 16% los beneficios de la compaiia Torralba: Claude Carrére,
Barcelone: centre économique, pp. 172-173 y J. Angel Sesma Muifioz, “Relaciones comerciales
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jaquesas invertidas por Jaume Savila en la compania de Beltran de Coscd podrian
estar en un promedio de 70 libras anuales, que durante doce anos le habrian
reportado 840 libras jaquesas de beneficios. Esta cifra seguramente se queda corta,
dado el extraordinario éxito que Beltran de Coscé cosechod precisamente en los afios
de transicién hacia el Cuatrocientos.

Y mientras la sociedad con Jaime Savila se liquida, el mercader Nicolau de
Biota, ciudadano de Zaragoza, acude en 1402 a Tortosa como representante de
Beltran de Cosco para recibir en su nombre el estado de la administracién de la
sociedad de Joan Baile y del difunto Guillem Macip, mercaderes y ciudadanos de

Tortosa, en la que desconocemos las caracteristicas de la participacién de Coscd®".

Segun avanzé el Cuatrocientos, los negocios de Beltran de Coscé no hicieron
sino cosechar éxitos, tal y como ponen de manifiesto las continuas rectificaciones
de sus ultimas voluntades en esos anos. La tienda de Barcelona que estaba
regentada por Nicolau Coscé y Domingo Sancho atendia los pedidos que provenian
directamente de la familia real, pero que eran centralizados desde Zaragoza, que no
perdi6 la preeminencia frente a la filial de la ciudad condal®*®. Ademés, al menos
desde 1407, la inversiéon en las companias de Bernat Ninot y Nicolau de Biota
completaron las actividades de tienda.

directas”, p. 318. Estas cifras son ampliamente superadas por los célculos de Enrique Cruselles para
Valencia (que van del 17% al 28’5 y 38% en algunos casos), que se asemejan a los de Betsabé
Caunedo para los mercaderes burgaleses dedicados a la exportacién de lana castellana (20-25%): E.
Cruselles, Los mercaderes de Valencia, pp. 141-142, nota 94, y B. Caunedo, “Companias mercantiles
castellanas”, pp. 52-53.

7 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f. (11/VI). Guillem Macip se contaba entre
los consejeros y prohombres de la ciudad en 1373: Flocel Sabaté Curull, "Sobre tenir lo Studi de
Lleyda en Tortosa', Acta historica et archacologica mediaevalia, 23-24 (2002-2003), pp. 381-414,
especialmente, p. 412.

28 El primogénito de Martin I hace encargos a Flandes a través de Domingo Sancho, que espera la

confirmacion desde la capital aragonesa de que se ha recibido el pago para proceder a hacer entrega
de la mercancia: Reg. 2252, f. 47v (28/11/1409). Publ. Daniel Girona Llagostera, ltinerari del rei en
Marti (1403-1410), Anuari. Institut d'Estudis Catalans, 5 (1913/14), pp. 515-656, especialmente, p.
638. Aunque su nombre y apellido apuntan hacia un origen aragonés de este ciudadano de Barcelona,
yva en 1359, un mercader de Barcelona llamado Domingo Sancho restituye el capital con su beneficio
al mercader Bernat Fontanella de un viaje que Sancho hizo con Bernat Desoler a Cerdena: J. M
Madurell y A. Garcia, Comandas comerciales barcelonesas, doc. 111, p. 244. Jaime Coscé se encarga
de pagar 200 florines de oro a Pere Fontes, mercader de Tortosa, en nombre de Nicolau Cosco,
regente de la tienda de Barcelona, en cumplimiento de una letra de cambio girada por Jaime Beltran
en Barcelona: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4500 (1409), s.f. (29/11I).
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En el verano de 1410, Arnalt de Araus y Jaime y Nicolau Coscé reconocen que

deben entregar 40.000 florines de oro a Beltran de Cosc6*”

. Tras esto, Domingo
Sancho recibe del cabeza de la compania el visto bueno por sus gestiones en la
compania de mercaduria y del General®*” y Coscd, Araus y Jaime Cosco liberan
ante Domingo Sancho y Gil de Soduarz al escudero Simén de Biota de cualquier
obligacion con ellos hasta el momento®'. Acto seguido, el escudero hace lo mismo
con el obrador y factores de Coscé®”. Esta documentaciéon presumiblemente estuvo
generada por la tltima puesta al dia de las cuentas de las companias de Cosco antes

de su fallecimiento, un ano después.

Tras la desaparicion del patron, en 1411, la gestion de la firma y, por tanto, de
la compaifiia, pasara a estar encabezada por Angelina Sesvalls. La viuda de Cosco
elabor6 en 1414 un albaran a favor de sus principales colaboradores, esto es, Arnalt
de Araus, y los gestores de sus tiendas en Zaragoza y Barcelona, por valor de 10.500
florines de oro®®. El pago, segin especifica Sesvalls, se realiz6 mediante la cesién de
las deudas que varios individuos tenian con el obrador y parece ser la manera que
tuvieron Araus y Jaime y Nicolau Coscé de pagar los 40.000 florines de oro
pertenecientes a Beltran de Cosco antes mencionados.

29 AHPZ, P2081/8 (28/V1/1410). AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4502 (1414), ff. 91v-94
(23/11).
0 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4501 (1410), ff. 215-215v.

391 Simén de Biota es escudero de casa del noble Pedro Jiménez de Urrea como consta en una carta
de procuracién escrita en Epila el 30 de agosto de 1409 por dicho noble en la que otorga poderes
para que los procuradores (Biota y otro escudero) puedan en su nombre prestar homenaje y jurar
que pagara a Beltran de Coscé antes de septiembre los 522 florines de oro de Aragdn restantes de
una comanda por un total de 1.000 testificada el 9 de mayo del mismo ano: AHPNZ, Pascual
ALEGRE DUESO, 4500 (1409), suelto.

32 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4501 (1410), ff. 246v-247 (21/VIII). Este es el tltimo de los
asuntos tratados ante notario ese dia: primero, Beltran de Coscé habia procedido a vender las ‘casas
de los mercaderes’ a Jaime por 11.000 sueldos jaqueses, que dice a continuaciéon haber recibido de
su empleado, luego nombro procurador a Nicolau Cosco, ciudadano de Barcelona, para que atendiera
sus intereses, y por tltimo, mandé cancelar una carta de comanda (2.000 florines) del obispo de
Valencia.

3 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4502 (1414), ff. 91v-94 (23/11).
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Deudas con el obrador de Beltran de Coscé

Antdn de Luna 1.500 Ibj 3°4

Ramdn de Mur 798 Ib 9 sj 10 dj
Juan de Moncayo 902 Ib 15sj 10 dj
Beltrdn de Coscé 8171b 16 sj 9 dj 3°5
Luis y Beltrdn de Coscé 113 |b 306

TOTAL 4.1311b 8 sj 5 dj

Reparto de participaciones de la compaiifa de la tienda en el testamento de
Beltran de Coscé (ca. 1410)

Jaime Coscd, regente de la tienda de Zaragoza 430 Ibb *
Nicolau Coscd, regente de la tienda de Barcelona 440 Ibb *
Miguel Folquet, mercader de Tarrega y hermano de Beltran 1.000 |bb
TOTAL 1.870 Ibb

* = conversion a razén de 11 sueldos por florin

Es muy posible que la cantidad que Araus y los Coscé reconocieron
publicamente deber a Beltran de Coscé el 16 de agosto de 1410 (documento que no
se ha conservado) estén préximos a ser un saldo de la compaiiia de la firma en
aquel momento, puesto que la cifra resultante de la conversion de florines de oro a
libras barcelonesas se acerca a las 21.000 libras barcelonesas de capital de Beltran
de Cosco en la compania de la tienda que los socios calcularon en 1404. Y dado que
los deseos de éste eran que las inversiones no se retirasen de las companias,
posiblemente en 1410 se liquidé un ejercicio con el ajuste de cuentas y el capital
volviera a la sociedad, de manera que los colaboradores de Beltran de Coscd
reconocian asi que éste les habia confiado 40.000 florines de oro para su
administracion en comin. No obstante, a pesar de que tenemos noticias de la
dedicaciéon de la segunda generacion de Coscé en Zaragoza a los negocios

394 Son 3.000 florines de oro, que la viuda se cobra en forma de un capellet con piedras preciosas que
el noble dejé en prenda.

305 Se corresponden con 409 1b 9 dj del ejercicio anterior (conto viello) y 408 1b 16 sj 3 dj del ejercicio

actual (conto nuevo).

36 Son 225 florines de oro que fueron pagados a Pelegrin de Jasa, el jurista Juan de Funes y el
notario Juan Lépez del Frago por sus treballos. Esta cantidad se entrega a Angelina por deseo de
sus hijos Luis y Beltran.
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mercantiles, por el momento no podemos asegurar cudl fue el destino del capital de
la compania después de fallecida Angelina Sesvalls, que quedd encargada de cuidar
de los negocios y de la familia, pues su testamento no se ha conservado.

Ramoén de Casaldaguila y el control de las

finanzas aragonesas

Ramoén de Casaldaguila llegd a Zaragoza desde Barcelona, donde su padre fue
miembro del Consell de Cent, él mismo alcanzo la ciudadania y su suegro era un
ciudadano con inversiones mercantiles*’”. Su familia procedia de Manresa, donde
supieron mantener sus contactos una vez instalados en Barcelona®®.
Previsiblemente, Ramén de Casaldaguila tenia una compania personal para
gestionar la tienda que abrié en Zaragoza tras las huellas de su padre, mientras su
hermano Pere, también ciudadano de Barcelona, tenia mucho éxito en el entorno
cortesano. Con certeza sabemos que cred una compania para hacerse cargo de la
operacién del quitament de la Comunidad de aldeas de Calatayud y que cada
arrendamiento de las Generalidades que asumio estaba financiado por una sociedad
por participaciones, asi que no parece arriesgado asumir que otros negocios
financieros y mercantiles siguieran el mismo procedimiento.

Ademas, en torno a Ramén de Casaldaguila encontramos a importantes
empresarios como Juan Fexas y Juan de Mur, que muy posiblemente eran sus socios
en companias diferentes, aunque no se ha conservado contrato alguno que lo
corrobore, ni tampoco el testamento del mercader?”. Esto nos lleva a pensar en el
equivalente medieval a un sistema de holding *°. La definicién que ofrecen J. F.

307 Su primera esposa fue Eulalia de Voltres, hija de Pere de Voltres, ciudadano de Barcelona que
confiaba en 1331 a Pere Oliver cierta cantidad de mercancias invertidas con las suyas en un viaje a
Cerdena y que en 1374 lo encontramos de nuevo depositando 1.000 libras barcelonesas en otro viaje,
esta vez a Sicilia, de los mercaderes Guillem de Cabanyelles y Jaume Sellerer: J. M Madurell y A.
Garcia, Comandas comerciales, doc. 84, p. 215 y doc. 137, pp. 263-264.

3% Uno de estos contactos eran los Amargds. Jaume Amargos, que tenfa intereses en Aragén, donde
adquirié varios censales del General en 1400, mantuvo durante afos una importante compania de
paneria en Cataluna: N. Coll, “Companias mercantiles barcelonesas”, pp. 37-43.

39 Fexas tenfa sus negocios y no quiso comprometerse en exclusiva con la compania Torralba en
1425 cuando ésta se constituy6: J. Angel Sesma Mufioz, “La participacién aragonesa en la
economia”, op. cit.

310 Tras la Peste, el aglomerado de sociedades (partnership agglomerate) aportaba flexibilidad a la

estructura empresarial de las fragiles companias bajomedievales y permitia no apostar el crecimiento
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Padget y P. D. McLean se adapta a lo observado en los protocolos del notario de
casa de Ramén de Casaldaguila en Zaragoza. Del estudio de estos libros se
desprende que los negocios registrados por Antén de Aldovera se refieren (casi)
exclusivamente a Casaldaguila y su entorno, pues las conexiones (personas, lugares,
asuntos), aunque dificiles de establecer en algunos casos porque no se han
conservado los protocolos completos, siempre apuntan en esta direcciéon. Asi, la
explicacién mas satisfactoria para estos cabos sueltos entre las actividades de
Casaldaguila, Juan de Tolosa, Juan de Mur, Juan Fexas o Joan Tegell es un sistema
de companias donde un socio principal (o un nimero reducido de socios) procede a
firmar un grupo de contratos de sociedad legalmente independientes con regentes
en diferentes lugares y/o negocios. Algo asi como una estructura de propiedad que

forma una red en estrella®'!.

Ramoén de Casaldaguila cuenta con varios empleados que figuran como testigos
en sus documentos y otros que se definen como gente de su casa, como Juan de
Tolosa, que aparece mencionado como ‘mercadero de casa . Entre la némina de
mercaderes que durante los mas de 30 afios que Ramén de Casaldaguila centra sus
negocios en Zaragoza trabaja a sus ordenes destacan Pere Godens, Juan Fexas,
Joan Tegell y Juan de Mur. A la sombra de su empresa, muchos prosperaron y
acabaron encabezando sus propias empresas mercantiles. Fexas, que luego formara
junto a Juan de Manariello la sucursal aragonesa de la compania Torralba, fue
nombrado heredero universal por Juan de Tolosa, mientras Joan Tegell, mercadero
e factor de la botiga de panyos de Casaldaguila en Zaragoza, se establecié por su
cuenta (sin desvincularse de Casaldaguila) con Tolosa para gestionar en sociedad
una botiga de draperia*'3. Juan de Mur, por su parte, era hijo del escudero Alfonso

a la ampliacién de capital, como ocurri6é con las fallidas sipercompanias: R. A. Goldthwaite, The

economy of Renaissance Florence, pp. 70-72.
311 J, F. Padgett y P. D. McLean, “Organizational Invention”, op. cit.

312 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1415), f. 2v y AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398, ff.
20v-21, respectivamente. Es importante resaltar, una vez mas, la identificacion de la familia y asi
la parentela, con las actividades mercantiles y la empresa, de manera que la expresion “de casa’ no
solo se emplea para las personas, sino también para referirse a ciertos libros de contos de Ramoén de

Casaldaguila y ciertos contratos de censos de treudos hechos por la casa del dito don Ramon:
AHPNZ, Ant6n de ALDOVERA, 2398 (1431), ff. 115-115v (26/X).

313 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1415), ff. 20v-21. Joan Tegell sucedié en su puesto a
Antoni Belmont, que en 1406 aparecia como fazedor de la tienda: AHPNZ, Antén de ALDOVERA,
2398 (1415), f. 6v (29/VII). En esas fechas, Tegell mantiene negocios con Jaime Casafranca,
mayordomo de la ciudad en el afio anterior, que se habia dedicado con su hermano al negocio de las
pieles, cueros y demés mercancias: ibid., f. 31v (6/1II).

195



SANDRA DE LA TORRE GONZALO

de Mur, collidor del General por Casalddguila en Tarazona®", y es quien parece
heredar el control de la firma al asumir la tutela de la herencia de los hijos del
segundo matrimonio del patréon tras su fallecimiento como ejecutor de sus iltimas
voluntades. Algunos, como Guallart de Bayona, desempenan varios cometidos
intimamente relacionados®'®. En 1420, Bayona recibe la aprobacién de Casaldaguila
por sus trabajos de administraciéon y representaciéon como collidor del General en
Calatayud, pero también en lo concerniente al quitament de la Comunidad de
aldeas de Calatayud?®'.

Ademas de los factores y regidores de la tienda, en los ultimos anos de andadura
de la firma Casaldaguila, Joan Tegell parece asumir las tareas de administrador de
los negocios del mercader, que se aparta progresivamente de la primera fila para
dedicarse a sus asuntos particulares, como ya hiciera Beltran de Coscé. Incluso
vende sus participaciones en el arriendo del General y va delegando en Juan de
Mur, que estd en pleno ascenso. Por un lado, tiene cerca a la familia (Juan de
Casaldéguila, hijo natural de su hermano Pere), que forman la gente de su casa,
pero, por el otro, opta por escoger entre personas ajenas para la gestion de sus
sociedades. Esto no quiere decir que se tratase de perfectos desconocidos ni que no
fueran parientes de socios, ya que el medieval era un mundo pequeno, pero no es
un sistema familiar el que rige la estructura empresarial de la firma Casaldaguila®”.

El mayor de los negocios al que hizo frente fue el arrendamiento del derecho
del General o Generalidades del reino de Aragdén, un impuesto aduanero que
gravaba el trafico comercial y que toda mercancia debia abonar (una sola vez) al
entrar y salir de sus territorios. Nadie estaba exento de su pago, de manera que

314 No s6lo los encargados de los puestos aduaneros entran en contacto con la firma, sino que
Casaldaguila parece colocar a sus hombres de confianza y a mercaderes a su cargo en estos puestos.
En 1426 los mercaderes de la firma Juan Fexas y Miguel Homedes son nombrados collidores del
General: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1426), ff. 1-1v.

315 Una vez fallecido Ramén de Casaldiguila, Bayona constituye por su cuenta en 1430 una
‘compaiia de draperia’ con el pafiero Guillem de Agreda, ciudadano de Calatayud: AHPNZ, Antén
DE ALDOVERA, 2398 (1430), ff. 56v-57. Cancela el documento en diciembre de 1432 su heredero,
Bartolomé Avinién, tras el reciente fallecimiento de Bayona.

316 AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1420), f. 30v (4/XII). En 1415 ya lo habia nombrado
Casaldaguila comisario por los jurados de Zaragoza para recibir los treudos del Puente de Piedra:
AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398, f. 4.

317 Esta eleccidn de colaboradores recuerda las pautas seguidas por Francesco Datini afios antes:
Giampiero Nigro, “Francesco e la compagnia Datini”, op. cit.
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incluso el rey debia abonarlo®®. Muy vinculado a la apariciéon de instituciones
propias del reino, su organizacién y administracion correspondia a los diputados
aragoneses, que eran los tnicos que contaban con potestad para disponer de las
cantidades recaudadas y que se encargaban de la fiscalizacion de la gestion del
mayor impuesto del reino (los encargados eran los contadores elegidos entre los
diputados) *. En poco tiempo, los diputados descubrieron las ventajas que el
arrendamiento de la percepciéon de las Generalidades podia ofrecer y asi, en los
primeros momentos, el periodo de concesion se fue ampliando progresivamente al
mismo tiempo que el impuesto deja de ser esporadico y por tiempo limitado para
generalizarse y pasar de estar establecido tinicamente por las Cortes a recibir esta
atribucién la Diputacion de Aragdén®®. Sus representantes, que eran los responsables
de administrar la hacienda aragonesa, cederan la gestién de las entradas y salidas
de numerario al arrendador de los derechos del General: satisfaccion de las
pensiones de censales, salarios de los oficiales, diputados y otros, gastos de justicia
y administraciéon, mantimiento de las vias de comercio y donativos (prestamos)
concedidos al rey por las Cortes.

No conocemos la identidad de los primeros socios de Casaldaguila (1404-1420),
pero con certeza la gestion del arrendamiento funcionaba mediante la féormula de
la compania, ya que asi habia sido hasta ese momento. Y aunque la primera
mencion al sistema de porcioneros en las reuniones de Cortes no se produce hasta
1423, el sistema se habia empleado, al menos, desde finales del siglo XIV. En esta
sociedad de participacion, el arrendador era el mayor capitalista y también
adoptaba el papel de administrador frente a los diputados del reino, avalado por
sus socios y fiadores*.

Los arrendadores asumian la doble responsabilidad de responder de sus actos
ante los diputados y ante los inversores de la compaiia que les respaldaba. Asi lo
demuestran dos acuerdos estipulados en octubre de 1420 entre los dos arrendadores

316 Esto ya fue explicado por J. Angel Sesma en su tesis doctoral: La Diputacion del Reino de Aragén
en la época de Fernando II: (1479-1516), Zaragoza, 1977. Véase también del mismo autor “Las
Generalidades del Reino de Aragén: su organizaciéon a mediados del siglo XV”, Anuario de historia
del derecho espartiol, 46 (1976), pp. 393-468.

319 José Angel Sesma Muiioz, “Instituciones Parlamentarias del Reino de Aragén en el transito a la
Edad Moderna”, Aragon en la Edad Media, 4 (1981), pp. 221-234 y “Fiscalidad de Estado y comercio

exterior”; op. cit.
320 El primero fue el mercader barcelonés Ramén de Margens, en 1372.

821 Sobre la definicién juridica del administrador, véase: J. A. Sesma, “Las Generalidades del reino”,
pp- 109-111.

197



SANDRA DE LA TORRE GONZALO

de las Generalidades: Jordi de Camprodén y Ramén de Casaldaguila®?. Comienza
exponiendo Camprodén que en el memorial de los gastos del arriendo del General
consta que él habia adelantado 700 florines de oro (450 y 250 florines de oro,
especifica) para pagar a diversas personas por utilidat de la dita arrendacion. Esta
cantidad le fue reembolsada por Casaldiguila en calidad de administrador del
arriendo, de manera que Camprodoén ofrece a éste que se los cobre de /as companyas
de la dita arrendacion, ya que entiende que este movimiento debera ser admitido
(admesos en compto) en el examen de cuentas ante la compania y los diputados
aragoneses. En caso contrario, Camprodén se compromete a pagarlo de su bolsillo.
Entre los trabajos de los arrendadores para la compania sujetos a revisiéon también
se cuenta un pago (dita plana) hecho a Nicolau Benedit por valor de 3.000 sueldos
jaqueses. En este caso, de no ser admitido en las cuentas, Casaldiguila y

Camprodén se repartiran a medias el gasto®*.

Para hacer funcionar la maquinaria recaudadora, necesitaban una estructura
firme. No habia una intervencién de los diputados (al menos, no formalmente) y
los arrendadores elegian a sus colaboradores entre gente de su entera confianza,
especialmente para los cargos de mayor responsabilidad, como los puestos de las
aduanas que acogian un mayor trafico comercial (puertos fluviales del Ebro,
ferias)®?!. Durante afios, Alfonso de Mur, padre del escudero y mercader Juan de
Mur, trabajé como sobrecollidor para Ramén de Casaldaguila®®. Destacados
mercaderes ocuparon también el puesto de collidor del General, como Juan Fexas
y Miguel Homedes en 142926, El procedimiento del nombramiento de estos oficios
se ha conservado en un documento que parece manuscrito por los propios
arrendadores (Ramoén de Casaldaguila y Juan de Mur) con fecha de abril de 1428,
en el que falta la identidad del recipiente y la ratificacion del sello de los

322 AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1420), ff. 7-7v (26/X).

323 Ibid., ff. 7v-8 (30/X).

3% Es muy interesante el hermoso volumen que recoge los ajustes de cuentas ofrecidos por los
collidores'y sobrecollidores a Ramén de Casaldaguila en los ejercicios de 1410-1414, con Juan Fexas,
Juan Talayero, Antén Villar (sustituido por Pere Vilar en 1411), Alfonso de Mur: ADPZ, ms. 8.

Puede compararse con los datos ofrecidos para mediados de siglo por J. A. Sesma, “Las
Generalidades del reino”, pp. 135-155.

3% Ramon de Casaldaguila reconoce haber errado en la revision de las cuentas ofrecidas por Alfonso
de Mur: AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1421), ff. 18v-19. Sobre la figura del sobrecollidor,
véase: J. A. Sesma, “Las Generalidades del reino”, pp. 111-113.

320 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1429), ff. 1-1v.

198



Capitulo 2. La organizacién del negocio

otorgantes®?’. Los collidores estaban supervisados ante los sobrecollidores, obligados
a aconsejarles sobre cualquier duda que surgiera en el ejercicio de su labor?*. Estos
profesionales llevaban un libro de su collida, de manera que todo albaran quedaba
asentado para evitar asi cualquier irregularidad en el cobro (ni prendedes donos,
sobornaciones), ya que los registros serian periédicamente registrados®®. Una de las
funciones principales de estos expertos era evitar el fraude al General (que
repercutia en los rendimientos que los miembros de la compania del arriendo
recibirfan de sus inversiones), al que el modelo de nombramiento de col/idor dedica
un parrafo sobre el procedimiento a seguir: aprehension de los bienes, informe a los
superiores y accién judicial®®.

Ademas de los collidores y sobrecollidores, que eran personas de confianza del
arrendador, el General contaba con un amplio personal desplegado por los puntos
neuralgicos del comercio aragonés y que iban, de guardas a abogados®*'. Este

21 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 5195 (1431), suelto. Probablemente sirvié de modelo a Antén
de Aldovera para que su oficina expidiera cuantas copias fueran necesarias. Véase la definicién de
la labor de los collidores en: J. A. Sesma, “Las Generalidades del reino”, pp. 113-115.

328 El nombre del collidor en el modelo de nombramiento va precedido de la férmula confiando

plenerament de la fe, industria, suficiencia, lealdat e buena dilligencia de vos: AHPNZ, Antén de
ALDOVERA, 5195 (1431), suelto.

32 Ramoén de Torrellas era el tesorero del General en 1396, que recibié 1.238 sueldos jaqueses del
sobrecollidor Francisco Porta, habitante en Zaragoza. Era la cantidad que afirmaban los contadores
que restaba de pagar de la colecta de 6 semanas por el finamiento de vuestro conto: AHPNZ, Juan
RARO, 3768 (1396), f. 200 (30/VIII). Por las mismas fechas, con el ciudadano Arnalt Noguer,
arrendador de las Generalidades, trabajé durante 4 afios desde el 3 de julio de 1399 como collidor e
sobrecollidor general Pedro Tudela, vecino de Zaragoza: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203 (1407),
ff. 109-112 (10/VI). Muerto Tudela, en 1407, Noguer se da por contento de su gestion de muytas e
diversas quantias de dineros e florines e otras monedas, e otras cosas de los gollidores e guardas del
dito General e de otras personas por las cuentas de la recepcion, collida, data e expensa e
ministracion presentadas por Juan de Tudela, vecino de Pradilla y tutor de los hijos de Pedro.

30 Sobre el fraude, el contrato de arriendo redactado en las Cortes Generales de 1375-1376 estipula
que todos aquellos que entren o saquen mercancias del reino sin satisfacer el impuesto, seran
encorridos en pena de perder todos los panyos et mercaderias e otras en que el dito frau o fraudes
feytos o cometidos seran. De manera que las mercancias objeto de la confiscacion de dividiran en 4
partes entre el sefior, el acusador, el arrendador y los jueces. ACRA IV, p. 100. Se permite que el
infractor pueda ser perseguido en su persona y bienes: ibid., pp. 100-101.

331 J. Angel Sesma Muiioz, “Aduanas y peajes aragoneses con Castilla y Navarra”, Primeras jornadas
sobre Borja y la raya occidental de Aragon, Zaragoza, 1992, pp. 27-44. Comparecen un representante
de la villa de Alcaiiiz y el guarda (sobreguarda del General) Antén Jimeno sobre un estatuto nuevo
donde se establecen armas vedadas, que lleva el dicho guarda por privilegio o concesién real y otros
pretenden llevarlas también. Todas las partes acuerdan que el guarda no pueda llevar armas
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personal de campo estaba completado por el de oficina, indispensable para el buen
funcionamiento de una compaifia del tamano de la del arriendo del General. La
compaiia liderada por Casaldaguila se servia de diferentes figuras, como Guallart
de Bayona, procurador y collidor del General en Calatayud nombrado por
Casaldéguila, quien ademas en 1420 recibe la aprobacién de éste tultimo por haber
recebido, regido et administrado por el et en su nombre muchas cuantias, no solo
del General, sino también de la Comunidad de aldeas por el quitamiento®:. El
mismo Bayona, notario y ciudadano de Zaragoza, era en 1415 comisario por los
jurados de Zaragoza para recibir los treudos del Puente de Piedra por voluntad de
Casaldaguila 3.

Cuadro de precios de los arriendos del General por Ramén de Casaldiguila

FECHA ARRENDADOR PRECIO
(libras jaquesas)

1404-1413 Ramdn de Casaldaguila -
14141420 Ramdn de Casaldaguila 35.000 / 35.600334
1420-1423 Ramdn de Casaldaguila 41.000 [ 22.050 335

Jordi de Camproddn

1423-1428 Ramén de Casalddguila 336
Jordi de Camproddn

1428-1433 Ramdn de Casaldaguila

Juan de Mur
1436-1443 Juan de Mur 30.000
-1446 Juan de Mur 34.000

Pere Vedrier

prohibidas ni de dia ni de noche salvo en el ejercicio de su oficio: don Ramon, la villa de Alcanyiz,

por bien de paz et de concordia ha feyto cierto estatuto et ordinacion vedando las armas, informan
a Ramoén de Casalddguila. AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1415), ff. 4-4v (19/VIII).

32 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1420), f. 30v (4/XII).
33 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1415), f. 4.

334 Renueva el arrendamiento las Generalidades por siete anios més a cambio de 35.000 libras durante
los tres primeros afios y 35.600 libras los restantes.

3% Hasta el 31 de diciembre de 1421 (17 meses) se cobraban las tasas con aumento y desde enero de
1422 hasta el 31 de julio de 1423 (19 meses) volvia a regir el arancel antiguo. Para el primer periodo,
se pagaron 41.000 libras anuales y para los 19 restantes, 22.050: J. Angel Sesma Muifioz, “Trayectoria
econ6émica de la hacienda del reino”, p. 182.

336 Segtin estima J. Angel Sesma, no superarian las 20.000 libras: ibid.
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Como tultimo aspecto de este gran negocio, vamos a profundizar en el complejo
entramado de inversores que respaldaba el compromiso adquirido por el arrendador
ante los diputados del reino, para lo que nos serviremos de los arrendamientos
asumidos por Ramén de Casaldaguila en 1423, 1426 y 1428.

Tras casi veinte anos en solitario, por primera vez aparece un socio al lado de
Ramoén de Casaldéaguila en 1423: Jordi de Camprodén, ademas como administrador
en nombre del mercader. Al parecer, en este periodo de arriendo de las
Generalidades, Casaldaguila ha abandonado la primera linea en el sector financiero
a nivel del conjunto del reino de Aragon, para quedar como arrendador principal®.
El mercader Pere Puellar, ciudadano de Barcelona, recibe el encargo de Ramén de
Casaldaguila de cobrar en su nombre a Jordi y Guillem de Camprodén, Bernat
Ninot y Joan Riera su parte correspondiente (no se especifica) al precio de la venta
del arriendo de las Generalidades®®.

En cuanto a una posible reconstruccion del capital invertido y la distribucion
del riesgo, ademas de estos socios capitalistas, Casaldaguila decidi6 dividir el precio
del arrendamiento (alrededor de 20.000 libras jaquesas) en dos partes iguales. Una
de las mitades se la reservd, probablemente para acoger a los mercaderes arriba
mencionados, y la otra la ofreci6 a inversores que adquirieron las 14 participaciones
en las que se subdividieron las 10.000 libras que dejé Casaldaguila®*®. Entre los
compradores de estas participaciones se contaba Guillem Claver, escudero de
Alcaniiz y esposo de Catalina Nogués, cuyo procurador encargado de regir y
administrar sus bienes fue Joan Tegell, el lugarteniente de Ramoén de
340

Casaldaguila®®. Claver, de hecho, ya participé en la sociedad que se formd para

financiar el regreso de Martin I a Aragén tras la muerte de Juan I.

37 Lamentablemente, no se han conservado los libros de los arrendamientos de 1423 y 1426,
probablemente debido a las reclamaciones que se efectuaron tras el fallecimiento de Casaldiguila,
hecho que los situaria en una ubicacién diferente a la del resto de libros que fueron rescatados de la
destruccion del edificio de la Diputacién del reino durante el sitio a la ciudad de Zaragoza a

comienzos del siglo XIX.

3% AHPNZ, Antén DE ALDOVERA, 2398 (1423), ff. 8-8v.

39 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2399 (1432), cuadernillo suelto.

310 Hija de Arnalt Nogués, tanto ella como su hermana Isabel (mayor de 20 y menor de 25) tenfan
como procurador a Joan Tegell, que habia administrado bienes suyos desde 1415 hasta 1423, tras lo

cual, Tomas Ram, Bartolomé de Ainsa, Bernat Giner, Paricio Barbastro y otros parientes,

examinadas las cuentas ofrecidas por el mercader, proceden a liberarle de cualquier responsabilidad:
AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1426), s.f. (18/X).
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Gracias a la reclamacion que Guillem Claver y Maria Sanz, esposa de Juan Ruiz
de Moros, escudero de Hijar, e hija y heredera de Bartolomé Sanz, vecino de
Alcaniz, hicieron en 1432 a Jaime de Casaldaguila como heredero de su padre
contamos con una interesantisima informacion sobre los participes y las cuotas de
participacion®*?!. Guillem Claver y Maria Sanz, por un lado, en calidad de
pargioneros, y Jaime de Casaldaguila, por el otro, en calidad de arrendador,
acudieron a la mediacion de unos arbitros para dirimir sobre la perdua que se
demandava por el dito Jayme de Casaldaguyla (...) en la arrendagion feyta del
General de Aragon, fruytos, rendas et emolumentos de aquel en 1423. Tanto Claver
como Sanz afirmaba poseer una participacién en ese ejercicio y ademas haber feyto
fianceria o obligacion a Casaldaguila, principal arrendador. Por su parte, el hijo de
Casaldaguila se defendia diciendo que la compania habia cosechado pérdidas.

Tal y como aseguraba el heredero de Ramén de Casaldiguila en 1432,
examinadas las cuentas por los arbitros, éstos observaron las pérdidas y, ante la
incapacidad de las partes para ponerse de acuerdo con anterioridad, procedieron a
suplir las pérdidas de 1423 con las ganancias que habia ofrecido 1426 (compensagion
del guany sobredito con la dita perdua)*?. De las compensaciones establecidas en
la sentencia, deducimos que las mermas del primer ejercicio reclamado fueron de
120 libras por participacién, de manera que las pérdidas totales supusieron un
16’8% del capital invertido.

Entre las razones de esta catastrofe, podemos aventurar que se traté del
enfrentamiento con Castilla. Sin duda, tenia que ser un hecho puntual, pues los
ejercicios anteriores habian ofrecido un saldo positivo en todos los casos (como
puede observarse en la tabla a continuaciéon) y los mismos inversionistas
mantuvieron su capital en la compania en el siguiente ejercicio, suponemos que a

la espera de mejores resultados.

Eso si, la estrategia en el arrendamiento de 1426 cambid frente al precedente.
Casaldaguila y Camprodén optaron por hacer 60 participaciones, de manera que
los riesgos se distribuyeron en mayor medida. Maria Sanz, que poseia una
participaciéon en 1423, pasé a tener media en la siguiente. Ramoén de Casaldaguila

34 Firman compromiso el 18 de marzo y ambos recibieron sentencia el 23 de junio: AHPNZ, Antén
de ALDOVERA, 2399 (1432), f. 43. Las enmiendas (de 7 de agosto) a la sentencia arbitral dictada
por los juristas Ramén de Castillon y Alfonso de Mur ofrecen méas detalles sobre los tltimos
arriendos. Una de las informaciones tiene que ver con el resultado econémico de los mismos.

32 Una vez finalizado el periodo de vigencia del arriendo, de éste devino muy grant et excesiva
perdua, en palabras de los arbitros.
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se reservd 7 de estas participaciones y ofrecié a otros inversores asociarse con él.
Asi, el jurista Martin Cabrero, escudero de Zaragoza, tenia media participacién de
esas siete que fueron reconocidas por Casaldaguila a Pedro Ram, Roger de Santapau

y Salvador de Espana?®.

Balance de los arrendamientos del General (1416-1421)34

EJERCICIO 1416-1417 1417-1418 1419-20 1420-1421

libras jaquesas +13.134 +5.032 +5.948 +10.272

Sobre los resultados, se afirma en la sentencia que en el segundo arriendo, se
dizia aver guanyado muyto, frente al anterior, en la qual constava nosotros, arbitros
sobreditos, aversi perdido grandament. En base a esto, los juristas habian
condenado en junio a Guillem Claver a entregar a Jaime de Casaldaguila 120 libras
por la part toquant a el en la dita arrendag¢ion de la perdua, sin tener en cuenta las
ganancias del segundo arriendo, que resulté positivo (exactamente 1.000 sueldos
por parte). Dentro de los seis meses que los arbitros se concedieron para corregir

33 Las quales (las partes en el arriendo) fueron reconoxidas por el dito don Ramon al honorable don
Pero Ram, Roger de Santapau et Salvador d’Espanya, tal y como se comprobd de mano del dito
don Pero Ram en su libro y por la sentencia arbitral dictada el 14 de marzo del mismo 1432 entre
Jaime de Casaldaguila y Pero Ram. Cobra de los ejecutores de Casalddguila 500 sueldos jaqueses
por las ganancias de media parte que tenia en las 7 partes del arriendo hecho a Casaldaguila en
1426. Se calcularon las ganancias segunt que fue contado a los otros partoneros que en la dita
arrendacion havieron part.: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2399 (1432), ff. 41v-42. Tomés Ram,
hijo de Pedro Ram, ciudadano de Daroca, realizé en 1431 una serie de reclamaciones a Jaime de
Casaldaguila sobre algunas partes que por titol de donacion et en otra manera de los bienes, en
especial de las partes que por el dito don Ramon fueron reconoxidas et asignadas al dito don Pero
Ram en el tiempo que vivia en el arriendo de las Generalidades que fueron hechas por Casaldaguila
en 1423 y 1426: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1431), f. 108v (18/X). Los drbitros Ramén
de Castillén y Alfonso de Mur, juristas, no lograron poner solucién a la controversia entre los dos
herederos y el litigio se alargd hasta comienzos de 1432: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2399
(1432), ff. 18-19 (13/II). En este caso es Fernando Ram, escudero habitante en Alcaiiiz, quien actia
como heredero universal de los bienes de su padre, Toméas Ram, contra Jaime, como donatario de
los dreytos que el dito su padre havia en las arrendaciones que el dito su padre fizo del General de
Aragon en et sobre la perdua |e guany/ feyta en dos arrendaciones del dito General: AHPNZ, Antén
de ALDOVERA, 2399 (1432), ff. 52-52v (27/III). Los litigantes nombran procurador a Carlos de
Luna, hermano de Alfonso y jurista y escudero habitante en Zaragoza, “contra los fillos” de
Casalddguila u otros herederos: ibid., ff. 53-55 (27/11I). En esta ocasién, el denunciante nos aclara
que Tomés Ram tenia participacién, pero ademas fue fianza y principal pagador en otras partes que

sus companyeros et partoneros tenian en el arriendo.

34 3 Angel Sesma Mufioz, “Trayectoria econémica de la hacienda del reino”, p. 182, nota. 27.
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su resoluciéon redujeron a 50 libras jaquesas la cuantia que Claver debia entregar a
Casaldéaguila para cubrir las pérdidas de la compania, una vez descontadas las
ganancias en el segundo arriendo, de lo que no se habia mostrado prueba antes de
que se dictara la sentencia de junio®®. Maria Sanz, por su parte, poseia media parte
en el arriendo de 1426, de manera que exigia explicaciones al heredero de
Casaldéguila a este respecto (dever seyer respondido a ella por respecto del guayn).
Se mostraron a los arbitros los contratos de los arriendos y de las divisiones de la
partes entre los participantes, fueron examinados los libros y ajustes de cuentas,
incluso se llevo copia del proceso ante los diputados del reino sobre la pérdida. Aun
asi, Maria Sanz fue condenada a pagar a Jaime de Casaldaguila 95 libras jaquesas‘.

A partir de estos datos, calculamos que los beneficios globales fueron del 15%
del capital total. La impresiéon de que la pérdida del primer ejercicio fue mucho
mayor se explica porque el capital perdido fue grande, ya que fueron 120 libras por
participacion. Sin embargo, la ganancia también fue considerable, pero esta
apreciacion se ve alterada porque al existir mas partes el capital se repartié mas,
de manera que las cifras de pérdidas y ganancias de los arrendamientos de 1423 y
1426 estan sobre el 15% del total, a pesar de la diferencia en el montante.

Este ultimo periodo de arriendo planted problemas a los administradores de la
compania, ya que los tres anos acordados fueron interrumpidos en las Cortes de
Teruel el 13 de marzo de 1428 %', Jordi de Camprodén fue sustituido por Juan de
Mur como principal arrendador de las Generalidades al lado de Casaldaguila. En
este nuevo arriendo, cuya validez (6 anos) duplica la duracién de los anteriores,
Juan de Mur aparece en igualdad de condiciones con Casaldaguila, ya que ambos
deciden repartirse los gastos del arrendamiento y los resultados: /os proveytos et
salarios de las administraciones assi del General como de la dita arrendacion et del
regno*®. El ntimero de participaciones vuelve a ser sesenta, pero en esta ocasion

5 Atendido que es dubdo si el dito mossen Guyllem Claver ha part alguna en la arrendagion

segunda, de la qual se demanda guanyo, e si part hi avia le avriamos a diminuir la quanta en la
qual yes condempnado.

36 Los arbitros absuelven a Casaldiguila de toda obligacién y ordenan que hagan lo mismo Claver
y Sanz, a cambio de que éste responda con sus bienes a toda reclamacién interpuesta contra ellos
por las gestiones de su difunto padre. Esta sentencia no afectara al resto de pargoneros implicados
en los arrendamientos de las generalidades.

37 Por lo que durd solamente un ano, 7 meses y 23 dias desde el 1 de agosto de 1426: AHPNZ,
Antén de ALDOVERA, 2399 (1432), ff. 18-19 (13/1I).

318 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2399 (1432), ff. 117-119v. De todo ello hicieron escritura publica
(que no se conserva) en Zaragoza el 20 de septiembre de 1428.
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Casaldaguila y Mur deciden reservarse 12, con un valor aproximado de 4.800 libras
jaquesas. Asi, cada participacion estaria en 400 libras y el precio total del arriendo
en 24.000 libras.

Sin embargo, este sera el ultimo arriendo que negociara el de Manresa, pues
tras una presencia ininterrumpida al frente de la hacienda del reino durante mas
de 25 anos fallecerd antes de acabar 1428. A pesar de las reclamaciones judiciales a
las que hemos visto que tuvo que hacer frente, Jaime de Casaldaguila, estudiante
de derecho canénico, emprendié en 1431 (siendo mayor de 20 y menor de 25 anos)
su participaciéon activa en el arrendamiento de las Generalidades®”?. Para ello,
otorgd poderes a Juan de Mur, a su madre, Violante Satorre (segunda esposa de
Ramén de Casaldaguila) y al mercader Antén de Cubels con el objeto que se
dedicaran especialmente a atender todo lo concerniente a este asunto concreto®’. A
continuacion, nombré procuradores a lo que parece serian los gestores encargados
de llevar a la practica lo aconsejado por los recién mencionados: Antén de Cubels,
Jaime de Castro, Martin de Alfajarin, Juan de Viana y Martin de Peralta.

Cuadro de traspasos de participaciones del General

FECHA VENDEDOR (ES) PARTICIPACION  COMPRADOR (ES) PRECIO TOTAL
(fo/sj)
1420 Juan de Moncayo 6 partes Bernat Jou
Berenguer Carreres
1423 Ramdn de Casaldaguila Jordi Camprodén

Guillem Camproddn
Bernat Ninot

Joan Riera
1426 Nicolau Benedit
1428 Juan Ferndndez de Hijar 6 partes Juan de Mur 3.000 fo
Jaime de Casaldaguila 6 partes Juan de Mur 48.000 sj
Francisco de Arifio 6 partes Juan de Mur 999 fo
Francisco Zarzuela 6 partes Juan de Mur 3.300 fo
Juan de Bardaji Juan de Mur 3.000 fo

El escudero Juan de Mur, sucesor de Ramoén de Casaldaguila en el arriendo de

las Generalidades, acapar6é durante este tiempo participaciones segin vio la

39 Absolucién de Jaime Casaldiguila a Juan Mur sobre sus gestiones como ejecutor de su padre,
Ramén de Casalddguila: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1431), ff. 115-115v. Entendemos
que alcanz6 el derecho a exigir cuentas como mayor de veinte afnos.

%0 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1431), f. 114 y f. 114v (26/X).
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oportunidad. En 1431, compré las 6 partes de Juan Fernandez de Hijar por 3.000
florines de oro y Jaime de Casaldaguila le vendié las 6 partes de su padre en el
arriendo del General por 48.000 sueldos jaqueses (6 de 12 partes que los
arrendadores se dividen de las 60)*!'. Al ano siguiente, nombr6 procuradores para
comprar a la mujer e hijos del secretario Francisco de Arino las 6 partes que éste
tenia en el General por un precio que no excediera los 1.000 florines de oro. El 3 de
febrero de 1432, efectivamente, el hijo y esposa de Arino vendieron en Maella a los
procuradores de Mur por un precio inferior a 1.000 florines (exactamente 999
florines de oro, a razén de 10 sueldos 4 dineros jaqueses por florin) las 6 partes
compradas por éste en Teruel*2. El 8 de julio, Mur se hizo con otras 6 partes del
Justicia de Aragoén, Francisco Zarzuela, consejero del rey, quien, deseoso de vender,
pero sin compradores a la vista, las traspasé por 3.300 florines de oro**. Finalmente,
el caballero Juan de Bardaji, hijo y heredero universal de Berenguer de Bardaji,
vendié a Juan de Mur qualesquier partes que al dito su padre, por scripto o de

paraula, fuessen asignadas et atorgadas por 3.000 florines de oro*?. De esta manera,

$1 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1431), f. 66 (5/VII) y ff. 117-119v (26/X). A Jaime se le
hace necesario vender sus participaciones a Juan Mur porque no encuentra otro comprador y éste,
de benignidat et por contemplacion suya, preferio de dar al joven 48.000 sueldos jaqueses. El pago
se acuerda hacer de la siguiente manera: 15.000 sueldos en moneda contante, ademés se hara cargo
de pagar a Miguel del Hospital y Juan Gilbert los 24.000 sueldos que Casalddguila les debia por
contrato de 25 de julio de 1428 (18.000 sueldos porque 6.000 debia pagarlos Mur por Casaldaguila
seglin contrato de 20 de septiembre del mismo afio), y 15.000 sueldos pagados a Violante Satorre
por los 1.500 florines de oro que Casaldaguila reconoci6 tener en comanda de micer Juan Genovés
y que éste vendi6 a Violante el 3 de noviembre de 1427. En la practica, los 15.000 sueldos jaqueses
en metalico los pagarda Juan de Mur a través de un censal que ha comprado al joven Casaldaguila
sobre el General de 1.000 sueldos jaqueses anuales hasta saldar la deuda, algo que se producira el
22 de noviembre de 1434, una vez ha fallecido Jaime: ibid., ff. 119v y 120 (26/X). Presumiblemente,
Violante Satorre y sus hijos necesitaban en ese momento convertir en liquido sus inversiones. La
relaciéon de Ramoén de Casaldaguila con la hacienda aragonesa acabd con la confiscacion de algunos
de sus bienes por parte de los diputados de los diputados del reino, como demuestra el salario
satisfecho a un notario precisamente en 1432 por los 88 dias que por orden de los diputados del
reino anduvo en Barcelona, Agramunt, Cervera, la baronia de Pons y otros lugares del principado,
faziendo entantar la dita baronia e algunos actos tocantes la exsecucion de la casa et bienes de
Casaldédguila por el deudo del regno: AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2399 (1432), f. 133 (14/VIII).

2 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2399 (1432), f. 10. Pagados el 17 de febrero.
53 Ihid., ff. 105-106.

1 Ibid., ff. 130-131 (12/VIII). Ni se especifica en la venta, ni conocemos por otras fuentes cudl serfa
la participacion de Bardaji en el arrendamiento de 1428, ya que su testamento, que podria servir de
ayuda, fue redactado en 1422: Guillermo Tomés Faci, “Berenguer de Bardaji”, op. cit.
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si todas estas participaciones permanecieron en las manos del escudero mercader®™,
acumuld las 12 partes de los arrendadores (con un valor aproximado de 96.000
sueldos jaqueses), y casi la mitad de las 48 partes ofrecidas a los pargoneros (22
partes), con un valor de mercado de alrededor de 10.300 florines de oro.

3 Latienda

Pasamos ahora a ocuparnos del centro neuralgico de los grandes negocios en la
Zaragoza del cambio de siglo: la tienda. Es la sede juridica y fisica de las companias,
el lugar de trabajo, archivo y centro contable, de atenciéon a los clientes, depdsito
de mercancias, centro de redes mercantiles de la firma y nicleo simbdlico y
emblematico de la firma. De hecho, tener tienda o botiga abierta parece el signo
inequivoco de la actividad mercantil, tal y como dan a entender las ordenanzas
municipales de la capital de Aragdn:

Item, como por las ditas ordinaciones franqueza no se pueda dar sino a personas que todo
el anyo, o la mayor partida de aquel, sean en la ciudat residentes, pareceria que en aquestas no
fuesen compresos los mercaderes que han domicilios et casas en diversas ciudades e villas de la
senyoria del senyor rey. Mas que todo mercader que tendra botigua o casa en la ciudat, facient
en aquella continua mercaderia por sus factores, e contribuyent en las cargas de la ciudat, le
puede seyer dada la dita franqueza e letra testimonial, no obstantes las ditas ordinaciones 5.

Incluso los grandes mercaderes que habian alcanzado las cotas maéas altas de
éxito econdémico y social, que tenian su lugar de trabajo fuera de la tienda, en su
palacio, en ella tenian el lugar donde se producia la distribucién al detalle de las
mercancias que habian adquirido en los centros de producciéon y en los circuitos
comerciales de gran recorrido. En este punto, no difieren tanto el gran mercader
con el pequeno comerciante, pero segin avanza el siglo XV la documentacion
notarial zaragozana diferencia los grandes mercaderes de los botigueros de éxito®”.

35 No constan reventas de Mur de estas partes a otros inversores, aunque éstas pudieron escriturarse

ante el notario de los compradores.
6 OrZ, p. 116.

$7 Juan Donsancho y Beltran de Coscé comenzaron sus actividades en la ciudad como draperos,
pero segin ampliaron sus actividades, pasaron a identificarse como mercaderes en las actas
notariales. Sin embargo, el sustantivo botiguero, empleado a finales del siglo XIV para referirse
Unicamente a los regentes de las grandes tiendas, extendié su uso para acoger a comerciantes de
notable éxito como Pere Vedrier, arrendador de las Generalidades con Juan de Mur en 1436 y que
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Como vimos, las companias se preocupan de hacerse con un lugar para
desarrollar sus actividades. En muchos casos, es la primera noticia documental que
tenemos de los recién llegados a la ciudad. De hecho, hay ocasiones en que la botiga
y la firma se identifican de tal modo que se confunden. Muchas de las menciones a
la botiga no hacen referencia a un espacio fisico, sino a la razén de la firma o de la
compania, como ocurre con el obrador de pafneria de Beltran de Cosco. Asi, cuando
Guerau Sasala se refiere en su testamento a los 250 sueldos de pensién por un censal
que los de Fuentes de Ebro pagan a Beltran de Coscd, lo hace de la siguiente
manera: los de Fonts, que son CCL solidos jaqueses censales, son de la tenda o de
la companya®®. Es mas, la tienda puede muy bien definir al conjunto de la firma,
como ocurre en el caso de la botiga del barcelonés Antoni Rubio. En los protocolos
notariales aparecen documentos bajo las rubricas “De la botiga de'n Antoni de
Rubis” o “De la botiga del Ruvio” para identificar los instrumentos que tienen que
ver con los negocios de los colaboradores de este ciudadano de Barcelona®®.

La mayor parte de las grandes companias que operan en Aragdén tienen un
punto permanente de venta abierto en Zaragoza. Muchas surgen de la iniciativa de
ciudadanos barceloneses y, de hecho, no es extrano encontrar firmas que cuentan
con tiendas en Barcelona y Zaragoza. Antes de saber dénde se alojan, sabemos
donde tienen el centro de sus actividades profesionales.

mantendra la identificacién de botiguer tras obtener la ciudadania de Zaragoza: J. Angel Sesma
Munoz, “Trayectoria de la hacienda del reino” y S. Lozano, Las elites en la ciudad de Zaragoza,
especialmente, ficha n® 915, pp. 1903-1904.

338 Guerau Sasala en su testamento, en referencia a la compania de Beltran de Coscé: BC, Pergamino
497 (26/VII1/1390).

39 De hecho, la primera de las ribricas se refiere a una compra de unas casas en Calatayud, en San
Pedro de los Francos, en la que en ningin momento se hace alusién a Antoni Rubio, sino que
Unicamente aparece Monserrat Avinyd, mercader de Cervera: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4203
(1407), f. 46v. En el otro caso, Andreu Cirera, mercader y botiguero habitante en Zaragoza, aparece
identificado como procurador de Berenguer de Cardona, mercader de Lérida, recibe una carta de
comanda: ibid., f. 223v (15/X).
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Distribucién de las parroquias de Zaragoza
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La parroquia zaragozana de San Pedro concentraba un buen niimero de botigas
dedicadas al sector textil. Pero Sijena tiene la suya alli en 1372, como también
Ramon de Casaldaguila, que adquirié un gran inmueble en la misma parroquia que
la compaiia Despuig-Merles-Casaldaguila habia elegido treinta anos antes®®. Este
pequeno distrito contenia el peso real y la sede social de la cofradia de mercaderes
de la ciudad en la continuacion de la carrera de San Gil, centro comercial de la

capital aragonesa?®.

Para arrendar o adquirir estos espacios los mercaderes tienen que acudir a los
miembros del patriciado zaragozano (notarios, escuderos), propietarios mayoritarios
de este tipo de inmuebles®”. Por inmuebles bien situados el precio puede elevarse a
causa de la intervencion de intermediarios, como demuestra el alquiler pagado por
Francesc Serra, factor de la botiga de Berenguer de Azlor, en 1430 que abonaba al
heredero de Sancho Cosida 50 florines de oro anuales por unas casas en la parroquia
de San Pedro rodeadas por carreras publicas y junto a las casas que fueron del
difunto Ramén de Casaldaguila®®. La viuda de este ultimo, Violante Satorre, cobré
al ano siguiente al heredero de Cosida la renta de unas casas et botigas con senas

muy similares a la anterior, que era de 600 sueldos jaqueses®*.

Como parece deducirse de las afrontaciones de la botiga arrendada por
Berenguer de Azlor, Ramén de Casaldaguila tenia unas casas con botigas junto a
su residencia en la parroquia de San Pedro, y también era el caso de Beltran de
Coscod y presumiblemente el de Juan Donsancho, que tenian sus obradores de
365

paneria en la parroquia de San Jaime**. En todo caso, las tiendas son un espacio

%0 AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE LA PEIRA, 74 (1372), ff. 21-22 (16/1II).

361 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4501 (1410), ff. 245v-246v (21/VII). En esa calle tenia
Vidal de la Caballeria la botiga que cedié a sus socios para la explotacién de su negocio en 1417:
AHPNZ, Juan de SABINAN, 3042 (1417), ff. 162-163.

32 F. Mainé, Cludadanos honrados de Zaragoza, op. cit. Véase el anélisis del alquiler de las tiendas
en Florencia de Armando Sapori en Studi di storia economica, 111, p. 79 y ss.

%3 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1430), f. 32 (30/VT).
31 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1431), f. 61v.

3% Las casas conocidas como el obrador de la draperia (cuyo recuerdo todavia se conservaba en
1438) estaban junto a las casas mayores de Juan Donsancho en la parroquia de San Jaime: AHPNZ,
Alfonso MARTINEZ, 1939 (1438), ff. 27-17v (22/1). Cit. S. Lozano, Las elites en la ciudad de
Zaragoza, op. cit. Al otro lado estaban las casas de Beltran de Urrea y al otro la calle. No parece
arriesgado afirmar que la costumbre zaragozana era que la tienda y la residencia de sus
administradores estuvieran, si no en la misma construcciéon, muy cerca, como demuestra el ejemplo
siguiente: en 1402, Antén de Casafranca, mercader vecino de Zaragoza, ofrece como forma de pago
de 1.100 sueldos jaqueses a su acreedora que ésta pueda coger cualquier tejido que desee de la tienda
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abierto a la ciudad. Pueden variar en dimensién y estar formadas por varias
estancias, pero no es frecuente que estas caracteristicas aparezcan detalladas en la
documentacion notarial. Por esta razén, vamos a servirnos de la descripcién de la
tienda que en 1402 arriendan Blanca de Almazan y Pere Canyot, desvinculado
ahora de Despuig y de la mercaderia. El matrimonio solicita permiso a los
propietarios para realizar obras en la tienda ubicada en la parroquia de Santa Cruz
(ubicada entre San Pedro y San Jaime), junto a las casas de Garcia Sietfuentes y
con salida a la calle®®. La entrada de la tienda de las casas, mensurado del portal
de la dita tienda entro a segundo pilar, tiene de largo 4 codos de la medida de los
panos en la ciudad y de ancho, 4 codos y octava®’. Toda la tienda de largo, contado
del portal a la pared del final de la tienda frente al pilar, 9 codos y tercia. De ancho,
desde la pared frente al portal, 4 codos, y de aquél hasta el segundo pilar, donde se
tomo la primera medida, 3 codos y tercia. De ancho, al/ cabo de la pared frontera
del portal, 4 codos y cuarta. La cambra de la tienda devant de las finestras tiene
de ancho 2 codos y 3 cuartas, y de largo, 4 codos y tercia. La propietaria de las
casas colindantes (y que les arrienda estas) da permiso para que ellos pudiesen tirar

los encerramientos que los conyuges pagan a treudo de las menoretas.

Es evidente que las tiendas sufren adaptaciones a los usos particulares. La mas

significativa es la realizada por Jaime Coscé en las mismas fechas®®.

Concretamente, se trata de lo que se denomina una ‘entrada de casas’ bajo la torre

de las casas que yo habito en la parroquia de San Gil: AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402),
ff. 103v-104. También era éste el caso de Pere Sijena ya en 1372 y Juan de Niubd en 1430 tenia
botiga en su casa, como explica en su testamento: AHPNZ, Juan de SABINAN, 3043 (1430), ff.
87v-92 (11/XI).

36 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), sf, 21/1.

37 P. Lara sefiala que un codo o vara medirfa 768’95 milimetros, la tercia o pie, 256’316 y la cuarta

o palmo, 192,237 milimetros: Pablo Lara Izquierdo, Sistema aragonés de pesos y medidas: la
metrologia historica aragonesa y sus relaciones con la castellana, Zaragoza, 1984, p. 160.

368 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4497 (1402), s.f. (8/X). Escasos dias antes, el 27 de
septiembre, se firmé un contrato practicamente idéntico con Arnalt de Araus sobre un paso dius de
la torre mia con tres arcos y su luna durante 6 anos por 60 sueldos jaqueses anuales. Incluso se le
ponen las mismas condiciones: que no haga humo ninguno (de lenya ni de palla), pero los
propietarios se comprometen a cerrar la luna de manera que no podamos mirar a vos ni vos a nos.
Araus podra abrir las puertas que desee (de la anchura suficiente para que quepa una bala), siempre
que corra €l con los gastos y que queden cerradas al término del contrato. Es testigo Jaime Coscé y
ambos son nombrados procuradores por el mercader Martin Pere, habitante en Zaragoza, el 5 de
octubre: ibid. Por motivos que desconocemos, este contrato fue cancelado y asumido en su lugar por
Jaime Coscb.
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de las casas de los Martels®. Estos eran los propietarios de la tienda que Beltran
de Cosco, patron de Jaime, alquilaba desde, al menos, 1379. El periodo de validez
del contrato de alquiler acordado por el factor de Coscé es prolongado (7 anos),
circunstancia que parece animarles a hacer obras. El precio de 60 sueldos al afio
indica un menor tamano respecto a la que es sede de su patrén (400 sueldos
anuales), aunque se trata de un espacio que engloba varios arcos (medida empleada
para marcar las dimensiones de las tiendas abiertas en los inmuebles a la calle) y
una luna en el porche de las casas. Parece claro que la intencion era la de ampliar
la tienda de Coscod, probablemente para que este espacio hiciera las veces de
almacén al abrir un portal entre la botiga de Coscé y la entrada, con una puerta
cerca del inicio de las casas de Coscé. En este caso, los propietarios no permiten
mas alld de instalaciones facilmente retirables, que el alquilado se compromete a
eliminar al finalizar el contrato, de manera que suponemos que optaron por
construir estructuras a medio camino entre la obra de albanileria y la de carpinteria,
para darle un aspecto perdurable y resistente a las reformas, pero desmontables.

La tienda, ademés de despacho abierto a los clientes, sirve de depésito de las
mercancias. Si la ubicacion de la tienda coincide con la residencia, se encuentra a
la entrada de las casas. Cuando los oficiales reales entran en 1372 en la botiga de
las casas del mercader Pero Sijena, ciudadano de Zaragoza, en la parroquia de San
Pedro para proceder a buscar las monedas depositadas por un genovés, uno de ellos
sallio de la dita botiga et entro en hun palacio que es en las casas (...) cara a cara

de la puerta mayory encontré en una caja de madera lo que andaban buscando.

Sobre el contenido de estas botigas, a pesar de la apariencia desordenada de las
tiendas, existe una especializaciéon. Las noticias con las que contamos estan casi
exclusivamente subordinadas a la eventualidad de un fallecimiento, ya que los
inventarios postmortem o almonedas son las principales fuentes, ademas de las
actuaciones de los albaceas testamentarios®™.

39 Martin de Lecumberri, mercader de Pamplona, alquila una botiga o palacio de la casa de su
propietaria durante un afo (desde Pascua de Mayo) por 160 sueldos jaqueses. La duena consiente

que abra un portal, pero se reserva una habitacién pequena (cambra chica) situada sobre la tienda:
AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4201 (1400), f. 25 (22/VT).

370 Miguel Angel Pallarés Jiménez, “Redes mercantiles internacionales y consumo”, op. cit.
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Productos ofrecidos por las grandes tiendas de pafios zaragozanas para defunciones 3

VENDEDOR Tipo PRECIO TOTAL FECHA
Francesc Merlés 2 pafios de oro 620 sj 1379
18 codos de lienzo para mortaja 45 sj
2 velos 20 S
Berenguer Cardona 1 pafio de oro cardeno 30 fo 1396

6 codos de tafetan, tela cardena para el 116 sj 4 dj
forro, vetas de seda y seda

Bartolomé Avinon 1 pafio de oro 26 fo 1424

5 codos de tafetdn negro (8 sj 6 dj) 4fo25sj8dj

10 codos de tela negra (2sj) 1fo 9 sj10 dj

% onza de hilo de Barcelona 5 dj

% onza de seda 2sj6dj

200 panes de oro fino (20sj) 3fo9sj6dj

50 panes de plata 2sj6dj

3 cuartas y media de tafetdn verde 8sj

La apertura de una tienda puede ser el objetivo en si mismo de la creacién de
una compania, como la sociedad disuelta en 1417 entre Joan Tegell y Juan de
Tolosa (ambos colaboradores de Casaldaguila®?) que regia una botiga de la
draperia’™. Es el espacio de los negocios por antonomasia y es el lugar de la venta
al por menor, pero también en el espacio de negociacién, donde se efectian las
transacciones. Es frecuente que los pagos se hagan llegar a la tienda de un colega,
como hace Juan Donsancho en 1396. Como procurador del mercader Joan Terrés,
ciudadano de Barcelona, el zaragozano da en arrendamiento el peaje, peso y almudi
de Zaragoza, peaje y peso de Alagon, y peaje de Gallur por 23.500 sueldos jaqueses,
que establece que deberan entregarse al mercader Francesc Gabas, ciudadano de
Zaragoza, en su obrador en las tercias costumbradas, quien recogera los pagds en

51 AHPNZ, Gil de BORAU, 2064 (1379), f. 122v; AHPNZ, Pedro de CARLOS, 4511 (1396), f. 236
(20/X); AHPNZ, Juan de SABINAN, 3042 (1424), ff. 34v-35 (4/VIII). En este tltimo caso, el mismo
dia los ejecutores pagan a Joan Bou 27 sueldos jaqueses que la difunta debia por media pieza de
lienzo de Almeria.

372 Tolosa le habia entregado unos meses antes a Antén de Aldovera un testamento antes de partir
hacia Bayona para mercadear alli con dinero y productos de la botiga de Casaldaguila: AHPNZ,

Antén de ALDOVERA, 5195 (1417), £. 36 (18/I1I).
313 AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1417), f. 91 (14/IX).
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nombre de Terrés®. Alli tendrian lugar las reuniones, que permitirian eludir la
mediacién de los corredores de comercio, puesto que su labor de intermediarios
necesarios para poner en contacto a compradores y vendedores no estaba
justificada®™. Muchas de las transacciones estaban sancionadas tunicamente
mediante la declaraciéon de una deuda o comanda, sin que ante notario figure el
motivo, que si constaria en los libros contables de los intervinientes.

Entre los asuntos tratados en las sedes de la compania, la tienda también da
lugar a la sociabilidad del grupo, donde incluso se acuerdan matrimonios, como las
capitulaciones matrimoniales firmadas en 1397 en la tienda de Jaime Despuig entre
uno de sus factores, Pere Canyot, mercader habitante en Zaragoza®®, y Blanca
Martinez de Almazan®”. Es méas, Canyot ofrece como fianca de salvo al mercader
Nicolau Escuder, procurador de /a botiga d’en Jayme Dezpuig, mercader ciudadano

de Barcelona.

51 Juan de CAPIELLA, 4200 (1396), f. 4v (17/I). En otro documento, el mercader barcelonés Pere
Perexana ofrece varias opciones para que le hagan llegar ciertos pagos: en la botiga de Antoni Lépez
en Zaragoza a nombre de éste o de su factor, o bien de Francesc Riera, mercader ciudadano de
Zaragoza [AHPNZ, Alfonso MARTINEZ, 1932 (1427), s.f. 24/111].

3% Sobre las actividades de los corredores de comercio en Zaragoza, véase: Marfa Isabel Falcén Pérez,

“Notas sobre los corredores de comercio de Zaragoza en el siglo XV”, Aragon en la Edad Media, 6
(1984), pp. 175-208. Su existencia en la capital aragonesa estd documentadas desde finales del siglo
XIIT y la cofradia de mercaderes recibi6 el privilegio de presentar para su nombramiento por el
concejo a veinte (conocidos como ‘corredores del nimero mayor de Veinte’) corredores de
mercadurias (seis judios y catorce cristianos), cuyas atribuciones iban de los bienes inmuebles a los
censales.

36 AHPNZ, Juan DOTO, 2780 (1397), . 6.
11 AHPNZ, Pedro de CARLOS, 4511 (1397), ff. 271v-272.
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Empleados de las tiendas de las grandes firmas en Zaragoza (1363-1427)

Jaime Despuig, mc Bcn botiga - 1363
Nicolau Escuder 1392
Pero Edunyat, m (F)

Nicolau Escuder, m hab (F) 1396-1398
Pere Canyot (F) 1397 01398
Francesc de Manresa botiga Jaime Lobet, m (F) 1393
(herederos)
Ramén Manresa y Bartolomé botiga Bernart Oliver, m ant. 1398
Joan, c de Tortosa3?®
Francesc Merles, mc Bcn botiga Guillem Desquer, mercadero de la 1379
botiga, hab
Juan de Moncayo, hab (F) 1393
Beltran de Coscé tienda de traperia de mi companya 1379
botigay Joan de Fontellas, (F) 1400
obradgr dela  j5ime Coscé, m (F) 1404/1406
draperia
Antoni Lépez, mc Ben tienda Arnalt Ceselles, (F) 1427
Ramon de Casaldaguila tienda siquier ~ Antoni Belmont, fazedor 1406
botiga Joan Tegell, m (F) 1415
Juan de Casaldaguila 1421
Pere Roqueta botiga Bartolomé Avifién, hab (F) 1411
Bernart de Boxadds, m Lérida  botiga Pere Bonet, mercader (F) hab en 1396
Calatayud
Ramoén Desquer, mcBecn/Zgz  botiga Guerau Lorenz, m (F) 1398 [ 1407
Antoni Rubio, mc Ben [ Zgz botiga Monserrat Avifidn, m de Cervera 1407379
Andreu Cirera, m (B) hab 1407
Andreu Sastre, m (F) hab 1417
Berenguer de Azlor botiga Francesc Serra, m (F) 1430
Guillem Destorrent, c Bcn botiga Pere Focentes, m (F) 1395
Juan Ocello, mc Bcn botiga Francesc Descamps
Pere Gari (F) 1408

(1) Situacion. (2) Descripcion. (F) Factor de la tienda. (B) Botiguero.

37 Cantidades debidas a Ramoén por los herederos de Francesc Manresa.

37 El notario lo sitda bajo la ribrica “de la botiga de’n Antoni de Rubis”y “de la botiga del Ruvio”,
por lo que se supone que el barcelonés es cliente habitual, aunque en ninguno de los casos aparece

mencionado en el texto del documento.
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En cuanto al régimen de explotacion de la tienda, las grandes firmas instaladas
en Zaragoza colocan a un regente a la cabeza (cuyo sueldo puede convertirse en
una participaciéon en la compaiiia) que asume la gestién de este negocio y cuenta
con la entera confianza del patron®’. Este regente es el corresponsal (quiza un
futuro socio en formacion) en el caso de las firmas foraneas que deciden establecer
un punto permanente en Aragén a través de la tienda en la capital®®!. Entre los
empleados que aparecen en la documentacion notarial zaragozana asociados a una
tienda se diferencia entre las denominaciones factor o fazedor y botiguero, cuyo

resumen ofrecemos en la tabla a continuacién.

3.1 UN OBRADOR DE DRAPERIA: LA TIENDA DE BELTRAN DE COSCO

Las actividades de Beltran de Coscé comenzaron en Zaragoza con la instalacion
de un obrador de panos provisto de una tienda para la venta al piblico. En 1379,
Beltran de Coscd, ya como vecino de Zaragoza, tiene alquilada una tienda delante
de la iglesia dedicada al apdstol Santiago®?. En su estudio sobre la ciudad de Gerona
en el siglo XIV, Christian Guilleré diferencia de los mercaderes a los drapers dentro
del sector comercial, un grupo heterogéneo pero donde éstos tltimos se dedicaban
a una actividad claramente delimitada®3. Un modelo de éxito en Cataluna que es
trasladable a Aragon en los anos de transicion del siglo XIV al XV.

No sabemos si en ese momento Cosco tenia su residencia en sus casas mayores
de la rua de San Jaime, pero lo cierto es que en 1375 ya tenia fijada su residencia
en Zaragoza, dado que nos consta que contribuia a las cargas municipales repartidas

380 E] mercader Jaime Despuig, ciudadano de Barcelona, recurre en 1392, a la formula de la comanda
para articular su relacién profesional con Nicolau Escuder y Pero Edunyat, mercaderes factores
suyos, que reconocen ante notario que cualquier ropa, joya o mercancias que se encuentren en la
botiga de Zaragoza son suyas y ellos dos las tienen encomendadas. Razén por la que prometen y se
obligan a dar cuentas cuando asi se les pida, ofreciendo como garantia sus bienes y personas:
AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4200 (1392), f. 30 (4/1II).

3l Guerau Lorenz, factor de la botiga de Ramoén Desquer, queda absuelto de toda obligacién con
Esteban Pentinat y Ramén de Torrellas. Estos, como quitadores de los censales que la ciudat fazia
de los dineros de la sissa que en la dita ciudat de panes, carnes et cevadas se culle, entregaron a
Lorenz, que recibié en su nombre y como factor de Desquer, muchas y diversas cuantias de dineros,
de las cuales juntos han pasado conto, por lo que recibe albarén general de recepta: AHPNZ, Jimeno
de ALBERUELA, 4506 (1407), f. 62v (17/XI).

2 AFIPNZ, Gil de BORAU, 2064 (1379), ff. 166-v-117 (16/1II).
383 Christian Guilleré, Girona al segle XIV, p. 373.
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entre los integrantes de la parroquia de San Jaime®!. En una reunién del capitulo
de los parroquianos en casa del jurista Juan Aldeguer en enero de ese afno, éstos
llegan a un acuerdo con los pafieros (draperos) Juan Donsancho, Arnalt Lasala y
Beltran de Cosco sobre la manera en que éstos contribuiran en los compartimientos
de la ciudad que se hagan desde ese momento en adelante. Los comerciantes se
sentian agraviados por las grandes cantidades a las que se les obligaba a contribuir
(en funcién de una estimacion de su fortuna) y establecen un tope de contribucién,
con la condicién, eso si, de mantener su obrador y tienda en la parroquia. EI modo
en que Beltran de Coscé expandié el negocio de su tienda y obrador de paneria fue
mediante el régimen societario, como hemos podido comprobar unas paginas atras.

Durante este primer momento de actividad profesional (hasta 1390,
aproximadamente) es poco lo que conocemos de sus colaboradores o companeros.
La tinica aproximacién posible es a través de los testigos de los documentos, como
los paneros Pong d’Orrita y Belenguer Andreu. En 1390, la compania de la tienda
tiene sus actividades diversificadas y ha ampliado su capital con la contribucién de
varios inversores. En ese momento, el obrador de paneria atiende encargos de la
alta jerarquia eclesiastica, a la que la compania ofrece también servicios
financieros®*®. De hecho, tras el fallecimiento de Guerau Sasala, la compania dirige
su atencion hacia Domingo Sancho, en Barcelona, donde la compaiia tenia abierta
una tienda. Sin embargo, la investigacion en los archivos de la ciudad condal no ha
dado ningin resultado satisfactorio y en la documentacién zaragozana, el gestor de
la tienda, Nicolau Cosco, no aparece mencionado hasta 1409, en una noticia sobre
una letra de cambio junto a Jaime Cosco y Jaime Beltran en Tortosa®®.

381 Rodrigo Alfonso de Pero Lajusticia, 1034 (1375), ff. 32-34v (30/I). Publ. E. Mainé, Ciudadanos
honrados, doc. 2, pp. 160-162.

385

Beltran de Coscéd y Martin de Lihori, castellin de Amposta, liquidan una deuda de 10.000 sueldos
jaqueses (17/1X/1390): AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4494 (1391), ff. 11v-12v (3/IX).Una
parte se ha descontado por compras de panos del obrador valoradas en 3.166 sueldos jaqueses y otra
por un cambio (siquier dita) que recibi6 el castellain por 400 francos (equivalentes a 500 florines de
Aragén) y por el pago en metédlico de 119 florines 3 sueldos 6 dineros jaqueses a Jimeno Pérez,
escudero del castellan. Actian como testigos Miguel Folquet, mercader de Téarrega y hermanastro
de Cosc6é (ademés de hermano del sanjuanista Arnau Folquet), y Jaime Savila, mercader de
Zaragoza y socio de Cosco.

36 AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4500 (1409). Otras menciones se refieren a procuraciones
reciprocas con Jaime Coscé y Arnalt de Araus: AHPNZ, Pascual ALEGRE DUESO, 4501 (1410),
f. 213v y ff. 372v-375v. Falleci6 alrededor de 1440, cuando encontramos documentos relativos a su
herencia: BNC, Pergaminos, 349.
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Sorprende el escaso volumen de informacién con el que contamos sobre las
actividades del obrador de pafieria. En mas de treinta anos de servicio, las
menciones a panos adquiridos en la tienda de Coscé son practicamente testimoniales
de su existencia. En 1400, sabemos que Joan de Fontilles (Juan de Fontellas), factor
en ese momento de la botiga de Coscd, vendié al mercader Pere Casals una serie
de piezas de pano para la reina y las doncellas de su séquito®®’. En 1402, la buena
marcha de la tienda zaragozana permite su ampliaciéon, de nuevo dentro de las
propiedades inmuebles de los Martels. Jaime Cosco arrienda unos portales y entrada
de casas donde prevé abrir una puerta junto a la tienda y casas de Cosco, en la
misma rua de San Jaime®*®. Al poco, Jaime Coscd, factor del obrador et tienda de
traperia de Coscé, cobra en 1404, el precio de media pieza de Camprodoén y tres
partes de una pieza de Londres bermeja para vestir a los hijos del caballero Miguel
de Embun®®. Los jurados de la ciudad acuden en 1407 a Coscd para vestirse con
ropas elaboradas con pano de negro de Camprodén con motivo del luto por la
defuncién de la reina Maria?”. Una calidad que mantendra la clientela de la firma
aun después de desaparecido Beltran de Cosco, pues el rey Alfonso V pedira a Juan
de Moncayo y Luis de Coscd que le hagan llegar desde Zaragoza vellut negro de
gran calidad®'.

Para ofrecer una imagen aproximada de cudles podrian ser los rendimientos de
un establecimiento de este tipo tenemos el ejemplo de la bottega de Francesco di
Marco Datini en Aviiién. Esta inici6 su actividad en 1386 con un capital social de
3.500 florines (aproximadamente 2.800 libras barcelonesas), que se redujo en 1388
a 3.000 florines (2.400 Ibb), cifra en la que se mantuvo hasta 1402. La tienda

87 La noticia es de un albardn posterior: AHPNZ, Pedro SANCHEZ DE BIEL, 602 (1406), f. 34v.
Juan de Fontellas, factor et regidor del obrador de CoscoO, entrega al ciudadano Pere Moratd,
procurador de la viuda de Francesc Moratd y tutora de su heredero, 76 sueldos jaqueses que la
tienda debia pagar a su difunto esposo por la diferencia encontrada en un albarédn de compra (resta
de conto de un albaran de vestir que el dito obrador le y era tenido pagar): AHPNZ, Pascual
ALEGRE DUESO, 4496 (1401), ff. 125v-126 (22/VI).

38 También alli tenfa probablemente su notarfa Pascual Alegre Dueso, quien en 1398 arrienda a
Aymat de Martels y Pero Sanchez de Martels una tienda de nuestras casas en San Jaime, junto a
las casas de Beltran de Coscé, las suyas y la calle. Durante cuatro anos por 40 sueldos jaqueses al
ano, el notario consigue el permiso de abrir un portal a la carrera aunque si otro postigo si abrira,
que se abra et se cierre a vuestra mesion: AHPNZ, Juan de PERAMON, 341 (1398), ff. 29-29v
(21/1V).

39 AHPNZ, Domingo PELAGUT, 3041 (1404), ff. 37-37v.

30 AHPNZ, Jimeno de ALBERUELA, 4506 (1407), ff. 64v-65v.

91 ACA, CR, Alfonso IV [V], sin fecha, 284.
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datiniana arroj6 en la mayoria de ejercicios cifras positivas, con alrededor de 955
florines (764 libras barcelonesas) de beneficios de promedio anual*”. Esta inversién
de capital seria perfectamente asumible por las grandes firmas zaragozanas, como
hemos visto anteriomente, que recurrian al régimen de la compania para reunir
capital y asumir los posibles riesgos del mercado de largo recorrido que cubriera la
demanda de lujo de su selecta clientela de patricios, nobles y hasta miembros de la
familia real.

3.2 LA SEDE DE RAMON DE CASALDAGUILA EN ZARAGOZA

Aunque la presencia de Ramén de Casaldaguila en Zaragoza no se hizo sentir
con fuerza hasta practicamente el cambio de siglo, ya en 1372 (probablemente su

393)

padre®?) pagaba el alquiler en nombre de sus companeros Francesc Merles y Jaime

Despuig de unas casas y botiga en la parroquia zaragozana de San Pedro**. Con el
paso del tiempo, cada uno de los socios de la compania abridé su propia tienda en
la capital aragonesa y colocd a corresponsales que se ocupaban de hacer llegar los
beneficios de la sede a Barcelona, donde todos obtuvieron la ciudadania. Se
ocuparon de la tienda de Ramén de Casaldaguila en la década de 1390 los catalanes
Salvador Vives y Pere Godens. Nicolau Trullench se cuenta entre el personal de la
botiga de Ramoén de Casaldaguila en el ano 1400 y en 1402 se menciona a unos
factores de su obrador, pero no aparecen sus nombres como testigos’®. El maés
destacado sera el honorable en Johan Tegell, mercadero e factor de la botiga de

panyos de la ciudat de Caragoca*®.

2 Luciana Frangioni, “Avignone: l'inizio di tutto”, Francesco di Marco Datini, p. 255-286,
especialmente, p. 278.

393 La reina ordena que se entregue a Ramonet de Casaldiguila, mercader de Barcelona, 400 florines
de oro que se le adeudan por un par de panos de oro damasquinados (recibidos en la cdmara de la
propia reina), entre otras cosas: ACA, MR, 905. Albalaes de Francisco Pujada (Barcelona, 19 de
febrero de 1397). También aparece mencionado como ‘Ramonet’ (Raymundeto), hijo del ‘venerable’
Ramoén de Casaldaguila, en el libro notarial de Manresa: Arxiu Comarcal del Bages, Liibre particolar
de Ramon de Casaldaliga, 18/X/1388.

391 Paga una parte de las 18 libras jaquesas anuales del alquiler: AHPNZ, Sancho MARTINEZ DE
LA PEIRA, 74 (1372), f. 294v (16/1X). Un precio parecido al que abonaba Beltran de Coscé
aproximadamente por las mismas fechas.

% AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4201 (1400), f. 51 (7/IX) y 4202 (1402), f. 94v.
% AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1415), f. 6v (29/VIII).
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Cuando Ramén de Casaldaguila adoptoé la ciudadania de Zaragoza, su tienda
se encontraba igualmente en la parroquia de San Pedro*’. A ella acudian clientes
de alto nivel adquisitivo y exquisitos gustos. Ya en 1401 atendia el encargo de los
receptores del Papa en Zaragoza para surtirles los materiales necesarios para
realizar un pano de oro y seda con el cual cubrir el cuerpo del clérigo Jaime
Berenguer, procurador papal®*®. Por la misma razén acudieron a la tienda los
ejecutores del jurista Pedro de Mur, ciudadano de Zaragoza, que recibieron de
Antoni Belmont, fazedor de la tienda, siquier botiga, tafetan, lienzo y seda para el

pano de oro, lienzo de Champana para la mortaja y otros panos del difunto®®”.

Las exequias de la reina Maria movieron a los jurados de la ciudad a comprar
en las mejores tiendas de Zaragoza: los obradores de Beltran de Cosc6 y de Ramoén
de Casaldaguila. Gonzalo Martinez de Manariello, Francisco Palomar, Pero Lépez
del Hospital, Martin Pérez de Buisan, Miguel del Hospital, Pero Despils, Juan Raro,
Domingo de Aguilén, Juan de Cosida, Guillem de Torrellas, Martin de Alfocea y
Bernat Ninot, junto a maestre Pere Ruiz de Bordalba, fisico y mayordomo de la
ciudad ese ano, se comprometieron a satisfacer en el plazo de tres meses 97 florines
de oro por los servicios prestados por la tienda. Adquirieron un pano de seda
cardena de Florencia, brocado (de fino oro), con su tela negra y dos piezas de
terciopelo del mismo color para forrarlo y rematarlo, asi como mas terciopelo y
panes de oro”.

Ademas de los panos, los clientes poderosos requieren otros materiales de lujo.

Si ya veiamos que el rey hacia encargos a la compaifia de Coscd, lo mismo ocurre

401

con Casaldaguila. Entre los deseos reales se cuentan los acabados en pieles*! como

las 1.000 panxes de vayres (vientres de marta cibelina) que Antoni Belmunt entrega

37 Alquiler de unas casas y botiga contiguas a las casas que fueron de Ramén de Casalddguila
(1430), luego de Juan de Mur (1431). No parece improbable que éstas fueran sus casas mayores y
que la tienda estuviera en las inmediaciones, como ocurria con el obrador de Beltran de Cosco.

3% Guillem Ferrer, factor de la tienda, recibe de los receptores 31 florines de oro y 6 sueldos 6 dineros

por un pano de oro de seda, lienzo y cendal para forrar el paio y seda para coserlo: AHPNZ, Lizaro
MARCEN, 3948 (1401), ff. 147v-148 (30/XI).

39 APNZ, Vicente RODIELLA, 1160 (1404), ff. 122v-123 (4/VIII). Concretamente, son 138 sueldos
2 dineros por el material para el pano de oro y 52 sueldos por los 13 codos de Champana (a 4 sueldos
el codo) y el resto de tejidos. Guillem Ferrer acttia como testigo.

0 APNZ, Jimeno de ALBERUELA, 4506 (1407), ff. 3v-4 (6/I).

11 Sobre la importancia del forro de piel y el cambio de moda, véase: Juan Vicente Garcia Marsilla,

“Vestir el poder. Indumentaria e imagen en las cortes de Alfonso El Magndnimo y Marfa de
Castilla”, Res publica: revista de filosofia politica, 18 (2007), pp. 353-374.
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a un pellicero zaragozano, procurador de maestre Oliver Borrocet y Nicolau Ferrer,
pelliceros del rey?”. Escribe el rey a su tesoreria en febrero de 1403 para que paguen
a Casaldaguila 250 florines de oro por pieles, tanto armifios como vientres y dorsos
de martas'®, que le enviara. Y le urge, porque como nos hayamos muyto menester
las ditas pells, para que haga las gestiones para pagar cuanto antes al mercader,
con el fin de que éste remita las pieles.

Para suministrar la tienda de estos objetos de lujo, Casaldiguila tenia
establecidos contactos en diferentes plazas mercantiles europeas. En 1395, habia
sido Francesc Marsa desde Pisa el que habia cambiado 300 florines*. En julio es
Ramon de Casaldaguila desde Barcelona el que gira una letra de cambio a Mallorca.
Pide a Arnau Cuenca que pague a Ambrosio di Miser Lorenzo 300 reales por el
valor de aquello que ha recibido de Luca del Sera'®. El francés'® Pere Meries escribe
desde Avinén en diciembre de 13967 y pide a Casaldaguila que pague a 6 dias
vista la letra de cambio a Datini o Luca del Sera 254 francos (a 15 sueldos 3 dineros)
por un cambio equivalente. En marzo de 1397, Bernat de Casalddguila’® gira desde
Génova una letra de cambio a Barcelona por un adelanto hecho por Datini y su
compania’®. Le pide a Ramén de Casaldaguila que pague a /a usan¢a por un cambio

hecho en la ciudad ligur.

12 AHPNZ, Juan de CAPIELLA, 4202 (1402), f. 103 (7/IX). El encargo fue hecho por pelliceros a
Guillem Ferrer, quien ya hemos visto que habia promocionado por encima del puesto de factor de
la tienda, segtn le fue encomendado por carta enviada por Nicolau Ferrer desde Valencia a finales
de agosto. Este encargo aparece documentado en el itinerario del rey: Reg. 2245, f. 99v (28/11/1403).
Pub. Daniel Girona Llagostera, “Itinerari del rei en Mart{ (1403-1410) 7, p. 521.

403 Assin de erminis com de dossos e panxes de vayres.

404 A razém de 16 sueldos 2 dineros barceloneses y miaja fueron 243 libras 7 sueldos 6 dineros
barceloneses: ASP, Datini, 1145.03/136637 (25/V).

195 ASP, Datini, busta 1146, inserto 9, codice 1403936 (28/VII/1395).

406 En la direccién escribe ‘Casaldaguille’.

107 ASP, Datini, busta 1145.01, inserto 42, codice 11885 (5/X1I).

408

Desconocemos de quién se trata, pero firma como servidor vuestro.

19 ASP, Datini, 1114.02/135926.
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Letras de cambio de los Casaldiguila gestionadas por la compafia Datini*!®

FECHA ORIGEN DESTINO CAMBIO

1398 abr-16 Gnv  Bernatde Bcn Raménde 3081b 6sb 8db 300 fo 15sb 5 db
Casaldaguila Casalddaguila

1400 abr-2 Brj Bernat Bcn 400 escudos 400 10sb 4 sb
Bergada+"

1404 jun-4 Brj Jacomet Bcn  Perede 600 escudos 600 9sb1odb
Casaldéguila Casaldaguila

1404 dic-11 Brj Bernat de Bcn  Francesc 431b1sb8db 55 fo 15sb 8 db
Casaldaguila Marsa4

1405 ene-8 Gnv  Bernatde Bcn  Perede 238 Ib 15 sb 300 fo 15sb 11db
Casaldéguila Casaldaguila

1405 ene-8 Gnv  Bernatde Bcn Ramoén 181lb 9 sb 15sb11db
Casaldaguila Desquer

1405 jul-10 Brj Bernat de Bcn  Perede 600 escudos 600 9sb4db
Casaldaguila Casaldaguila

1407 may-16 Brj Jacomet Bcn Ramodn de 1000 escudos 1000 10sb1db
Sarca Casaldaguila

Como sugieren los datos contenidos en la tabla precedente, Ramén de
Casaldéaguila contaba, al menos, con dos operadores que viajaban por Génova y
Brujas (aquellos que llevan el apellido Casalddguila) apoyandose en la estructura
financiera creada por la compaifiia Datini. Bernat Jou gira desde Perpinan una letra
de cambio a Pere de Casaldaguila en 1410 por algo mas de 84 libras barcelonesas
(a razén de 17 sueldos 6 dineros)*'®. Personas cercanas a Casaldaguila como Bernat
Quintana, Gabriel Amigé o Pere Godens tienen algiin contacto con la compaiia
Datini que se ha conservado a través de sendas letras de cambio.

10 ASP, Datini, busta 1145.02, inserto 42, codice 135927; busta 1145.01, inserto 97, codice 135907;
busta 1145.01, inserto 107, codice 137433; busta 1145.01, inserto 105, codice 135923; busta 1145.02,
inserto 41, codice 135928; busta 1145.02, inserto 43, codice 135925; busta 1145.01, inserto 104, codice
1403616; y busta 1145.01, inserto 156, codice 1404463.

41 Bernat Bergadd y su hermano Pere, ambos mercaderes (vecinos de barcelona y Montblanc),

contratan en 1393 una cruz para Santa Coloma de Queralt con el maestro Francesc Joan: J-M
Madurell Marimén, “El arte en la Comarca Alta de Urgel”, Anales y boletin de los museos de arte
de Barcelona, IV (oct-1945), p. 290.

42 Bernat de Casaldaguila s6lo envia saludos a Marfa, con quien no parece guardar la misma relacién

que con Ramén de Casaldaguila.

13 ASP, Datini, busta 1145.03, inserto 19, codice 135841 (26/XI).
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Tras la llegada al trono aragonés de la dinastia Trastamara, Bernat de
Casaldaguila desempeii6 el cargo de comprador de la casa del primogénito del rey
para quien adquirié en 1412 un codo y medio de pano de lana negro en Zaragoza,
precisamente en la botiga de Ramén de Casaldéguila (27 sueldos el codo), para

414

hacer un capero o capirote**. De la misma tienda salié en 1420 un pano de grana

que Maria de Castilla regal6é a su camarero, Andreu de Tordesillas*'®.

Ademas de atender la demanda de tejidos y pieles de alta calidad, la tienda de
Ramén de Casaldaguila en la capital aragonesa centralizaba las numerosas
operaciones de préstamo que la firma llevaba a cabo como demuestran una serie de
contratos que Joan Tegell transporté a Juan de Casaldaguila y que se afirma que
son de la botiga: los contractos que dezian a nombre suyo, los quales eran en la
botiga e se fazia mencion en los libros de la botiga.

Contratos de la botiga de Casaldaguila en 1421 a nombre de Joan Tegell*¢

comanda Juan Quintana y su esposa#*” 200 fo 1418, ago, 10

censal Concejo de Hijar Jaime de Luna 1.000 Sj 1420, ago, 5
Beatriz Pentinat4'®

- 12.250 Sj 1420, may, 26

Y es que, como tendremos ocasiéon de explicar, en sus botigas los grandes
mercaderes aceptaban depositos y realizaban pagos. De hecho, el propio Ramoén de
Casaldaguila efectué por encargo giros de dinero a Avinén para los eclesiasticos
aragoneses. Precisamente su capacidad de disponer de efectivo serd la que le haga
destacar en la crisis que supuso el interregno abierto tras la muerte de Juan I, pues

44 ACA, RP, vol., 609, f. 22v. También compré el sastre pano de Wervicq para un manto en la
botiga de Juan de Lobera en Lérida (17 sueldos 6 dineros por alna), ademés de hacer ciertos gastos
relativos a un jubdn, calzas y otras ropas del primogénito.

115 ACA, RP, vol., 541, ff. 30v-31.

46 E]l documento estd incompleto porque le faltan algunas partes y en otras el papel estd danado:
Antén de Aldovera, 2398 (1421), s.f. (13/X). Joan Tegell, factor de la botiga, vende a Juan de
Casaldaguila, hijo natural de Pere, hermano de Ramén de Casaldaguila, por los mismos precios las

cuantias de los contratos a nombre suyo.

47 Juan de Casalddguila vende la comanda en 1423 a Pardo Lacasta: AHPNZ, Antén de
ALDOVERA, 2398 (1423), s.f. (24/VII).

418 F] censal fue vendido a Esteban Pentinat, padre de Beatriz (que lo recibié de su madre como
ayuda de su matrimonio en 1412), por 12.000 sueldos jaqueses en 1384. Juan de Casalddguila lo
devuelve a sus propietarios en julio de 1423 y éstos se deshacen de él, de nuevo, vendiéndolo, esta
vez, a Ramoén de Casalddguila: ibid., s.f. (23/VII).

223



SANDRA DE LA TORRE GONZALO

su botiga zaragozana se encargara de conceder crédito a los compromisos del reino

con la monarquia.

4 Las grandes firmas en la Zaragoza del
cambio de siglo

La impresién que puede ofrecer un estudio analitico de las actividades de la
elite financiera y mercantil de Zaragoza durante cincuenta anos a caballo entre el
siglo XIV y el XV es de un dominio absoluto de tres grandes firmas. Sin embargo,
a pesar de la dimension de los negocios de Donsancho, Coscé y Casaldaguila, sus
empresas no desarrollaban sus acciones sin competencia, sino que el mercado del
abastecimiento de cereal a las grandes ciudades costeras de la Corona estaba muy
solicitado, lo mismo que puede decirse de un negocio tan reducido como la
financiacion de la familia real, y al mismo tiempo, las sierras aragonesas,
productoras de lana de calidad, distaban de estar desiertas en la temporada de

contratacién.

La capital aragonesa bullia de actividad mercantil a finales del siglo XIV. Se
alimentaba del éxito tras la Peste de las sociedades mercantiles, lo que Christian
Guilleré define como “/’época dels mercaders triomfants’ en Gerona'?. Las fortunas
que se crearon en Zaragoza se basaron en el sector textil, calificado por algunos
autores como la ‘locomotora econémica’ de finales de la Edad Media*®. La industria

419 E] autor pone el ejemplo (no es el tnico) de una compaiiia que trabajaba antes de la irrupcién
de la Peste, la Cerda-Pronvincial-Queixas, que aumenté en dos afios sus rendimientos en un 30%:
Christian Guilleré, Girona al segle XIV, p. 387.

420 FEsta relacién entre las fortunas y el sector textil no es desconocida: John H. Munro, “Industrial
Entrepreneurship in the Late-Medieval Low Countries: Urban Draperies, Fullers, and the Art of
Survival”, Paul Klep y Eddy Van Cauwenberghe (eds.), Entrepreneurship and the Transformation
of the Economy (10th - 20th Centuries), Lovaina, 1994, pp. 377-388. Angela Huang, resume este
punto clave en la historiografia econémica y social de los ultimos anos en su descripcién de la sesién
From ‘Merchants Good’ to Trademark: Institutions in Medieval Textile Trade, afirma: “The textile
industry must without any doubt be counted among the key industries in pre-modern Europe and
beyond. In fact, it has been characterized as the driving force in Europe’s industrial progress”: web
de la European Social Science History Conference de 2014, consultada el 4 de junio de 2014
https://esshc.socialhistory.org/. Una de las lineas més fructiferas es la apuntada por John H. Munro
en “The 'New Institutional Economics' and the Changing Fortunes of Fairs in Medieval and Early
Modern Europe: the Textile Trades, Warfare, and Transaction Costs”, Flieri e mercati nella
integrazione delle economie europee, seccoli XIII - XVIII, Atti delle “Settimana di Studi” e altri
convegni, 32, No. 1 (2001), pp. 405-451.
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de la paneria en la Corona de Aragoén experimentaba en las tltimas décadas del
Trescientos un momento especialmente feliz de proteccion y estimulo de sus

21 En esos anos se interpreté el negocio textil

actividades desde las instituciones
como utilidad de la cosa piblica y cada centro urbano y estado se afanaba en la

defensa de los intereses de esta industria.

Desde finales del siglo XIII se organizé la actividad corporativa del artesanado
textil, evidenciando la importancia del sustrato local’®. Entre este sustrato, los
judios destacaron en el sector de la paneria como comerciantes??. Asi lo atestiguaba
la fama publica que en 1390 reconocian los jurados de Zaragoza y que les atribuia
buen hacer en el comercio de panos, cuyas calidades se decia entendian mejor que
sus homologos cristianos??*. En la capital del reino tenian tienda abierta fuera del

41 La bibliografia sobre la industria textil es vastisima; sobre su organizacién, véase: Paulino Iradiel
Murugarren, Evolucion de la industria textil castellana en las siglos XIII-X VI: factores de desarrollo,
organizacion y costes de la produccion manufacturera en Cuenca, Salamanca, 1974; Marco
Spallanzani (ed.), Produzione, commercio e consumo dei panni di lana (nei secoli XII-XVIII),
Florencia, 1976; y Carlo M. Cipolla (ed.), Historia econdmica de Europa, v. 1, Barcelona, 1991, pp.
235-294. El impulso econémico basado en este potente motor es un fenémeno comun a buena parte
de Europa durante la Edad Media: John H. Munro, “The Symbiosis of Towns and Textiles: Urban
Institutions and the Changing Fortunes of Cloth Manufacturing in the Low Countries and England,
1270 -1570”, The Journal of Farly Modern History: Contacts, Comparisons, Contrasts, 3/1 (1999),
pp. 1-74. Sobre la politica industrial en los estados, véase: Lorenzo Tanzini y Sergio Tognetti
(coords.), Il governo dell'economia. Italia e Penisola Iberica nel basso Medioevo, Roma, 2014.

22 3 Angel Sesma Muiioz, “Rasgos precapitalistas”, op. cit. y “Le cittd aragonesi-catalane”, Tra
economia e politica: le Corporazioni nell'Europa medievale, Pistoia, 2007, pp. 163-186.

123 Como productores, les estaba vedado producir determinados tejidos por “su infieldat”: Asuncién
Blasco Martinez, “Presencia y discriminacién de los judios”, op. cit. Atin chocando con la oposicién
de los cristianos, que monopolizaban la transformacion de la fibra a partir de lana de calidad (lana
de paratge), los maestros judios recibian encargos de nobles y de la familia real: Asuncién Blasco
Martinez, “El artesanado judio en el reino de Aragén”, Razo. Cahiers du Centre d'Etudes Médiévales
de Nice, 14 (1993), pp. 115-142. La prohibicién se reiteré en las ordenanzas de los tejedores de
Zaragoza a mediados del siglo XV, apoyada en el mantenimiento de la ‘buena fama’ del oficio: en
manera que Dios ende sia servido et la cosa publica honrada [OrCOAr, p. 432].

4 Los ditos judios draperos, segund que yes publico e notorio, fazen muyto mellor mercado del
panyo, que venden segund la natura que yes, que no los draperos christianos. A. Blasco, “Los judios
de Zaragoza y el comercio de pafios”, p. 223. Esta buena fama se demuestra en la incidencia que el
oficio de drapero tuvo en determinadas familias judias zaragozanas que muestra A. Blasco a través
de una lista de 60 paneros en el siglo XIV: A. Blasco, “Judios zaragozanos comerciantes”, op. cit.
Algunos de ellos consiguieron un notable reconocimiento, como Vidal Abenagora que recibié la
concesion real que le eximia de llevar el vestido distintivo obligatorio para los judios y entre cuya
clientela figuraban notables de la politica aragonesa: ibid., p. 589.
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barrio judio, donde los cristianos, en el drea comprendida entre ¢/ Picoteria y c/
Corregeria, donde podian ser inspeccionados por las autoridades municipales. Se les
prohibié que tuvieran un punto de venta en la juderia hasta 1390, cuando la
amenaza de cierre y la repercusién que esto tendria en proveedores y otros oficios
recomendaron a los magistrados proteger este potente motor de la economia

zaragozana’'®.

Considerando este panorama, podriamos imaginar que la instalacion de nuevos
profesionales se toparia con trabas, pero los operadores cristianos fueron los
colaboradores necesarios en la introduccion de tejidos foraneos, lo que
probablemente facilité su acceso. Los obradores de Zaragoza, Tarazona y otros
centros aragoneses no satisfacian la demanda local de panos corrientes, que se
comenzaron a importar en gran nimero del sur de Francia (Pamiers, Perpinan),
zona norte de Cataluia (Camprodén, Ripoll) e Inglaterra (Bristol, Londres).
Aparecen asi compaiiias como la establecida para la importacion de tejidos de
Inglaterra entre dos judios y un mediador de Olorén, que introducia los pafios

4% Ya se contemplaba en una ordenanza de 1288: OrCOAr, doc. 12. También se atendieron sus

exigencias como el derecho a vender cualquier tipo de pafios, garantias frente a las confiscaciones y
multas injustificadas, y otros ataques racistas. Esta actividad generaba ingresos para las arcas de la
aljama, que decidieron imponer una sisa sobre la adquisiciéon de tejidos y ropas. No obstante, seguia
vigente en 1452 una préactica que hacia extensiva la prohibicién de 1313 de adquirir ganado y aves
en el mercado cristiano durante veinticuatro horas entre el mediodia del miércoles al jueves, a las
transacciones de textiles. Véase otros casos ofrecidos por A. Blasco, “Los judios de Zaragoza y el
comercio de panios”, p. 224.

126 Tos pafios ingleses revolucionan la moda europea (especialmente en el sur de Francia) hacia 1379,
momento en que se intensifican los contactos entre los dos paises: John H. Munro, “Hanseatic
commerce in textiles from the Low Countries and England during the Later Middle Ages: changing
trends in textiles, markets, prices, and values, 1290-1570", Von Nowgorod bis London: Studien zu
Handel, Wirtschaft und Gesellschaft im mittelalterlichen Europa, v. 4, 1 (2008), pp. 97-182. En
estas mismas fechas se incrementan las reclamaciones de los importadores judios zaragozanos a los
intermediarios (bearneses) que les traen los pafos ingleses; como el pleito iniciado por Mossé
Abenardut contra Beltran de Berges, factor de Beltran de Cruselles, mercader de Orthez, en el que
le reclamaba la satisfaccion por las deficiencias halladas en seis piezas de Bristol en 1393 y lo mismo
en 1394 por cuatro pafnos de Inglaterra: A. Blasco, “Los judios de Zaragoza y el comercio de panos”,
pp- 227-228. Estos tejidos del norte de Europa cubren las necesidades de lujo de los ciudadanos, que
han aumentado la demanda que pudiera provenir inicialmente sélo de la nobleza. Las tiendas de los
draperos ofrecen desde los mas lujosos panos de seda y oro que luego se decoran con las armas de
la persona finada, tejidos para confeccionar las ropas de luto de los familiares (diferente segin la
proximidad) y de todos los acompanantes en el sepelio, y el vestido de una docena de pobres que
portaran el caddver, hasta el habito franciscano. Cfr. AHPNZ, Antén de ALDOVERA, 2398 (1430),
ff. 8v-12 (18/1).
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ingleses por Bayona para luego enviarlos directamente a la capital aragonesa por
los puertos pirenaicos??’. Desde Puigcerdd y Camproddén estos comerciantes se
hacian traer en carros panos de la zona segin las frecuentes comandas con
mercaderes de esta procedencia. El destino final, sin embargo, no era el mercado
interior, sino el castellano, donde habia una clientela en sus regiones interiores que

demandaba los panos catalanes.

Desde Puigcerdd a Calatayud discurria una importante ruta mercantil que
conectaba Catalunia con Castilla*®. Y lo cierto es que en Zaragoza las conexiones
con Berga, Puigcerdd y Lérida parecen tener su punto de partida en Calatayud a
comienzos del siglo XIV, donde quizd debamos buscar los precedentes de los

429 Apellidos como

operadores comerciales que luego se asentaran en Zaragoza
Manresa o Querol aparecen al frente de una botiga en Calatayud, donde envian a
sus factores y mnegociadores que venden los panos catalanes a los pequenos
comerciantes locales o los pasan a Castilla con arrieros castellanos, incluso hasta

las ferias de Medina del Campo.

27 Podemos tomar como ejemplo el de la sociedad de pafierfa constituida en 1367 entre Salomén
Abnarrabi, el rabi Israel, Abraham Alcastiel y el notario cristiano Pedro Martinez de Casenat. La
companfa nacié con 20.000 sueldos jaqueses de capital (1.000 libras) aportados en partes iguales por
los socios para operar durante cinco anos bajo la administraciéon de Abnarrabi, a quien se le pondria
un ayudante pagado por la compania y un sueldo de 600 sueldos anuales: Asunciéon Blasco Martinez,
“Los judios y el comercio de panos”, doc. 1, pp. 228-229. El mismo afio, el ciudadano Pedro Palomar
aportaba la mitad del capital social (16.000 sueldos jaqueses u 800 libras en total) para una compaifa
de paneria con los judios Acach y Alazar Golluf. Como administradores, éstos se reservaban una
tercera parte de los beneficios y el resto lo dividian en dos mitades: ibid.

18 Ya en 1337, los mercaderes de Puigcerdd denuncian ante el rey que el Gobernador de Aragén les

obligaba a pasar por Zaragoza, cuando su intencién era dirigirse a otros puntos como Daroca,
Calatayud, Teruel o Molina: Maximo Diago Hernando, “El comercio de tejidos a través de la
frontera terrestre entre las corona de Castilla y Aragén en el s. XIV”, Studia historica. Historia
medieval, 15 (1997), pp. 171-207, especialmente, p. 184.

49 Los aragoneses vendian a mediados del siglo XIV en los centros manufactureros catalanes como
Gerona los panos crudos, cuando C. Guilleré también da noticia de que tres mercaderes gerundenses
contrataron a un macip para enviarlo a trabajar en su obrador de Zaragoza: Christian Guilleré,
Girona al segle XTIV, v. 11, p. 396. En 1399, un mercader de Berga (habitante en Zaragoza) contaba
con los servicios de un vecino de Chinchilla (de Montearagén, Albacete) para comprar y vender
mercancias en Castilla y Aragén: AHPNZ, Pedro SANCHEZ DE BIEL, 602 (1399), f. 4 (2/I). El
cataldn queda contento por sus servicios, de manera que absuelve al castellano de cualquier
obligacion y lo nombra procurador para que cobre en su nombre todo aquello que haya quedado
pendiente.
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El mercado castellano se articula asi como prolongacién del comercio en Aragon.
Perico Ortos, originario de Besalii, pero en 1405 ya ciudadano de Barcelona,
reclamaba mas de 1.100 libras barcelonesas por las mercancias que vendié en

130 Ortés llegd a tener residencia en

Castilla mientras fue factor de Pere Sarrovira
Medinaceli (propiedad con sus muebles y utensilios de Sarrovira), desde donde
adquirié obligaciones con diversas personas por estas ventas (mutuos), segiin consta
en su cuaderno (manu mea propria scripto) y le mostré previamente a Ramoén
Desquer®!. Perico Ortoés, trabajé en Aragén como factor de Bernat Jou, mercader
de Perpinén, y el barcelonés Ramén Desquer se sirviéo de Guerau Lorenz y Bernat
Ninot, que acabaron trabajando con Beltran de Cosc6*?. A través de esas sociedades
catalanas, estos mercaderes consiguieron el éxito profesional que les abrio las

puertas a la promocion social.

Claude Carrere dibuja un tréafico de intercambios entre ambos territorios con
una balanza inclinada hacia la salida de productos de Zaragoza a Barcelona, gracias
al transporte fluvial*®. El comerciante cataldn especializado en este mercado
adquiria en Barcelona los productos de cambio para la lana, el cereal o el cuero que
importaba desde Aragén. Los agentes negociadores enviados acababan por adquirir

434

la ciudadania®®!. Como ocurre en la capital aragonesa, los abundantes poderes de

representacion expedidos por ciudadanos de una y otra ciudad les permitian

430 Exactamente, 2.361 florines de oro, calculados a razén de 9 sueldos 6 dineros barceloneses por
florin: AHPB, Bernat Nadal, 58/35, ff. 10-11 (10/1X/1405). Cit. Claude Carrére, Barcelone: centre
économique, p. 546. Hecho a nombre de su patrén, por lo que se lo pagaran a él. Cede (credidi atque
fidavi) a Juan Pedrés, de Gerona, una parte (554 fo 9 sb 8 db), y a G.P. Sarrovira, padre de Pere,
otra (92 fo 7 sb 6 db), como también a Bartolomé de Mas, mercader ciudadano de Barcelona. Cobra
una parte en 1418, segin apunta el notario.

1 La compaiia, con sede social en Barcelona y operativa en Castilla y Aragén, llevaba funcionando

ocho anos, al menos, con el trabajo de Ramén Sarrovira, cuyo papel era comprar e vendra en les
partes de Arago e de Castella, y Bertomeu des Mas, que llevaba las cuentas de la sociedad en la
ciudad condal y se ocupaba de vender la mercancia en otros lugares: Arxiu Historic de la Ciutat de
Barcelona (AHCB), Arxiu Notarial, IX. 13.

132 F] mercader Antoni Casafranca compra a Ortds, entre otras cosas, un lote de 8 pafios de Wervicq
de diferentes colores o 22 paifios variados de Perpifidn (de plego francés). 1400, diciembre, 7. Ramén
Desquer arreglé cuentas con Bernat Ninot en Barcelona en 1401: AHPNB, Joan NADAL, Llibre
Comt, 1400-1401, 54/11, f. 81v. Ninot, oriundo de Cervera, trabaj6é como factor para la compaiia
de Desquer (qui fui factor societatis vestri) en la ciudad de Zaragoza, donde consigui6 la ciudadania.

433 Claude Carrere, Barcelone: centre économique, p. 539.

B4 Ibid., p. 540.
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beneficiarse de amplias exenciones fiscales®®. Se produjeron numerosas asociaciones
comerciales en forma de sociedades o inversiones en companias, que segun C.
Carrere no solian intervenir en el comercio maritimo; pero en Zaragoza contamos
con notables ejemplos de conexiones de las grandes firmas zaragozanas con el

comercio maritimo dirigido desde Barcelona®®.

A pesar de la vecindad entre las firmas de Beltran de Coscé y Juan Donsancho
(ambos compartian parroquia y tenian sus tiendas abiertas a escasa distancia) son

135 Algo que contrariaba a las autoridades municipales de Barcelona. Bernat Ninot, mercader de
origen cataldn, pero ‘nacionalizado’ zaragozano, elevé en 1401 una protesta a las autoridades
barcelonesas para que se le respetasen sus privilegios como ciudadano de la capital aragonesa: com
Jjo, Bernat Ninot, qui som mercader e ciutada de la dita ciutat de Cesaragoca, en virtut del dit
privilegi sia e dege seer franch, exemp e inmune de tota prestacio o paga de qualsevol peatge, leuda,
portatge, pes, mesuratge, busatge, de estima nova o vella constituida o constituidora: AHCB, Arxiu
Notarial, IX-13 (8/1I/1401). Tampoco la adopcién de la ciudadania zaragozana por Ramén de
Casalddguila (antes ciudadano de Barcelona) gusté en el Consell de Cent, que en 1402 se hacia eco
de este asunto en una de sus sesiones: AHCB, 1B.I-28, Llibre del Consell, vol. 28, f. 67v. Este hecho
(com en Ramon de Casaldaguila, mercader de Barchinona, se sia fet ciutada de Caragoga) era lesivo
para los intereses de la ciudad (per lo dit ciutadanatge de Caragoga se affercien esser fetes prejudicis
[...] specialment de la pellicha qu’el consell provehes sobre a¢o). Sorpredentemente, el interesado,
que tuvo oportunidad de explicarse (oides algunes rahons aqui dites per part del dit Ramon de
Casaldaguila), hizo saber a sus antiguos conciudadanos que esta nueva condicién en nada cambiaba
los negocios que hasta el momento llevaba a cabo (car axi pagant les dites imposicions com abans
que fos ciutada de 